


MESAZH NGA PRESIDENCA E PARE

Te dashur Véllezér dhe Motra:

Zoti ka shpallur: “Eshté géllimi im pér té siguruar pér shenjtorét e mi”
(DeB 104:15). Kjo zbulesé éshté njé premtim nga Zoti se Ai do té
sigurojé bekime materiale dhe do ta hapé derén e mbéshtetjes te
vetja, e cila éshté aftésia joné gé t'i sigurojmé nevojat e jetés pér veten
dhe pjesétarét e familjes soné.

Kjo fletore pune éshté pérgatitur pér t'i ndihmuar anétarét e Kishés gé
t'i mésojné dhe t'i véné né zbatim parimet e besimit, edukimit, té
punuarit fort dhe mirébesimit né Zot. Pranimi dhe té jetuarit e kétyre
parimeve do tjua béjné mé té mundur gé t'i merrni bekimet materiale
té premtuara nga Zoti.

Ne ju ftojmé gé t'i studioni me zell dhe t'i zbatoni kéto parime, dhe t'ua
jepni mésim pjesétaréve té familjes suaj. Ndérsa béni késhtu, jeta juaj
do té bekohet. Ju do té mésoni se si té veproni né shtegun tuaj drejt
mbéshtetjes mé té madhe te vetja. Ju do té bekoheni me shpresé,
page dhe pérparim mé té madh.

Ju lutemi, jini i sigurt se ju jeni njé fémijé i Atit toné né Qiell. Ai ju do
dhe nuk do tju braktisé asnjéheré. Ai ju njeh dhe éshté gati tju zgjaté
bekimet shpirtérore dhe materiale té mbéshtetjes te vetja.
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PERMBAJTJA

Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia

Pér Ndérmjetésit \%
1. Gatishméria Ime pér Suksesin e Biznesit 1
2. Zgjidhja e Nevojave té Paplotésuara té Klientéve 21
3. Sigurimi gé té Kem njé Biznes Fitimprurés 41
4. Gjetja e Klientéve 65
5. Ruajtja e Klientéve 81
6. Administrimi i Fitimprurjes sé Biznesit Tim 97
7. Mbajtja Vecan e Parave té Mia té Biznesit nga Ato Vetjake 119
8. Administrimi i Qarkullimit té Parave té Biznesit Tim 141
9. Rritja e Biznesit Tim 157
10. Financimi i Biznesit Tim 173
11. Pérmirésimi i Vazhdueshém i Biznesit Tim 189
12. Paragitja e Biznesit Tim 207

Shtojca 221

NEpér té gjitha kéto materiale ju do té hasni personazhe imagjinaré té cilét po pérpigen té marrin vendime

ndérkohé qgé kérkojné té béhen té mbéshtetur te vetja.



VLERESIMI | PERPJEKJEVE TE MIA

Kjo tabelé do tju ndihmojé ta gijurmoni pérparimin tuaj. Ju do té keni mundésiné ta plotésoni até gjaté
pjesés “Raportoni” té mbledhjes sé grupit té ¢do jave.

UDHEZIME: Vlerésojeni pérpjekjen tuaj pér ti mbajtur zotimet qé béni ¢do
Javé. Tregojani vlerésimin tuaj partnerit tuaj né veprim. Pérsiatni mbi ményrat
se si mund té vazhdoni té pérmirésoheni teksa ushtroheni pér formimin e

Kkétyre zakoneve té réndésishme.

LEGJENDA @ Pérpjekje Minimale
Pérpjekje Mesatare

® Pérpjekje té Réndésishme

®
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PER NDERMJETESIT

Faleminderit pér ndérmjetésimin e njé grupi té mbéshtetjes te vetja. Grupi duhet té funksio-

nojé si njé késhill me Frymén e Shenjté si mésues. Roli juaj éshté té ndihmoni ¢do person qé

té ndihet miré duke treguar ide, suksese dhe déshtime.

BENI

MOS BENI

PERPARA CDO MBLEDHJEJE

o Shkarkoni materiale filmike nga
srs.lds.org/videos.

o Kontrolloni a funksionon pajisja e
materialeve filmike.

o Shagyrtojeni shkurtimisht kapitullin.

o Pérgatiteni veten shpirtérisht.

GJATE CDO MBLEDHJEJE

o Filloni dhe mbaroni né kohé.

o Siguroni gé secili té raportojé, edhe ata
gé arrijné voneé.

o Zgjidhni njé njeri té maté kohén.

o Nxitni secilin té marré pjesé.

o Jini anétar i grupit. Béni, mbajini dhe
raportojini zotimet tuaja.

o Argétohuni dhe kremtoni suksesin.

o Mirébesojini dhe ndigeni fletoren
e punés.

PAS CDO MBLEDH]JEJE

o Vihuni né kontakt me anétarét gjaté
javés dhe nxitini ata.

o Vlerésojeni vetveten duke pérdorur
"Vetévlerésimi i Ndérmjetésit” (fage v).

o Pérgatitni njé mésim.

o Anuloni mbledhje. Nése nuk mund té
merrni pjesé, ju lutemi, kérkojini njé
anétari té grupit té ndérmjetésojé pér ju.

o Jepni mésim apo veproni si profesionisti.

o Flitni mé shumé se té tjerét.

o Pérgjigjuni pér ¢do pyetje.

o Jini gendra e vémendjes.

o Uluni né krye té tavolinés.

o Qéndroni né kémbé pér té
ndérmjetésuar.

o Kapérceni pjesén “Pérsiatni”.

o Jepni opinionin tuaj pas ¢do komenti.

o Harroni té pérditésoni specialistin e kunijit
pér mbéshtetjen te vetja mbi pérparimin
e grupit.

E RENDESISHME: RAPORTONI DHE PERMIRESOHUNI

o Plotésoni Formularin e Regjistrimit té Grupit né mbledhjen tuaj té paré dhe

Raportin e Mbarimit té Grupit dne Formularin e Kérkesés pér Certifikaté né

mbledhjen tuaj té fundit. Vizitoni srs.lds.org/report.

o Rishikoni broshurén Ndérmjetésimii Grupeve te srs.lds.org/facilitator.



VETEVLERESIMI | NDERMJETESIT

Pas ¢do mbledhjeje té grupit, shgyrtoni pohimet e méposhtme.

Sa miré po ia dilni mbané?

SI PO IA DAL S| NDERMJETES?

Kurré

Ndonjéheré Shpesh Gjithmoné

1. Vihem né kontakt me anétaré té grupit

gjaté javeés. O O O O
2. E shpreh gézimin dhe dashuriné time

pér cdo anétar/e té grupit. O O O O
3. Ndihmoj pér t'u siguruar gé ¢do anétar

i grupit té mund té raportojé pér 0 m m O

zotimet e veta.
4. Flas mé pak se anétarét e tjeré té

grupit. Secili merr pjesé né ményré té O O O O

barabarté.
5.11& anétarét e grupit t'u pérgjigjen

pyetjeve né vend gé t'u pérgjigjem veté. . . O .
6. Qéndroj brenda kohés sé rekomanduar

pér ¢do pjesé dhe veprimtari. O O O O
7. L& kohé pér pjesén “Pérsiatni” gé Fryma

e Shenjté té mund t'i udhérréfejé 0 m m m

anétarét e grupit.
8. E ndjek fletoren e punés si¢ éshté

shkruar dhe i plotésoj té gjitha pjesét O m m O

dhe veprimtarité.
SI PO ECEN GRUPI IM? Kurré Ndonjéheré Shpesh Gjithmoné
1. Anétarét e grupit e duan, e nxitin dhe i

shérbejné njéri-tjetrit. O O O O
2. Anétarét e grupit i mbajné zotimet e tyre. [ O O O
3. Anétarét e grupit po arrijné rezultate si

materiale edhe shpirtérore. O O U U
4. Partnerét né veprim vinen né kontakt dhe

O O O O

e nxitin njéri-tjetrin rregullisht gjaté javeés.










Béni njé lutje hapjeje.
Prezantoni veten. Secili prej jush pérdorni njé minuté gé té thoni emrin tuaj
dhe dicka rreth jush.

MIRE SE VINI NE GRUPIN TONE TE MBESHTETJES TE VETJA!

Lexoni: Ne do té punojmé sé bashku si grup gé ta ndihmojmé njéri-tjetrin pér té
nisur dhe rritur bizneset tona. Ne kemi edhe njé synim mé té gjeré: té
béhemi mé té mbéshtetur te vetja gé té mund t'u shérbejmé mé miré té
tjeréve.

SI FUNKSIONON KJO?

Lexoni: Grupet e mbéshtetjes te vetja funksionojné si njé késhill. Nuk ka mésues apo
trajnues. Né vend té késaj, ne ndjekim materialet si¢ jané shkruar. Me
udhérréfimin nga Shpirti, ne do ta ndihmojmé njéri-tjetrin si vijon:

o Kontribuoni né ményré té barabarté né diskutime dhe veprimtari.
Askush, vecanérisht ndérmjetési, nuk duhet ta mbizotérojé
bashkébisedimin.

o Doni dhe pérkrahni njéri-tjetrin. Tregoni interes, béni pyetje dhe

meésoni rreth njéri-tjetrit. Tregoni respekt pér ndjenjat, duke krijuar njé
mjedis té sigurt ku ¢dokush ndihet miré pér té treguar.

o Mbajini ideté konfidenciale.
o Béni komente pozitive dhe domethénése.

o Béni dhe mbani zotime.

Plaku M. Raséll Ballard dha mésim: “Nuk ka problem né familje, lagje apo
kunj gé nuk mund té zgjidhet nése kérkojmé pér zgjidhje sipas ményrés
sé Zotit duke u késhilluar - duke u késhilluar vértet - me njéri-tjetrin”
(Counseling with Our Councils, bot. i rishik. [2012], f. 4).

Shikoni: “My Self-Reliance Group” ["Grupi Im pér Mbéshtetjen te Vetja"], né dispo-
zicion te srs.lds.org/videos.

Diskutoni: Cfaré keni mésuar nga késhilla té tjeré gé do té ndihmojé pér té
siguruar gé té kemi njé grup té efektshém?



PA MESUES, SI DO TA DIME CFARE TE BEJME?

Lexoni:

Eshté e lehté. Thjesht ndigni materialet. Ka gjashté hapa né secilin kapitull
né fletoren tuaj té punés:

Raportoni: Diskutoni pérparimin e béré gjaté javés pér zotimet tuaja.

Themeli Im: Rishikoni njé parim té ungjillit gé do té ¢ojé drejt mbéshtet-
jes shpirtérore mé té madhe te vetja.

Mésoni: Mésoni aftési praktike gé do té ¢ojné drejt mbéshtetjes materia-
le mé té madhe te vetja.

Pérsiatni: Mbani vesh pér Frymén e Shenjté gé ofron frymézim.

Zotohuni: Premtoni té veproni gjaté javés sipas zotimeve gé do ta
ndihmojné pérparimin tuaj.

Veproni: Ushtroni até gé mésuat.

SI TE PERDORET KJO FLETORE PUNE

KUR T’I SHIHNI KETO NXITJE, NDIQNI KETO UDHEZIME:

Lexoni Shihni Diskutoni Pérsiatni Veprimtari
Njé person | gjithé grupi Pjesétarét e Individét Pjesétaré té
lexon me z& t& | shikon materia- | grupit japin getésisht grupit punojné
larté pér té lin filmik. mendime pér shqyrtojné, individualisht
gjithé grupin. dy deri katér meditojné dhe | ose me té tjeré

minuta. shkruajné. gjaté kohés sé

caktuar.
SHENIM

o Ndérmijetési dhe personi gé caktohet pér té mbajtur kohén, jané
pérgjegjés qé ta ndihmojné grupin té géndrojé brenda kohés sé
rekomanduar pér secilén nénndarje ose veprimtari.

o Sigurohuni gé té lini kohé pér nénndarjen “Pérsiatni” nga fundi i
secilit kapitull. Teksa anétarét e grupit pérsiatin gjaté késaj kohe, ata
mund té kérkojné dhe marrin udhérréfim nga Fryma e Shenjté.



Pérsiatni:
Diskutoni:

Shikoni:

Diskutoni:

Lexoni:

Diskutoni:

Gjoni 10:10.
Cfaré éshté njé jeté me bollék?

“He Polished My Toe” ["Mé Lustroi Gishtin e KEmbés"], né
dispozicion te srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik?
Shihni tekstin e shkruar né fund té kétij mésimi.)

A besoni se ka zgjidhje pér problemet tuaja? Si mund té kualifi-
kohemi gé fugia e Zotit té na ndihmojé?

Referencén nga Manuali 2 dhe citimin nga Plaku Dallin H. Ouks.

Té jesh i mbéshtetur te vetja nuk do té thoté gé ne mund té
béjmé apo arrijmé ¢do gjé gé na vjen né mendje. Pérkundrazi,
do té thoté té besojmé se népérmijet hirit apo fugisé aftésuese
té Jezu Krishtit dhe veté pérpjekjes soné, ne mund t'i plotésojmé
té gjitha nevojat shpirtérore e materiale té jetés gé kérkojmé pér
veten toné dhe familjet tona. Mbéshtetja te vetja éshté prové e
mirébesimit apo besimit toné te fugia e Peréndisé pér té lévizur
male né jetén toné dhe pér té na dhéné forcé gé té triumfojmé

mbi sprovat dhe vuajtjet.

Siju ka ndihmuar hiri i Krishtit pér t'i plotésuar nevojat shpirté-
rore dhe materiale té jetés?

VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Zgjidhni njé partner dhe lexojeni secilin parim mé poshté.

PARIMET DOKTRINORE TE MBESHTETJES TE VETJA

1. Mbéshtetja te vetja &shté njé

urdhérim.

“Kisha dhe anétarét e saj urdhérohen nga
Zoti té mbéshteten te vetja dhe té jené
té pavarur” (Teachings of Presidents of the
Church: Spencer W. Kimball [2006], f. 116).

2. Peréndia mund dhe do té sigurojé
njé ményré gé fémijét e Tij té drejté té
béhen té mbéshtetur te vetja.

“Dhe éshté géllimi im pér té siguruar pér
shenjtorét e mi, sepse gjithé gjérat jané té
miat” (DeB 104:15).

3. Materialja dhe shpirtérorja jané njé

pér Peréndiné.

“Si rrjedhim, me té vérteté uné ju them se

gjithé gjérat pér mua jané shpirtérore” (DeB
29:34).

Hapi 2: Me partnerin tuaj diskutoni pérse besimi te kéto té vérteta mund tju

ndihmojé té béheni mé té mbéshtetur te vetja.

GJONI 10:10

“Uné kam ardhur qé té
kené jeté e ta kené me
bollék.”

MANUALI 2:
ADMINISTRIMI |
KISHES

“Mbéshtetja tek vetja
éshté aftésia, zotimi
dhe pérpjekja pér té
siguruar nevojat
shpirtérore dhe fizike té
Jetés pér vete dhe
familjen. Kur anétarét
béhen té mbéshtetur
tek vetja, ata jané
gjithashtu mé té afté
qé té shérbejné e té
kujdesen pér té tjerét.”

(2010), 6.1.1

PLAKU
DALLIN H. OUKS

“Cfarédo gé na bén té
Jemi té varur nga
dikush tjetér pér
vendime apo burime
qé mund t'i siguronim
veté, na dobéson
shpirtérisht dhe e
vonon rritjen toné drejt
asaj gé plani i ungjillit
synon qé ne té jemi.”
“Repentance and
Change”, Ensign ose

Liahona, nénor 2003,
f. 40



Diskutoni: Lexoni citimin nga Presidenti Marion G. Romni. Si e dini nése po

béheni mé i mbéshtetur te vetja?

Zotohuni: Zotohuni gé ta béni veprimin vijues gjaté javés:

o Lexojeni letrén nga Presidenca e Paré né fillim té kétij manuali

dhe pércaktoni bekimet e premtuara. Cfaré duhet té béni pér

t'i marré ato? Shkruajini mendimet tuaja mé poshté.

o Tregojani familjes apo migve tuaj até gé keni mésuar sot rreth
mbéshtetjes te vetja.

HE POLISHED MY TOE [ME LUSTROI GISHTIN E KEMBES]

Nése nuk jeni né gjendje ta shikoni materialin filmik, zgjidhni njé anétar té grupit
pér ta lexuar tekstin vijues.

PLAKU ENRIKE R. FALABELA: Kur po
rritesha, ne nuk kishim shumé té
ardhura. Mé kujtohet njé dité kur iu
afrova babait tim dhe i thashé: “Baba,
mé nevojiten njé palé képucé té reja.
K&to té vjetrat jané grisur tashmé.” Ai
ndaloi dhe véshtroi képucét e mia dhe
pa gé vértet ishin té grisura. Ai tha:
“Mendoj se kjo éshté dicka gé mund ta
rregullojmé”. Ai mori pak bojé té zezé
dhe m'i lustroi képucét, duke i 1éné me
shkélgim dhe bukur. Ai mé tha: “Tani i
ke né rregull, bir". U pérgjigja: “Jo, ende
jo. Ende mund ta shohésh gishtin gé
mé del nga képuca.” Ai tha: “Epo, mund
ta rregullojmé edhe até!” Ai mori edhe
pak bojé dhe lustroi gishtin tim.

Até dité mésova se ka zgjidhje pér cdo
problem. Uné jam i bindur se ky parim
i mbéshtetjes te vetja dhe kjo nismé
8shté njé ményré pér ta pérshpejtuar
punén e Zotit. Ajo éshté pjesé e punés
pér shpétim.

Té gjithé ne mund té béhemi mé té
miré nga sa jemi tani. Ju duhet ta
largoni apatiné. Shumé heré béhemi
té vetékénaqur dhe kjo e shkatérron
pérparimin toné. Cdo dité éshté njé
dité gé mund té pérparoj nése vendos
té béj dicka ndryshe pér ta pérmirésu-
ar até gé e kam béré keq né té kalua-
rén. Nése e béni me besim, duke
ushtruar besim e shpresé né Krishtin,
gé Ai do té jeté atje pér tju ndihmuar,
ju do ta gjeni ményrén pér té pérparu-
ar né gjéra materiale dhe shpirtérore.
Kjo éshté ngagé Peréndia jeton dhe ju
jeni biri apo bija e Tij.

PRESIDENTI
MARION G. ROMNI

“Pa mbéshtetje te vetja
njé njeri nuk mund ti
ushtrojé kéto déshira té
brendshme pér té
shérbyer. Si mundemi
té japim nése nuk kemi
asgjé? Ushgim pér té
uriturit nuk mund té
vijé nga rafte bosh.
Para pér té ndihmuar
nevojtarét nuk mund té
vijné nga njé portofol
bosh. Pérkrahje dhe
mirékuptim nuk mund
té vijné nga dikush qgé
éshté i uritur emocio-
nalisht. Mésimdhénia
nuk mund té vijé nga
njé i pamésuar. Dhe
mé e réndésishmja nga
té gjitha, udhérréfim
shpirtéror nuk mund té
vijé nga i dobéti
shpirtérisht.”

“The Celestial Nature
of Self-Reliance”,
Ensign, néntor 1982,
f. 93



1. VEPRIMI SIPAS PARIMEVE TE SAKTA

Lexoni: Shumé parime japin ndihmesé né suksesin e biznesit. Disa prej kétyre

renditen mé poshté:

(¢]

Vizioni: "Uné dhe ju kemi pérgjegjési gé té kemi até lloj vizioni i cili nuk
do té kénaget me njé hap pérpara ose dy hapa pérpara; por vértet té
shohim fundin gé nga fillimi, té kemi njé vizion panoramik t& mundési-
ve tona.” (Teachings of Thomas S. Monson, pérmb. Lynne F. Cannegie-
ter [2011], f. 316).

Puna: "Pérfshih[uni] me zell né njé kauzé té miré . . . sepse éshté né ta
fugia, me ané té sé cilés ata jané veprues pér veten” (DeB 58:27-28).
Frymézimi: “Pérgjérojuni [Peréndisé] pér bereqgetin e fushave tuaja, gé
ai tju sjellé begati. Pérgjérojuni atij pér tufat e fushave tuaja, gé ato té
mund té shtohen” (Alma 34:24-25).

Kémbéngulja: “Nuk do té kthehemi . . . derisa ne té kemi plotésuar
gjéné” (1 Nefi 3:15).

Pérgjegjshmeéria: “Té lumté, shérbétor i miré dhe besnik; ti u tregove
besnik né gjéra té vogla; uné do té té vé mbi shumé gjéra” (Mateu
25:21; shih vargjet 14-30).

Mentaliteti i bollékut: “Toka éshté plot dhe ka mjaft edhe pér té
kursyer” (DeB 104:17).

Administrimi i kohés: "Koha juaj éshté e vlefshme” (Thomas S.
Monson, “Guideposts for Life's Journey” [takim shpirtéror né universite-
tin “Brigam Jang”, 13 néntor 2007], f. 1, speeches.byu.edu).

Fuqia e gjérave té vogla dhe té thjeshta: "Népérmjet gjérave té
vogla dhe té thjeshta gjéra té médha béhen” (Alma 37:6).

Zotimi: "Kush nga ju ... nuk ulet mé paré té llogarité shpenzimet?”
(Lluka 14:28; shih edhe vargjet 29-30.)

Diskutoni: Cili nga kéto parime ju bie né sy si mé i zbatueshém teksa nisni ose

rritni biznesin tuaj?



2. PERSE DUA TE NIS OSE RRIT NJE BIZNES?

Lexoni:

o Pronésia

o Té ardhurat shtesé

o Pasioni vetjak

o Karriera e dyté

o Sfida e pérvojés

Ka shumé arsye té vlefshme pérse ju mund ta nisni ose rritni njé biznes:

o Domosdoshméri (mundési té pakta ose asnjé mundési punésimi)

o Liria dhe kontrolli personal

o Siguria mé e madhe financiare

Ka njé larmi shtigjesh gé mund t'i ndérmerrni né biznesin tuaj. Shembuijt vijues

tregojné se si disa njeréz e béné kété gjé.

Semi nisi njé
biznes dytésor pér
té plotésuar té
ardhurat e tjera té
familjes.

Karlosi e zgjeroi
njé biznes té fa-
miljes qé i siguroi
punésim kohéplo-
té pér vete dhe
pér té tjerét.

Lara krijoi njé
biznes dytésor
ndérsa ishte e
punésuar; ajo pu-
nonte mbrémjeve
dhe sé fundie la
punésimin gé té
pérgendrohej me
kohé té ploté né
biznesin e saj gé
po rritej.

Naomi mori ven-
dimin se nuk ishte
koha e duhur gé
ta niste tani njé
biznes, por éshté
e interesuar gé ta
nisé njé té tillé né
té ardhmen.




1: GATISHMERIA IME PER SUKSESIN E BIZNESIT

VEPRIMTARI (5 minuta)

Individualisht merrni parasysh pyetjet gé vijojné:

1. Cili éshté géllimi juaj gé té doni ta nisni ose rritni njé biznes?

2. Cfaré ndikimi mund té keté kjo pérpjekje te ju ose cilésia e jetés sé familjes suaj?

3. A déshironi njé biznes me kohé té ploté apo me té pjesshme? Pérse?

4. Sa para shpresoni té fitoni me biznesin tuaj?

Lexoni: Ju jeni bekuar me burime té tilla si kohé, energji dhe para. Ne vendosim
¢do dité se si t'i shpérndajmé kéto burime midis familjes, punés, shérbi-
mit dhe interesave té tjera.

Pronésia e njé biznesi krijon pérfitime, por kéto pérfitime shpesh vijné me
shpenzime. Secili prej nesh duhet té kérkojé frymézim dhe ta pérdoré
liriné toné té zgjedhjes pér té pércaktuar se si ne i pérdorim burimet tona
pér familjen dhe jetén toné.

VEPRIMTARI (5 minuta)

Ndahuni né grupe me nga tre veta. Secili prej jush pérdorni njé minuté pér té treguar
géllimin tuaj pérse déshironi ta nisni ose rritni njé biznes.




3. VLERESIMI | GATISHMERISE SIME VETJAKE PER PRONESI BIZNESI

VEPRIMTARI (15 minuta)

Hapi 1: Individualisht merrni parasysh théniet vijuese, gé kané si géllim tju ndihmojné ta
vlerésoni gatishmériné tuaj pér pronési biznesi. Pérgjigjiuni kétyre thénieve me ndershme-
ri, pasi secila pérfagéson njé faktor kyc¢ té suksesit té biznesit. Pérgjigjet tuaja do tju
ndihmojné t'i kuptoni mé miré anét tuaja té forta, fushat tuaja té nevojés dhe gatishméri-
né tuaj té pérgjithshme si pronar biznesi. Qarkojeni pérgjigjen tuaj pér secilén thénie, me
10-n si mé e forta.

THENIA

1.Jam i gatshém té punoj shumé pér oré té téra pér njé kohé

té zgjatur.
2. | jap shtytje dhe nxitje vetes. 12345678910
3. Kam pak nevojé pér udhézim né punén time. 12345678910

4. Kam shéndet té miré dhe mund té veproj me njé nivel té
larté energjie.

5.Jam i forté emocionalisht dhe mund t'ia dal mbané mospranimit,
stresit ose déshtimit pér njé kohé té gjaté.

6. Jam i gatshém té mbaj pérgjegjési té ploté pér suksesin ose
déshtimet e biznesit tim.

7. Kam punuar né njé biznes si ai gé kam né plan té filloj. 12345678910
8. E kuptoj se si ta administroj njé biznes me efektshméri. 12345678910
9. Mund té funksionoj miré né mjedise té paqgarta. 12345678910
10. Familja ime do té mé mbéshteté emocionalisht. 12345678910
11. Familja ime do té mé mbéshteté financiarisht. 12345678910

12. Kam njé rrjet té miré migsh dhe bashképunétorésh biznesi,
té cilét mund té mé késhillojné pér biznesin tim dhe té mé 12345678910
ndihmojné ta forcoj até.

13. Jam i gatshém té sakrifikoj pér njé kohé afatshkurtér gé té
arrij shpérblime afatgjata.

14. Ndihem rehat né marrjen e vendimeve shpejt kur éshté
e nevojshme.

15. Jam i orientuar nga hollésité. 12345678910
16. Kam pérvojé né mbajtjen e dokumenteve té organizuara. 12345678910
17. Mund té punoj me efektshméri me shumé lloje njerézish. 12345678910

18.Jam i gatshém t'u delegoj autoritet dhe pérgjegjési té tjeréve. 12345678910
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THENIA

19. Jam njeri i ndershém dhe i besueshém, té cilin té tjerét mund 10
ta mirébesojné.

20. Jam i gatshém t'i dégjoj té tjerét dhe té pranoj pérshtypje 10
prej tyre.

21. Jam kémbéngulés dhe do ta ¢oj deri né fund punén time 10
derisa té pérfundohet me sukses.

22.Jam elastik dhe i gatshém té béj ndryshime té shpeshta pér 10
ta pérmirésuar biznesin tim.

23.Jam i gatshém té ndérmarr rrezige té pérllogaritura. 10

24. Jam njeri pozitiv me njé kéndvéshtrim optimist. 10

Hapi 2: Ndahuni né dyshe dhe diskutoni pyetjet vijuese, bazuar né pérgjigjet tuaja ndaj

thénieve té mésipérme:

o Cilat ané té forta do tju shérbejné mé miré kur e nisni ose rritni njé biznes? Pérse?

o Cilat fusha kané nevojé pér zhvillim té métejshém? Si do t'i béni pérmirésimet?

o Nisur nga pérgjigjet tuaja, sa té pérgatitur jeni gé té filloni njé biznes?

4. AFTESITE E BIZNESIT QE DO Tl ZHVILLOJ NE KETE KURS

Lexoni: Njé géllim i kétij kursi éshté t’ju ndihmojé té zhvilloni zakonet e njé pronari

té suksesshém biznesi. Pronarét e suksesshém té bizneseve jané vézhgu-
es, kureshtaré dhe kané déshiré té mésojné ide té reja ¢do dité. Ata e
kuptojné se mundésia e tyre e biznesit éshté njé puné né pérparim e
Sipér. Ata e kuptojné se do té duhet t'i béjné shumé pérmirésime biznesit
té tyre thjesht gé té kené njé fillim té suksesshém.

Qé té béheni njé pronar biznesi i kétij lloji, do t’ju nevojitet té ushtroni
besim dhe té dilni jashté zonés suaj té rehatisé. Do tju duhet té dilni nga
shtépia ose zyra juaj dhe té flisni shpesh me klienté t& mundshém rreth
nevojave dhe parapélgimeve té tyre. Do té keni nevojé té kérkoni informa-
cion té ri dhe pérshtypje gé do tju ndihmaojné ta pérmirésoni biznesin
tuaj. Pronarét e bizneseve gé nuk jané té gatshém té pérfshihen me
klientét e tyre, t& mésojné vazhdimisht dhe té béjné ndryshime té biznesit
té tyre, do ta gjejné té véshtiré té kené sukses né njé kohé afatgjaté.



Ndérkohé gé punojmé pér t'i nisur ose rritur bizneset tona, ne do ta
nxitim njéri-tjetrin t&é mendojmé dhe veprojmé si pronaré té suksesshém
biznesesh. Shumé prej zotimeve javore, té cilat do t'i plotésojmé jashté
mbledhjeve té grupit toné, do té na ndihmojné té zhvillojmé zakone gé do
té na nevojiten pér té gené té suksesshém.

(do javé do té praktikojmé sa vijon:

1. Té vézhgojmé dhe té flasim me klientét: pér té mbledhur ide, pér
té kuptuar nevojat e klientéve, pér té provuar e pérshtatur ideté tona
té biznesit dhe pér té mbledhur pérshtypje.

2. Té shkruajmé mendimet tona: pér té shénuar vézhgime, ide nga té
tjerét dne mbresa nga Fryma e Shenjté.

3. Té shesim: pér té mésuar gé t'i dégjojmé nevojat e té tjeréve dhe té
pércaktojmé zgjidhjet e duhura.

4. Té dokumentojmé hollési financiare té bizneseve tona: pér té
gjurmuar faktorét kyc té suksesit té bizneseve tona dhe pér té projek-
tuar té ardhmen.

Kété javé do té keni sfidén gé t'i ushtroni kéto aftési dhe t'i raportoni
grupit. Ju gjithashtu do té filloni té flisni me klientét tuaj té mundshém.
Do t'i raportoni rezultatet tuaja javén e ardhshme.
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5. CFARE DO TE MESOJME DHE BEJME SI GRUP

Lexoni: Ne do té punojmé sé bashku gé ta ndihmojmé njéri-tjetrin pér ta nisur e
rritur biznesin toné. Synimi yné mé i madh éshté té béhemi té mbéshte-
tur te vetja. Kur mund té kujdesemi pér veten, éshté mé e lehté gé t'i
ndihmojmé njerézit e tjeré.

Gjaté 12 javéve té ardhshme, ne do té punojmé sé bashku pérmes
kapitujve vijues:

Kapitulli 1 - Gatishméria Ime pér Suksesin e Biznesit

Kapitulli 2 - Zgjidhja e Nevojave té Paplotésuara té Klientéve

Kapitulli 3 - Sigurimi gé té Kem njé Biznes Fitimprurés

Kapitulli 4 - Gjetja e Klientéve

Kapitulli 5 - Ruajtja e Klientéve

Kapitulli 6 - Administrimi i Fitimprurjes sé Biznesit Tim

Kapitulli 7 - Mbajtja Vecan e Parave té Mia té Biznesit nga Ato
Vetjake

Kapitulli 8 - Administrimi i Qarkullimit té Parave té Biznesit Tim

Kapitulli 9 - Rritja e Biznesit Tim

Kapitulli 10 - Financimi i Biznesit Tim

Kapitulli 11 - Pérmirésimi i Vazhdueshém i Biznesit Tim

Kapitulli 12 - Paragitja e Biznesit Tim

6. ORGANIZIMI | PLANIFIKIMIT TE BIZNESIT TIM -
PLANIFIKUESI | BIZNESIT VETJAK

Lexoni: Disa njeréz béjné gabimin e pérpjekjes pér t'i ngritur bizneset e tyre
pérreth hamendésimeve té tyre ose njé “ndjesie té brendshme” gé ideté e
tyre do té funksionojné. Zakonisht kéto biznese nuk dalin me sukses. Ky
kurs do tju nxité té vézhgoni dhe té pérfshiheni me klientét ¢do javé dhe
t'i pérpunoni ideté tuaja sipas asaj gé mésoni. Ne do té mésojmé té
“organizo[jmé] . .. ¢cdo gjé té nevojshme” dhe t'i pérmirésojmé vazhdi-
misht bizneset tona dhe fusha té tjera té jetés soné (DeB 88:119).

Né kété grup ju do té pérdorni njé Planifikues té Biznesit Vetjak pér té
krijuar gradualisht njé plan pér biznesin tuaj. Planifikuesi do t’ju ndihmojé
té organizoni detaje dhe té vlerésoni vlefshmériné e mundésisé sé



biznesit tuaj. Planifikuesi juaj gjithashtu do té jeté i dobishém kur
t'ia paraqitni biznesin tuaj grupit né javén 12. Pasi ta keni pérfundu-
ar kursin, ai do tju ndihmojé ta vazhdoni planin tuaj pér ta rritur biznesin
tuaj.

Hollésité e planit tuaj té biznesit duhet té jené eksperimentale fillimisht,
ngageé ato do té ndryshojné teksa mésoni mé shumé duke folur me
klientét, furnizuesit dhe pronaré té tjeré biznesesh. Pérdorni njé laps kur
shkruani né Planifikuesin tuaj té Biznesit Vetjak, pasi do té doni té béni
pérditésime ndérkohé gé e pérmirésoni biznesin tuaj. Kthehuni te Shtojca
gé té shihni Planifikuesin e Biznesit Vetjak gé do té pérdorni.

7. USHTROHUNI ¢DO DITE DHE MBAJINI ZOTIMET

Shikoni: “Keeping Commitments Leads to Growth” ["Mbajtja e Zotimeve Con drejt
Rritjes"], né dispozicion te srs.Ids.org. (Nuk keni material filmik? Lexoni
tekstin e shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Si do ta ndihmojmé njéri-tjetrin qé té ushtrojmé aftési dhe té
mbajmé zotime?

KUTIA E MJETEVE TE SUKSESIT TE BIZNESIT

Lexoni: Te Shtojca éshté njé Kuti e Mjeteve té Suksesit té Biznesit. Kjo kuti
mjetesh pérmbledh disa prej parimeve kyc gé do t'i mésojmé né kété
kurs dhe gé mund té pérdoren si reference.

CERTIFIKATE PERFUNDIMI

Lexoni: Anétarét e grupit gé marrin pjesé né mbledhje dhe i mbajné zotimet e
tyre, mund té marrin njé certifikaté té mbéshtetjes te vetja nga Kolegji i
Biznesit SHDM. Shihni kapitullin 12.
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1: GATISHMERIA IME PER SUKSESIN E BIZNESIT

@ PERSIATNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Individualisht mendoni rreth asaj qé keni mésuar sot, dhe shqyrtoni se ¢faré do té
donte Zoti té bénit. Lexoni shkrimin e shenjté dhe shkruani pérgjigje pér pyetjet.

“Késhillohu me Zotin pér té gjitha veprimet e tua dhe ai do té té
drejtojé pér té miré” (Alma 37:37).

Nisur nga ajo gé keni mésuar sot, ¢faré ndryshimi keni ndjesi té
béni gé do tju ndihmojé té béheni pronar mé i miré biznesi?

Cfaré veprimi do té ndérmerrni kété javé pér ta véné né jeté
ndryshimin gé pércaktuat mé lart?
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Lexoni: Me ndihmén e té tjeréve, ju mund té kryeni gjéra té médha. Pér shembull,
misionarét kané shogérues pér t'i pérkrahur. Né grupet tona ne kemi
“partneré né veprim”. Cdo javé ne do té zgjedhim dhe do té veprojmé me
njé partner né veprim. Partnerét né veprim do ta ndihmojné njéri-tjetrin
gé t'i mbajné zotimet:

o Duke e marré né telefon, duke i dérguar mesazh me celular apo duke e
vizituar njéri-tjetrin gjaté javés.

o Duke folur rreth asaj gé mésuam né mbledhjen e grupit.

o Duke e nxitur njéri-tjetrin gé té mbajné zotimet.

o Duke u késhilluar sé bashku rreth sfidave.

o Duke u lutur pér njéri-tjetrin.

Diskutoni: Siju ka ndihmuar dikush gé té pérmbushni digka té véshtiré?

Lexoni: Té jesh njé partner né veprim nuk éshté e véshtiré ose nuk shpenzon
shumé kohé. Disa partneré e marrin né telefon njéri-tjetrin, disa takohen
veté dhe disa i dérgojné mesazhe me celular njéri-tjetrit. Pér ta filluar
bashkébisedimin ju mund té pyetni:

o (Cfaré ju pélgeu nga mbledhja joné e fundit e grupit?

o (Cfaré gjérash té mira ju kané ndodhur gjaté javés teksa keni punuar
pér t'i mbajtur zotimet?

o Siekenipérdorur parimin nga “Themeli Im” kété javé?

Pjesa mé e réndésishme e diskutimit do té jeté ndihma gé i jepni njéri-

-tjetrit pér t'i mbajtur zotimet. Ju mund té pyetni:

o Sipo veproni me zotimet tuaja?

o Nése nuk i keni mbajtur disa prej tyre, a keni nevojé pér ndihmé?

o Simund t'i pérkrah mé sé miri pérpjekjet tuaja?
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1: GATISHMERIA IME PER SUKSESIN E BIZNESIT

VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Zgjidhni diké né grup gé té jeté partneri juaj né veprim pér javén gé vjen. Pérgji-

thésisht, partnerét né veprim jané té sé njéjtés gjini dhe nuk jané pjesétaré té njé familje-
je. Ju mund t'i ndryshoni partnerét ¢do javé.

Emri i partnerit né veprim Informacion kontakti

Hapi 2 : Shkruani se si dhe kur do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté késaj jave.

DIE HEN MAR MER EN) PRE SHT
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FLETORJA E SHENIMEVE TE BIZNESIT

Lexoni: Biznesijuaj do té keté nevojé pér mé shumé pérmirésim sesa mund ta
pérfytyroni. Njé pjesé ky¢ e pérmirésimit té biznesit tuaj éshté t'i shkruani
ideté, vézhgimet dhe mbresat tuaja shpirtérore ¢do dité. Kété javé filloni
té pérdorni njé fletore bosh ose njé mjet elektronik pér t'i shénuar
mendimet dhe ideté tuaja. Kjo éshté fletorja e shénimeve té biznesit tuaj.
Javén gé vjen do tju kérkohet té raportoni pér sa dité shkruat né fletoren
tuaj té shénimeve. Silleni até né mbledhjen e grupit ¢cdo javé.

SFIDA E KAPESEVE TE LETRAVE

Lexoni: Pronarét e bizneseve e disiplinojné veten gé t'u afrohen njerézve té rinj
¢do dité. Bérja e kétyre kontakteve éshté thelbésore pér suksesin e
biznesit tuaj. Teksa e shtyni veten dhe u flisni mé shumé njerézve, do té
hapen dyer atje ku ju nuk do ta prisnit. Kété javé fillojeni duke pasur
bashkébisedime té pérditshme me njeréz té rinj.

Veprimtaria mé poshté do tju ndihmojé té pérfshiheni me té tjerét, edhe
nése éshté e véshtiré si fillim. Javén gé vjen do tju kérkohet té raportoni
sa dité patét bashkébisedime me njeréz té tjeré. Teksa e filloni njé biznes,
éshté jetike gé té zhvilloni vetébesim né aftésiné tuaj pér té ndértuar
marrédhénie, pér t'i nxitur e bindur té tjerét dhe pér té fituar marréveshje
mbi zgjedhjet reciprokisht pérfituese.

VEPRIMTARI (5 minuta)

Kur té shkoni né shtépi, gjeni njé kapése letrash (ose njé send tjetér té vogél, me pak
vleré, sinjé gjilpéré me koké ose njé rrip gome) gé ta pérdorni pér kété veprimtari.
Fillojeni duke e shkémbyer me diké kapésen e letrave (ose sendin e vogél gé pérzgjodhét)
me njé send gé ka mé shumé vleré. Vazhdoni duke béré shkémbime me njeréz gé ta
kémbeni sendin tuaj me dicka me vleré edhe mé té madhe. Béni shkémbime me njeréz si
brenda ashtu edhe jashté familjes suaj. Javén gé vjen i raportoni grupit pér pérvojén e
shkémbimit dhe paragitni sendin gé e fituat mé sé fundi.




18

Cdo javé ne marrim zotime. Kur té takohemi javén e ardhshme, do té fillojmé duke
raportuar mbi zotimet tona. Pérdoreni tabelén “Vierésimi i Pérpjekjeve té Mia” (né fillim
té fletores sé punés) gé té rishikoni se ku do t7 gjurmoni zotimet tuaja.

Lexojeni secilin prej zotimeve mé poshté me partnerin tuaj né veprim. Aftésia juaj pér té
pasur sukses né nisjen ose rritjen e biznesit tuaj do té pérmirésohet jashtézakonisht kur
i mbani me zell zotimet tuaja javore. Premtoni se do t7 mbani zotimet tuaja dhe mé
pas nénshkruani mé poshte.

ZOTIMET E MIA

@ Uné do t'i mbaj zotimet nga “Themeli Im” pér kété jave:
o Té lexoj letrén e Presidencés sé Paré né fillim té kétij manuali, té nénvizoj
bekimet e premtuara dhe té shkruaj até gé duhet ta fitoj prej tyre.

o T'ua tregoj familjes apo migve té mi até gé kam mésuar sot rreth mbésh-
tetjes te vetja.

®

Uné do té marr pjesé né njé Sfidé me Kapése Letrash dhe do té raportoj javén e
ardhshme pér pérvojén time.

Uné do té filloj té shkruaj né fletoren e shénimeve té biznesit ¢do dité dhe do ta
sjell né mbledhjen toné té ardhshme.

© ©

Uné do ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe do t'i mbaj zotimet.

@ Uné do té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe do ta pérkrah até.

Mbani mend se javén gé vjen do tju kérkohet té raportoni numrin e ditéve gé folét me
klientét dhe shkruat né fletoren e shénimeve té biznesit tuaj (shih tabelén “Vierésimi i
Pérpjekjeve té Mia” né fillim té librit).

Nénshkrimi im Nénshkrimi i partnerit né veprim

Béni njé lutje mbylljeje.



MBAJTJA E ZOTIMEVE CON DREJT RRITJES

Zgjidhni tregimtaré dhe lexoni sa vijon:

Tregimtari 1: Ne besojmé né bérjen dhe mbajtjen e zotimeve. Kéto
veprime besimi jané té ngjashme me shkallét ngjitése pér pérparimin
toné si individé dhe si familje. Pér até arsye gjithcka gé béjmé né grupet
tona té mbéshtetjes te vetja, ndértohet lidhur me bérjen dhe mbajtjen e
zotimeve dhe raportimin e rezultateve tona.

Tregimtari 2: Ne béjmé té paktén tri lloje zotimesh ¢do javé. Fillimisht ne
ushtrojmé parime dhe zakone themelore dhe ua mésojmé kéto familjeve
tona. Mé pas veprojmé gé té plotésojmé zhvillimin e biznesit dhe zotimet
pér funksionimin e biznesit, té cilat na ndihmojné té zhvillojmé aftési té reja
pér t'i rritur dhe mbajtur bizneset tona. Pérpara se té largohemi nga ¢do
mbledhje grupi, ne i shqyrtojmé zotimet tona té biznesit pér javén dhe e
vémé nénshkrimin toné né fletoren toné té punés pér té treguar zotimin
toné. Gjithashtu i kérkojmé dikujt né grup gé té jeté partneri yné né veprim
pér javén. Ky person e nénshkruan fletoren toné té punés pér té premtuar
pérkrahjen e tij ose té saj. Dy heré gjaté javés, ose mé shumé nése éshté e
nevojshme, ne do té vihemi né kontakt me partnerin toné né veprim gé té
raportojmé veprimet tona e gé té marrim sugjerimin dhe pérkrahjen e tij
ose té saj.

Tregimtari 3: Kur viheni né kontakt me partnerin tuaj né veprim, sigurohu-
ni gé do té lini kohé té mjaftueshme pér té dégjuar me té vérteté dhe pér t'
kushtuar vémendje serioze pérshtypjes suaj. Nése ju nevojitet ndihmé
shtesé, ju mund ta kérkoni prej familjes, migve ose ndérmjetésit tuaj té
grupit. Né mbledhjen toné té ardhshme do té fillojmé duke raportuar mbi
zotimet tona. Kjo duhet té jeté njé pérvojé e pélgyeshme, pozitive ku
¢dokush ndien se e dégjojné dhe i japin kurajé.

Tregimtari 4: Ne té gjithé kemi dité ose madje javé té véshtira. Mund té
déshtojmé pérkohésisht né njé zotim ose té hasim njé pengesé. Kjo éshté
gjé gé pritet. Mbani mend se ¢do déshtim éshté i vlefshém. Prandaj
meésoni nga pérvojat tuaja, pérdoreni até njohuri pér ta pérmirésuar
planin e biznesit tuaj dhe vazhdoni té ecni pérpara.
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Lexoni tri pyetjet mé poshté dhe merrni parasysh se si kéta njeréz u
ndihmuan népérmjet mbajtjes sé zotimeve dhe raportimit.

Rebeka: “Mbaijtja e zotimeve mé ndihmoi té shkoj tek ide té reja dhe té
pércaktoj mundési té reja pér biznesin tim. Ndérmarrja e hapave ¢do javé
pér té folur me shitésit, me profesionisté té tjeré né fushén time dhe
anétaré té grupit mé ndihmoi gé té nxitem pér té vazhduar pérpara.
Gjithashtu gjeta se mund ta shihja dorén e Peréndisé mé garté né jetén
time kur me lutje e pérfshiva Até né planet e mia dhe kérkova ndihmén e
Tij. Ndjeva se po e mundésoja Até té mé ndihmonte me ané té punés
sime té madhe pér t'i béré té suksesshme zotimet e mia.”

Petri: “Té pasurit e njé partneri né veprim mé mbajti té pérgendruar te
zotimet e ardhshme javore. Mé mbajti né udhén e duhur. Ishte e dobish-
me té kisha njé njeri g& mund té shérbente si dégjues dhe té mé ndih-
monte gé t'i pérpunoja ideté e mia. Gjithashtu, isha né gjendje t'i ofroja
ide partnerit tim gé ishin jashté bazés sé njohurive té tij dhe kjo vértet e
ndihmoi té ecte pérpara me ideté e veta.”

Xheki: “Mendova se mbéshtetja te vetja ishte dicka pér ta mésuar veté

- derisa u béra pjesé e njé grupi té mbéshtetjes te vetja. Cdo javé pata njé
vend té sigurt pér t'i raportuar suksesin dhe déshtimin tim, pér té caktuar
synime, pér té eksperimentuar me ide té reja dhe pér ta pércaktuar
sérish géllimin e biznesit tim. Grupi im mé ndihmoi t'i zgjeroja mundésité
pér ta rritur biznesin tim mé shumé sesa e kisha mésuar veté.”

Plaku Marvin J. Ashton “Lumturia e vérteté nuk krijohet kur marrim
dicka. Lumturia e vérteté krijohet kur béhemi dicka. Kjo mund té kryhet
duke gené té zotuar ndaj synimeve té larta. Ne nuk mund té béhemi dicka
pa u zotuar.” "The Word Is Commitment”, Ensign, néntor 1983, f. 61

Presidenti Tomas S. Monson “Kam menduar kohét e fundit rreth
zgjedhjeve. Eshté théné se dera e historisé varet nga mentesha té vogla
dhe po késhtu ndodh me jetén e njerézve. Zgjedhjet gé béjmé pércaktoj-
né fatin toné." "Zgjedhjet”, Ensign ose Liahona, maj 2016, f. 86



ZGJIDHJA E NEVOJAVE
TE PAPLOTESUARA
TE KLIENTEVE

PARIMI NGA “THEMELI IM” PARIMET, AFTESITE DHE ZAKONET E
o Ushtroni Besim te Jezu Krishti BIZNESIT
1. Pérse Blejné Njerézit?
2. Té Mésuarit se si té Pércaktoni dhe t'i Plotésoni
Nevojat e Klientéve
3. Vézhgimi dhe Pérfitimi nga Ndryshimi
4. Gjetja e Pasionit Tim dhe Nxjerrja e Mésimeve
nga Pérvoja Ime

5. A Ka Epérsi Konkurruese Mundésia e Biznesit
Tim?
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RAPORTONI—Koha Maksimale: 25 Minuta

Béni njé lutje hapjeje.

ZOTIMET E JAVES SE KALUAR

@ Ti mbaj zotimet e béra te “Themeli Im”.

Té marr pjesé né njé Sfidé me Kapése Letrash dhe té raportoj javén e
ardhshme pér pérvojén time.

© Té filloj té shkruaj né fletoren e shénimeve té biznesit ¢do dité dhe ta
sjell né mbledhjen toné té ardhshme.

@ Ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe t'i mbaj zotimet.

@ Té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe ta pérkrah até.

HAPI 1: VLERESONI ME PARTNERIN NE VEPRIM (5 minuta)

Pérdorni pak minuta pér té vlerésuar pérpjekjet tuaja gé t'i mbani zotimet tuaja gjaté késaj
jave. Pérdorni tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia” né fillim té késaj fletoreje pune. Mé
pas tregojani vlerésimin tuaj partnerit ose partneres suaj dhe diskutoni me té pyetjen mé
poshté. Mbani parasysh gé “Shitni” dhe “Shénoni Hollésité Financiare” jané aftési gé do té
fillojmé t'i ushtrojmé pas disa kapitujsh.

Diskutoni: Cfaré sfidash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja gjaté késaj jave?

Ko tal
pieses

1} Ju do t& keni mundesiné ta plotesoni até gjate Aftésite Kyg pér
Biznes

UDHE:
jave. e veprim.

Qebenodo  LEGJENDA ®

formimine

Ketyre zakoneve té rendesishrme.

Zotimet lidhur
Zotimet per broshurén “Themel Zotimet pér Zhwillmin e Biznesit Zotimet pér Funksionimin e Biznesit m

Shembult

oindur
Moesht

stpenzimesh

o o oo e 0|0 |o|o|e|o|e|e
o o oo e 0| o | o|o|e|0o|e|e|z3




HAPI 2: RAPORTOJINI GRUPIT (8 minuta)

Pas vlerésimit té pérpjekjeve tuaja, mblidhuni sérish si grup dhe raportojini rezultatet
tuaja. Béjeni me radhé né grup dhe secili té thoté nése e vlerésoi veten me ngjyrén e
kuge, té verdhé ose té gjelbér pér secilin nga zotimet e javés sé kaluar. Gjithashtu thoni
numrin e ditéve gé e ushtruat ciléndo prej aftésive kyc té biznesit, si¢ u raportua né
tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia".

HAPI 3: TREGOJINI PERVOJAT TUAJA (10 minuta)

Tani tregoni si grup gjérat gé mésuat nga pérpjekja pér t'i mbajtur zotimet tuaja gjaté javés.

Diskutoni: o Cfaré pérvojash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja té béra te
“Themeli Im"?
o Cila ishte pérvoja juaj me Sfidén me Kapése Letrash? Cfaré
mésimesh mésuat nga kjo pérvojé?

o Sipo jundihmon puna me njé partner né veprim?

HAPI 4: ZGJIDHNI PARTNERE NE VEPRIM (2 minuta)

Zgjidhni njé partner né veprim nga grupi pér javén gé vien. Pérgjithésisht, partnerét né

veprim jané té sé njéjtés gjini dhe nuk jané pjesétaré té njé familjeje.

Pérdorni disa minuta tani gé té takoheni me partnerin tuaj né veprim. Prezanto-
huni dhe diskutoni se si do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté javés.

Emri i partnerit né veprim Informacion kontakti

Shkruani se si dhe kur do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté késaj jave.

DIE HEN MAR MER ENJ PRE SHT
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Pérsiatni: Sindikon besimiim te Jezu Krishti né mbéshtetjen time te vetja?

Shikoni: “Exercise Faith in Jesus Christ” ["Ushtroni Besim te Jezu Krishti"],
né dispozicion te srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik?
Lexoni tekstin e shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Pérse besimiivérteté con gjithnjé né veprim? Pérse besimi
éshté i nevojshém gé Peréndia té na ndihmojé materialisht dhe
shpirtérisht?

Lexoni: Vargun te Mateu 6:30 dhe citimin nga Lectures on Faith [Leksione
mbi Besimin].

VEPRIMTARI (5 minuta)

Shtegu i mbéshtetjes te vetja éshté njé udhétim besimi. Presidenca e Paré dhe
Kuorumi i Dymbédhjeté Apostujve na ftojné gé ta bé&jmé rritjen e besimit toné
tek Ati Qiellor dhe Biri i Tij, Jezu Krishti, njé pérparési né jetén toné.

Hapi 1: Si grup lexoni pérparésité dhe premtimet profetike mé poshté.

PERPARESITE DHE PREMTIMET PROFETIKE

“Pérfytyrojeni madhéshtiné e asaj thénie[je]! Plotésia e tokés u premtohet atyre gé e
mbajné ditén e Shabatit té shenjté” (Raséll M. Nelson, “Shabati Eshté njé Kénagési”,
Ensign ose Liahona, maj 2015, f. 130; shih edhe DeB 59:16).

“Shpirtshméria nuk éshté e amullt dhe as nuk jané té tilla besélidhjet e [sakramentit].
Besélidhjet nuk sjellin vetém zotime, por ato sjellin fugi shpirtérore” (Neil L. Andersen,
mbledhje trajnimi me Autoritetet e Pérgjithshme, prill 2015).

“Ju jap déshmi se [Libri i Mormonit] mund té béhet njé ‘Urim dhe Thumim’ vetjak né
jetén tuaj” (Richard G. Scott, “The Power of the Book of Mormon in My Life”, Ensign,

tetor 1984, f. 11).

Hapi 2: Diskutoni se si nderimi me besnikéri i Shabatit, marrja e sakramentit dhe
leximi i Librit té Mormonit do tju ndihmojné té béheni mé té mbéshtetur te
vetja.

Zotohuni: Zotohuni gé t'i béni veprimet vijuese gjaté javeés.
o Tregojeni besimin tuaj kété té diel duke e mbajtur ditén e
Shabatit té shenjté dhe duke e marré me nderim
sakramentin.
o Lexoninga Libri i Mormonit ¢do dité.
o Zgjidhni njérin prej shkrimeve té shenjta mé poshté dhe
tregojani até familjes apo migve tuaj.

MATEU 6:30

“Tani nése Peréndia e
vesh késhtu barin e
fushés, gé sot éshté
dhe nesér hidhet né
furré, vallé nuk do tju
veshé shumé meé tepér
Ju, njeréz besimpaké?”

LECTURES ON FAITH
[LEKSIONE MBI
BESIMIN]

“A nuk varen té gjitha
pérpjekjet tuaja té cdo
lloji, nga besimi juaj?
... Ndérsa i marrim
me ané té besimit té
gjitha bekimet materi-
ale gé marrim, po
ashtu ne, né ményré té
ngjashme marrim me
ané té besimit té gjitha
bekimet shpirtérore qé
i marrim. Por besimi
nuk éshté vetém parimi
i veprimit, por edhe i
fugisé.”

(1985),f. 2, 3



USHTRONI BESIM TE JEZU KRISHTI

Nése nuk jeni né gjendje ta shikoni materialin filmik, zgjidhni njé anétar té grupit

pér ta lexuar tekstin vijues.

F

PLAKU DEJVID A. BEDNAR: Ndérmarr-
ja e veprimit éshté ushtrimi i besimit.
Fémijét e Izraelit po mbajné arkén e
besélidhjes. Ata vijné te lumi Jordan.
Premtimi éshté se ata do té kalojné
nga ana tjetér né toké té thaté. Kur
ndahet uji? Kur kémbét e tyre lagen.
Ata ecin népér lumé - veprojné. Fugia
pason - uji ndahet.

Ne shpeshheré besojmé: “Do ta kem
kété kuptueshmeéri té pérkryer dhe mé
pas do ta shndérroj até né ato gé béj".
Do té sugjeroja gé ne kemi mjaftue-
shém sa pér té filluar nga puna. Ne
kemi njé ndjesi pér drejtimin e duhur.
Besimi éshté njé parim - parimi - |
veprimit dhe i fugisé. Besimi i vérteté
pérgendrohet né dhe te Zoti Jezu
Krisht dhe gjithnjé té con drejt
veprimit.

(Shih “Seek Learning by Faith” [fjalim
drejtuar mésuesve té fesé té Sistemit
Arsimor té Kishés, 3 shkurt 2006],
Ids.org/media-library)

SHKRIME TE SHENJTA RRETH BESIMIT NE VEPRIM

Pér shkak se Danieli nuk ndalonte sé
luturi, até e hodhén né njé gropé
luanésh, por “Peréndia . . . dérgoi
engjéllin e tijgé ... mbyll[i] gojén e
luanéve, . .. dhe nuk u gjet mbi té
asnjé léndim sepse kishte pasur besim
te Peréndia i tij" (Daniel 6:22-23; shih
edhe vargjet 16-21).

Zoti ia dha Lehit Liahonén pér ta
udhéhequr familjen e tij dhe “ajo punoi
pér ta sipas besimit té tyre né Perén-
di.... [Kur] ata ishin pértacé dhe
harronin té ushtronin besimin dhe
zellin e tyre, . .. ata nuk pérparonin né
udhétimin e tyre” (Alma 37:40-41).

“Sillni gjithé té dhjetat né shtépiné e
thesarit . . . dhe pastaj mé vini né
prové pér kété gjé ... né se uné nuk

do t'i hap pragjet e giellit dhe nuk do
té derdh mbi ju ag shumé bekim, sa
nuk do té keni vend té mjaftueshém
ku ta shtini” (Malakia 3:10).

Gjaté njé zie buke, Elija i kérkoi njé té
veje gé t' jepte vaktin e saj té fundit.
Elija i premtoi &, pér shkak té besimit
té saj, Zoti do t'i siguronte ushgim dhe
ushgimi i saj nuk do té mbaronte
kurré. (Shih 1 Mbretérve 17.)

“Té mjerét dhe té varférit kérkojné ujé,
por mungon; gjuha e tyre u éshté
tharé nga etja; uné, Zoti do t'ua
plotésoj déshirén; uné, Peréndia i
Izraelit, nuk do t'i braktis” (Isaia 41:17;
shih edhe vargun 18).
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@ MESONI—Koha Maksimale: 70 Minuta

1. PERSE BLEJNE NJEREZIT?

Shikoni: “Why Do People Buy” ["Pérse Blejné Njerézit"], né dispozicion te srs.Ids.org/
videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin e shkruar né fund té késaj
pjese.)

Diskutoni: Cfaré mésuat nga ky material filmik rreth arsyes pérse blejné njerézit?

2. MESONI SE SI Tl PLOTESONI DHE PERCAKTONI NEVOJAT E KLIENTEVE

Lexoni: Pronarét e suksesshém té bizneseve pérpigen t'i kuptojné dhe plotésojné
nevojat e paplotésuara té klientéve. Té kuptuarit e nevojave té klientéve
8shté njé mundési e vazhdueshme qé kérkon pérpjekje, kohé dhe kémbé-
ngulje domethénése. Nevojat e klientéve tuaj do té ndryshojné heré pas
here, prandaj vazhdimisht do té keni nevojé gé ta pérshtatni biznesin tuaj
pér t'i plotésuar ato. Kjo éshté e vérteté nése po konsideroni njé mundési
té re biznesi ose administroni njé biznes ekzistues. Kjo pjesé do tju
ndihmojé té mésoni se si ta pércaktoni larminé e nevojave gé mund té
kené klientét tua.
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VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Individualisht shgyrtoni listén vijuese té kategorive té bizneseve. Pérzgjidhni njé
kategori gé ju intereson dhe gé ka nevoja klientésh gé keni mundési t'i plotésoni. Nése
asnjé nga kategorité né listé nuk pérkon me interesat tuaja, krijoni veté kategorité tuaja.

Shérbime té kontabilitetit Industria ushgimore waerbme te. perkujdesjes per
té moshuarit

Zhvillimi i programeve B Shérbime té mjeteve
o Flokétore . . -

kompjuterike shogérore té komunikimit

Shérbime pér automjete Sigurimet Mésime sporti

Ushgime pér bankete Shérbime ligjore Shérbime pérkthimesh

Shérbime pastrimi Shérbime lévizjeje Késhillime

Riparim kompjuterésh Mésime muzike Krijim fagesh interneti

Qepje rrobash Trajner personal Shérbime martesore

Analiza té dhénash Kujdes pér kafshét Kujdes pér oborret

Planifikim festimesh Fotografi Té Tjera:

Hapi 2: Brenda kategorisé sé zgjedhur, shkruani tri nevoja pér té cilat njerézit do té
paguanin para. Mé pas shkruani njé mundési biznesi gé do ta plotésonte até nevojé. Pér
shembull, nése keni interes pér shérbime martesore, disa mundési biznesi gé mund té

plotésojné njé nevojé, pérfshijné ato gé vijojné.

NEVOJA E KLIENTIT MUNDESIA E BIZNESIT
Kaligrafi pér ftesat e d Z Srisht
Ftesa dasme gé duken té pashoge ? lgrya ’P crvesat e aasmes posacens
pér klientin
Materiale filmike novatore dasme Droné pér fotografité e dasmés
Véshtirési né dérgimin e kartolinave Njé shérbim qé dérgon pér ¢iftin kartolina
té falénderimit té veganta falénderimi
NEVOJA E KLIENTIT MUNDESIA E BIZNESIT
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Hapi 3: Ndahuni né dyshe dhe tregoni listén e mundésive té biznesit gé i shkruat.

Lexoni: Qé té keni mundési té suksesshme biznesi, ju duhet té plotésoni njé
nevojé ose té zgjidhni njé problem pér té cilin njerézit jané té gatshém té
paguajné. Pér té pércaktuar nése njerézit do té jené té gatshém té
paguajné pér shérbimin ose produktin tuaj, ju keni nevojé té flitni me ta
pér té. Duke folur me klienté té mundshém, ju mund ta vlerésoni kérke-
sén pér shérbimin ose produktin tuaj dhe té shihni nése éshté i mjaftue-
shém pér t'i mbéshtetur shitjet gé ju nevojiten pér té pasur sukses
biznesi juaj. Pérshtypjet nga klientét gjithashtu mund té ndihmojné pér ta
pérpunuar idené e biznesit tuaj.

Fillojeni ta vini herét né prové me klientét idené e biznesit tuaj - pérpara se
té investoni shumé nga koha ose paraté — pér té paré nése ka njé treg pér
té. Shumica e pronaréve té bizneseve duhet t'i pérshtatin dhe pérpunojné
shumé heré ideté e tyre dhe hollésité gé gjenden né bizneset e tyre
pérpara se té gjejné ofertén e duhur gé ka potencialin pér té pasur sukses.

Nése njerézit nuk kané interes té forté pér shérbimin ose produktin tuaj
dhe nuk jané té gatshém té paguajné pér té, edhe pasi e pérpunoni,
fillojeni nga fillimi me njé ide tjetér. Mos vazhdoni té investoni né njé ide
gé nuk ka mundési té forté pér sukses.

Pérveg gé té flisni me klienté té mundshém pér ta vlerésuar idené e
biznesit tuaj, ju keni nevojé té béni hulumtim tjetér. Zoti ka késhilluar:
“Studio[je] até térésisht né mendjen ténde” (DeB 9:8). Nése njerézit jané
té gatshém té paguajné pér shérbimin ose produktin tuaj, ky éshté njé
fillim i miré, por keni nevojé té vazhdoni ta vini né prové dhe ta pérpunoni
idené tuaj. Studioni se ¢faré po béjné konkurrentét tuaj. Hulumtojeni
informacionin né internet dhe lexoni botimet pér sektorin e industrisé.
Flisni me eksperté té cilét diné rreth llojit té biznesit gé po shgyrtoni. Kéto
pérpjekje do t'ju ndihmojné ta kuptoni mjedisin e biznesit dhe té merrni
parasysh mundésité dhe rreziget e mundshme. Kéto pérpjekje gjithashtu
do tju ndihmojné té zhvilloni dhe pérpunoni idené e biznesit tuaj nisur
nga faktet, njohuria dhe té dhénat.
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3. VEZHGIMI | NDRYSHIMIT DHE PERFITIMI PREJ TI)

Lexoni: Ndryshimi éshté kudo pérreth nesh dhe po ndodh gjithmoné. Shumé
njeréz e kané friké ndryshimin. Gjithsesi, pronarét e suksesshém té bizne-
seve e mirépresin ndryshimin ngaqgé i lejon t'u drejtohen nevojave té
paplotésuara dhe té zgjidhin probleme. Ata vazhdimisht vézhgojné dhe
parashikojné ndryshimet dhe prirjet. Ata veprojné shpejt me kéto mundési.

Disa ndryshime pér té cilat interesohen pronarét e bizneseve, pérfshijné:

o Ndryshimet demografike. Ka ndryshime té popullatave bazuar né
gjininé, moshén, racén, etning, fené, gjuhén, té ardhurat, arsimimin dhe
faktoré té tjeré.

o Ndryshimet rregullatore ose té vendosura nga qeveria. Kéto
rrjedhin nga ligjet, rregulloret apo urdhrat prej geverive ose trupave té
tjeré autoritaré.

o Ndryshimet teknologjike. Kéto jané risi ose shpikje qé e pérmirésoj-
né efektshmériné ose arrijné pérfitime té tjera.

o Ndryshimet kulturore. Kéto jané ndryshime né vlerat, normat dhe
pérfitimet e njé grupi, té cilat ndikojné te sjellja.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Ndahuni né dyshe dhe plotésoni hapat 1 dhe 2.
Hapi 1: Pércaktoni njé ndryshim té kohés sé fundit dhe shkruajeni te rreshti mé poshté.

Shembull: Interes i shtuar né mirégenien dhe shéndetin e miré vetjak (ndryshim

kulturor)

Hapi 2: Pércaktoni njé mundési biznesi gé do té plotésonte njé nevojé dhe pérfitoni nga
ai ndryshim. Shkruajeni te rreshti mé poshté.

Shembull: Veprimtari garash me makina

Hapi 3: Mblidhuni sérish sé bashku si grup. Diskutoni se si vézhgimi i ndryshimit dhe
pérfitimi prej tij mund tju ndihmojé né biznesin tuaj.
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4. GJETJA E PASIONIT TIM DHE NXJERRJA E MESIMEVE NGA PERVOJA IME

Lexoni:

Shikoni:

Ne té gjithéve na jané dhéné dhurata nga Ati yné né Qiell (shih DeB
46:11). Pronarét e suksesshém té bizneseve shpesh ndjekin biznese gé
pérshtaten me dhuntité, talentet, pasionet dhe interesat e tyre. Interesi |
tyre kryesor zakonisht nuk éshté paraja; pérkundrazi, shté zgjidhja e njé
problemi ose plotésimi i njé nevoje pér té cilén interesohen shumé. Kéta
pronaré biznesesh shpesh e shpenzojné kohén e tyre té liré duke mendu-
ar rreth biznesit té tyre, sepse ata kané interes té madh gé té sjellin njé
ndryshim pozitiv. Kjo ndjesi géllimi siguron zotim ndaj cilésisé dhe pérso-
surisé sé biznesit - dhe pathyeshméri e shtytje gjaté kohéve té véshtira.

Pronarét e suksesshém té bizneseve shpesh kané pérvojé pune né
sektorin e biznesit té tyre, duke punuar né njé sektor gé ka lidhje me té
ose duke gené klienté té shérbimeve ose produkteve té sektorit. Kjo
pérvojé shpesh u jep pronaréve té bizneseve njohuri pér konkurrencén,
lidhje té vlefshme dhe vetédije pér problemet dhe nevojat e paplotésuara
té klientéve.

“Unmet Needs" ["Nevojat e Paplotésuara”], né dispozicion te
srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin e shkruar
né fund té késaj pjese.)

VEPRIMTARI (20 minuta)

Hapi 1: Kjo veprimtari do tju ndihmojé té shgyrtoni ményrén se si pasionet dhe aftésité

tuaja mund t’ju ¢ojné drejt njé mundésie té miré biznesi. Me kété né mendje, individua-

lisht merrni parasysh pesé pyetjet vijuese dhe shkruani pérgjigjet tuaja.

o Nése do té kisha njé dité té liré pér té béré dicka gé kisha interes, si do ta kaloja

até dité?

o Ku mund ta jap ndihmesén mé té madhe me talentet e mia né shérbim té té

tjeréve né njé ményré domethénése?

o Cilatjané tri aftési gé i kam, gé mund t'i pérdor pér té fituar para?




o Cilét jané tri sektoré ose fusha ku kam pérvojé pune domethénése ose njohuri
dhe interes té madh?

o (faré nevojash ose problemesh gé nuk jané zgjidhur, ekzistojné né kéto fusha?

Hapi 2: Ndahuni né grupe. Tregojini partnerit tuaj njé nevojé ose problem gé ju do té ishit
plot pasion dhe té zotuar ta zgjidhnit. Mund té jeté njé nevojé ose problem pér té cilin
keni pérvojé ose ide té réndésishme.

@ Hapi 3: Nisur nga bashkébisedimi gé sapo e keni pasur, plotésoni rreshtat né nénndarjen
“Pasionet dhe aftésité gé kam” né Planifikuesin tuaj té Biznesit Vetjak. Ju lutemi té shkrua-
ni me laps, ngagé mund té doni ta pérditésoni kété pjesé né té ardhmen.

5. A KA EPERSI KONKURRUESE MUNDESIA E BIZNESIT TIM?

Lexoni: Té gjitha bizneset kané konkurrenté, prandaj biznesi juaj ka nevojé té keté
epérsi konkurruese gé té nxjerré fitim dhe t'i ruajé klientét. Qé té keté
epérsi konkurruese, biznesi juaj ka nevojé té jeté i ndryshém ose mé i
miré sesa konkurrentét tuaj. Njé epérsi konkurruese shpesh siguron njé
pengesé pér hyrjen, e cila e bén té véshtiré pér konkurrentét gé ta
kopjojné shérbimin ose produktin tuaj.

Shikoni: “Competitive Advantage” ["Epérsia Konkurruese”], né dispozicion te
srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin e shkruar
né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Cfaré mésuat nga ky material filmik rreth ményrés se si t'i zbuloni
epérsité konkurruese gé mund té keni?
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Lexoni: Pronarét vijues i ngritén bizneset e tyre pérgark tri epérsive konkurruese

shumé té ndryshme.

—

MARREDHENIET RISIA E DREJTA E PERDORIMIT

Danieli, njé prodhues Helena krijoi dhe mori Feliksi zotéron njé proné
ushgimesh organike, patentén pér njé tekno- | prané lumit dhe ka leje té
ndértoi marrédhénie mi- | logji revolucionare. kufizuar gé té vozité né
rébesimi dhe tani éshté lumé.

furnizuesi i vetém pér

pesé restorante.

Diskutoni: Cfaré llojesh té epérsive konkurruese keni vérejtur né
bizneset vendore?

VEPRIMTARI (10 minuta)

Ndahuni né grupe me nga tre veta. Pércaktoni dhe diskutoni njé ose dy epérsi konkurrue-
se né njé mundési biznesi gé po e merrni né konsideraté (ose né biznesin tuaj té

tanishém).
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PERSIATNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Individualisht mendoni rreth asaj qé keni mésuar sot, dhe shqyrtoni se ¢faré do té
donte Zoti té bénit. Lexoni shkrimin e shenjté mé poshté dhe shkruani pérgjigje pér

pyetjet.

“Ki besim tek Zoti me gjithé zemér dhe mos u mbéshtet né gjyki-
min ténd; pranoje né té gjitha rrugét e tua, dhe ai do té drejtojé
shtigjet e tua” (Fjalét e Urta 3:5-6).

Nevojat e Paplotésuara té Klientéve

Nisur nga ajo gé keni mésuar sot, me ¢faré nevoje té paplotésuar ose
problemi té klientéve keni ndjesi té punoni pér mundésiné e biznesit
tuaj?

Shkruajeni nevojén ose problemin gé do té zgjidhni né nénndarjen
@ “Nevoja ose problemi i klientéve gé do ta zgjidh” te Planifikuesi juaj

i Biznesit Vetjak. Ju mund té doni ta pérditésoni kété pjesé ndérko-
hé gé keni bashkébisedime dhe mésoni mé shumé.

Epérsité Konkurruese

Cfaré epérsish konkurruese keni véné re te mundésia juaj e biznesit?

Shkruajeni pérparésiné tuaj konkurruese né nénndarjen “Prova gé
@ shérbimi ose produkti im éshté i ndryshém ose mé i miré” te

Planifikuesi juaj i Biznesit Vetjak.
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ZOTOHUNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

FLETORJA E SHENIMEVE TE BIZNESIT

Lexoni:

Lexoni:

Nevojat e Paplotésuara té Klientéve

Si pronar biznesi éshté e réndésishme pér ju gé té jeni vézhgues dhe t'u
flisni njerézve ¢do dité pér té pércaktuar nevojat e paplotésuara té
klientéve. Cdo dité gjaté javés shénoni né fletoren e shénimeve té biznesit
tuaj ndonjé nevojé té paplotésuar té klientéve gé vézhgoni. Krijoni njé
listé té pesé nevojave kryesore té paplotésuara té klientéve né fletoren e
shénimeve té biznesit tuaj dhe pérgatituni pér t'ia treguar ato grupit né

javén e ardhshme.

Epérsité Konkurruese

Gjithashtu éshté e réndésishme pér ju gé té véreni epérsité konkurruese.
K&té javé, zgjidhni pesé biznese té ndryshme né komunitetin tuaj gé ju
interesojné, dhe mendoni pér epérsité e vecanta konkurruese gé kané.
Shénojini kéto epérsi né fletoren e shénimeve té biznesit tuaj dhe pérgati-
tuni pér t'ia treguar ato grupit javén e ardhshme.



Lexojeni secilin prej zotimeve mé poshté me partnerin tuaj né veprim. Aftésia juaj pér té
pasur sukses né nisjen ose rritjen e biznesit tuaj do té pérmirésohet jashtézakonisht kur
i mbani me zell zotimet tuaja javore. Premtoni se do ti mbani zotimet tuaja dhe mé
pas nénshkruani mé poshté.

ZOTIMET E MIA

®

Uné do t'i mbaj zotimet nga “Themeli Im” pér kété javeé:
o Ta tregoj besimin tim kété té diel duke e mbajtur ditén e Shabatit té
shenjté dhe duke e marré me nderim sakramentin.
o Té lexoj nga Libri i Mormonit ¢do dité.

o Té lexoj pjesén “Shkrimet e Shenjta rreth Besimit né Veprim” te pjesa
“Themeli Im” i kétij kapitulli. Té zgjedh njé prej tyre dhe t'ia tregoj familjes
apo migve té mi.

®

Uné do té krijoj njé listé me pesé nevoja té paplotésuara té klientéve né fletoren
e shénimeve té biznesit tim.

Uné do té krijoj njé listé té epérsive konkurruese pér pesé biznese té ndryshme
né fletoren e shénimeve té biznesit tim.

©® ©

Uné do ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe do t'i mbaj zotimet.

®

Uné do té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe do ta pérkrah até.

Mbani mend se javén gé vjen do tju kérkohet té raportoni numrin e ditéve gé folét me

klientét dhe shkruat né fletoren e shénimeve té biznesit tuaj (shih tabelén “Vlerésimi i

Pérpjekjeve té Mia” né fillim té librit).

Nénshkrimi im Nénshkrimi i partnerit né veprim

Béni njé lutje mbylijeje.
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BURIMET

PERSE BLEJNE NJEREZIT?

Zgjidhni dy anétaré té grupit gé ta lexojné tekstin vijues:

Daniela: | dua shumé genté. Dhe mé pélgen t'i mahnit njerézit! Atéheré
thashé pérse té mos i ndérthur né njé karrieré dy gjérat gé i dua!

[Materiali filmik tregon Danielén né kabinén “Qenushi i Mahnitur” duke
mbajtur njé gen té vogél me njé shprehje té péshtjelluar. Qeni ka veshur njé
xhaketé té€ mbuluar me diamante té rreme dhe kollare.]

Solomoni: Dhe si té shkoi ajo?

Daniela: Le té themi se po lehja né drejtimin e gabuar.
Solomoni: Duket se ke nevojé té bésh pak hulumtim pér tregun.
Daniela: Kjo duket si dicka gé nuk kam asnjé lloj ideje se si ta bé.

Solomoni: E po, mendo pér njerézit té ciléve po pérpigesh t'u shesésh.
Ata jané tregu yt. Nga ajo piké, thjesht ka réndési gé t'u bésh atyre pyetjet
e duhura.

Daniela: Do té thuash gé duhet t'i pyes genté nése u pélgen té
mahniten?

Solomoni: Dua té them gé duhet té pyesésh njerézit qé kané gené, se
¢faré duan dhe sa shumé jané té gatshém té paguajné pér té. Ne té gjithé
e dimé se njerézit qé kané gené, i duan genté e tyre, por cilat jané disa
gjéra pér té cilat nuk kané kohé ose gé nuk u pélgejné, pér té cilat jané té
gatshém té paguajné diké tjetér pér t'i béré?

Daniela: E po, e di se nuk u pélgen gé té pastrojné jashtéqitjet e genve
té tyre.

Solomon: Ky éshté njé fillim. Pérse nuk shkon tek ata dhe té fillosh té
bésh disa pyetje?

Daniela: Né rregull, ¢'thua pér kété pyetje: “Cfaré i pélgen genit tuaj?”

Solomoni: Po! Njé tjetér pyetje e miré mund té jeté: “Cfaré éshté dicka gé
do té doni t'i jepni genit tuaj, por nuk keni kohé pér té?”

Daniela: Né rregull, mendoj se e kuptoj.
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Solomoni: Cdo njeri déshiron gjéra té ndryshme. Kyci i fillimit té njé

biznesi éshté té gjesh dicka gé e duan shumé njeréz dhe pér té cilén jané
té gatshém té paguajné. Eshté thjesht hulumtim pér klientét e tu. Sapo ta
dish se c¢faré duan shumé njeréz dhe pér ¢faré jané té gatshém té paguaj-
né, ti mund té krijosh njé biznes gé i plotéson nevojat e tyre.

[Mé voné, pasi Daniela e ka filluar biznesin e saj.]

Daniela: Né rregull, pra béra shumé pyetje dhe fola me shumé njeréz gé
kané gené. Doli gé njerézit gé kané gené, duan diké gé t'i dojé genté e
tyre po ag shumé sa i duan ata dhe té kujdesen pér ta ndérkohé gé ata
veté jané larg tyre. Prandaj kjo éshté ajo pérreth sé cilés e ndértova
biznesin tim. O, dhe akoma béj shumé pyetje si: “Cfaré mund té béj gé t'u
béj ju dhe genin tuaj edhe mé té lumtur?”

Solomoni: Pra, nevoja e paplotésuar éshté?

Daniela: Kopsht pér Qenté! Njerézit gé i duan genté, duan qgé té tregohet
kujdes pér genté e tyre kur nuk mund té jené me ta. Pra i nxjerr pér
shétitje, u pres thonjté, i laj miré, u mésoj lodra . . . dhe paguhem pér ta
béré até!

NEVOJAT E PAPLOTESUARA

Zgjidhni dy anétaré té grupit gé ta lexojné tekstin vijues:

Marku: Pér 22 vjet kam punuar né fushén e komunikimit - puné né njé
zyré pritjeje. E pranova punén ngagé e dua bejsbollin. Qéndrova né até
puné ngagé nuk dija vértet se ¢faré té béja tjetér. Shumica e gjérave gé
shkruaj, nuk ka té béjé fare me lojén. Eshté shkrim biznesi — nuk ka aspak
pasion né té pér mua.

Riku: Pra, a po kérkon té bésh njé ndryshim?

Marku: Po, po e mendoj, por nuk jam i sigurt se si ta béj. Mé pélgen
shumé té jem né stadium dhe mé pélgen shumé té jem prané lojtaréve.
Mé pélgen shumé té lexoj dhe hulumtoj. Mé pélgen té tregoj histori.

Riku: Né rregull, duket se kéto jané disa gjéra pér té cilat ke pasion.

Marku: E po, do té mé pélgente vértet té luaj bejsboll, por tani jam goxha
i moshuar pér kété!

Riku: Né rregull, le ta hegim até nga lista. Pra kemi: Té pélgen shumé té
jesh prané lojtaréve. Té pélgen shumé té lexosh dhe hulumtosh. Té
pélgen shumé té tregosh histori.

Marku: Ato jané tri kryesoret.
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Riku: Né tri aftésité e tua kryesore pérmende tregimin e historive.

Marku: Histori té mira. Mé pélgen té hulumtoj dhe t'i shkruaj ato. Jam
shkrimtar i miré, por edhe mé pélgen t'u tregoj histori grupeve té miqve.

Riku: Té lexosh. Té shkruash. Té tregosh histori. Duket se ke menduar
shumé pér kété.

Marku: Ngjan mé shumé se kam kaluar shumé kohé duke shkruar gjéra
dhe duke i hedhur tutje. Shkrova ¢do ide dhe i hodha tutje té kéqijat.

Riku: Dhe pérse ishin té kégijat, si té themi, té kégija?

Marku: E po, dukeshin se ishin jashté asaj gé po kérkoj. E di se ¢faré dua
té them? Kam gené prané bejsbollit pér 22 vjet. E di se njerézit do té
shpenzojné para pér lojén dhe shumé gjéra rreth lojés. Dua té gjej dicka
gé mé intereson dhe akoma té mund té fitoj ag para sa ta mbéshtet
familjen time.

Riku: Mendoj se je né udhén e duhur. Ti e di se cilat jané aftésité e tua
dhe pér cfaré ke pasion. Nése klientét e tu jané tifozé bejsbolli si ti, ¢faré
mendon se déshirojné?

Marku: E po, kjo éshté pyetja gé vazhdoj t'ia béj vetes. Duhet té keté njé
lloj nevoje té paplotésuar gé kéta tifozé do ta déshironin.

Riku: Tani do té mé thuash sa shumé letra shpenzove pér t'i shkruar
ideté dhe i flake ato.

Marku: Sakté! Edhe pse e pakésova numrin, ende kisha shumé ide té
kéqija.
Riku: Pra, tani gé ke njé listé té nevojave té paplotésuara, cilat jané ato?

Marku: Mendoj se tifozét déshirojné té béjné njé vizité népér stadium.
Ata duan té shohin gjérat prapa skenés; déshirojné té dégjojné histori qé
mund t'i marrin vetém duke gené atje. Né fund té dités, ata duan té
argétohen. Dhe u pélgen gé vizita né stadium té jeté e vecanté - si marrja
e biletave pér vende gé jané prapa lojtarit gé godet topin.

Riku: Né rregull, tani mendoj se po e zgjidhim problemin.

Marku: Po, por si té fitoj para me kété? Té béj njé regjistrim zanor gé
merret népérmjet internetit? Té shkruaj njé dokumentar? Té ndértoj njé
park zbavitjeje pér bejsbollin? Té béj njé program kompjuterik?



EPERSIA KONKURRUESE

Zgjidhni tre anétaré té grupeve gé té lexojné tekstin vijues:

Tregimtari: Cfaré éshté njé epérsi konkurruese? Shumé njeréz do té
pérgjigien puné e shumté, shérbim i miré pér klientét ose ta kesh biznesin
té hapur deri natén voné. Ky éshté njé fillim. Por gé té kesh epérsi ndaj
njé konkurrenti, éshté qé té kesh dicka gé ata nuk e kané. Eshté si té
ndértosh njé udhé me pengesa pérreth biznesit ténd gé njé konkurrent
do ta kishte vértet té véshtiré pér t'i kapércyer. Ndoshta ti ke njé receté té
fshehté; njé pjesé té pashoge makinerie; njé rrjet shpérndarésish; njé
produkt, shpikje ose patenté origjinale. Ndoshta dygani yt éshté né
vendndodhjen e pérsosur. Mund té jeté aq e thjeshté sa té kesh njé
ndjekje besnike nga klientét dhe njé marké tek e cila mund té kené besim.
Le té kthehemi te Marku dhe Riku pér té paré nése mund té pércaktojné
epérsiné konkurruese té Markut.

Riku: Pra, ke pasur ca dité mé shumé pér té menduar rreth idesé sé
biznesit ténd. Shpenzove shumé letér.

Marku: Ou, po.
Riku: Le té shgyrtojmé disa nga ato ide. Njé park zbavitjeje bejsbolli?
Marku: | pamundur. Kushton miliona dollaré.

Riku: Né rregull. Regjistrime pér internet, programe kompjuterike ose
dokumentar. A duket ndonjé prej tyre e arritshme?

Marku: E arritshme, po. Por nuk besoj se do té fitoj ndonjé para prej tyre.
Riku: Pra, s'ke mé ide?

Marku: Po, s’kisha. Por atéheré iu ktheva listés sime té aftésive dhe
pasioneve.

Riku: Miré. Le t'i shohim pak ndryshe. Cila prej tyre éshté njé epérsi
konkurruese?

Marku: Nuk jam i sigurt gé e di se ¢faré do té thuash.
Riku: Pra, cfaré ke ti gé askush tjetér nuk e ka?

Marku: Epo, kam punuar né stadium pér 22 vjet. E njoh si né péllémbé té
dorés. Cdo cep, ¢do karrige, cdo dollap ka njé histori té vecanté - besétyt-
ni lojtarésh, shakara té kéndshme - plot gjéra té mira. Dhe uné kam njé
lidhje té miré me personelin dhe pronarét, késhtu gé mund té vazhdoj té
mésoj histori té mira. | kam shkruar shumé prej tyre: lojtaré té vjetér,
lojtaré té rinj; djelmoshat gé kujdesen pér shkopinjté e bejsbollit; Roxheri,
maniaku i famshém i autografeve . . .
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Riku: Duket se ke pasion pér mbledhjen e historive prapa skenés gé té

gjithé i kané gejf shumé. Dhe ti ke mbledhur e dokumentuar mé shumé
se kushdo tjetér né organizaté.

Marku: Po, jané gjéra gé tifozét i pélgejné shumé, por nuk kané se ku t'i
gjejné.

Riku: Dhe ti e di se si té tregosh njé histori té miré.
Marku: Pra kéto jané té gjitha epérsi konkurruese?

Riku: Sigurisht. Sa do té paguanin tifozét gé té dégjonin histori si ato gé
ke mbledhur ti?

Marku: Ndérkohé gé bénin njé vizité né stadium? Plot! Askush nuk e ka
lejen gé kam uné. Askush nuk mund té tregojé histori ashtu si¢ i tregoj
uné! Dua té them, ti bén njé vizité tani dhe ata té thoné se sa larg éshté
gendra e fushés, sa tifozé nxé stadiumi dhe mé pas ata tregojné se ku
ulen gazetarét sportivé. E mérzitshme. Uné mund té béj shumé mé tepér
se kjo!

Riku: Né rregull, pral Mendoj se ke njé ide biznesi pér té cilén je plot

pasion. | ke té gjitha aftésité e duhura, ke gjetur dicka gé e duan tifozét
dhe patjetér gé ke epérsi konkurruese. Né fakt, ke shumé prej tyre: leje
hyrjeje né stadium, njeréz gé i njeh né stadium, dhe histori nga 22 vjet.



SIGURIMI QE .
BIZNES FITIMPRURES

TE KEM NJE

PARIMI NGA “THEMELI IM” PARIMET, AFTESITE DHE ZAKONET
o Administrojini Paraté E BIZNESIT

1.
2.

A do ta Doja Kété Biznes?

Pérmirésimi i Planifikuesit Tim té Biznesit
Vetjak

. Té Kuptuarit e Kostove té Ndryshueshme dhe

Kostove Fikse

Té Kuptuarit e Kufirit té Fitimit Bruto dhe Kufirit
té Fitimit Neto

Llogaritja e Vlerés sé Kohés Sime
Cmimi pér Shérbimin ose Produktin Tim

A Kam njé Biznes Fitimprurés?
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RAPORTONI—Koha Maksimale: 25 Minuta

Béni njé lutje hapjeje.

ZOTIMET E JAVES SE KALUAR

@ Timbaj zotimet e béra te “Themeli Im".

Té krijoj njé listé me pesé nevoja té paplotésuara té klientéve né
fletoren e shénimeve té biznesit tim.

© Té krijoj njé listé té epérsive konkurruese pér pesé biznese té
ndryshme né fletoren e shénimeve té biznesit tim.

) Ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe ti mbaj zotimet.

@ Té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe ta pérkrah até.

HAPI 1: VLERESONI ME PARTNERIN NE VEPRIM (5 minuta)

Pérdorni pak minuta pér té vlerésuar pérpjekjet tuaja gé t'i mbani zotimet tuaja gjaté késaj
jave. Pérdorni tabelén “Vierésimi i Pérpjekjeve té Mia” mé poshté. Mé pas tregojani
vlerésimin tuaj partnerit ose partneres suaj dhe diskutoni me té pyetjen mé poshté.
Mbani parasysh gé “Shitni” dhe “Shénoni Hollésité Financiare” jané aftési gé do té fillojmé
t'i ushtrojmé pas disa kapitujsh.

Diskutoni: Cfaré sfidash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja gjaté késaj jave?

Kjo tabelé do tj Ju giate
pjeses "Raportoni” té mbledhes sé grupit € ¢do jove.

UDHEZIME: LEGIENDA

®Perpieke e Rendesisnme
Ketyre zakoneve (¢ rendésishrme.

Zotimet pér broshurén “Themei I Zotimet pér Zhwillmin e Biznesit Zotimet pér Funksionimin e Biznesit

o Tk o pln e koot e bnest o Lo

" | @ @ @ |Temarpjesenere sise me Kapese Lerash

]
® o 0 |l

o|o|eo|o|o e (efofe|e|e|e

mmmmmmmmmmmmmm

o o oo/ o 0|0 |o|e|e o oo
o o oo/ o 0|0 |o|e|e|e e
o o oo/ o 0|0 |0|o|e|o oo
o o o|o| e |00 |00 e e e o|35F

.
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HAPI 2: RAPORTOJINI GRUPIT (8 minuta)

Pas vlerésimit té pérpjekjeve tuaja, mblidhuni sérish si grup dhe raportojini rezultatet
tuaja. Béjeni me radhé né grup dhe secili té thoté nése e vlerésoi veten me ngjyrén e
kuge, té verdhé ose té gjelbér pér secilin nga zotimet e javés sé kaluar. Gjithashtu thoni
numrin e ditéve gé e ushtruat ciléndo prej aftésive kyc té biznesit, si¢ u raportua né
tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia".

HAPI 3: TREGOJINI PERVOJAT TUAJA (10 minuta)

Tani tregoni si grup gjérat qé mésuat nga pérpjekja pér t'i mbajtur zotimet tuaja gjaté

javés.

Diskutoni: o Cfaré pérvojash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja té béra te
“Themeli Im"?

o (Cfaré mésuat rreth nevojave té paplotésuara té klientéve dhe
epérsive té biznesit duke folur me njerézit kété jave?

o Sipo jundihmon puna me njé partner né veprim?

HAPI 4: ZGJIDHNI PARTNERE NE VEPRIM (2 minuta)

Zgjidhni njé partner né veprim nga grupi pér javén gé vien. Pérgjithésisht, partnerét né
veprim jané té sé njéjtés gjini dhe nuk jané pjesétaré té njé familjeje.

Pérdorni disa minuta tani gé té takoheni me partnerin tuaj né veprim. Prezanto-
huni dhe diskutoni se si do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté javés.

Emri i partnerit né veprim Informacion kontakti

Shkruani se si dhe kur do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté késaj jave.

DIE HEN MAR MER ENJ PRE SHT
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THEMELI IM: ADMINISTROJINI PARATE—

ﬂlﬂlﬁ Koha Maksimale: 20 Minuta

Pérsiatni: Pérse administrimi i parave éshté kaq i véshtiré - dhe kaq i DOKTRINA E
réndésishém? BESELIDHJE 104:78

“Dhe pérséri, né té
verteté uné ju them,

lidhur me borxhet
shkruar né fund té késaj pjese.) tuaja - vini re, éshté

Shikoni: “First Things First!" [“Té Parat Gjérat e Para"], né dispozicion te
srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin e

vullneti im gé ju duhet
ti paguani té gjitha
borxhet tuaja.”

Diskutoni: Pse duhet té mbajmé shénim se ku shkojné paraté tona dhe t'i
kursejmé ato?

Lexoni: Vargun te Doktrina e Besélidhje 104:78 dhe thénien nga Gjithcka
e Mbledhur né Siguri.

Diskutoni: Lexoni pér metodén e mbéshtetjes te vetja né administrimin e
parave (mé poshté). Si mund ta bé&jmé kété njé zakon?

QASJA PER MBESHTETJEN TE VETJA

@ @ €) @

Punojmé fort dhe me Paguajmé Zotin té parin. Paguajmé veten té dytin.  Pastaj shpenzojmé mé pak
zgjuarsi pér té fituar para. nga sa fitojmé dhe e

( shmangim borxhin.

Té Ardhurat Té Dhjetat dhe Ofertat Kursimet Shpenzimet aktuale té

jetesés

GJITHCKA E MBLEDHUR
NE SIGURI: FINANCAT E
FAMILJES

“Paguani té dhjetén dhe
ofertat, . .. shmangni
borxhin, ... pérdorni
buxhet, . .. pércaktoni
Si té pakésoni shpenzi-
met pér gjéra jo té
réndésishme . . . [dhe]
disiplinoni veten pér té
Jetuar brenda planit
tuaj buxhetor.”

Broshuré, (2007), f. 3




VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Individualisht rishikoni shpenzimet tuaja vetjake mé poshté.

SI NDIHEM NDAJ SHPENZIMEVE TE MIA VETJAKE?

Shpenzoj Ndihem miré pér | Shpenzoj
tepér pak | shpenzimet e mia me tepri

SHEMBULL W Veshje v

Kategoria

Ngrénia né restorante

Artikujt ushgimoré

Ushgimet e lehta dhe pijet

Zbavitjet

Strehimi

Shérbimet komunale

Veshjet

Sendet pér shtépiné

Transporti

Sigurimet

Telefoni

Pagesat e borxhit

E dhjeta dhe ofertat e tjera

Dhurimet pér bamirési

Té tjera

Hapi 2: Lexoni citimin nga Plaku Robert D. Hejls. Diskutoni se si mund t'i zvogé-
loni shpenzimet né kategorité ku shpenzoni shumé para.

Zotohuni: Zotohuni gé t'i béni veprimet vijuese gjaté javés:
o Mbajini shénim ato gé shpenzoni e fitoni ¢do dité. Né fund té
javés, mblidhini shifrat dhe shénojini shumat gjithsej né
Dokumentin e té Ardhurave dhe Shpenzimeve Vetjake (mé
poshté).
o Tregojani familjes apo migve tuaj até gé keni mésuar sot rreth
administrimit té parave.

PLAKU
ROBERT D. HEJLS

“Duket se ka njé ndjesi
té sé drejtés pér ta
zotéruar dicka né
kulturén e sotme. . . .
Kur ngarkohemi me
borxhe té tepérta, ne e
kemi . .. véné veten né
njé robéri té krijuar
nga ne veté, duke
shpenzuar gjithé
kohén, gjithé energjiné
dhe gjithé mjetet tona
pér shlyerjen e borxhe-
ve. ... Eshté thelbésore
géneté... hartojmé
njé plan shpenzimesh
dhe kursimesh - njé
buxhet - dhe té béjmé
dallimin midis déshira-
ve dhe nevojave.”

“Seek and Attain the
Spiritual High Ground
in Life” (mbledhje
rreth vatrés e Sistemit
Arsimor té Kishés,
mars 2009), lds.org/
media-library
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TE PARAT GJERAT E PARA!

Nése nuk jeni né gjendje ta shikoni materialin filmik, zgjidhni njé anétar té grupit
pér ta lexuar tekstin vijues.

MJEDISI: Njé djalé dhe njé vajzé e
vogél, té veshur me rroba té rriturish,
duke u sjellé si prindérit e tyre.
DJALI: Jam né shtépi, e dashur.

VAJZA: Miré se erdhe né shtépi. O, ua
sa i lodhur gé dukesh.

DJALI: Edhe ti. Ti punon shumé, apo
jo?

VAJZA: Epo na duhet té punojmé, apo
jo?

DJALI: Fitova 10 [mijé leké] sot.

VAJZA: O, cfaré bekimi. Epo, té parat
gjérat e paral Le té paguajmeé té
dhjetén toné, dakord?

DJALI: Por, po sikur té mos kemi
mjaftueshém?

VAJZA: Pikérisht atéheré na duhet
besim!

DJALI: Né rregull. Pra, ¢faré vien pas
késaj?

VAJZA: Epo, do té na duhet té blejmé
ushgime, té paguajmé udhétimin me
autobus e té paguajmé girané. Dhe
mé pas, do té ishte bukur po té blinim
njé karrige . . .

DJALI: Por nuk mundemi. E shikon?
Nuk kemi mjaft para.

VAJZA: A mund té marrim ca borxh?

DJALI: Thoné se borxhi éshté i rrezik-
shém. Ne nuk duam té futemi né
telashe.

VAJZA: Né rregull. Ke té drejté. Pra,
cfaré duhet té béjmé me kéto?

DJALI: Le t'i ruajmé! Nuk i dihet kurré
se ¢faré do té ndodhé.

VAJZA: Kjo duket e drejté. Por nuk na
mbetet asgjé pér t'u défryer.

DJALI: Ne kemi njéri-tjetrin! Dhe uné
do té pérpigem té fitoj mé shumé.
VAJZA: Uné do té pérpigem té shpen-
z0j mé pak!

DJALI: Né até ményré ne mund té jemi

té lumtur - e té mbéshtetur te vetjal

VAJZA: E drejté! Nuk ishte aqg e véshti-
ré. Pse té rriturit e béjné kaq té
madhe?

DJALI: O, ti e di. Késhtu jané té rriturit!




DOKUMENTI | TE ARDHURAVE DHE SHPENZIMEVE VETJAKE

SA SHPENZOJ CDO JAVE?

Sa mé duhen ¢do muaj

pér té genéi
mbéshtetur te vetja?

Java 1

Java 2

Java 3

Java 4

Té Ardhurat

Shpenzimet

Té dhjetat, ofertat

Kursimet

Ushgimi

Shpenzimet e banesés

Shpenzimet mjekésore

Transporti

Shpenzimet e
arsimimit

Pagesat e borxhit

Veshjet

Shérbimet komunale

Telefoni

Zbavitjet

Sigurimet

Té tjera

Shpenzimet gjithsej

47



3: SIGURIMI QE TE KEM NJE BIZNES FITIMPRURES

48

MESONI—Koha Maksimale: 70 Minuta

1. ADO TA DOJA KETE BIZNES?

Shikoni: “Would | Want This Business?” ["A do ta Doja Kété Biznes?"], né dispozici-
on te srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin e shkruar
né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Pérse doni ta zotéroni kété biznes? Pérse po ose pérse jo?

2. PERMIRESIMI | PLANIFIKUESIT TIM TE BIZNESIT VETJAK

Lexoni: Cdo dité duhet té punoni gé ta pérmirésoni biznesin tuaj. Vazhdimisht
vlerésojeni até dhe diskutoni pérparimin dhe sfidat tuaja me grupin.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Shkoni te Planifikuesi juaj i Biznesit Vetjak. Shgyrtoni se ¢faré keni shkruar né
kolonén e dyté té pjesés “Koncepti i Biznesit”. Mendoni pér nevojén e paplotésuar ose
problemin gé po pérpigeni té zgjidhni me biznesin tuaj. Nése do té doni ta pérditésoni
até gé keni shkruar, béjeni kété tani. Mbani mend té pérdorni njé laps.

Hapi 2: Shgyrtoni se ¢faré keni shkruar né kolonén e treté té pjesés “Koncepti i Biznesit”.
Kjo éshté epérsia juaj konkurruese. Nése do té doni ta pérditésoni até gé keni shkruar,
béjeni kété tani. Shihni mé poshté pér njé shembull.

KONCEPT BIZNESI (KAPITULLI 2)

Pasionet dhe aftésité qé kam: Nevojat apo problemet e klienté- | Provat se shérbimi ose produkti
Pasionet e mia: ve qé do té zgjidh: im éshté i ndryshém ose mé i
L miré (epérsité konkurruese):
+ Fémijet e mi Fak nga shoqérité gé sjellin
. Gatimi ushqim té gatshém, sigurojné | Uné kam receta gatimi vegje-
S— mundési té ushqveshme dhe | tariane té hatashme.
AR & shijshme. Njoh kuzhinieré qé jané specia-
lizuar pér gatimin e ushgimeve
té shéndetshme.
Aftésité e mia: st o
Kam marrédhénie me njeréz qé
* Marketingu i pérdorin shpesh shoqgérité qé
- Zhvillimi i biznesit sjellin ushqim té gatshém.
+ Gatimiiushgimeve té
shéndetshme

Pérditésim pér Hapin 1[|Pérditésim pér Hapin 2

——




Hapi 3: Me té shpejté ecni rreth grupit dhe béjeni ¢do njeri té pérdoré jo mé shumé se

njé minuté pér té treguar: 1) nevojén e klientit gé do ta zgjidhé biznesi i tij ose i saj, dhe 2)
cfaré éshté epérsia konkurruese e biznesit.

3. TE KUPTUARIT E KOSTOVE TE NDRYSHUESHME DHE KOSTOVE FIKSE

Lexoni: “Njihini Burimet Tuaja; Administrojini Kostot Tuaja” (shihni tekstin e
shkruar né fund té kétij mésimi)

Diskutoni: Cfaré parimesh biznesi mésuat nga ky dialog rreth biznesit té
Antonios pér ndregjen e képucéve?

Lexoni: Ka dy kosto kryesore né drejtimin e njé biznesi: kostot e ndryshueshme
dhe kostot fikse.

Kostot e Ndryshueshme: Kostoja e disa burimeve do té ndryshojé né
pérputhje me sa prodhon dhe shet njé biznes. Kéto burime shpesh
quhen kostoja e mallrave té shitura. Ato gjithashtu quhen kosto té
ndryshueshme, gé éshté termi gé do té pérdorim né kété grup. Disa
shembuj té zakonshém té kostove té ndryshueshme pérfshijné punén e
kérkuar pér té shitur ose prodhuar shérbimin ose produktin, materialet e
kérkuara pér shérbimin ose produktin dhe dérgimin.

Kostot Fikse: Kostoja e disa burimeve do té géndrojé e pandryshuar
pavarésisht nga sa prodhon dhe shet njé biznes. Kéto quhen kosto
fikse. Disa shembuj té kostove fikse pérfshijné girané, pagesat e huasé,
rrogat, shérbimet komunale dhe sigurimet. Pronarét e bizneseve duhet té
jené té vémendshém dhe té kujdesshém né marrjen pérsipér té kostove
té reja fikse.

Taksat jané njé kosto shtesé e vendosur nga geveria apo agjenci té tjera.
Si pronar biznesi ju nevojitet té hulumtoni dhe kuptoni detyrimet tuaja té
taksave dhe t'i llogaritni ato kur merrni parasysh fitimprurjen nga mundé-
Sia e biznesit tuaj.

Shkoni te Planifikuesi i Biznesit Vetjak té Mark Beilit (te Shtojca) pér té
paré se ¢faré burimesh i nevojiteshin pér biznesin e tij.
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VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Individualisht shgyrtoni listén vijuese té kostove té ndryshueshme dhe kostove
fikse. Pércaktoni kostot e ndryshueshme dhe kostot fikse gé do té keté biznesi juaj.

KOSTOT E NDRYSHUESHME

] Materialet [0 Rrogat (pér njeréz gé japin shérbim ose
0 produkt pér biznesin)
O O Dergim
ergimi
L]

KOSTOT FIKSE

] Reklamimi [] Licencimi [ Shérbimet komunale
] Té Paparashikuara . o
(kosto té papritura) [1 Pagesahuaje 0 Automjeti
] Pajisjet [] Qiraja ] Fagjané Internet
[0 Rrogat (pér njeréz gé

1 Mobiliet administrojné ose O TéTiera:
mbeéshtetin biznesin)

[] Sigurimet [0 Mijetet [ TéTiera:

Hapi 2: Shkruajini pérgjigjet tuaja pér pyetjet vijuese:

o Cila éshté kostoja e vlerésuar pér secilén nga kéto kosto té ndryshueshme pér muaj?

o Cila éshté kostoja e vlerésuar pér secilén nga kéto kosto fikse pér muaj?

@ Tani renditini kostot tuaja té ndryshueshme dhe kostot tuaja fikse né nénndarjen “Burimet
e nevojshme pér biznesin tim” te Planifikuesi juaj i Biznesit Vetjak.

4. TE KUPTUARIT E KUFIRIT TE FITIMIT BRUTO DHE KUFIRIT TE FITIMIT
NETO

Lexoni: Fitim jané paraté gé njé biznes i mban pasi kostot (shpesh té quajtura
shpenzime) higen nga té ardhurat bruto té shitjeve. Llogaritet si vijon:

Té Ardhurat Bruto nga Shitjet - Kostot = Fitimi
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Ka dy lloje fitimi: fitimi bruto dhe fitimi neto.
Fitimi bruto llogaritet si vijon:

Té Ardhurat Bruto nga Shitjet - Kostot e Ndryshueshme = Fitimi Bruto

=
om f b
Ry
E.: > Fitimi Bruto
s
< b
S 6o S
S C
< o > Kostot e
i&’ *S Ndryshueshme
5 .

Fitimi neto llogaritet si vijon:

Té Ardhurat Bruto nga Shitjet - Kostot e Ndryshueshme - Kostot Fikse = Fitimi Neto

by,
*S*E. } Fitimi Neto
SL:., } Kostot e
S Ndryshueshme
g
:?) 8 Kostot Fikse
=S

|

QQ

Nuk mjafton gé té dini vetém fitimin bruto dhe fitimin neto gé po arrin
biznesijuaj. Qé té dini nése biznesi juaj po del me sukses, ju gjithashtu
keni nevojé té dini kufirin e fitimit. Kufiri i fitimit &shté njé pérgindje gé
mund ta llogaritni duke pérdorur matematiké té thjeshté. Pérgindja ju
tregon pér fitimprurjen e biznesit tuaj.
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Kufiri i fitimit bruto éshté pérgindja e parave gé i mban biznesi pasi
higen kostot e ndryshueshme nga té ardhurat bruto prej shitjeve. Até
e llogaritni si vijon:

(Té Ardhurat Bruto nga Shitjet -
Kostot e Ndryshueshme)

1é Ardhurat Bruto nga Shitjet

= Kufiri i Fitimit Bruto %

Kufiri i fitimit bruto éshté i réndésishém, sepse mund tju ndihmojé té
vlerésoni nése biznesi juaj éshté né udhén drejt té genit fitimprurés.

VEPRIMTARI (5 minuta)

Pérfytyroni qé njé instalues i dritave té Krishtlindjes ju kérkon 250 dollaré pér té instaluar

dritat né shtépiné tuaj. Kostot e ndryshueshme jané 80 dollaré pér punén dhe 45 dollaré
pér dritat e Krishtlindjes dhe varéset, pér njé shumé prej 125 dollarésh.

o Cili do té jeté kufiri i fitimit bruto pér kété puné? Pérdorni formulén e méposhtme:

(Té Ardhurat Bruto nga Shitjet -
Kostot e Ndryshueshme)

1é Ardhurat Bruto nga Shitjet

= Kufiri i Fitimit Bruto %

(250 - 125) = 50% Kufiri i Fitimit Bruto
250 (125 Fitimi Bruto)

o Akenindonjé pyetje pér ményrén se si funksionon kjo llogaritje? Nése po,
diskutojeni.




Lexoni: Kufiri i fitimit neto éshté pérgindja e parave gé mban biznesi pasi
higen kostot e ndryshueshme DHE kostot fikse nga té ardhurat
bruto prej shitjeve. Até e llogaritni si vijon:

(Té Ardhurat Bruto nga Shitjet -
Kostot e Ndryshueshme - Kostot Fikse)

Té Ardhurat Bruto nga Shitjet

= Kufiri i Fitimit Neto %

Kufiri i fitimit neto éshté i réndésishém, sepse ju tregon pérgindjen e
parave gé mund té investohen sérish né biznes ose tju kthehen juve si
pronari i biznesit.

VEPRIMTARI (5 minuta)

Le té kthehemi te shembulli i instaluesit té dritave té Krishtlindjes. Pérve¢ 125 dollaréve té
kostove té ndryshueshme, instaluesi ka kosto fikse gé jané mesatarisht 50 dollaré pér ¢do
puné gé té mbulohen shpenzimet gé lidhen me kamionin, marketingun dhe sigurimin.

o Cili do té jeté kufiri i fitimit neto pér kété puné? Pérdorni formulén e méposhtme:

(Té Ardhurat Bruto nga Shitjet -
Kostot e Ndryshueshme - Kostot Fikse)

Té Ardhurat Bruto nga Shitjet

= Kufiri i Fitimit Neto %

(250- 725 - 50) = 30% Kufiri | Fitimit
250 Neto (75 Fitimi Neto)

o Pérse éshté e réndésishme gé ju ta kuptoni kété llogaritje?

Lexoni: Bizneset mé té suksesshme kané kufij fitimi bruto gé jané rreth 50
pérgind ose mé té larta dhe kufij fitimi neto gé jané rreth 10 pérqgind
ose mé té larta. Ato gjithashtu veprojné né njé treg ku ka kérkesé té
larté nga klientét dhe mundési gé biznesi i tyre té rritet.
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5. LLOGARITJA PER VLEREN E KOHES SIME

Lexoni: Shumé pronaré biznesesh nuk llogaritin si¢ duhet pér vlerén e kohés sé
tyre. Sigurohuni ta llogaritni punén gé ju duhet pér njé shérbim ose
produkt. Kostoja pér oré éshté vlera gé i vini kohés suaj (ose shuma gé i
paguani njerézit e tjeré pér tju ndihmuar).

Diskutoni: Pérfytyroni njé pronar biznesi gé bén me doré batanije té bukura.
Edhe pse materialet pér batanijet nuk jané té shtrenjta, ¢do batanije
kérkon 60 oré pér t'u béré.

o Nése pronari i biznesit e shet njé batanije pér 150 dollaré, cila
éshté vlera e punés e kérkuar gé ta béjé batanijen? (150 + 60 oré
= 2,50 pér oré)

o A éshté ky pérdorimi mé i miré i kohés pér pronarin e biznesit, kur
mund té ekzistojné mundési té tjera?

6. CMIMI PER SHERBIMIN OSE PRODUKTIN TIM

Lexoni: Cmimi juaj duhet té mbulojé kostot gé paguani dhe fitimet gé kérkoni, por
nuk diktohet prej tyre. Ju mund ta vendosni ¢mimin tuaj nisur nga ajo gé
mendoni se do té paguajné klientét pér shérbimin ose produktin tuaj.
Gjithsesi, cmimi gé kérkoni zakonisht ndikohet nga konkurruesit dhe
cilésia e shérbimit ose produktit tuaj.

Duhet té punoni pér ta rritur cilésiné ose vecantiné e perceptuar pér

shérbimin ose produktin tuaj. Kjo ka mundési t’ju lejojé gé té kérkoni njé
¢mim mé té larté sesa konkurruesit tuaj.

Nése ¢cmimi gé klientét jané té gatshém té paguajné nuk do ta béjé
biznesin tuaj mjaft fitimprurés, ju duhet té merrni parasysh ményra té
tiera gé& mund t'i pakésojné kostot tuaja. Disa nga kéto ményra pérfshijné:
1) blerjen né sasi t& madhe me njé ¢mim té reduktuar dhe 2) pérdorimin
e furnizuesve té shumté pér té arritur cmime mé té mira. Nése nuk jeni
né gjendje t'i ulni kostot tuaja, mund té keni nevojé té zgjidhni njé mundé-
si té ndryshme biznesi.
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VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Ndahuni né grupe me nga tre veta. Punoni sé bashku pér té llogaritur kufirin e
fitimit bruto dhe kufirin e fitimit neto pér mundésiné e biznesit tuaj pér njé muaj.

Kufiri i Fitimit Bruto

Té Ardhurat Bruto nga Shitjet

( —

Kostot e Ndryshueshme

Té Ardhurat Bruto nga Shitjet

Kufiri i Fitimit Neto

Té Ardhurat Bruto Kostot e
nga Shitjet Ndryshueshme Kostot Fikse

Té Ardhurat Bruto nga Shitjet

Hapi 2: Diskutoni pyetjet vijuese:

Kufiri i Fitimit Bruto %

Kufiri i Fitimit Neto %

o Asugjerojné kufiri i parashikuar i fitimit bruto dhe kufiri i parashikuar i fitimit neto

se uné kam pérzgjedhur njé biznes gé mund té keté sukses afatgjaté?

o Nése jo, ¢faré do té jeté vecanérisht e nevojshme té ndryshohet gé kjo mundési té

jeté e suksesshme? Si mund té ndikoj tek ata faktoré?
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Lexoni: Ju mund té keni zgjedhur njé mundési biznesi me kufij té miré fitimi gé
duket se éshté fitimprurés. Megjithaté, nése pérzgjodhét njé mundési
biznesi gé nuk do té ishte fitimprurése ose gé nuk do té siguronte fitim té
mijaftueshém gé té keté vleré pér kohén tuaj, jini té gatshém té shqyrtoni
mundési té tjera.

Pérveg késaj, a ju lejon kjo mundési biznesi gé té jeni té mbéshtetur te
vetja? A siguron té ardhura pér ju dhe familjen tuaj dhe a ju lejon t'u
shérbeni té tjeréve? Nése jo, jini té gatshém té shgyrtoni mundési té tjera.
Referojuni materialeve né kapitullin 2 gé té shqgyrtoni nevoja té tjera té
paplotésuara té klientéve, té cilat pérputhen me interesat tuaja dhe

aftésiné tuaj pér té siguruar epérsi konkurruese.
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@ PERSIATNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Individualisht mendoni rreth asaj qé keni mésuar sot, dhe shqyrtoni se ¢faré do té
donte Zoti té bénit. Lexoni shkrimin e shenjté dhe shkruani pérgjigje pér pyetjet.

“Dhe uné, Nefi, shkova né mal shpesh dhe iu luta Zotit shpesh;
prandaj Zoti mé tregoi gjéra té médha” (1 Nefi 18:3).

Nisur nga ajo gé keni mésuar sot, ¢faré ndryshimi keni ndjesi té
béni gé té siguroheni se do té keni njé biznes fitimprurés?

Cfaré veprimi do té ndérmerrni kété javé pér ta véné né jeté kété
ndryshim?
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ZOTOHUNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

TE FOLURIT ME KLIENTET E MUNDSHEM

Lexoni: Té folurit me klientét mund tju ndihmojé té fitoni ide pér ményrén se si ta
pérmirésoni shérbimin ose produktin tuaj dhe ta vini ¢mimin si¢ duhet.
Kété javé flisni me té paktén pesé klienté té mundshém dhe i pyetni se
cfaré do t'i bénte ata té blinin prej jush. Pérvec késaj, mund té shkoni né
internet gé té kérkoni pérshtypje nga klienté té mundshém.

Pasi ta béni kété pérpjekje dhe té pércaktoni informacionin tuaj mé té
miré, té mundshém financiar, plotésoni vijat né nénndarjen “Prova gé
biznesi im éshté fitimprurés” te Planifikuesi juaj i Biznesit Vetjak.

FINANCIARE (KAPITULLI 3)

Burimet e nevojshme pér biznesin
tim:

Pér té siguruar njé shérbim ose produkt (kostot e
ndryshueshme):

Pér ta mbajtur né funksionim biznesin
(kostot fikse):

Llogaritja e Kufirit té Fitimit Bruto (pér njé muaj)

Té Ardhurat Bruto nga Shitjet Kostot e Ndryshueshme

( - )

Kufiri i Fitimit Bruto %
Té Ardhurat Bruto nga Shitjet Pérdoreni kété viers pér
té plotésuar pjesén
mé poshté

Llogaritja e Kufirit té Fitimit Neto (pér njé muaj)

Té Ardhurat Bruto Kostot e
nga Shitjet Ndryshueshme Kostot Fikse

( - - )

Kufiri i Fitimit Neto %
Té Ardhurat Bruto nga Shitjet pérdoreni kété vieré per
té plotésuar pjesén
mé poshté

Prova qé biznesi im éshté me fitim:

® Té ardhurat bruto nga shitjet (pér njé muaj):

Kostot e ndryshueshme (pér njé muaj):

© Kufiri i fitimit bruto: %
®© Kostot fikse (pér njé muaj):

® Kufiri i fitimit neto: - %

f

Plotésojeni kété pjesé




Lexojeni secilin prej zotimeve mé poshté me partnerin tuaj né veprim. Aftésia juaj pér té
pasur sukses né nisjen ose rritjen e biznesit tuaj do té pérmirésohet jashtézakonisht kur
i mbani me zell zotimet tuaja javore. Premtoni se do ti mbani zotimet tuaja dhe mé
pas nénshkruani mé poshté.

ZOTIMET E MIA

®

Uné do t'i mbaj zotimet nga “Themeli Im” pér kété javeé:
o Té mbaj shénim até qgé fitoj dhe shpenzoj ¢do dité, t'i mbledh shifrat né
fund té javés dhe té regjistroj sasiné gjithsej né Dokumentin e té Ardhura-
ve dhe Shpenzimeve Vetjake.

o Tua tregoj familjes sime apo migve té mi até gé kam mésuar sot rreth
administrimit té parave.

C)

Uné do té béj bashkébisedime me té paktén pesé klienté t& mundshém gé té
fito] ide dhe té mésoj até gé do t'iu duhej pér té bleré nga uné.

Uné do t'i plotésoj vijat né nénndarjen “Prova gé biznesi im éshté fitimprurés” te
Planifikuesi im i Biznesit Vetjak.

© ©

Uné do ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe do t'i mbaj zotimet.

®

Uné do té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe do ta pérkrah até.

Mbani mend se javén qé vjen do tju kérkohet té raportoni numrin e ditéve gé folét me
klientét dhe qé shkruat né fletoren e shénimeve té biznesit tua.

Nénshkrimi im Nénshkrimi i partnerit né veprim

Béni njé lutje mbylijeje.
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=B) BURIMET

A DO TA DOJA KETE BIZNES?

Zgjidhni tre anétaré té grupeve gé té lexojné tekstin vijues:

Seixhi: Tungjatjeta, uné jam Seixhi. Dhe mendoj té filloj biznesin tim,
prandaj mendova gé té kérkoj pérreth dhe té shoh se ¢faré po béjné
njerézit e tjeré. Késhtu e takova kété ¢ift, Omarin dhe Anén. Cfaré lloj
biznesi zotéroni?

Omari: E po, e filluam biznesin toné té lévizshém pér ndryshimin e vajit
té makinave mé pak se njé vit mé paré.

Ana: Ka gené ¢menduri t'u pérgjigiemi té gjitha telefonatave.

Omari: Bizneset gé shesin makina, zakonisht kérkojné 29,95 dollaré pér
njé ndérrim vaji. Menduam gé, nése kérkojmé dicka mé pak se ata, ne
mund té marrim shumé prej biznesit té tyre.

Ana: Dhe ne shkojmé te klientét tané. Atyre nuk u duhet té ulen né njé
dhomé pritjeje gé mban eré duke lexuar revista té vjetra. Ne shkojmé
pikérisht te vendi i tyre i punés ose kudo ku éshté makina e tyre.

Seixhi: Ua, kjo éshté e volitshme. Nuk keni dygan, pra s'keni as shpenzi-
me pér té. A po fitoni mjaft para?

Omari: Ne e paguajmé pak veten dhe nxjerrim 3% deri né 4% fitim pér
¢do puné.

Ana: Menduam té shtonim shérbime té tjera si riparimi i krisjeve té
xhamave nga gurét dhe zévendésimi i fshiréseve té xhamave - gjéra té
tilla.

Omari: Thjesht nuk kemi vend té mjaftueshém né kamion¢inén toné. Dhe

gjithsesi nuk duam té marrim hua pér té paguar pér ato gjéra derisa
dikush t'i porosité ato.

Ana: Duam t'i mbajmé shpenzimet té uléta.

Seixhi: Faleminderit gé po flisni me mua. Mé béni té pyes veten: A éshté
ky biznesi gé do té doja uné?
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NJIHINI BURIMET TUAJA; ADMINISTROJINI KOSTOT TUAJA

Zgjidhni dy anétaré té grupit gé ta lexojné tekstin vijues.
Viveku: Pra, jam ulur kétu me Antonion . . .

Antonio: Tungjatjeta.

Viveku: Antonio po planifikon té fillojé njé biznes.

Antonio: Pér té ndrequr képucé. Nuk ka biznes riparimi képucésh né
lagjen toné, prandaj e kalova verén né njé gytet tjetér duke mésuar
zanatin.

Viveku: Ua, kjo éshté e mrekullueshme. Dhe duket se ke njé listé té gjithé
materialeve dhe mjeteve gé té nevojiten.

Antonio: Po. Plot materiale.
Viveku: Né rregull. Pérse nuk ma lexon listén?

Antonio: Njé dygan, njé tavoliné té miré pune dhe njé karrige, dymbé-
dhjeté litra ngjités, 1ékuré, sholla prej gome, njé maské pér frymémarrije,
njé makiné té re gepése, shenja dhe njé kamion¢iné pér shpérndarije.

Viveku: Qenka listé e gjatél

Antonio: E po jané té gjitha gjérat gé mé duhen.

Viveku: Dhe sa mendon se do té kushtojné té gjitha kéto?
Antonio: Sjam i sigurt, por ndoshta rreth 20 000 dollaré.

Viveku: Né rregull. Mendoj se do té na ndihmojé nése i ndajmé kostot e
tua né dy kategori - kosto té ndryshueshme dhe kosto fikse.

Antonio: Pérse? Cili éshté ndryshimi?

Viveku: E po, té gjitha materialet gé pérdor pér riparimin e njé képuce,
jané kosto té ndryshueshme.

Antonio: Pra ngjitési, shollat dhe I&kura.

Viveku: Ashtu éshté. Kéto kosto jané té ndryshueshme ngagé sasia e
punés gé bén do té ndryshojé nga muaji né muaj. Nése ndreq shumé
képucé, do té shpenzosh mé shumé para pér ngjitésin, shollat dhe
lEkurén. Nése nuk ke shumé puné, do té shpenzosh mé pak para pér
ngjitésin, shollat dhe 1ékurén. Dhe ka njé kosto tjetér té ndryshueshme
pér té cilén shumica e njerézve nuk mendojné: koha jote. Do té nevojitet
té mbash mend sa kohé duhet pér ta ndrequr secilén palé képucésh.

Antonio: Né rregull. Dhe ¢faré jané kostot fikse?
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Viveku: Kostot fikse jané kosto gé nuk ndryshojné. Do té duhet té
paguash pér to pavarésisht nga sa shumé ose sa pak képucé ndreg.

Antonio: Pra, tavolinén e punés, shenjat dhe kamionginén pér shpér-
ndarjet - pér kéto paguaj pavarésisht nga puna e béré. Do té jeté puné
me mend t'i béj kostot e mia fikse sa mé té vogla gé mundem.

Viveku: Saktésisht. Ti do gé té shmangésh zotime té kushtueshme
afatgjata. Cdo kosto fikse del nga xhepi yt, cdo muaj, pavarésisht nga
puna. Tani, sa do té kérkosh pér ndregjen e njé pale képucésh?

Antonio: Gjashtédhjeté. Kjo duket se do té mé japé njé fitim té miré.

Viveku: E po, duhet té llogaritim koston e shollave, té l1ékurés, té ngjitésit
dhe kohén ténde.

Antonio: Té gjitha kostot e ndryshueshme.

Viveku: Tamam. Dhe pastaj duhet té shtosh kostot fikse. A déshiron ta
shohésh listén ténde sérish?

Antonio: Kam njé ndjenjé se do té dua ta pakésoj ca.

Viveku: Le té themi se i rregullon té gjitha kostot fikse né listén ténde
dhe arrin te rreth 18 000 dollaré. Do té té nevojitet té ndregésh té paktén
300 palé képucé thjesht gé té mbulosh kostot e tua fikse. Kjo nuk mbulon
madje kostot e tua té ndryshueshme - |Ekurén dhe ngjitésin, plus kohén
ténde té punés.

Antonio: Tregind palé képucé paguajné vetém pér kostot e mia fikse?

Viveku: Né fakt, jo. Ende ke ca kosto té tjera fikse gé nuk i ke marré
parasysh, si pagesa pér benzinén dhe riparimet e kamionginés, girané
mujore dhe shérbimet komunale.

Antonio: Shuma shtohet shpejt. A nuk do té ishte gjé mé e mencur ta
ngrija biznesin tim vetém mbi kostot e ndryshueshme?

Viveku: Sa mé shumé gé té mundesh, po. Le ta shohim listén ténde

pérséri. Po sikur ta bésh garazhin vendin ténd té punés. Kjo eliminon
girané ténde. Dhe né vend gé té blesh njé kamionging, le té pérdorim
makinén ténde pér té marré materialet dhe pér té transportuar gjéra.

Antonio: Ua. Shih sa shumé po kursej! Por a do té mé vijné klientét nése
nuk kam dygan?

Viveku: Kjo varet nga ty. Pér ta filluar, mund té té duhet t'u drejtohesh
duke u béré krijues me marketingun ténd. Duhet t'i japésh njé shans
biznesit ténd té keté sukses dhe nése je i zhytur né shpenzime, do té
déshtosh me siguri.



Antonio: Por dygani i képucarit ku punova gjaté verés i kishte té gjitha

kéto pajisje dhe njé dygan.
Viveku: Dhe sa kohé iu desh té arrinte atje?
Antonio: O, s'e kam idené.

Viveku: Ma merr mendja gé e filloi me pak dhe siguroi gé té fitonte para
gé nga fillimi. Mé pas, teksa u rrit biznesi i tij, mori njé pérgindje té fitimit
pér té bleré njé makineri té re dhe njé dygan.

Antonio: Pra s'ishte kurré né borxh?

Viveku: Ashtu éshté. Ka té ngjaré gé ishte i mengur né administrimin e
kostove té tij. Kostot e tij té ndryshueshme pérfshiné kohén e tjj si edhe
koston e materialeve. Dhe u sigurua gé té nxirrte mjaft fitim sa t'i mbulon-
te kostot e tij té uléta fikse.

Antonio: E po, mé nevojiten disa gjéra gé t'ia filloj.

Viveku: Sigurisht. Gjéja e réndésishme éshté gé té jesh kursimtar dhe |
zhdérvjellét. Mos druaj té blesh materiale té pérdorura pér até gé té
nevojitet. Merr né shqgyrtim t'i ndértosh veté, duke marré hua kur ka
kuptim, ose madje duke u kérkuar ndihmé migve. Mbaj mend, gjithé
paraté gé shpenzon, jané para gé mund té kishin shkuar né xhepin ténd.

Antonio: E kuptova.

Viveku: Dhe njé gjé. Kam kéto ¢izme gé kané nevojé pér sholla té reja.
Antonio: Mund té té ndihmoj pér kété! Por mé duhet njé favor.
Viveku: Sigurisht.

Antonio: Duhet t'u thuash gjithé migve té tu sa puné té miré béj uné.

Viveku: Patjetér!
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SHENIME
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RAPORTONI—Koha Maksimale: 25 Minuta

Béni njé lutje hapjeje.

ZOTIMET E JAVES SE KALUAR

@ Timbaj zotimet e béra te “Themeli Im”.

Té béj bashkébisedime me té paktén pesé klienté té mundshém gé
té fitoj ide dhe té mésoj se ¢faré do té duhej pér té bleré nga uné.

© T plotésoj rreshtat né nénndarjen “Prova gé biznesi im éshté
fitimprurés” te Planifikuesi im i Biznesit Vetjak.

@ Ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe t'i mbaj zotimet.

® Té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe ta pérkrah até.

HAPI 1: VLERESONI ME PARTNERIN NE VEPRIM (5 minuta)

Pérdorni pak minuta pér té vlerésuar pérpjekjet tuaja gé t'i mbani zotimet tuaja gjaté késaj
jave. Pérdorni tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia” né fillim té késaj fletoreje pune. Mé
pas tregojani vlerésimin tuaj partnerit ose partneres suaj dhe diskutoni me té pyetjen mé
poshté. Vini né dukje gé “Shénoni Hollésité Financiare” éshté njé aftési gé do té fillojmé ta
ushtrojmé pas disa kapitujsh.

Diskutoni: Cfaré sfidash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja gjaté késaj jave?

Judote

Aftésite Kyg pér
ledhjes sé grupit € cdo jave. Biznes

UDHE: Erpjeljen o] per Qébinigdo  LEGJENDA ®

formimine
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Shembull o |EEEE

T |T|T|E|T|T|T|¥




HAPI 2: RAPORTOJINI GRUPIT (8 minuta)

Pas vlerésimit té pérpjekjeve tuaja, mblidhuni sérish si grup dhe raportojini rezultatet
tuaja. Béjeni me radhé né grup dhe secili té thoté nése e vlerésoi veten me ngjyrén e
kuge, té verdhé ose té gjelbér pér secilin nga zotimet e javés sé kaluar. Gjithashtu thoni
numrin e ditéve gé e ushtruat ciléndo prej aftésive kyc té biznesit, si¢ u raportua né
tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia".

HAPI 3: TREGO]JINI PERVO]AT TUAJA (10 minuta)
Tani tregoni si grup gjérat gé mésuat nga pérpjekja pér t'i mbajtur zotimet tuaja gjaté javés.

Diskutoni: o (faré pérvojash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja té béra te
“Themeli Im"?

o (Cfaré mésuat nga té folurit me klienté té mundshém kété jave?

HAPI 4: ZGJIDHNI PARTNERE NE VEPRIM (2 minuta)

Zgjidhni njé partner né veprim nga grupi pér javén gé vien. Pérgjithésisht, partnerét né
veprim jané té sé njéjtés gjini dhe nuk jané pjesétaré té njé familjeje.

Pérdorni disa minuta tani gé té takoheni me partnerin tuaj né veprim. Prezanto-
huni dhe diskutoni se si do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté javés.

Emri i partnerit né veprim Informacion kontakti

Shkruani se si dhe kur do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté késaj jave.

DIE HEN MAR MER ENJ PRE SHT
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THEMELIIM: PENDOHUNIDHEJINI TEBINDUR—
Koha Maksimale: 20 Minuta

Pérsiatni: Silidhen pendimi dhe bindja me mbéshtetjen te vetja? DOKTRINA E
BESELIDHJE
Shikoni: “Obedience Brings Blessings” ["Bindja Sjell Bekime"], né dispozi- 130:20-21
cion te srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni Y . o
_ ) T Kanjéligj... mbité
tekstin e shkruar né fund té késaj pjese.) cilifn] té gjitha bekimet
Diskutoni: Cfaré bekimesh keni marré me ané té bindjes ndaj ligjeve té bazohen - Dhe kur ne
. . o o fitojmé ndonjé bekim
Peréndisé? Si na ndihmon pendimi gé té pérparojmé? A
nga Peréndia, éshté me
Lexoni: Vargjet te Doktrina e Besélidhje 130:20-21 dhe citimin nga ané té bindjes ndaj atij
Profeti Jozef Smith. ligji mbi té cilin ai
bazohet.”
VEPRIMTARI (5 minuta)
Bindja ndaj ligjeve té posagme con drejt bekimeve té posa¢cme.
Hapi 1: Poshté né kolonén e majté shkruani disa bekime qgé i déshironi.
Hapi 2: Poshté né kolonén e djathté pércaktoni ligjet ose parimet té cilave keni
nevojé tju bindeni, me géllim gé té merrni bekimet gé déshironi.
BEKIMET QE DESHIROJ TE MARR LIGJET APO PARIMET QE DUHET T'U BINDEM

E dhjeta dhe ofertat (Malakia 3:10-12)

Kursimet e tre muaj p
urefmet e tre madjve Ecni sipas njé buxheti

JOZEF SMITH
Diskutoni: LexoniJozueut 3:5 dhe citimet nga Plaku Xhefri R. Holland dhe E béra kété rregL{IIin
Presidenti Spenser W. Kimball. Pérse kemi nevojé té pendohemi, E;:dl/jur Zoti urdhéron,

ta shenjtérojmé veten toné dhe té pérpigemi té bé&jmé miré
Mésimet e Presidentéve

té Kishés: jozef Smith
Zotohuni: Zotohuni gé t'i béni veprimet vijuese gjaté javés. (2009), f. 168

ndérkohé qé pérpigemi té béhemi té mbéshtetur te vetja?

o Bindjuni ligieve ose parimeve gé zgjodhét né veprimtariné
mé lart.

o Tregojani familjes apo migve tuaj até gé keni mésuar sot rreth
bindjes.
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BINDJA SJELL BEKIME

Nése nuk jeni né gjendje ta shikoni materialin filmik, zgjidhni njé anétar té grupit
pér ta lexuar tekstin vijues.

PRESIDENTI TOMAS S. MONSON:
Cfaré premtimi i lavdishém!“Ai gé i
mban urdhérimet e [Peréndisé], merr
té vérteté e drité, derisa té pérlévdo-
het né té vérteté dhe i di té gjitha
gjérat [DeB 93:28]... "

Véllezérit dhe motrat e mia, prova e
madhe e késaj jete éshté bindja. “Dhe
ne do t'i provojmé me kété”, tha Zoti,
“pér té paré nése ata do t'i béjné té
gjitha gjérat gé Zoti, Peréndia i tyre, do
t'i urdhérojé” [Abraham 3:25].

Shpétimtari shpalli: “Sepse té gjithé ata
gé déshirojné té kené bekim nga dora
ime, duhet t'i binden ligjit gé u caktua
pér até bekim dhe kushteve té tij, sic u
ngritén gé pérpara krijimit té botés”
[DeB 132:5].

Nuk ekziston shembull mé i shkélgyer
pér bindjen se ai i Shpétimtarit toné.
Pér Té Pali vérejti:

“Edhe pse ishte Bir, mésoi té jeté i
bindur nga ato gé pésoi,

dhe, si u bé i pérkryer, u bé vepronjési
i shpétimit té amshuar pér té gjithé ata
gé i binden” [Hebrenjve 5:8-9].

Shpétimtari tregoi dashuri té singerté
pér Peréndiné duke jetuar jeté té
pérsosur, duke e nderuar misionin e

shenijté gé ishte i Tiji. Kurré nuk ishte

Ai arrogant. Kurré nuk ishte Ai i fryré
me krenari. Kurré nuk ishte Ai i pabe-
sé. Gjithmoné ishte Ai i pérulur.

Gjithmoné ishte Ai i singerté. Gjithmo-
né ishte Aii bindur. . ..

Kur u pérball me agoniné e Gjetsema-
nit, ku Ai duroi dhembije té tillé sagé
“djersa e tij. . . i[u] bé si gjak i mpiksur
gé bie pér toké” [Lluka 22:44], Ai dha
shembullin e Birit té bindur duke
théné: “O Até, po té duash, largoje kété
kupé nga uné! Megjithaté mos u béfté
vullneti im, por yti” [Lluka 22:42].

Sikurse Shpétimtari i udhézoi Apostujt
e Tij té hershém, késhtu ju udhézon Ai
ju dhe mua: “Ti ndigmé” [Gjoni 21:22].
A jemi té gatshém té bindemi?

Dituria gé kérkojmé, pérgjigjet pér té
cilat jemi té déshiruar, dhe forca gé
déshirojmé sot pér té pérballuar sfidat
e njé bote té ndérlikuar dhe né
ndryshim, mund té jené tonat kur u
bindemi me gatishméri urdhérimeve
té Zotit. Po i citoj edhe njé heré fjalét e
Zotit: "Ai gé i mban urdhérimet e
[Peréndisé], merr té vérteté e drité,
derisa té pérlévdohet né té vérteté
dhe i di té gjitha gjérat” [DeB 93:28].

Eshté lutja ime e pérulur gé té mund
té bekohemi me shpérblimet e boll-
shme gé u premtohen té bindurve. Né
emrin e Jezu Krishtit, Zotit dhe Shpé-
timtarit toné, amen.

(“Bindja Sjell Bekime", Ensign ose
Liahona, maj 2013, f. 89, 92)

JOZUEUT 3:5

“Shenjtérohuni, sepse
nesér Zoti ka pér té
béré mrekulli midis
Jjush.”

PLAKU
XHEFRI R. HOLLAND

“Zoti i bekon ata gé
déshirojné té pérmireé-
sohen, qé e pranojné
nevojén pér urdhérime
dhe pérpigen ti
Zbatojné ato. . . . Ai do
tju ndihmojé té
pendoheni, té ndregni,
té rregulloni ¢farédo gé
duhet rregulluar dhe té
vazhdoni. Shumé
shpejt do ta keni
suksesin gé kérkoni.”

“Nesér Zoti Ka pér té
Béré Mrekulli midis
Jush”, Ensign ose
Liahona, maj

2016, f. 126

PRESIDENTI
SPENSER W. KIMBALL

“Nése na pélgen luksi
ose madje domos-
doshmérité mé tepér
sesa na pélgen bindja,
ne do ti humbasim
bekimet qé [Peréndisé]
do tii pélgente té na i
Jepte.”

Teachings of Spencer W.

Kimball, red. Edward L.
Kimball (1982), f. 212
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4: GJETJA E KLIENTEVE

MESONI—Koha Maksimale: 65 Minuta

1. RENDESIA E KLIENTEVE

Lexoni: Klientét duhet té jené vémendija kryesore e biznesit tuaj. Pérvoja e tyre me

biznesin tuaj do té pércaktojé gjerésisht se sa miré po shkon ai. Pérgendro-

jini té gjitha aspektet e biznesit tuaj te plotésimi i nevojave té tyre. Ju doni

Q€ ata té jené entuziasté pér pérvojat gé i kané me biznesin tuaj.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Individualisht garkoni njé “béni” dhe njé “mos béni" gé mendoni se jané mé té
réndésishmet pér té gené té pérgendruar te klientét tuaj.

QENDERZIMI TE KLIENTET

BENI

o Ndértoni marrédhénie afatgjata.

o Ndihmojini klientét té kuptojné “pérse-
né” e biznesit tuaj.

o Jepuni mundési klientéve gé té
pérfshihen.

o Dégjojeni klientin.

o Jepni shérbim té jashtézakonshém dhe
siguroni njé pérvojé mbresélénése.

o Ndihmojeni klientin té béhet njé
pérkrahés kryesor i biznesit tuaj.

o Krijoni njé komunitet té forté klientésh
besniké.

o Sigurohuni gé ndérveprimet t'i sjellin
pérfitim klientit.

MOS BENI

o Shgetésohuni pér té béré vetém njé
shitje té menjéhershme.

o Béni hamendésime rreth parapélgime-
ve té klientit.

o Merrni vendime pa marré parasysh
pérshtypjen ose té dhénat e klientit.

o Jini té palékundshém pér t'u dhéné
variante klientéve.

o Nuk e ndigni ecuriné me klientin pas
shitjes.

o Nuk veproni bazuar te pérshtypja e
klientit.

o Nuk jepni garanci pér shérbimin ose
produktin tuaj.

o Kémbéngulni gé keni té drejté edhe
pse mund ta humbni klientin.

Hapi 2: Tregojini grupit zgjedhjet tuaja nga hapi 1. Jepni emrin e njé biznesi gé ilustron
pérzgjedhjen tuaj pér mundésité té “béni” ose “mos béni".
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2. KUSH ESHTE KLIENTI IM?

Lexoni: Sipronar biznesi, ju duhet té fitoni njé kuptueshméri té hollésishme té
llojit té njerézve, grupeve ose organizatave gé ka gjasa mé té médha gé i
blejné shérbimet ose produktet tuaja. Sa mé shumé gé i kuptoni klientét
tuaj, ag mé té vecanta mund té jené mesazhet, pérvoja dhe pérkrahja pér
ta. Disa faktoré gé mund tju ndihmojné té zbuloni klientét gé synoni,
pérfshijné:

o Demografiké: mosha, gjinia, gjendja civile, punésimi, niveli i té
ardhurave

o Organizativé: sektor publik ose privat, tregtar ose profesional, shitje
me shumicé ose pakicé

o Gjeografiké: vendndodhja, dendésia e popullsisé

o Psikografiké: personaliteti, stili i jetesés, interesat, sjelljet, opinionet

o Té sjelljes: sjellja ndaj blerjes, besnikéria ndaj markés, pérfitimet e
kérkuara

VEPRIMTARI (10 minutes)

Hapi 1: Shkoni te Planifikuesi i Biznesit Vetjak té Mark Beilit (te shtojca). Béjeni diké né
grup té lexojé me zé té larté ményrén se si ai e pérshkroi klientin gé synonte pér biznesin
e tij té vizitave né stadium.

Hapi 2: Tani shkoni te Planifikuesi juaj i Biznesit Vetjak. Jini sa mé specifiké gé té jeté e
mundur pér hollésité e klientit gé synoni dhe shkruajeni kété informacion né nénndarjen
“Klienti im". Pérpiquni té pérfshini né pérshkrimin tuaj faktorét demografiké, organizativé,
gjeografiké, psikografiké dhe té sjelljes.

Hapi 3: B&jini disa anétaré té grupit té tregojné me té shpejté disa aspekte té klientit té
synuar prej tyre.

3. PERCAKTIMI | MESAZHIT TE BIZNESIT TIM

Lexoni: Pasit'i keni pércaktuar klientét gé synoni, éshté e réndésishme té komu-
nikoni me ta arsyen pérse duhet té jené té interesuar pér shérbimin ose
produktin e ofruar nga biznesi juaj. Qé té ndihmoni pér ta komunikuar
kété gjé, zhvilloni njé mesazh té shkurtér biznesi gé me té shpejté e nxit
dhe e dallon até gé ofron biznesijuaj. Ai duhet té pérfshijé tri pjesé kyc:
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4: GJETJA E KLIENTEVE

1. Emrin e biznesit tuaj.
2. Shérbimin ose produktin tuaj.

3. Arsyet pérse shérbimi ose produkti juaj éshté i ndryshém apo mé i
miré. (Referojuni Planifikuesit tuaj té Biznesit Vetjak pér té shqyrtuar
arsyet pérse shérbimi ose produkti juaj éshté i ndryshém apo mé i
miré.)

Ja njé shembull i njé mesazhi té shkurtér biznesi:

“Tungjatjeta, uné jam Teri. Po filloj njé biznes gé do té quhet Ushqime nga
Fushat e Fshehura. Ne sigurojmé ushgime té shéndetshme banketesh pér
veprimtari biznesesh, veprimtari familjare dhe grupe té tjera. Né ushgimet
tona pérdorim vetém pérbérésit mé té freskét organiké. Pérqendrimi yné éshté
te kénagja e njerézve qé i kushtojné vémendje shéndetit, té cilét déshirojné
gfellé té vecanta vegjetariane dhe njé pérvojé pa ndérlikime.”

a

VEPRIMTARI (15 minuta)

Hapi 1: Shkruani njé projekt fillestar té mesazhit té shkurtér té biznesit tuaj né hapésirén
mé poshté. Ka té ngjaré gé nuk do té keni kohé té mjaftueshme gé ta pérfundoni kété
tani, por té paktén shkruani ideté kryesore. Ju do té jeni té gjendje ta pérpunoni dhe
pérmirésoni mesazhin e biznesit tuaj né té ardhmen.
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Hapi 2: Ndahuni né grupe. Ushtroni se si t'ia thoni partnerit tuaj mesazhin e biznesit tuaj.

Jepini pérshtypje njéri-tjetrit. Pérdorini pérshtypjet nga partneri juaj gé té rishikoni dhe
pérmirésoni mesazhin e biznesit tuaj.

4. PERCAKTIMI | KANALEVE ME TE MIRA TE SHITJEVE PER BIZNESIN TIM

Lexoni: Eshté e réndésishme té gjeni ményrat mé té efektshme pér t'iu afruar
klientéve tuaj. Shumé pronaré biznesesh pérdorin ményra té shumta té

tregtimit né dygane dhe internet pér t'u shitur klientéve té tyre dhe pér té

komunikuar me ta. Gjithsesi, Eshté mé e mira pér pronarét e bizneseve té

reja gé té pérgendrohen te zhvillimi i jo mé shumé se njé kanali dyganesh

dhe njé kanali né internet. Kanale té tjera mund té shtohen kur biznesi

fillon té rritet. Kanalet e zakonshme té shitjeve pérfshijné ato gé renditen
mé poshté:

Kanalet e Shitjeve né Dygane

o

Shitjet e drejtpérdrejta: Ju ose shitési juaj u shet drejtpérsédrejti
klientéve népérmijet kontaktit personal.

Shpérndarési ose shitési me shumicé: Ju i shitni njé shpérnda-
rési ose njé shitési me shumicé, gé e blen produktin tuaj me shumi-
cé dhe mé pas ua shet bizneseve té tjera té shitjes me pakicé.
Shitési me pakicé: Ju u shitni bizneseve té shitjes me pakicé dhe
ata u shesin klientéve.

Kanalet e Shitjeve né Internet

o

Fagja e internetit: Transaksionet e shitjeve ndodhin né veté fagen
tuaj né internet.

Dygani né internet: Transaksionet e shitjeve ndodhin né fagen e
internetit té dyganit, jo né fagen tuaj té internetit.

Programi pér celularét: Transaksionet e shitjeve ndodhin népér-
mjet njé programi pér celularét.

VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Nga lista mé lart e kanaleve té shitjeve, individualisht shkruani njé kanal té shitjeve

né dygan dhe njé kanal té shitjeve né internet gé do té kené mé shumé kuptim pér
biznesin tuaj. Jepni hollési shtesé rreth kétyre kanaleve nése déshironi.

Kanali i shitjeve né dygane:

Kanali i shitjeve né internet:
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4: GJETJA E KLIENTEVE

Hapi 2: Ndahuni né grupe. Shpjegoni pérse secili kanal gé zgjodhét, ka kuptimin mé té
madh pér biznesin tuaj.

5. TERHEQJA E KLIENTEVE . . . ME CFARE?

Lexoni: Biznesi juaj nuk do t'i térheqé automatikisht klientét. Ju nevojitet té ofroni
gjéra pér té cilat kané interes dhe gé besojné se do t'u sjellin pérfitim
atyre. Sigurohuni gé mesazhi i biznesit tuaj lidhet me gjéra gé i déshirojné
klientét e tyre té mundshém. Vendoseni veten né pozitén e klientéve tuaj
dhe pyetni: “A kam interes t'i blej shérbimet ose produktet gé ofron ky
biznes? Pérse po ose pérse jo?’

Pronarét e mencur té bizneseve jané krijues né térhegjen e vémendjes sé
klientéve té tyre. Mé poshté renditen disa ményra pér ta térhequr vé-
mendjen e klientéve.

Sigurimi i informacionit dhe ideve népérmjet materialeve
filmike, blogjeve, gazetave, artikujve dhe shfagjeve tregtare.

Pérputhja me interesat e klientéve dhe kauzat shoqé-
rore, té tilla si sponsorizimi i veprimtarive.

Lejimi i klientéve qé ta provojné shérbimin ose pro-
duktin me pak shpenzim ose pa shpenzim, té tillé si
ofrimi i mostrave ose kuponéve.

Rrénjosja e mirébesimit te fama e kompanisé dhe cilésia
e shérbimit ose produkteve té saj népérmijet shgyrtimeve té
klientéve, cmimeve vlerésuese pér até sektor ose sigurimeve
té tjera pér cilésiné.

Sigurimi i volisé dhe kursimit té kohés duke e béré
biznesin tuaj té lenté pér t'u gjetur dhe me té cilin punohet
lehté (pér shembull, pérmirésimi i motorit té kérkimit mund
té ndihmojé ta béjé biznesin tuaj qé té gjendet lehté né
internet).

Bashké&punimi né ményré krijuese me njé biznes té miré-
njohur jokonkurrues, gé i shérben té njéjtit grup klientésh.

@ 0 © 60V0
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VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Nisur nga lista mé sipér, pércaktoni individualisht té paktén njé ményré se si

mund ta térhigni vémendjen e klientéve tuaj. Shkruajini pérgjigjet tuaja mé poshté.

Hapi 2: Tani ndahuni né grupe me nga tre veta. Tregoni ményra se si mendoni ta térhigni
vémendjen e klientéve tuaj. Merrni pérshtypje nga anétarét e grupit pér kéto ide.

6. MATJA E SUKSESIT TE KOMUNIKIMEVE ME KLIENTET

Lexoni: Eshté e réndésishme té matni nése komunikimet tuaja po térheqin

interesin e klientéve, duke kontribuar né mé shumeé shitje dhe né fitim té
rritur. Qé ta béni kété, ju keni nevojé té matni:

o Njé ményré té vecanté se si po komunikoni me klientét tuaj.

o Cili éshté rezultati i biznesit.

Shayrtojini shembujt gé vijojné.

~ N A
Biznesi i Kendrikut shpérndau me pos-
té 2 000 kupona dhe 75 u pérdorén
nga konsumatorét né muajin e paré.
Kendriku i mati rezultatet e shitjeve té
tij gjaté atij muaji dhe i krahasoi ato me
rezultatet e shitjeve té tij pér muajt e

meéparshém.

Rita krijoi teté materiale filmike udhé-
zuese 'Si té, i publikoi ato né fagen e
internetit té biznesit té saj dhe pastaj
mati vizitat né fagen e internetit dhe
shitjet gjaté 90 ditéve pasuese. Ajo

i krahasoi ato me vizitat né fagen e
internetit dhe shitjet gjaté 90 ditéve té
meéparshme.
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4: GJETJA E KLIENTEVE

Lexoni: Té genit i z&né me puné nuk éshté e njéjté me té genit i suksesshém.
Nése komunikimet tuaja nuk po prodhojné rezultate, atéheré ky nuk
éshté njé pérdorim i miré i kohés suaj. Kjo éshté arsyeja pérse éshté e
réndésishme gé gjithmoné t'i matni rezultatet tuaja.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Merrni parasysh pyetjen vijuese dhe shkruajeni pérgjigjen tuaj né hapésirén mé
poshté: Si do ta matni nése po funksionojné ideté gé i pércaktuat né pjesén 5?

Hapi 2: Diskutoni si grup disa ményra se si ju do ta matni nése po funksionojné kéto ide.
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@ PERSIATNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Individualisht mendoni rreth asaj qé keni mésuar sot, dhe shqyrtoni se ¢faré do té donte
Zoti té bénit. Lexoni shkrimin e shenjté mé poshté dhe shkruani njé pérgjigje pér pyetjen.

“M'u afroni prané dhe uné do té afrohem prané jush; kérkoni me
zell dhe do té mé gjeni; lypni dhe do té merrni; trokisni dhe do tju
celet” (DeB 88:63).

Nisur nga ajo gé keni mésuar sot, ¢faré veprimi do té ndérmerrni
kété javé pér t'ua komunikuar klientéve mesazhin e biznesit tuaj?
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4: GJETJA E KLIENTEVE

78

ZOTOHUNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

SFIDA BEJ-NJE-SHITJE

VEPRIMTARI (gjaté javés)

Né kété piké ju duhet té filloni té shitni shérbimin apo produktin gé ofron biznesi juaj,
nése nuk po e béni kété gjé tashmé. Gjaté javés sé ardhshme i béni té paktén njé shitje
njé klienti. Jini krijues teksa punoni pér té shitur shérbimin ose produktin tuaj.

Mund té mendoni se shérbimi ose produkti juaj nuk éshté ende gati pér t'u shitur. Gjith-
sesi, shitja do té japé shtysé gé ta vini né puné biznesin tuaj, pérderisa ju nevojitet ta
plotésoni até gé e keni shitur. Shitja do tju japé edhe pérshtypje pér shérbimin ose
produktin tuaj. Nése keni véshtirési né shitje, kjo pérshtypje mund t’ju ndihmojé ta
pérshtatni idené e biznesit tuaj gé té plotésojé mé miré nevojén e klientit. Nése mundésia
juaj e biznesit éshté e kontrolluar rreptésisht nga geveria, sigurohuni gé té keni licencén
ose lejen e domosdoshme pér ta shitur shérbimin ose produktin tuaj.

Pércaktoni se me sa klienté do té keni nevojé té flitni gé té béni njé shitje - dhe mé pas
shkoni e béjeni. Sikurse mésuam nga Plaku Dejvid A. Bednar né kapitullin 2: “Ndérmarrja e
veprimit éshté ushtrimi i besimit”. Ashtu si fémijét e Izraelit, ne mund ta tregojmé besimin
toné duke ndérmarré veprim dhe duke “ecur népér lumé”.

Javén e ardhshme do t’ju kérkohet té raportoni pér: 1) pérvojén tuaj té shitjes té
paktén njé klienti dhe 2) numrin e ditéve qé shitét.




GJETJA E KLIENTEVE

@ Lexoni Nése filloni té shitni, ju do té mésoni ményrat mé té mira pér t'i gjetur

klientét. Jini té gatshém té eksperimentoni me ide té reja derisa té gjeni
njé ose mé shumé metoda gé ju ndihmojné efektshém pér t'i gjetur
klientét tuaj.

Plotésoni pjesén “Gjeni” té nénndarjes “Si do t'i gjej dhe ruaj klientét e mi?”
te Planifikuesi im i Biznesit Vetjak.

KLIENTI (KAPITUJT 4-5)

Klienti im:

Plotésojeni
kétu

Si do t'i gjej dhe do t'i mbaj klientét e mi?

Gjej: Mbaj:
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Lexojeni secilin prej zotimeve mé poshté me partnerin tuaj né veprim. Aftésia juaj pér té
pasur sukses né nisjen ose rritjen e biznesit tuaj do té pérmirésohet jashtézakonisht kur
i mbani me zell zotimet tuaja javore. Premtoni se do ti mbani zotimet tuaja dhe mé
pas nénshkruani mé poshte.

ZOTIMET E MIA

@ Uné do t'i mbaj zotimet nga “Themeli Im” pér kété javé:

o T'u bindem ligjeve ose parimeve gé zgjodha né veprimtariné nga
“Themeli Im".

o T'ua tregoj familjes sime apo migve té mi até gé kam mésuar sot rreth
bindjes.

®

Uné do té marr pjesé né njé Sfidé B&j-Njé-Shitje dhe do té raportoj javén e
ardhshme pér pérvojén time.

Uné do ta plotésoj pjesén “Gjeni” té nénndarjes “Si do t'i gjej dhe ruaj klientét e
mi?” te Planifikuesi im i Biznesit Vetjak.

Uné do ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe do t'i mbaj zotimet.

@ © O

Uné do té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe do ta pérkrah até.

Mbani mend se javén gé vjen do tju kérkohet té raportoni numrin e ditéve gé folét me
klientét, shkruat né fletoren e shénimeve té biznesit tuaj dhe shitét (shih tabelén “Vieré-
simi i Pérpjekjeve té Mia” né fillim té librit).

Nénshkrimi im Nénshkrimi i partnerit né veprim

Béni njé lutje mbylijeje.

Pér mé shumé informacion lidhur me ményrat se si t'i gjeni klientét,
vizitoni srs.lds.org/sgmbmarketing.
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RAPORTONI—Koha Maksimale: 25 Minuta

Béni njé lutje hapjeje.

ZOTIMET E JAVES SE KALUAR

@) Timbaj zotimet e béra te “Themeli Im".

Té marr pjesé né njé Sfidé B&j-Njé-Shitje dhe té raportoj javén e
ardhshme pér pérvojén time.

© Plotésoni pjesén “Gjeni” té nénndarjes “Si do t'i gjej dhe ruaj klientét
e mi?” te Planifikuesi im i Biznesit Vetjak.

@ Ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe ta mbaj zotimin.

@ Té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe ta pérkrah até.

HAPI 1: VLERESONI ME PARTNERIN NE VEPRIM (5 minuta)

Pérdorni pak minuta pér té vlerésuar pérpjekjet tuaja gé t'i mbani zotimet tuaja gjaté késaj
jave. Pérdorni tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia” né fillim té késaj fletoreje pune. Mé
pas tregojani vlerésimin tuaj partnerit ose partneres suaj dhe diskutoni me té pyetjen mé
poshté. Mbani parasysh gé “Shénoni Hollésité Financiare” éshté njé aftési gé do té fillojmé
ta ushtrojmé pas disa kapitujsh.

Diskutoni: Cfaré sfidash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja gjaté késaj jave?

Ko tabele do tfu giate Aftésite Kyg pér
ledhes sé grupit e iznes

érpjeken ] per oimet qe beni do  LEGJENDA o

Ketyre zakoneve té rendésishrme.

Zotimes per roshuren Themet Zotimet per Znlimine Bimest Zonmet pesFuniionimin ¢ sznesc | 20U e,

© [Folame Kientet (dte)

= |Shkrov ne Fetoren e

shpenzimesh

® o ® |Temarpesenenesioeme

Java7 [ Tezgich problemer LY

T —
me sé bashku OC

Javas | Teperpioem e meso) oo

a0 | Tevegsjmegretmol | @ @

‘sa dhe te dégjoj -

o o oo/ o 0|0 |o|o|e|o|e|e
o o o0/ o 0|0 |o|o|e|e|e|e
o o oo/ o 0|0 |o|o|e|o|e|e

o o|e[e[e|e|ejo|e|[e|e]e
o o oo e 0|0 |o|o|e|o|e|e




HAPI 2: RAPORTOJINI GRUPIT (8 minuta)

Pas vlerésimit té pérpjekjeve tuaja, mblidhuni sérish si grup dhe raportojini rezultatet
tuaja. Béjeni me radhé né grup dhe secili té thoté nése e vlerésoi veten me ngjyrén e
kuge, té verdhé ose té gjelbér pér secilin nga zotimet e javés sé kaluar. Gjithashtu thoni
numrin e ditéve gé e ushtruat ciléndo prej aftésive kyc té biznesit, si¢ u raportua né
tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia".

HAPI 3: TREGOJINI PERVOJAT TUAJA (10 minuta)

Tani tregoni si grup gjérat qé mésuat nga pérpjekja pér t'i mbajtur zotimet tuaja gjaté
javés.

Diskutoni: o Cfaré pérvojash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja té béra te
“Themeli Im"?

o (Cfaré mésuat nga Sfida B&j-Njé-Shitje?
o (Cfaré do té donte Ati yné Qiellor t& mésonim mbi ndérmarrjen e
nismes pér biznesin toné?

HAPI 4: ZGJIDHNI PARTNERE NE VEPRIM (2 minuta)

Zgjidhni njé partner né veprim nga grupi pér javén gé vjen. Pérgjithésisht, partnerét né
veprim jané té sé njéjtés gjini dhe nuk jané pjesétaré té njé familjeje.

Pérdorni disa minuta tani gé té takoheni me partnerin tuaj né veprim. Prezanto-
huni dhe diskutoni se si do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté javés.

Emri i partnerit né veprim Informacion kontakti

Shkruani se si dhe kur do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté késaj jave.

DIE HEN MAR MER ENJ PRE SHT

83



%W\ THEMELI IM: PERDORENI KOHEN ME MENCURI—

ﬁlﬂlﬂ Koha Maksimale: 20 Minuta

Pérsiatni: Pérse koha éshté njé nga dhuratat mé té médha té Peréndisé? ALMA 34:32.

Shikoni: “The Gift of Time" ["Dhurata e Kohés"], né dispozicion te “Pasi vini re, kjo jeté
éshté koha pér njerézit

qé té pérgatiten té
takohen me Peréndiné

srs.Ids.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin
e shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Cfaré mésuat nga motra Benkozi? po, vini re, dita e késaj
Jete éshté dita pér
Lexoni: Vargun tek Alma 34:32 dhe citimin nga Presidenti Brigam Jang. njerézit qé té kryejné

) punét e tyre.”
VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Me njé partner, lexoni pesé hapat vijuese gé mund t'i ndérmerrni ¢do

dité pér ta pérdorur miré kohén tuaj.

RENDITINI LUTUNI VENDOSNI VENDOSNI RAPORTONI
DETYRAT PERPARESI SYNIME, VEPRONI
Gdo méngjes, Lutuni pér Né listén tuaj té Dégjoni Shpirtin. Gdo naté, raportojini
béni njé listé me udhérréfim. detyrave, vini njé Vendosni synime. Atit Qiellor né lutje.
detyrat gé duhen Rishikojeni listén tuaj | “7-sh” prané detyrés Punoni fort. Filloni Béni pyetje. Dégjoni.
béré. Shtoni emrat té detyrave. Dégjoni. | mé té réndésishme, me detyrén mé Pendohuni. Ndiejeni
e njerézve pér tu Zotohuni pér té béré | njé “2-sh” prané té réndésishme e dashuriné e Tij.
shérbyer. meé té mirén tuaj. detyrés tjetér mé vazhdoni deri né fund
té réndésishme e té listés.
késhtu me radhé.

Hapi 2: Individualisht renditini detyrat tuaja té pérditshme ose javore né njé BRIGAM JANG

fleté letre. Kéto duhet té jené detyra té réndésishme pér punén tuaj, pér studi- “Koha éshté téré

met tuaja, pér kishén apo shérbimin familjar - jo vetém punét e pérditshme té aksionet né kapital qé
shtépisé. Renditeni listén tuaj sipas pérparésisé dhe lutuni pér té. ka nétoké. ... Nése

pérdoret si¢c duhet, ajo

sjell até gé do ta shtojé
se si e keni pérdorur kohén tuaj. ngushéllimin, voliné

Hapi 3: Duke filluar gé nesér caktoni synime, veproni dhe raportojini Atit Qiellor

dhe kénagésiné tuaj. Le
ta marrim parasysh
Kkété e té mos rrimé mé

ulur duarkryq, duke e
pérdorur kohén tuaj mé me menguri. Cdo naté, raportojini cuar kohén dém.”

Zotohuni: Zotohuni gé t'i béni veprimet vijuese gjaté javés.

o Ushtrojini pesé hapat e pérshkruar mé sipér ¢do dité pér ta

Atit Qiellor né lut; ja.
tt Qiellor né lutjet tugja Né Discourses of

o Tregojani familjes apo migve tuaj até gé keni mésuar sot rreth Brigham Young,

pérdorimit té kohés me menguri. pérzgj. John A.
Widtsoe (1954), f. 214
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DHURATA E KOHES

Nése nuk jeni né gjendje ta shikoni materialin filmik, zgjidhni njé anétar té grupit

pér ta lexuar tekstin vijues.

T

KOFI: Pérshéndetje, motra Benkozi. Si je?

MOTRA BENKOZI: A je miré, Kofi?

KOFI: O, motra Benkozi. Jam kaq i z&né.
Duhet té punoj dhe té shérbej e ta
ndihmoj familjen time . . . dhe pastaj kam
edhe futbollin. Nuk kam kohé!

MOTRA B.: Kofi, ti ke gjithé kohén gé
gjendet.

KOFI: Cfaré?

MOTRA B.: Djali im, Peréndia na ka
dhéné njé dhuraté té madhérishme -
kohén toné. Ne me té duhet té béjmé
até gé ka mé shumé réndési.

KOFI: Por si, motra Benkozi? Ti gjithnjé ke
béré kag shumé gjéra. la ke dalé mbané
me familjen ténde, me biznesin ténd. Ti u
ke shérbyer e ke bekuar shumé njeréz, si
uné. Nuk e di se siia del.

MOTRA B.: Déshiron vértet ta dish? Nése
do té géndrosh ulur e té dégjosh, do té
ta tregoj sekretin tim.

(¢do méngjes uné ngrinem pérpara
lindjes sé diellit. Vishem dhe laj fytyrén e
duart e mia.

Lexoj shkrimet e shenjta. Pastaj béj njé
listé me ato gé duhet té béj até dité.

Mendoj se kujt mund t'i shérbej. Lutem
pér té ditur vullnetin e Peréndisé. Dhe
dégjoj.

Ndonjéheré, emrat ose fytyrat e njerézve

mé vijné né mendje. | shtoj ata né listén
time.

KOFI: A éshté kjo ményra se siti e di
gjithnjé saktésisht se kush ka nevojé pér
shérbimin ténd?

MOTRA B.: Po, Kofi. Dhe uné lutem pér

forcé e urtési. Uné lutem gé Peréndia ta
“shenjtérojé kryerjen [time]". Kjo thuhet
te 2 Nefi 32.

Uné e falénderoj Até. | premtoj se do té
béj mé té mirén time. | kérkoj gé Ai té
béjé até gé uné nuk mundem.

Pastaj e véshtroj listén time. Vé njé “71-sh”
prané gjésé meé té réndésishme, pastaj
njé “2-sh".

KOFI: Nga i di pérparésité?

MOTRA B.: Uné dégjoj kur lutem! Pastaj
shkoj né puné. Véshtroj numrin 1 dhe
pérpigem ta béj té parin, pastaj numrin 2.

Ndonjéheré gjérat ndryshojné. Fryma e
Shenjté mé thoté té béj dicka tjetér. Ajo
éshté gjé e miré.

Uné punoj shumé fort, por kam page.
E di se Peréndia do té mé ndihmojé.

Prandaj, me listén time dhe Shpirtin, uné
béj até gé ka réndési, Kofi.

KOFI: Kjo duket e thjeshté dhe e véshtiré
né té njéjtén kohé.

MOTRA B.: Ke té drejté! Kur mé né fund
pérgatitem pér shtrat, uné lutem. |
raportoj Atit Qiellor. | them si shkoi dita.

| béj pyetje. E pyes se ¢faré mund té bé
mé miré. Dégjoj. Shpesh e ndiej dashuri-
né e Tij. E di se Ai e lartéson até gé
pérpigem té béj. Mé pas kam paqge, Kofi,
dhe fle.

KOFI: Ajo éshté gjé e miré, mama
Benkozi. Uné e déshiroj kété page.
Déshiroj ta pérdor kohén time. Déshi-
roj té punoj e té shérbej mé miré.
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MESONI—Koha Maksimale: 60 Minuta

1. KRIJIMI | BESNIKERISE TE KLIENTET

Lexoni: Né kété piké ju duhet té keni té paktén njé klient. Nése nuk keni, pérgend-
rohuni gé té gjeni njé klient sa mé shpejt gé té jeté e mundur.

Pasi té keni klienté, do t'ju duhet té punoni shumé gé t'i mbani besniké
ndaj biznesit tuaj. Mund té zhvilloni besnikéri duke i pérfshiré klientét tuaj,
duke i dégjuar dhe duke krijuar pérvoja pozitive pér ta. Gjetja e klientéve
té rinj mund t'i kushtojé biznesit tuaj shumé mé tepér sesa i kushton té
mbajé klientét e tanishém.

Diskutoni: Pérfytyroni sikur po hapni njé floktore né lagje. Shumica e klientéve
jané té ndjeshém ndaj ¢cmimit dhe do té shkojné te floktorja gé
éshté mé e lira ose gé ofron kupon apo ulje ¢mimi.

o Cilat jané disa nga gjérat gé mund té béni pér té ndértuar besni-
kéri ndaj floktores suaj késhtu gé klientét do té vijné edhe nése
nuk e ulni vlerén e shérbimeve tuaja?

o (Cilat jané disa nga gjérat gé ju mund té béni, té cilat do t'ju lejojné
té vendosni njé ¢cmim mé té larté?

VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Individualisht mendoni pér klientét gé keni ose gé do t'i keni sé shpejti. Cilat jané
disa arsye pérse ata do té donin té ishin besniké ndaj biznesit tuaj?

Hapi 2: Ndahuni né grupe. Tregoni arsyet pérse klientét mund té jené besniké ndaj
biznesit tuaj.




2. PERFSHIRJA E KLIENTEVE TE MI

Lexoni: Pérfshirja e klientéve éshté mé shumé sesa t'i béni ata ta véné re biznesin

tuaj. Do té thoté gé t'i pérfshini aktivisht dhe t'i nxitni géllimisht gé té
marrin pjesé né té. Kur i pérfshini klientét, ata zhvillojné njé lidhje emocio-
nale me biznesin tuaj dhe ndiejné njé ndjesi pronésie. Ka mé shumé
mundési gé té jené besniké ndaj shérbimit ose produktit tuaj dhe té
béhen pérkrahés kryesoré té biznesit tuaj te njerézit e tjeré.

Gjithmoné kérkoni ményra se si t'i pérfshini klientét tuaj. Ata duan t'i
shprehin mendimet e tyre, té tregojné pérvoja dhe madje té japin ide pér
shérbime dhe produkte té reja. Ju mund t'i pérfshini klientét drejtpérsé-
drejti, népérmjet pérvojave dhe népérmijet teknologjisé. Mediat shogéro-
re dhe posta elektronike jané shembuj se si mund t'i pérfshini klientét
népérmijet teknologjisé.

Diskutoni: Mendoni pér njé biznes gé ju pérfshin si klient. Si e ndikon kjo

marrédhénien tuaj me biznesin?

Lexoni: Sipronar biznesi, sigurohuni gé t'i pérfshini klientét tuaj né ményra

domethénése, té vémendshme. Pér shembull, komunikimi népérmjet
postés elektronike mund té jeté njé mjet i efektshém. Gjithsesi, nése
dérgoni tepri poste elektronike apo dérgoni llojin e gabuar té postés
elektronike, ju mund t'i bezdisni klientét ose ta cenoni mirébesimin e tyre.
Pérvoja e klientéve tuaj duhet té jeté pérparésia juaj kryesore.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Shenjoni ndonjé prej ményrave té méposhtme sipas té cilave jeni pérfshiré mé
paré né njé biznes.

MENYRA PER T'I PERFSHIRE KLIENTET

O

Sondazhe né fagen e internetit té

Vizita (si drejtpérsédrejti dhe virtuale)

kompanisé
[0 Konkurrime ose veprimtari té [ Mundési pér ta provuar produktin
sponsorizuara dhe pér té dhéné pérshtypje

Programe besnikérie me shpérblime

[] Komente ose mendime né internet

nga klientét
[0 Seminare né internet ose takime té [] Dialogé né mediat shogérore rreth
tiera ndérvepruese me klientét temash pérkatése ose interesante
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Hapi 2: Individualisht shkruani té paktén dy ide pér ményrén se si biznesi juaj mund t'i

pérfshijé klientét tuaj.

Hapi 3: Mblidhuni sérish sé bashku si grup dhe tregoni pér ideté tuaja mé té mira lidhur

me ményrén se si t'i pérfshini klientét.

3. TE DEGJUARIT E KLIENTEVE TE MI

Lexoni: Njé ményré pér té formuar besnikéri éshté népérmjet té dégjuarit té

klientéve tuaj. Kur dégjoni, “prir[eni] zemrén [tuaj] ndaj arsyes” (Fjalét e

Urta 2:2). Klientét tuaj shpesh japin pérshtypje té dobishme, té cilat cojné
drejt ideve té reja, ményrave té pérmirésuara té bérjes sé gjérave dhe

shérbimit mé té miré. Pronarét e bizneseve mund t'i dégjojné klientét e

tyre né shumé ményra, té tilla si ato gé vijojné.

MENYRA SE SI KLIENTET KOMUNIKOJNE ME BIZNESET

@ 6 o O

Komente té théna
nga njerézit

Komente té
drejtpérdrejta
Klientét i japin
pérshtypje njé
pronari ose njé

Klientét u béjné
komente miqgve té
tyre ose klientéve

Ankesat

Klientét dérgojné
pérshtypje negative
pér té prodhuar

Rishikimet dhe
vlerésimet

Klientét e vlerésojné
vlerén dhe shérbi-
min e njé biznesi

punonjési té té tjeré. ndérgjegjésim ose  (shpesh né

biznesit. veprim. internet).
Vendimet e Njohja e arritjeve

Sondazhet Mediat shogérore blerjes dhe shpérblimet

Njé biznes kérkon
pérshtypje nga
klientét.

Klientét pérdorin
mjete né internet
pér t'i dhéné pér-
shtypje njé publiku
mé té madh.

Klientét i tregojné
parapélgimet dhe
vlerat e tyre

népérmjet asaj gé
zgjedhin té blejné
ose té mos blejné.

Njé biznes fiton
lavdérim ose njé
¢mim pér cilésiné

apo shérbimin e tij.




VEPRIMTARI (20 minuta)

Hapi 1: Shihni sérish te tabela mé lart. Individualisht plotésoni hapésirat bosh me emrin e
njé biznesi me té cilin ju ose klienté té tjeré keni komunikuar né secilén prej ményrave té
pércaktuara. Ju mund té mos jeni né gjendje té mendoni pér njé shembull pér secilén prej
kétyre ményrave, por pércaktoni sa mé shumé gé mundeni.

Hapi 2: Si grup diskutoni ményrat mé té efektshme pér ju gé t'i dégjoni klientét tuaj pér té
fituar ide té reja.

Hapi 3: Individualisht shkruani se si do t'i dégjoni klientét tuaj pér ta pérmirésuar
biznesin tuaj.

4. PERSHTATJA NDAJ NDRYSHIMIT TE TREGUT

Lexoni: Teksa i pérfshini dhe i dégjoni klientét tuaj, ju mund té vézhgoni prirje ose
ndryshime té reja gé do tju kérkojné ta pérshtatni biznesin tuaj. Kéto
mund té jené ndryshime né nevojat e klientéve, né kulturé, teknologji apo
konkurrencé.

Shikoni: “Adjusting to Market Change” ["Pérshtatja ndaj Ndryshimit té Tregut”], né
dispozicion te srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin
e shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Cfaré prirjesh ose ndryshimesh mund ta ndikojné biznesin tuaj?
Né ¢faré ményrash mund té pérgjigjeni?
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5: RUAJTJA E KLIENTEVE

90

5. KRIJIMI | NJE PERVOJE POZITIVE PER KLIENTET

Lexoni: Pronarét e suksesshém té bizneseve gjejné ményra pér t'i kénaqur
klientét duke i tejkaluar pritshmérité e tyre. Klientét duan gé pérvoja e
tyre té jeté e lehté, e volitshme dhe e dhéné me njé shérbim té pashog.
Klientét gjithashtu e vlerésojné shumé njé biznes gé i pérmbush premti-
met e tij dhe ndjek nga afér shérbimet ose produktet e veta. Sigurimi i njé
pérvoje mbresélénése pér klientét shpérblehet me shitje prej njerézve gé
i tregojné njéri-tjetrit pér biznesin, si edhe me besnikéri mé té madhe.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Individualisht shkruani pérgjigje pér pyetjet vijuese:

Pérmendni njé kompani gé siguron njé pérvojé té jashtézakonshme pér klientét.

Cfaré bén kjo kompani né ményré té vecanté pér té krijuar njé pérvojé té tillé té miré pér
Klientét?

Cfaré mund té béjé biznesi juaj gé té sigurojé njé pérvojé pozitive, mbresélénése pér
klientét?

Hapi 2: Ndahuni né grupe me nga tre veta. Tregoni ide se si biznesi juaj mund té sigurojé
njé pérvojé pozitive, té paharrueshme pér klientét?




@ PERSIATNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Individualisht mendoni rreth asaj qé keni mésuar sot, dhe shqyrtoni se ¢faré do té
donte Zoti té bénit. Lexoni shkrimin e shenjté mé poshté dhe pérgjigjiuni pyetjeve.

“Pérgjérojuni [Peréndis€] pér beregetin e fushave tuaja, gé ai tju
sjellé begati. Pérgjérojuni atij pér tufat e fushave tuaja, gé ato té
mund té shtohen” (Alma 34:24-25).

Nisur nga ajo gé keni mésuar sot, ¢faré ndryshimi keni ndjesi té
béni gé ta ndihmoni biznesin tuaj pér t'i ruajtur klientét e vet té
tanishém?

Cfaré veprimi do té ndérmerrni kété javé pér shkak té ndryshimit
gé pércaktuat mé lart?
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5: RUAJTJA E KLIENTEVE

ZOTOHUNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

PERFSHIRJA DHE TE DEGJUARIT E KLIENTEVE TUA)

Lexoni: Kemishumé mjete dhe teknologji pér t'i pérfshiré dhe dégjuar klientét
tané. Pronarét e suksesshém té bizneseve shpesh eksperimentojné me
metoda té ndryshme pér té gjetur ményrat mé té mira pér t'u lidhur me
klientét e tyre. K&té javé:

o Béni prova me ményra pér t'i pérfshiré dhe dégjuar klientét tua.
o Shkruajeni ¢cfaré mésuat né fletoren tuaj té shénimeve té biznesit.

o Pérgatituni tia tregoni rezultatet grupit javén e ardhshme.

RUAJTJA E KLIENTEVE TUAJ

Lexoni: Pronarét e suksesshém té bizneseve flasin me klientét e tyre pér té fituar
ide se si t'i béjné bizneset e tyre mé konkurruese. Kété javé:

o Flisni me klientét e tanishém ose té mundshém rreth ményrés se si
mund ta mbani ose fitoni mé miré biznesin e tyre.

o Shkruajini kéto ide né fletoren e shénimeve té biznesit tuaj.
@ o Plotésoni pjesén “Ruaj” té nénndarjes “Si do t'i gjej dhe ruaj klientét e

mi?” te Planifikuesi juaj i Biznesit Vetjak.

o Provojini kéto ide menjéheré me klientét tuaj.

KLIENTI (KAPITUJT 4-5)

Klienti im:

Si do t'i gjej dhe do t'i mbaj klientét e mi?

Giej Mbs <=l Plotésojeni kétu
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Lexojeni secilin prej zotimeve mé poshté me partnerin tuaj né veprim. Aftésia juaj pér té
pasur sukses né nisjen ose rritjen e biznesit tuaj do té pérmirésohet jashtézakonisht kur
i mbani me zell zotimet tuaja javore. Premtoni se do ti mbani zotimet tuaja dhe mé
pas nénshkruani mé poshté.

ZOTIMET E MIA

®

Uné do t'i mbaj zotimet nga “Themeli Im” pér kété javeé:
o Té ushtroj hapat tek “Themeli Im” pér pérdorimin e kohés sime mé me
menguri dhe t'i raportoj ¢do naté Atit Qiellor né lutjet e mia.

o T'ua tregoj familjes sime apo migve té mi até gé kam mésuar rreth
pérdorimit té kohés me mencuri.

®

Uné do té eksperimentoj me ményra té reja pér t'i pérfshiré dhe dégjuar klientét
e mi dhe do ta raportoj pérvojén time javén e ardhshme.

Uné do ta plotésoj pjesén “Ruaj” té nénndarjes “Si do t'i gjej dhe ruaj klientét e
mi?” te Planifikuesi im i Biznesit Vetjak.

©  ©

Uné do ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe do t'i mbaj zotimet.

®

Uné do té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe do ta pérkrah até.

Mbani mend se javén gé vjen do tju kérkohet té raportoni numrin e ditéve gé folét me
klientét, shkruat né fletoren e shénimeve té biznesit tuaj dhe shitét (shih tabelén “Vieré-
simi i Pérpjekjeve té Mia” né fillim té librit).

Nénshkrimi im Nénshkrimi i partnerit né veprim

Béni njé lutje mbylijeje.
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5: RUAJTJA E KLIENTEVE

BURIMET

PERSHTATJA NDAJ NDRYSHIMIT TE TREGUT

Zgjidhni dy anétaré té grupit gé ta lexojné tekstin vijues.

[Gabi bashkébisedon me video me shogen e saj mé té ngushté, Adrianén.]
GABI: Ej, Adriana! Do té doja té ishe kétu.

ADRIANA: Edhe uné! Mund té ishim sé bashku né plazh.

GABI: E po, nuk éshté faji im gé ti u shpérngule né pjesén mé té ftohté té
vendit!

ADRIANA: Po, fol me tim shog pér kété. C'’kemi? Duket se ti zakonisht je
tepér e zEné gé té marrésh pasdite.

GABI: E po, ai éshté problemi. Biznesi i késhillimit po ngadalésohet. Nuk
kam ag shumé studenté sa zakonisht.

ADRIANA: Po ti je njé késhilluese kag e miré!

GABI: E di! Por shumé prindér po shkojné né internet pér té gjetur
ndihmé pér fémijét e tyre. Eshté mé e liré.

ADRIANA: Por jo aq vetjake. Dhe jo sipas ritmit té fémijés.
GABI: Ua shpjegova. Por kohét po ndryshojné.

ADRIANA: Eshté mé shumé gé tregu po ndryshon.

GABI: Cfaré do té thuash?

ADRIANA: Prindérit jané mé té zéné me puné se kurré. Ti e di. Dhe nése
mund té kursejné para . . .

GABI: E di. Pra, cfaré té béj?
ADRIANA: E po, duhet té pérshtatesh me até gé déshirojné klientét e tu.

GABI: Nuk e shoh dot veten duke béré materiale filmike né internet.
Thjesht nuk jané aq té efektshme.

ADRIANA: Nuk jang, por ti je. Ti je késhilluesja mé e miré né téré
universin.
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GABI: Né rregull, tani po e ekzagjeron.

ADRIANA: Le té shohim se ¢faré bén mé miré nga té tjerét.
GABI: Punoj mé vete me secilin nga fémijét.

ADRIANA: Dhe cfaré duan klientét e tu?

GABI: Lehtésiné dhe koston e ulét té késhillimit né internet.
ADRIANA: Pra si i sjellim kéto dy gjéra sé bashku?

GABI: ¢, pyetje me vend.

ADRIANA: Dégjo: ti po e bén pikérisht tani.

GABI: Késhillim duke béré bisedime me video?

ADRIANA: Kjo éshté pjesé e saj. Pérse nuk vendos mésime me materiale
filmike né pjesét e tua té matematikés? Ti u méson té njéjtat koncepte
matematike shumicés sé studentéve té tu, apo jo?

GABI: E drejté.

ADRIANA: Pra béji té paguajné gé té abonohen, gjé gé do ta béjné ngaqé
té duan ty. Dhe mé pas cakto bisedime me video prej 15 minutash gé té
sigurohesh gé e kuptojné mésimin.

GABI: Duket sikur do té fitoj mé pak para.

ADRIANA: Aktualisht, duket si mé shumé. Ti do té kérkosh mé pak pér
student, por ngagé do té shpenzosh vetém 15 minuta me secilin, do té

pérfundosh duke ndihmuar shumé mé tepér prej tyre. Mé shumé studen-
té do té thoté mé shumeé para.

GABI: Mikja ime, guruja e marketingut.

ADRIANA: Po, dhe nuk do t'ia kisha dalé mbané kolegjit pa ndihmén
ténde né matematiké.
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SHENIME
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6: ADMINISTRIMI | FITIMPRURJES SE BIZNESIT TIM

RAPORTONI—Koha Maksimale: 25 Minuta

Béni njé lutje hapjeje.

ZOTIMET E JAVES SE KALUAR

@ Timbaj zotimet e béra te “Themeli Im".

Té eksperimentoj me ményra té reja pér t'i pérfshiré dhe dégjuar
klientét e mi dhe ta raportoj pérvojén time javén e ardhshme.

© Té plotésoj pjesén “Ruani” té nénndarjes “Si do t'i gjej dhe rugj
klientét e mi?” te Planifikuesi im i Biznesit Vetjak.

@ Ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe ta mbaj zotimin.

@ Té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe ta pérkrah até.

HAPI 1: VLERESONI ME PARTNERIN NE VEPRIM

Pérdorni pak minuta pér té vlerésuar pérpjekjet tuaja gé t'i mbani zotimet tuaja gjaté késaj
jave. Pérdorni tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia” né fillim té késaj fletoreje pune. Mé
pas tregojani vlerésimin tuaj partnerit ose partneres suaj dhe diskutoni me té pyetjen mé
poshté.

Diskutoni: Cfaré sfidash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja gjaté késaj jave?

Ko tabele do t
pjeses "Raportoni” té mbledhes sé grupit € gdo jove.

UDHEZIVE: Vereso)
Jave. Tregoj

ergjeken twaj pé C mbajur 20U GE ben (do  LEGIENDA @ Perpev M
tgj e veprim.

Ketyre zakoneve té rendesishime.

Zotimet pér Zhwillmin e Biznesit Zotimet per Funi B

Zotimet pér broshuren “Themeli Im*

bindor

Tedrio e plon pr t ulur ostot e binesc
i

© [Fola me Kientet (dite)




HAPI 2: RAPORTOJINI GRUPIT (8 minuta)

Pas vlerésimit té pérpjekjeve tuaja, mblidhuni sérish si grup dhe raportojini rezultatet
tuaja. Béjeni me radhé né grup dhe secili té thoté nése e vlerésoi veten me ngjyrén e
kuge, té verdhé ose té gjelbér pér secilin nga zotimet e javés sé kaluar. Gjithashtu thoni
numrin e ditéve gé e ushtruat ciléndo prej aftésive kyc té biznesit, si¢ u raportua né
tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia".

HAPI 3: TREGOJINI PERVOJAT TUAJA (10 minuta)

Tani tregoni si grup gjérat gé mésuat nga pérpjekja pér t'i mbajtur zotimet tuaja gjaté

javés.

Diskutoni: o Cfaré pérvojash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja té béra te
‘Themeli Im"?
o (Cfaré mésuat nga eksperimentimi me ményra té reja pér t'i
pérfshiré dhe dégjuar klientét tuaj?

HAPI 4: ZGJIDHNI PARTNERE NE VEPRIM (2 minuta)

Zgjidhni njé partner né veprim nga grupi pér javén gé vien. Pérgjithésisht, partnerét né
veprim jané té sé njéjtés gjini dhe nuk jané pjesétaré té njé familjeje.

Pérdorni disa minuta tani gé té takoheni me partnerin tuaj né veprim. Prezanto-
huni dhe diskutoni se si do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté javés.

Emri i partnerit né veprim Informacion kontakti

Shkruani se si dhe kur do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté késaj jave.

DIE HEN MAR MER ENJ PRE SHT
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, THEMELI IM:

Koha Maksimale: 20 Minuta

Pérsiatni: Pérse Ati Qiellor déshiron gé uné té marr pérgjegjési vetjake pér
jetén time?

Shikoni: “Sedrick's Journey” [“Udhétimi i Sedrikut”], né dispozicion te
srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin

e shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Si mésojmé té vazhdojmé pa u ndalur edhe kur puna éshté

e véshtiré?

Lexoni: Vargun te Doktrina e Besélidhje 42:42 dhe citimin nga Presidenti

Xhejms E. Faust

Diskutoni: Lexoni citimin nga Plaku D. Tod Kristoferson. Pérse Zoti pret nga

ne gé té punojmeé pér até gé marrim?

VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Zgjidhni njé partner dhe lexojeni sé bashku ¢do hap né modelin mé poshté.
Hapi 2: Tregoni pér njé detyré ose sfidé té véshtiré gé secili prej jush po e has tani.

Hapi 3: Ndihmojeni njéri-tjetrin gé t'i zbatoni té katér hapat mé poshté pér detyrén
apo sfidén e véshtiré.

PUNONI:MERRNIPERGJEGJESIDHENGULMONI—

DOKTRINA E
BESELIDHJE 42:42

“Mos ji dembel; sepse
ai gé éshté dembel nuk
duhet té hajé bukén, as
duhet té veshé rrobat e
punétorit.”

PRESIDENTI
XHEJMS E. FAUST

“Kémbéngulja tregohet
me vepra nga ata gé
... nuk hegin doré
edhe kur té tjerét
thoné: ‘Kjo nuk mund
té béhet"”

"Perseverance”, Ensign
ose Liahona, maj
2005, f. 51

MBANI NJE QENDRIM
POZITIV

12/

MBANI MEND QE TE
PUNONI SE BASHKU

o

ZEVENDESOJENI
FRIKEN ME BESIM

(4]

SHKONI PERPARA ME
DURIM E GUXIM

Renditini bekimet tuaja.

Kérkojuni ndihmé migve,
bashkémoshataréve,
anétaréve té grupit dhe té
tjeréve.

Shmangeni dyshimin.
Mbajeni mend se Zoti e
ka té gjithé fuginé. Béjini
thirrje Atij dhe pranojeni
vullnetin e Tij.

Kurré, kurré, kurré mos
higni doré&; duroni me
besim. Kérkoni pér mésime
gé Zoti mund té jeté duke
jua mésuar.

Hapi 4: Shkruani dy ose tri ményra se si mund té shkoni pérpara me besim,
duke mirébesuar se Peréndia do té sigurojé pér ju.
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Pérsiatni: Lexoni citimin nga Presidenti Tomas S. Monson. Si reagoj uné

kur pérjetoj déshtim?

Zotohuni: Zotohuni gé t'i béni veprimet vijuese gjaté javés.

o Zgjidhni dicka gé éshté e véshtiré ose e parehatshme dhe

pérfundojeni detyrén. Shkruani mé poshté detyrén gé do té

plotésoni.

o Tregojuani familjes ose migve tuaj até gé keni mésuar sot

rreth punés dhe kémbénguljes.

UDHETIMI | SEDRIKUT

Nése nuk jeni né gjendje ta shikoni materialin filmik, zgjidhni njé anétar té grupit
pér ta lexuar tekstin vijues.

SEDRIKU: Emriim éshté Sedrik Kambe-
zabue. Jetoj né Republikén Demokrati-
ke té Kongos. Jam anétar i Kishés
SHDM.

Jam misionar dege né fshatin e Kipu-
sangés. Duhet té pérgatitem pér té
shkuar né njé mision té huaj. Né
meényré gé té shkoj né njé mision, mé
nevojitet njé pasaporté, e cila tani
kushton 250 dollaré amerikané.

Pér té fituar para, babai im dhe uné
blejmé banane. Disa fshatra prodhoj-
né shumé banane: Tishabobo, Lusuku
dhe Kamanda.

Tishabobo éshté rreth 14,5 kilometra
larg prej kétu. Lusuku éshté 29 kilo-
metra larg. Edhe Kamanda éshté 29

kilometra larg. Ne shkojmé atje dhe
blejmé banane dhe i sjellim prapé kétu
pér t'i shitur.

Pér té shkuar népér fshatra ne pérdo-
rim njé bicikleté. Ne mund té marrim
katér ose gjashté tufa banane.

Kur shkoj me bicikleté ¢do rrugé shkon
njé oré e gjysmé, nése bicikleta punon
dhe uné kam fugi. Kur éshté mesdité
dhe i nxehti éshté shtypés, 1éviz
ngadalé pér shkak té té nxehtit dhe
diellit.

Mund té béj dy udhétime né dité nése
zgjohem shumé herét né méngjes. Kjo
8shté njé ményré e miré pér té
ndihmuar pér pagimin e pasaportés
sime.

Tani po fitoj para, pak e nga pak, ndaj
po ruaj edhe pér shpenzimet e
shkollés edhe té misionit. Dhe tani, pas
katér vitesh puné, kam mjaftueshém
para pér pasaportén time, plus 70
dollaré té fituara.

PLAKU D. TOD
KRISTOFERSON

“Peréndia e ka projektu-
ar kété ekzistencé té
vdekshme pér té
kérkuar thuajse njé
tendosje té pérhershme.
... Me puné ne mbaj-
mé dhe pasurojmé
Jetén. ... Puna ngre dhe
pérsos karakterin, krijon
bukuri dhe éshté
instrumenti i shérbimit
toné pér njéri-tjetrin dhe
pér Peréndiné. Njé jeté e
shenjtéruar éshté e
mbushur me puné,
ndonjéheré e pérséritur,
... ndonjéheré e
pavlerésuar, por
gfithmoné puné qé
pérmiréson, ... ngre
[dhe synon].”

“Mendime mbi njé Jeté
té Pérkushtuar”, Ensign
ose Liahona, néntor
2010, f.17

PRESIDENTI

TOMAS S. MONSON
“Pérgjegjésia joné éshté
té ngrihemi nga té
menduarit ngushté pér
te vetézotésia, nga
déshtimi tek arritja.
Detyra joné éshté té
béhemi vetja joné mé e
miré. Njéra prej dhura-
tave mé té madhérish-
me té Peréndisé éshté
gézimi i té provuarit
DErséri, sepse asnjé
déshtim kurré nuk ka
pse té jeté
pérfundimtar.”

"The Will Within", Ensign,
maj 1987, f. 68
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1. RENDESIA E MBAJTJES SE DOKUMENTEVE TE SHKRUARA

Lexoni: “Si po Ecén Biznesi Im?” (Shihni tekstin e shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Cfaré mésimesh nxirrni nga pérvoja e biznesit té& Xhekut?

Lexoni: Pronarét e suksesshém té bizneseve jané té organizuar miré dhe i
mbajné shénim hollésité e tyre financiare. Q& biznesi juaj té dalé me
sukses, éshté thelbésore gé ju té mbani dokumente té mira financiare. Pa
dokumente té mira, si do ta dini nése biznesi juaj éshté fitimprurés? Si
mund ta dini nése jeni paguar nga té gjithé klientét tuaj? Si do t'i dini
shpenzimet tuaja gjithsej?

Né kété kapitull do té lexojmé pér réndésiné e mbajtjes sé dokumenteve
té mira financiare. Do té mésojmé pér termin té ardhura bruto, i cili u
referohet parave gé merr njé biznes nga klientét pér shitjen e shérbimeve
ose produkteve. Do té mésojmé pér termin shpenzim, i cili u referohet
parave gé shpenzon njé biznes pér té fituar shérbime ose produkte.
Gjaté javés do t'i gijurmojmé té ardhurat bruto dhe shpenzimet e biznesit
toné pér té paré nése po krijojmé fitim.

VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Me njé partner pérdorni njé minuté gé té lexoni “Njé Javé te Biznesi i Lyerjes i
Xhekut” (te “Burime” né fund té késaj pjese). Mos shkruani asnjé informacion. Pérfun-
dojeni kété hap para se té lexoni hapin 2.



Hapi 2: Me partnerin tuaj pérpiguni t'u jepni pérgjigje kétyre pyetjeve nga kujtesa:

o Sa para hyné te biznesi i Xnekut kété jave?

o Sa para shpenzoi biznesi i Xhekut kété javé?

o Sa fitim ose humbje pati biznesi i Xhekut kété javé?

Hapi 3: Me partnerin tuaj shkoni dhe rishikoni pjesén “Njé Javé te Biznesi i Lyerjes i
Xhekut”. Shtoni té ardhurat bruto dhe shpenzimet dhe mé pas llogaritni fitimin. A do té

kishte gené mé e lehté t'i llogaritni kéto shifra nése do t'i kishit té shénuara ato?

2. ZAKONI | MBAJTJES SE DOKUMENTEVE

Lexoni: Pronarét e suksesshém té bizneseve mbajné dokumente té pérditshme.

Pér pronarét e bizneseve té reja ky mund té jeté njé zakon i véshtiré pér

t'u krijuar, por éshté i réndésishém. Kétu jané pesé strategji pér sukses né

mbajtjen e shénimeve:

o

Mbani mend “pérse-né”: Ju mund té gjeni shtysé prej té menduarit
pér pérfitimet afatgjata, té cilat do té rrjedhin nga administrimi i njé
biznesi té organizuar me dokumente té mira.

Zhvilloni aftési té reja: Ju mund té keni nevojé té zhvilloni aftési té
reja é té keni sukses né mbajtjen e dokumenteve. Diskutimi yné sot
do tju ndihmojé t'i mésoni kéto aftési.

Zgjidhni miq, jo bashkéfajtoré: Njé mik éshté njé person gé ju
ndihmon té béni giéné e drejté. Bashkéfajtor éshté dikush gé ju
ndihmon té béni giéné e gabuar. Kérkojuni migve té besuar, njé
késhilluesi ose bashkéshortes ose bashkéshortit tuaj gé tju ndihmojné
té jeni té pandryshueshém né mbajtjen e dokumenteve.

Pérdorni shpérblime: Shpérblejeni veten pér mbajtjen e dokumente-
ve té pérditshme.

Merrni mjetet e duhura: Sigurohuni gé i keni mjetet pér ta béré si¢
duhet punén. Ne do té mésojmé rreth disa mjeteve té efektshme pér
mbajtjen e dokumenteve mé voné né kété takim.

Diskutoni: Cila nga strategjité e renditura mé lart do té jeté mé e dobishmija pér

ju, ndérkohé gé zhvilloni zakonin e mbajtjes sé dokumenteve té
pérditshme financiare?
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3. MBAJTJA E NJE REGJISTRI TE ARDHURASH BRUTO DHE SHPENZIMESH

Lexoni: Njé regjistér i té ardhurave bruto dhe shpenzimeve éshté njé
formular i zakonshém dhe i réndésishém i biznesit. Qéllimi kryesor i
regjistrit éshté gé té shénohet ¢do heré gé paraté hyjné ose dalin nga
biznesi juaj. Njé géllim tjetér éshté t’ju ndihmojé gé t'i mbani vecan
financat e biznesit nga ato vetjake (shih kapitullin 7). Vendosni nése do ta
mbani kété regjistér né letér ose né njé program kompjuterik. Eshté
thelbésore gé ta pérdorni até ¢do dité.

VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Duke punuar individualisht pérputhni numrat né tabelén e titulluar “Hyrje pér té
Krijuar Regjistrin e té Ardhurave Bruto dhe Shpenzimeve té Xhekut” me numrat né
tabelén e titulluar “Regjistri i t& Ardhurave Bruto dhe Shpenzimeve té Xhekut:

15-20 mars”.

SHENIMET PER TE KRIJUAR REGJISTRIN E TE ARDHURAVE
BRUTO DHE SHPENZIMEVE PER XHEKUN

o Xheku ka 1 500 para né llogariné bankare té biznesit té tij. Ai e shénoi até
shumeé si bilanc fillestar té tijin né fillim té javés.

9 Lyen faget e brendshme té mureve té dy dhomave. Né kolonén e té ardhurave bruto ai
vendos 200.

E héné e Shton 200 te bilanci i llogarisé. Bilanciiri= 1 700.
e Paguan 100 pér materialet. Né kolonén e shpenzimeve ai vendos -100.
6 Zbret 100 nga bilanci i llogarisé. Bilanciiri =1 600.

@ I paguan Timit 500 para si paga. Né kolonén e shpenzimeve ai vendos -500.

E marté
0 Zbret 500 nga bilanci i llogarisé. Bilanciiri=1 100.

@ Lyen katér dhoma té brendshme. Né kolonén e té ardhurave bruto ai vendos 400.

E mérkuré
@ shton 400 te bilanci i llogarisé. Bilanci i ri = 1 500.

@ Paguan 200 pér materialet. Né kolonén e shpenzimeve ai vendos -200.
@ Zbret 200 nga bilanci i llogarisé. Bilanciiri =1 300.

E enjte @ Lyen té gjithé pjesén e brendshme té shtépisé. Né kolonén e té ardhurave bruto ai
vendos 1 000.

(® Shton 1000 te bilanci i llogarisé. Bilanci i ri = 2 300.

@ Blen njé spérkatés té ri boje. Né kolonén e shpenzimeve ai vendos -600.

E premte o .
@ Zbret 600 nga bilanci i llogarisé. Bilanciiri =1 700.

@ Lan pjesén e jashtme té njé shtépie me njé pompé me presion. Né kolonén e té ardhu-
E shtuné rave bruto ai vendos 400.

(@ Shton 400 te bilanci i llogarisé. Bilanc i ri = 2 100.

@ Xheku e pérfundon javén me 2 100 para né llogariné bankare té biznesit té tij.




REGJISTRI | TE ARDHURAVE BRUTO DHE SHPENZIMEVE TE XHEKUT: 15-20 MARS

Data Pérshkrimi Shpenzimet ::tA;ﬂTtl:; Bilanci i Llogarisé
Bilanci fillestar i biznesit t& Xhekut 1500 @
) Lyen dy dhoma té
Ehén 15mars |~ = 200 @\ 1700 @
Ehén 15 mars | Faguan pér materialet | -100 @) 1600 @
Emar, 16 mars | | paguan pagat Timit | -500 @ 17100 @
. Lyen katér dhoma té
Emer17mars | o0 o 400 @ |1500 ©
Eenj, 18mars | Paguan pérmaterialet | -200 () 1300 @
, Lyen té gjithé pjesén e
Eenj 1&mars | i) tepioe 1000 B 2300 ®
E pre, 19 mars 552 sperkatéstert | so0 (14) 1700  ®
Lan pjesén e jashtme
E sht, 20 mars | té njé shtépie me njé 400 @ | 2100 @
pompé me presion
Bilanci pérfundimtar i biznesit té Xhekut 2100 @

Hapi 2: Individualisht llogaritni fitimin gé mori Xheku kété javeé.

Hapi 3: Si grup diskutoni situatén vijuese: Né fund té javés punonjési i Xhekut, Timi, thoté
se nuk éshté paguar. Hamendésoni se Xheku mbaijti fatura pér té gjitha transaksionet e
biznesit té tij gjaté javés dhe mé pas shénoi té gjitha té ardhurat bruto dhe shpenzimet e
tij. Si ndihmojné faturat dhe regjistri i té ardhurave bruto dhe shpenzimeve té Xhekut pér
ta zgjidhur ¢éshtjen e Timit gé thoté se nuk éshté paguar?
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4. MBAJTJA E NJE DEKLARATE TE TE ARDHURAVE

Lexoni: Pasité keni krijuar njé regjistér té ardhurash bruto dhe shpenzimesh, ju

mund té krijoni njé deklaraté té ardhurash. Njé deklaraté té ardhurash
gjithashtu quhet njé deklaraté e fitimit dhe humbjes ose njé FeH.

Ju kujtohet sa e véshtiré ishte ta llogaritnit fitimin nga kujtesa gjaté
veprimtarisé né pjesén 1?7 Njé deklaraté té ardhurash do té ndihmojé. Ajo
i mbledh té gjitha hyrjet nga regjistri i té ardhurave bruto dhe shpenzime-
ve pér té pérmbledhur burimet e té ardhurave bruto dhe shpenzimeve
pér njé periudhé té caktuar, té tillé si njé javé, njé muaj, njé tremujor ose
njé vit. Deklarata e té ardhurave tregon nése biznesi &shté fitimprurés
gjaté asaj periudhe.

Njé deklaraté té ardhurash tregon:
Té Ardhurat Bruto
Shpenzimet

Fitimin (ose humbjen)

VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Individualisht pérputhni numrat né tabelén e titulluar “Hyrje nga Regjistri i té

Ardhurave Bruto dhe Shpenzimeve té Xhekut” me numrat né tabelén e titulluar “Deklarata
e té Ardhurave té Xhekut: 15-20 mars”.

SHENIMET NGA REGJISTRI | TE ARDHURAVE BRUTO
DHE SHPENZIMEVE PER XHEKUN (NGA FAQJA 105)

;?lﬁt:hurat o Lyen dhoma; merr 200
Lyen dhoma; merr 400
Lyen pjesén e brendshme té shtépisé; merr 1 000
Lan njé shtépi me njé pompé me presion; merr 400
Shpenzimet Paguan pér materialet: -100

Paguan pér materialet: -200

Paguan pagat e punonjésit: -500

@0 000 60

Paguan pér njé spérkatés boje: -600




DEKLARATA E TE ARDHURAVE TE XHEKUT

15-20 MARS

Té Ardhurat Bruto
Lyerja e dhomave 600 o 9
Lyerja e pjesés sé brendshme té shtépisé 1000 9
Larja e njé shtépie me njé pompé me presion 400 9

Té Ardhurat Bruto Gjithsej 2000
Shpenzimet
Materialet 300 @@
Fagat 500 @
Pajisiet c00 @

Shpenzimet Gjithsej -1400

Fitimi (ose Humbja) 600

Hapi 2: Si grup diskutoni pér pyetjet vijuese:
o Alishte fitimprurés biznesi i Xnekut kété javé?

o Amund ta drejtojé Xheku biznesin e tij késhtu ¢do javé? Pérse po ose pérse jo?

Lexoni: Vinire se si géllimi i deklaratés sé té ardhurave éshté t'i grumbullojé té
gjitha té ardhurat bruto dhe shpenzimet sipas kategorive. Ju mund té keni
duzina, gindra ose mijéra hyrje nga regjistri juaj, té cilat pérmblidhen né
deklaratén e té ardhurave. Pasi ta kuptoni se si organizohet njé deklaraté
té ardhurash, ju mund té filloni ta studioni dhe analizoni até gé té fitoni
ide té cilat do tju ndihmojné ta pérmirésoni biznesin tuaj.

Diskutoni: Cfaré idesh mund té fitoni nga studimi i njé deklarate té ardhurash?
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5. KRIJIMI I NJE REGJISTRI TE ARDHURASH BRUTO DHE SHPENZIMESH DHE
I NJE DEKLARATE TE TE ARDHURAVE

Lexoni: Pér ta ditur nése biznesi juaj éshté fitimprurés, ju nevojitet té krijoni njé
deklaraté té ardhurash. Pér té krijuar njé deklaraté té ardhurash, fillimisht
ju nevojitet té keni njé regjistér té té ardhurave dhe shpenzimeve.

VEPRIMTARI (15 minuta)

Ju e keni paré se si Xheku mbaijti njé regjistér té té ardhurave bruto e shpenzimeve dhe se
si e pérdori até gé té krijonte njé deklaraté té té ardhurave. Tani punoni me njé partner gé
té krijoni njé regjistér té té ardhurave bruto dhe shpenzimeve dhe njé deklaraté té té
ardhurave pér Frenkun.

Nése keni nevojé pér ndihmé gé ta plotésoni regjistrin e té ardhurave bruto dhe shpenzi-
meve ose deklaratén e té ardhurave, shihni ¢elésin e pérgjigjeve gé pason hapin 3.

Hapi 1: Rishikoni té ardhurat bruto dhe shpenzimet e Frenkut né listén e veprimtarive

javore mé poshté. Transferojini té ardhurat bruto dhe shpenzimet e tij né regjistrin e té
ardhurave bruto dhe shpenzimeve.

TE ARDHURAT BRUTO DHE SHPENZIMET E BIZNESIT TE FRENKUT PER VESHJEN E

MOBILIEVE
E héné Merr pjesén e paré té pagesés pér punén e tanishme: 2 000 dollaré.
E marté Paguan 1 500 dollaré pér materialet.
E mérkuré Merr pagesé pér njé puné té méparshme: 500 dollaré.
E enjte Punon né punén e tanishme.
E premte Paguan 1 000 dollaré té tjeré pér materialet.
. E mbaron punén e tanishme. Paguan njé punonjés 500 dollaré.

E shtuné

Merr gjysmén tjetér té pagesés pér punén e tanishme: 2 000 dollaré.




REGJISTRI | TE ARDHURAVE BRUTO DHE SHPENZIMEVE TE FRENKUT: 21-26 PRILL

Dita Pérshkrimi Shpenzimet | Té Ardhurat Bruto | Bilanci i Llogarisé

Bilanci fillestar i biznesit té Frenkut 3 000

Bilanci pérfundimtar i biznesit té Frenkut

Hapi 2: Tani plotésoni deklaratén e té ardhurave pér biznesin e Frenkut pér veshjen e
mobilieve.

DEKLARATA E TE ARDHURAVE TE FRENKUT: 21-26 PRILL
Té Ardhurat Bruto

Gjysma e paré e pagesés

Pagesa nga puna e méparshme

Gjysma tietér e pagesés

Té Ardhurat Bruto Gjithsej

Shpenzimet
Materialet

Rrogat

Shpenzimet Gjithsej

Fitim (ose Humbje)

Hapi 3: Si grup diskutoni até gé mésuat rreth biznesit té Frenkut nga rishikimi i deklaratés
Sé té ardhurave té tij.
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CELESI | PERGJIGJEVE

REGJISTRI | TE ARDHURAVE BRUTO DHE SHPENZIMEVE TE FRENKUT: 21-26 PRILL

Dita Pérshkrimi Shpenzimet T€ Ardhurat B|Ianc! I..
Bruto Llogarisé

Bilanci fillestar i biznesit té Frenkut 3000

E henel, Mﬂerr glysmeén e paré 2000 5000

217 prill té pagesés

E marj;e, Paguatjl pér 1500 3500

22 prill materialet

E mérlfuré, I\/Ier’f p?gafé pér njé 500 4000

25 prill puné té méparshime

E prenjte, F‘aguar? pér 1000 3000

25 prill materialet

E ehtgne, Paguat"lnrrogat e 500 2500

26 prill punonjésve

E 5htgné, M;r’r g/ygmén tjetér 2000 4500

26 prill té pagesés

Bilanci pérfundimtar i biznesit té Frenkut 4500

DEKLARATA E TE ARDHURAVE TE FRENKUT: 21-26 PRILL

Té Ardhurat Bruto

Gjysma e paré e pagesés

Puna e méparshme

Gjysma tjetér e pagesés

Shpenzimet

Materialet

Rrogat

Fitim (ose Humbje)

Té Ardhurat
Bruto Gjithsej

Shpenzimet
Gjithsej

2000

500

2000

4 500

-2500

-500

-3 000

1500

Diskutoni: Pronarét e suksesshém té bizneseve mbéshteten te fugia e mbajtjes
sé dokumenteve. A mban tashmé ndonjéri né grup regjistra té té

ardhurave bruto dhe shpenzimeve ose prodhon deklarata té té

ardhurave? Nése po, tregoni se si ju ka ndihmuar kjo.



Lexoni: Tani keni mésuar réndésiné e mbajtjes sé regjistrit té té ardhurave bruto
dhe shpenzimeve dhe bazat e pérgatitjes sé deklaratave té rregullta té té
ardhurave pér biznesin tuaj. Ndérkohé gé rritet biznesi juaj, deklaratat e
té ardhurave tuaja ka mundési gé do té béhen mé té ndérlikuara. Atyre
do t'iu nevojitet té pérfshijné artikuj té tjeré té té ardhurave bruto dhe
shpenzimeve, té tilla si ato gé renditen mé poshté:

o Té ardhura nga interesi

o Shpenzimet vec¢ rrogave pér punonjésit (té tilla si sigurimi mjekésor dhe
tatimet pér rrogat)

o Marketingu dhe reklama

o Qiraja

o Shérbimet komunale

o Amortizimi

o Sigurimet

o Shpenzimiiinteresit

Mos u shgetésoni nése nuk njiheni me disa nga kéto terma. Ju mund té
doni t'i referoheni listés sé termave pér mé shumé informacion. Teksa
rritet biznesi juaj, ju do té doni té béheni mé i njohur me kéto terma dhe
ményrén se si t'i llogaritni ato né deklaratén tuaj té té ardhurave.

6. MJETI PER ADMINISTRIMIN E HOLLESIVE FINANCIARE TE BIZNESIT TIM

Lexoni: Ju nevojitet té pérdorni njé mjet gjithépérfshirés pér t'i administruar
hollésité financiare té biznesit tuaj. Pérdoreni kété mjet gé té shénoni ¢do
transaksion té té ardhurave bruto dhe shpenzimeve pér biznesin tuaj. Né
ményré ideale ai duhet té keté njé aftési raportuese pér t'i pérmbledhur
té ardhurat bruto, shpenzimet dhe fitimprurjen. Pér tju ndihmuar gé ta
béni zakon té pérditshém mbajtjen té organizuar té biznesit tuaj, mjeti
juaj duhet té jeté i lehté pér t'u pérdorur dhe i arritshém.

Disa pronaré biznesesh e fillojné duke pérdorur njé fletore shénimesh
dhe dosje gé té shénojné faturat e tyre ¢do dité. Disa pronaré i marrin
fletoret e tyre té shénimeve dhe faturat e i futin té ardhurat bruto dhe
shpenzimet né njé tabelé elektronike ¢do naté. Shumica e pronaréve do
té pérparojné drejt mjeteve mé té pérparuara té mbajtjes sé dokumente-
ve, té tilla si programe kompjuterike dixhitale (apps) dhe paketa progra-
mesh kompjuterike, ndérkohé gé rriten bizneset e tyre. Disa pronaré
gjithashtu punésojné llogaritaré gé t'i administrojné financat e tyre.



Diskutoni: o Pér ¢faré mjetesh keni dijeni gé mund té ndihmojné pér t'i
administruar hollésité financiare té biznesit tuaj?

o Cilat jané tiparet mé té dobishme té mijetit gé rekomandoni?

VEPRIMTARI (5 minuta)

Individualisht shkruajini pérgjigjet tuaja pér pyetjet vijuese.
o Nisur nga natyra e biznesit tuaj, ¢faré nevojitet gé té jeté né gjendje ta béjé mjeti
juaj i administrimit financiar?

o Bazuar né pérgjigjen tuaj té méparshme, ¢faré mjeti té administrimit financiar po
pérdorni tani apo mendoni se do té pérdorni?

Lexoni: Sipronar biznesiju keni nevojé té vendosni se cilin mjet apo cilat burime
do tju ndihmojné mé miré gé t'i dokumentoni té ardhurat bruto dhe
shpenzimet tuaja. Edhe pse njé mjet ose njé llogaritar do té ndihmojné
shumé pér mbajtjen e dokumenteve, ju nevojitet t'i kuptoni dokumentet
financiare té biznesit tuaj dhe t'i rishikoni ato vazhdimisht. Teksa rritet
biznesi juaj, ju do té doni ta thelloni kuptueshmériné tuaj pér ¢éshtjet
financiare.

Duke filluar gé sot, dokumentoni té ardhurat bruto dhe shpenzimet tuaja
¢do dité. Né fund té javés krijoni njé deklaraté té ardhurash pér biznesin
tua]. (Nése éshté e dobishme, pérdorni formularin bosh te “Burimet” né
fund té késaj pjese.) Nése biznesi juaj nuk ka ende té dhéna financiare,

krijoni té dhéna pér njé biznes té sajuar. Zakoni i dokumentimit té té gjitha
té ardhurave dhe shpenzimeve tuaja do t'i sjellé pérfitim biznesit tuaj.



PERSIATNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Individualisht mendoni rreth asaj qé keni mésuar sot, dhe shqyrtoni se ¢faré do té donte
Zoti té bénit. Lexoni shkrimin e shenjté mé poshté dhe shkruani pérgjigje pér pyetjet.

“Dhe ndodhi gé ata adhuruan Zotin dhe erdhén me mua; dhe
punuam traré prej druri me mjeshtéri té cuditshme. Dhe Zoti mé
tregonte heré pas here se sipas cilés ményré uné do t'i punoja
trarét e anijes.

Tani, uné, Nefi, nuk i punova trarét sipas menyrés gé mésohej nga
njerézit, as nuk e ndértova anijen sipas Ményrés sé njerézve; por e
ndértova até sipas ményrés gé Zoti meé tregoi; prandaj ajo nuk
ishte sipas ményrés sé njerézve” (1 Nefi 18:1-2).

Nisur nga ajo gé keni mésuar sot, ¢faré ndryshimi keni ndjesi té
béni gé té siguroheni se i mbani miré dokumentet?

Cfaré veprimi do té ndérmerrni kété javé pér ta véné né jeté
ndryshimin gé pércaktuat mé lart?
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Lexojeni secilin prej zotimeve mé poshté me partnerin tuaj né veprim. Aftésia juaj pér té
pasur sukses né nisjen ose rritien e biznesit tuaj do té pérmirésohet jashtézakonisht kur
i mbani me zell zotimet tuaja javore. Premtoni se do t7 mbani zotimet tuaja dhe mé
pas nénshkruani mé poshte.

ZOTIMET E MIA

®

Uné do t'i mbaj zotimet nga “Themeli Im” pér kété javeé:
o Té zgjedh dicka gé éshté e véshtiré ose e parehatshme dhe ta pérfundoj
detyrén.

o T'ua tregoj familjaréve ose migve té mi até gé kam mésuar rreth punés
dhe kémbénguljes.

Uné do té pérdor ¢do dité njé regjistér pér té ardhurat bruto dhe shpen-
zimet pér biznesin tim ose do té krijoj njé regjistér pér njé biznes té
pérfytyruar.

Uné do té krijoj njé deklaraté té ardhurash pér biznesin tim ose do té
krijoj njé deklaraté pér njé biznes té pérfytyruar.

)

Uné do ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe do t'i mbaj zotimet.

®

Uné do té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe do ta pér-
krah até.

Mbani mend se javén gé vjen do tju kérkohet té raportoni numrin e ditéve gé folét me

klientét tuaj, shkruat né fletoren e shénimeve té biznesit tuaj, shitét dhe shénuat hollési-

té financiare (shih tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia” né fillim té librit).

Nénshkrimi im Nénshkrimi i partnerit né veprim

Béni njé lutje mbylljeje.



SI PO ECEN BIZNESI IM?

Xheku po blen mjete pér lyerje me punonjésin e tij, Erikun. Zgjidhni dy
anétaré té grupit gé ta lexojné tekstin vijues.

Eriku: Ou, kéto furca sigurisht jané té shtrenjta. Mé bén té pyes veten
nése vini ¢mim té mjaftueshém pér lyerjen.

Xheku: Kjo éshté ngagé jané furca té mira. Kérkohen pajisje té mira gé té
béhet puné e miré.

Eriku: Pashé disa gé tundeshin te fundi i kamioncinés.
Xheku: Po, mé duhet ta pastroj fundin.

Eriku: Megé ra fjala, Timi po mé dérgon mesazhe me celular. Mos e ke
humbur celularin ténd? Apo thjesht nuk po i paguan kontraktuesit kéto
dité?

Xheku: O, po, do t'i ktheja pérgjigje. Thoté gé kurré nuk e pagova, por jam
i sigurt gé e pagova.
Eriku: E po, hidhi njé sy regjistrit té cegeve.

Xheku: O, e pagova me para né doré. Tani mendoj se kemi nevojé pér mé
shumeé bojé.

Eriku: Bojé? Pér cilén puné? Dhe prit, a nuk mban njé dokument kur e
paguan dike?

Xheku: Ty té paguaj gjithmoné, apo jo?

Eriku: Po, pra, dhe uné e shkruaj né fletoren time té shénimeve prané
oréve té mia.

Xheku: Ide e shkélgyer! Pérse nuk ia méson Timit ta béjé kété? Ai éshté
ca dembel.

Eriku: Po bie prapé telefoniim. Si ka mundési gé té gjithé e kané numrin

tim?

Xheku: Sepse ti je punonjési im numér njé!

Eriku: Eshté njé mesazh nga zonja Anderson. Thoté se e bété té paguajé
mé tepér né faturén e fundit.

115



116

Xheku: Cfaré? Gjysmén né fillim, gjysmén kur t& mbaronim. Sa e véshtiré
8shté gé té kuptohet kjo?

Eriku: E po, ajo po thoté gé fatura éshté dyfishi i asaj gé u vlerésua puna.
A e more prej saj 50 pérgind né fillim té punés?

Xheku: Hém, e po, duhet té kontrolloj dokumentet e mia.
Eriku: Pra, a mban vértet dokumente?

Xheku: Pra, do té mé duhet té kontrolloj dokumentet gé kam, dhe
patjetér do té mbaj dokumente mé té mira né té ardhmen.

“NJE JAVE TE BIZNESI | LYERJES | XHEKUT”

Lexoni:

Xheku e filloi biznesin e tij duke lyer dhoma shtépish. Ai fitoi famé té miré
dhe ka marré shumé klienté té referuar nga njeréz té tjeré. Biznesi i tij
vértet ka filluar té shtohet, prandaj ai ka marré né puné bojaxhinj té tjeré
pér té ndihmuar. Xneku gjithashtu e ka zgjeruar biznesin e vet duke
ofruar shérbim pér pastrimin e shtépive nga jashté me ujé me presion.
Xheku éshté i zéné me puné dhe punon shumé pér t'i plotésuar té gjitha
kérkesat e biznesit té tij né rritje. Shayrtoni listén vijuese pér veprimtarité
e njé jave té biznesit té Xhekut.

E héné Merr 200 dollaré pér lyerjen e dy dhomave té
brendshme. Paguan 100 dollaré pér materialet.
E marté | paguan 500 dollaré njé punonjési.
. . Merr 400 dollaré pér lyerjen e katér dhomave té
E mérkuré
brendshme.
E enite Paguan 200 dollaré pér materiale. Merr 1 000 pér
! lyerjen e pjesés sé brendshme té njé shtépie.
E premte Paguan 600 pér njé spérkatés té ri boje.
. Merr 400 pér pastrimin e pjesés sé jashtme té njé
E shtuné .
shtépie.




FORMULARE TE PAPLOTESUAR

REGJISTRI | TE ARDHURAVE BRUTO DHE SHPENZIMEVE TE MIA

Dita Pérshkrimi

Shpenzimet

Té Ardhurat Bruto

Bilanci i
Llogarisé

Bilanci fillestar i biznesit tim

Bilanci pérfundimtar i biznesit tim
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6: ADMINISTRIMI | FITIMPRURJES SE BIZNESIT TIM

DEKLARATA IME E TE ARDHURAVE

Té Ardhurat Bruto

Té Ardhurat Bruto Gjithsej
Shpenzimet

Shpenzimet Gjithsej

Fitimi (ose Humbja)
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MBAJTJA VECAN E PARAVE
TE MIA TE BIZNESIT
NGA ATO VETJAKE

PARIMI NGA “THEMELI IM” PARIMET, AFTESITE DHE ZAKONET
o Zgjidhini Problemet E BIZNESIT

1. Ndihma pér Biznesin Tim dhe pér Familjen Time

2. Vecimi i Parave té Mia té Biznesit nga
Ato Vetjake

3. Pagimi i sé Dhjetés nga té Ardhurat e Mia

4. Mbajtja Vecan e Dokumenteve
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RAPORTONI—Koha Maksimale: 25 Minuta

Béni njé lutje hapjeje.

ZOTIMET E JAVES SE KALUAR

@ Timbaj zotimet e béra te “Themeli Im”.

Té pérdor ¢do dité njé regjistér pér té ardhurat bruto dhe shpenzi-
met pér biznesin tim ose té krijoj njé regjistér pér njé biznes té
pérfytyruar.

© Té krijoj njé deklaraté té ardhurash pér biznesin tim ose té krijoj njé
deklaraté pér njé biznes té pérfytyruar.

@ Ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe ta mbaj zotimin.

@ Té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe ta pérkrah até.

HAPI 1: VLERESONI ME PARTNERIN NE VEPRIM (5 minuta)

Pérdorni pak minuta pér té vlierésuar pérpjekjet tuaja gé t'i mbani zotimet tuaja gjaté késaj
jave. Pérdorni tabelén “Vierésimi i Pérpjekjeve té Mia" né fillim té késaj fletoreje pune. Mé
pas tregojani vlerésimin tuaj partnerit ose partneres suaj dhe diskutoni me té pyetjen mé
poshté.

Diskutoni: Cfaré sfidash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja gjaté késaj jave?

Aftésite Kyg per
Biznes

©

Zotimet pér Funksionimin e Biznesit Zomet o

e Persiatjer’




HAPI 2: RAPORTOJINI GRUPIT (8 minuta)

Pas vlerésimit té pérpjekjeve tuaja, mblidhuni sérish si grup dhe raportojini rezultatet
tuaja. Béjeni me radhé né grup dhe secili té thoté nése e vlerésoi veten me ngjyrén e
kuge, té verdhé ose té gjelbér pér secilin nga zotimet e javés sé kaluar. Gjithashtu thoni
numrin e ditéve gé e ushtruat ciléndo prej aftésive kyc té biznesit, si¢ u raportua né
tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia".

HAPI 3: TREGOJINI PERVOJAT TUAJA (10 minuta)

Tani tregoni si grup gjérat gé mésuat nga pérpjekja pér t'i mbajtur zotimet tuaja gjaté
javés.

Diskutoni: o Cfaré pérvojash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja té béra te
“Themeli Im"?
o (Cfaré mésuat nga pérdorimi i njé regjistri té ardhurash dhe
shpenzimesh dhe krijimi i njé deklarate té ardhurash té biznesit?

HAPI 4: ZGJIDHNI PARTNERE NE VEPRIM (2 minuta)

Zgjidhni njé partner né veprim nga grupi pér javén gé vjen. Pérgjithésisht, partnerét né
veprim jané té sé njéjtés gjini dhe nuk jané pjesétaré té njé familjeje.

Pérdorni disa minuta tani gé té takoheni me partnerin tuaj né veprim. Prezanto-
huni dhe diskutoni se si do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté javés.

Emri i partnerit né veprim Informacion kontakti

Shkruani se si dhe kur do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté késaj jave.

DIE HEN MAR MER ENJ PRE SHT
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THEMELI IM: ZGJIDHINI PROBLEMET—
Koha Maksimale: 20 Minuta

Pérsiatni: Pérse na lejon Ati Qiellor gé té pérballemi me probleme dhe sfida? DOKTRINA E

BESELIDHJE 9:7-9
Shikoni: “A Bigger Truck?” ["Njé Kamion mé i Madh?"], né dispozicion te

srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin e Ve re, U nuk ke

kuptuar; ke menduar se
do téta jap até, kur ti
nuk e more mundimin
as pér & mé pyetur.

shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Cili éshté problemi ivérteté né kété histori? Cilat jané disa nga

mundeésité pér té dy burrat?
Por, vér re, uné té them

Lexoni: Vargjet te Doktrina e Besélidhjet 9:7-9 dhe citimin nga Plaku se ti dubet ta studiosh

Robert D. Hejls. até térésisht né mendjen
) ténde; mé pas ti duhet
VEPRIMTARI (5 minuta) 16 mé pyestsh nése
. o ' _ . o o éshté e drejté dhe nése
Hapi 1: Individualisht lexoni modelin e zgjidhjes sé problemeve né kutiné mé éshté e drejté, uné do 6
poshté. béj qé kraharori yt do té
digjet pérbrenda si
SHQUANI rriedhim, do ta ndiesh
Cili éshté problemi i vérteté? qé éshté e drejté.
VENDOSNI DHE VEPRONI 0 MUNDESITE E Por nése nuk éshté e
Lutuni pér udhérréfim. STUDIMIT drejté, ti nuk do té kesh
Vendosni. Pastaj veproni me Cilat jané zgjidhjet ndjenja té tilla, por do té
besim. Rezultate té mira? e mundshme? kesh njé mpirje té
Nése jo, provojini pérséri ZGJIDHINI Clle Bl i @ mendimit gé do té té
hapat 1-3. PROBLEMET D béjé ta harrosh gjéné gé
Mos higni doré! @ @ éshté e gabuar.”
PLAKU
Hapi 2: Zgjidhni njé problem gé po hasni dhe shkruajeni poshté. ROBERT D. HEJLS
“Zoti pret nga ne qé té
o . | ndihmojmé pér
Hapi 3: Pérdorni kohé gjaté javés gé ta zbatoni pér problemin tuaj secilin prej zgjidhjen e veté proble-
hapave nga modeli i zgjidhjes sé problemeve. Shkruajini pérgjigjet tuaja né meve tona. . .. Ne jemi
hapésirén mé poshté: qgenie njerézore qé
1) Pércaktoni: m?ndoj me e. arsX e.t O{_ .
mé. Ne kemi zotésiné ti
dallojmé nevojat tona,
té planifikojmé, té
2) Studioini mundésité: vendosim synime dhe t'
zgjidhim problemet
tona.”
3) Vendosni dhe veproni: "Every Good Gift", New

Era, gusht 1983, f. 8,9
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Lexoni: 1 Nefi 17:51 dhe 1 Nefi: 18:2-3.

Diskutoni: Né ¢'ményré ishte né gjendje Nefi ta ndértonte njé anije?

Zotohuni: Zotohuni gé t'i béni veprimet vijuese gjaté javés.

o Veproni sipas hapave gé diskutuat te veprimtaria me géllim

gé té filloni ta zgjidhni problemin tuaj. Mbani mend, mos

higni doré! Duhet kohé pér t'i zgjidhur problemet e pér té

béré ndryshime.

o Tregojani familjes apo migve tuaj até gé keni mésuar sot rreth

zgjidhjes sé problemeve.

“A BIGGER TRUCK?" [“NJE KAMION ME | MADH?"]

Nése nuk jeni né gjendje ta shikoni materialin filmik, zgjidhni njé anétar té grupit

pér ta lexuar tekstin vijues.

0> 1

PLAKU DALLIN H. OUKS: Dy burra
formuan njé ortakéri. Ata ndértuan njé
depo té vogél anés njé rruge té rrahur.
Ata siguruan njé kamion dhe shkuan
me té né fushén e njé fermeri, ku
blené njé ngarkesé té ploté me
shalginj me njé dollar copa. Ata e ¢cuan
kamionin e ngarkuar né depon e tyre,
ku i shitén shalginjté me njé dollar
copa.

Ata shkuan pérséri te fusha e fermerit
dhe blené njé ngarkesé tjetér té ploté
me shalginj me njé dollar copa. Duke i
guar anés rrugés, ata e shitén njé
shalgi me njé dollar. Teksa u kthyen
sérish te fusha e fermerit pér té marré
njé ngarkesé tjetér, njéri nga ortakét i
tha tjetrit: “Ne nuk po fitojmé shumé
para me biznesin, apo jo?”

“Jo, nuk po fitojmé”, u pérgjigj ortaku i
tij.

“A mendon se na duhet njé kamion mé

i madh?”

(“Focus and Priorities”, Ensign, maj
2001, 1. 82)

1 NEFI 17:51

“Dhe tani, né qofté se
Zoti ka fugi kaq té
madhe dhe ka béré
kaq shumé mrekulli
mes fémijéve té
njerézve, si éshté e
mundur qé ai nuk
mund té mé udhézojé
qé uné té ndértoj njé
anije?”

1 NEFI 18:2-3

“Tani, uné, Nefi, nuk i
punova trarét sipas
ményrés qé mésohej
nga njerézit, as nuk e
ndértova anijen sipas
meényreés sé njerézve,
por e ndértova até
Sipas ményrés qé Zoti
meé tregoi; prandaj ajo
nuk ishte sipas meény-
rés sé njerézve.

Dhe uné, Nefi, shkova
né mal shpesh dhe iu
luta Zotit shpesh;
prandaj Zoti mé tregoi
gjéra té médha.”
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7: MBAJTJA VECAN E PARAVE TE MIA TE BIZNESIT NGA ATO VETJAKE

MESONI—Koha Maksimale: 60 Minuta

1. NDIHMA PER BIZNESIN TIM DHE PER FAMILJEN TIME

Shikoni: “Opportunity of a Lifetime? Part 1" ["Mundési Unike né Jeté? Pjesa 1], né
dispozicion te srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin
e shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Marku déshiron ta ndihmojé motrén e vet, por gjithashtu déshiron
ta zgjerojé biznesin e tij. Cfaré mendoni se duhet té b&jé Marku?

Lexoni: javén e kaluar diskutuam réndésiné e mbaijtjes sé njé dokumenti té
pérditshém té té ardhurave bruto dhe shpenzimeve tona. Zhvillimi i kétij
zakoni éshté thelbésor pér krijimin e njé biznesi té suksesshém. Si¢ do ta
shpjegojé ky kapitull, njé tjetér zakon thelbésor éshté mbajtja e parave té
biznesit toné vecan nga paraté tona vetjake.

2. VECIMI | PARAVE TE MIA TE BIZNESIT NGA ATO VETJAKE

Shikoni: “Opportunity of a Lifetime? Part 2" ["Mundési Unike né Jeté? Pjesa 2",
né dispozicion te srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni
tekstin e shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Cfaré mésojmé nga ky material filmik rreth mbajtjes sé parave té
biznesit toné vecan nga paraté tona vetjake?

Lexoni: Paguani veten tuaj. Ndérsa biznesi juaj fillon té fitojé para, ju keni
nevojé té vendosni se si ta paguani veten. Shumé pronaré biznesesh e
fillojné duke i paguar vetes njé rrogé té vogél, e cila mund té rritet teksa
biznesi rritet e béhet i géndrueshém financiarisht.

Mbajini vecan llogarité bankare. Paraté gé ia paguani vetes, duhet té
shkojné né llogariné tuaj vetjake bankare. Kjo llogari duhet té vecohet nga
llogaria bankare e biznesit tuaj.

Mos e vidhni veté biznesin tuaj. Pronarét e suksesshém té bizneseve
nuk i marrin paraté nga llogaria bankare e biznesit té tyre gé t'u japin
ndihmé financiare familjes ose migve.
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Shikoni: “Opportunity of a Lifetime? Part 3" ["Mundési Unike né Jeté? Pjesa 3"], né
dispozicion te srs.Ids.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin

e shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: o A mendonise Marku béri até gé duhej? Pérse po ose pérse jo?
o (Cfaré keni mésuar mbi ményrén se si té thoni “jo”, gé do tju
ndihmojé si pronar biznesi?

Lexoni: Pronarét e suksesshém té bizneseve e kuptojné se kané nevojé té kursej-
né para né rast se shfaget ndonjé problem ose véshtirési dhe pér t'i
ndihmuar bizneset e tyre té rriten. Kur marrim parasysh ta ndihmojmé
diké financiarisht, ne duhet té pérdorim urtési pér té pércaktuar kufij dhe
kushte té arsyeshme. Ne duhet té mbéshtetemi vetém te burime vetjake
gé jemi té liré t'i pérdorim, dhe nuk duhet kurré té pérdorim fondet e
biznesit. Mbi té gjitha, ne kemi nevojé té sigurohemi gé biznesi yné éshté
njé “shtépi rregulli” (DeB 88:119).

3. PAGIMI | SE DHJETES NGA TE ARDHURAT E MIA

Lexoni: Ne marrim bekime té médha nga pagimi i sé dhjetés pér té ardhurat
tona. Nése i mbajmé vecan paraté e biznesit toné dhe paraté vetjake,
éshté mé e lehté ta llogaritim té dhjetén toné. Mbajini mend kéto parime:
1. Mbajini paraté e biznesit dhe ato vetjake né llogari té ndryshme
bankare.

2. Paguani té dhjetén nga té ardhurat vetjake (té tilla si rroga) gé i merrni
nga biznesijuaj.

3. Paraté né biznesin tuaj nuk pérfshihen tek e dhjeta. Ju duhet t'i pérdor-
ni ato para gé té paguani pér shpenzimet e biznesit, rrogat dhe
mundésité e rritjes sé biznesit.
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4. MBAJTJA VECAN E DOKUMENTEVE

Lexoni: Pérveg pasjes sé llogarive té ndryshme bankare pér paraté tuaja vetjake
dhe té biznesit tuaj, ju duhet t'i mbani vecan edhe dokumentet. Mark Beili
mban shénime té pérditshme pér té gjitha paraté gé hyjné né biznesin e
tij dhe pér té gjitha ato gé dalin. Ai gjithashtu mban shénime té pérdit-
shme pér té gjitha paraté gé i vijné familjes sé tij dhe pér té gjitha gé
dalin. Kéto dokumente quhen regjistra té ardhurash bruto dhe
shpenzimesh (pér pérdorim biznesi) dhe regjistra té ardhurash dhe
shpenzimesh (pér pérdorim vetjak).

VEPRIMTARI (5 minuta)

Plotésojeni veprimtariné vijuese si grup.

Hapi 1: Mark Beili mban regjistér té ardhurash bruto dhe shpenzimesh pér biznesin e tij

dhe njé regjistér té ardhurash dhe shpenzimesh pér familjen e vet. Shgyrtoni regjistrin e

té ardhurave bruto dhe shpenzimeve té biznesit té Markut mé poshté. Vini re se mé 14

gusht, ditén kur motra e Markut i kérkoi atij hua, biznesi i Markut kishte 28 500 dollaré né
llogariné e vet bankare.

REGJISTRI | TE ARDHURAVE BRUTO DHE SHPENZIMEVE TE BIZNESIT TE MARK BEILIT:

14-20 GUSHT

Té
Data | Pérshkrimi Shpenzimet | Ardhurat | Bilanci

Bruto
Bilanci i Llogarisé s¢ Biznesit 38 600
14/8 | oo f;:jj;‘;m’t per faturat ¢ -9000 29600
14/& | Broshura -1 100 28500
15/& | Faturat e biletave 4200 32700
15/8 | Ushgime té lehta -500 32200
16/5 | Faturat e biletave 4200 36 400
17/& | Faturat e biletave 5100 41500
18/& | Faturat e biletave 5100 46 600
18/8 | Rroga e Markut (e paguar ¢do dy javeé) | -3 OO0 43 600
18/8 ’é’:ﬁj;j; ZZZ‘?”Z‘;j;‘i;“”g“ké 4800 38800
18/ | Sigurimi i stadiumit -2 000 36 500
19/& | Faturat e biletave 5400 42 200




Hapi 2: Diskutoni pyetjen vijuese: Cilat do té ishin pasojat pér biznesin e Markut nése do

t'i jepte hua motrés sé vet 25 000 dollaré?

Hapi 3: Shgyrtoni regjistrin e té ardhurave bruto dhe shpenzimeve vetjake té Markut mé

poshté. Qarkoni si té ardhur shumén gé tregon pagesén e rrogés sé tij. Tani referojuni

regjistrit té biznesit mé lart dhe shgyrtoni shifrén gé tregon pagesén e rrogés sé tij si

shpenzim nga biznesi. Vini re se kur Marku e shénon rrogén e tij prej 3 000 dollarésh si

shpenzim biznesi, ai gjithashtu duhet té shénojé 3 000 dollaré si té ardhura vetjake.

REGJISTRI | TE ARDHURAVE DHE SHPENZIMEVE VETJAKE TE MARK BEILIT:

14-20 GUSHT

Data | Pérshkrimi Shpenzimet | Té Ardhurat | Bilanci

Bilancii Llogarisé Vetjake 12 050
14/8 | Karburant -80 11970
14/8 | Artikujt ushgimoré -350 11620
15/& | Mésime pianoje -100 11520
15/& | Shérbimet komunale -200 11320
16/& | Dreka -10 11310
17/8 | Veprimtari shkollore -20 11290
17/8 | Filma -20 11270
18/8 | Rroga e Markut 3000 14270
18/8 | E dhjeta -300 13970
18/& | Kursimet -200 13770
19/& | Larja e makinés -15 13755
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VEPRIMTARI (10 minuta)

Tani le té ushtrohemi pér ndarjen e parave té biznesit toné nga paraté tona vetjake.
Punoni sé bashku si grup pér ta pérfunduar kété veprimtari.

Ndérmjetési: Kemi lexuar rreth mbajtjes sé parave té biznesit toné vecan nga paraté
tona vetjake. Tani le ta shgyrtojmé kété me Trentonin, i cili éshté njé bravandregés. Ai
merr 100 dollaré pér té hapur bravén e njé makine. Kjo éshté e ardhura bruto e biznesit.
Njé heré né javé ai shkon pér dreké me shokun e tij té ngushté, Carlin. Ky éshté njé
shpenzim vetjak. Né kthimin nga dreka Trentoni me raste blen njé kuti me celésa model.
Ky éshté njé shpenzim biznesi.

Njé listé e veprimtarive té pérditshme té Trentonit jepet mé poshté. Si grup lexojeni me
radhé secilin rresht. Mé pas diskutoni se ku ta shtoni rreshtin né tabelén mé poshté. Mé
pas individualisht shénojeni veprimtariné si shpenzim biznesi, té ardhur bruto té biznesit,
shpenzim vetjak ose té ardhur vetjake. Pas késaj, kontrolloni listén e pérgjigjeve té sakta.
Veprimtarité e Pérditshme té Trentonit

Hapi bravat pér 2 makina: fitoi 200 dollaré

Pagoi pér dreké me Carlin: shpenzoi 10 dollaré

Bleu 30 ¢elésa model: shpenzoi 30

Pagoi pér 5 brava dyersh: shpenzoi 40

Béri 15 celésa té rinj: fitoi 45

Instaloi 2 brava dyersh: fitoi 300

Pagoi faturén e energjisé elektrike pér shtépiné: shpenzoi 120

Pagoi faturén e celularit té vet: shpenzoi 80

Bleu benziné pér kamionc¢inén e punés: shpenzoi 50

Bleu pica pér ekipin e bejsbollit té djalit: shpenzoi 90

| dha ndihmé né rrugé klientit pas oréve té punés: fitoi 150

| pagoi vetes rrogé: 1 200



TABELA E TE ARDHURAVE BRUTO DHE SHPENZIMEVE TE TRENTONIT

Vetjake Biznesi

Té Ardhurat Shpenzimet Té Ardhurat Bruto Shpenzimet

Ndérmjetési: Le ta shqyrtojmé tabelén. Llogaria e biznesit té Trentonit duhet té tregojé
si té ardhurat bruto ashtu edhe shpenzimet. Llogaria e tij vetjake duhet té tregojé shpen-
zimet dhe njé z& pér té ardhurat. A e shénuat rrogén e Trentonit prej 1 200 dollarésh?
Rroga e tij duhet té shénohet si e ardhur né llogariné e tij vetjake dhe si shpenzim né
llogariné e biznesit té tij. Nése keni nevojé ta korrigjoni se si e keni shénuar rrogén e tij né
tabelé, béjeni tani.

Mund t'i shtojmé kolonat e llogarisé sé biznesit toné dhe té shohim se cilat jané e ardhura
joné bruto dhe shpenzimet pér ditén. Mund té béjmé té njéjtén gjé pér llogariné toné
vetjake. Eshté e lehté ti hegim shpenzimet tona nga e ardhura joné bruto pér té pércak-

tuar fitimin e biznesit toné - ose humbjen - pér ditén.

Béjeni kété gjé pér njé javé dhe shikoni se ¢faré mésoni rreth veté biznesit tuaj. A nxori
fitim biznesi juaj? A ka para té mjaftueshme pér té béré pérmirésime té biznesit tuaj ose
pér té kursyer pér té ardhmen? A ka mundési t'i shtoni té ardhurat tuaja bruto ose t'i
pakésoni shpenzimet, duke ju lejuar ta rritni rrogén tuaj né té ardhmen?
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CELESI | PERGJIGJEVE

TABELA E TE ARDHURAVE BRUTO DHE SHPENZIMEVE TE TRENTONIT

Vetjake Biznesi
Té Ardhurat Shpenzimet Té Ardhurat Bruto Shpenzimet
Rroga e Trentonit: | Fagoi pér dreké me | Hapibravat pér 2| Bleu 30 gelésa

fitoi 1 200 dollaré

Carlin: shpenzoi 10
dollaré

Fagoi faturén e
energjisé elektrike
pér shtépiné:
shpenzoi 120

Fagoi faturén e
celularit té vet:
shpenzoi 80

Bleu pica pér ekipin
e bejsbollit té djalit:
shpenzoi 90

makina: fitoi 200
dollaré

Béri 15 gelésa té
rinj: fitoi 45

Instaloi 2 brava
dyersh: fitoi 300

[ dha ndihmé né
rrugé kKlientit pas
oréve té punés:
fitoi 150

model: shpenzoi 30

Fagoi pér 5 brava
dyersh: shpenzoi
40

Bleu benziné pér
kamionginén e
punés: shpenzoi 50

Rroga e Trentonit:
shpenzoi 1 200
dollaré

VEPRIMTARI (15 minuta)

Tani zbatojeni até gé e keni mésuar nga veprimtaria e méparshme si grup, te njé shem-

bull mé i ndérlikuar. Individualisht ndigni pesé hapat mé poshté. Pérdorini formularét mé

poshté pér t'i mbajtur vecan paraté e biznesit nga ato vetjake té Trentonit. Pasi ta keni

pérfunduar punén tuaj, kontrollojeni celésin e pérgjigieve (né nénndarjen “Burime” né

fund té késaj pjese).

o Shikoni té ardhurat bruto té biznesit, té ardhurat vetjake dhe shpenzimet e biznesit
dhe vetjake té Trentonit pér ¢do dité té javés.

@ Shénojini paraté e biznesit té Trentonit né regjistrin e té ardhurave dhe shpenzimeve

té biznesit.

9 Shénojini paraté vetjake té Trentonit né regjistrin e té ardhurave dhe shpenzimeve

vetjake.

e Krijoni njé deklaraté té té ardhurave té biznesit nga informacioni né regjistrin e biznesit.

eKrijoni njé deklaraté té té ardhurave vetjake nga informacioni i regjistrit vetjak.



@ Ehene, 2.1x

Biznesi mori 400 para pér té hapur brava makinash. U ble ushgim pér familjen me 300 para.

E marté, 3.IX

Biznesi pagoi 60 para pér karburant. Biznesi mori 300 para pér té pérshtatur bravat me celésa té rinj.

E mérkuré, 4.1X

paguan 120 para pér té dhjetén.

U paguan 50 para si tarifé shkollimi pér fémijét. Pagoi pér veten njé pagesé pér rrogén prej 1 200 parash. U

E enjte, 5.1X

U paguan 800 para pér gira vetjake. Biznesi mori 350 para pér té hapur brava shtépish.

E premte, 6.1X

furnizime.

Biznesi mori 200 para pér té pérshtatur bravat me celésa té rinj. Biznesi pagoi 150 para pér materiale dhe

E shtunég, 7.IX

pér karburant.

Biznesi mori 500 para pér té hapur brava makinash. Bleu rroba pér fémijét me 50 para. Biznesi pagoi 40 para

@) TE ARDHURAT BRUTO DHE SHPENZIMET
E BIZNESIT TE TRENTONIT: 2.IX-7.IX

@ DEKLARATA E TE ARDHURAVE TE
BIZNESIT TE TRENTONIT (2.1X-7.1X)

Data | Pérshkrimi Shpen- | Té Ardhu- | Bilanci Té Ardhurat Bruto
zimet rat Bruto ) B )
— —— - Hapja e bravave té makinave
Bilanci i Llogarisé sé Biznesit 1000 Pérshtatja e bravave me celésa
térinj
Hapja e bravave té shtépive
Té ardhurat bruto té biznesit gjithsej
Shpenzimet
Karburant
Rroga
Materiale dhe furnizime
Shpenzimet e biznesit gjithsej
Shpenzimet dhe Té Ardhurat Bruto Gjithsej Fitimi (ose humbja) e biznesit
(Té Ardhurat Bruto - Shpenzimet =)
€© Ti ARDHURAT DHE SHPENZIMET © DEKLARATA E TE ARDHURAVE
VETJAKE TE TRENTONIT: 2.IX-7.1X VETJAKE TE TRENTONIT (2.1X-7.1X)
- & Té Ardhurat
Data | Pérshkrimi S_hpen Te Bilanci
zimet Ardhurat
Rroga
Bilanci i Llogarisé Vetjake 1000 , o
Té ardhurat vetjake gjithsej
Shpenzimet
Ushgimi
Tarifat e shkollimit
Edhjeta
Qiraja
Veshjet

Shpenzimet dhe té Ardhurat Gjithsej

Shpenzimet vetjake gjithsej
Fitimi (ose humbja) vetjak/e
(Té Ardhurat - Shpenzimet =)
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Diskutoni: o Cili aspekt ivecimit té parave té biznesit nga ato vetjake ishte
mé sfiduesi?
o (Cfaré idesh mund té fitoni nga kéto deklarata té té ardhurave té
biznesit dhe vetjake?

Lexoni: Pronarét e suksesshém té bizneseve mbajné shénime té pérditshme dhe
i pérdorin ato pér té marré vendime té informuara biznesi. Ndérkohé gé
shumé pronaréve té bizneseve nuk u pélgen mbaijtja e dokumenteve, ata
e béjné zakon dhe pérparési ngagé e diné se pasja e informacionit té
sakté mbi té ardhurat bruto dhe shpenzimet do ta ndihmojé biznesin e
tyre té keté sukses dhe té rritet.

Pronarét e bizneseve té reja shpesh pérdorin tabela elektronike ose
mjete té thjeshta né internet pér t'i mbajtur té organizuara dokumentet e
tyre. Teksa rritet biznesi juaj, do té keté kuptim pér ju gé té investoni né
njé zgjidhje mé té pérparuar té kontabilitetit ose té merrni né puné njé
llogaritar pér t'i plotésuar nevojat e biznesit tuaj. Edhe pse keni njé mjet
ose njé llogaritar pér t'i administruar dokumentet tuaja financiare, ju
nevojitet té keni njohuri té hollésive né ato dokumente sa pér té punuar

me to dhe vazhdimisht t'i rishikoni ato.

Ne do té punojmé shumé kété javé pér té mbajtur llogari té ndryshme
dhe pér ta shmangur gabimin e zakonshém té zénies kag shumé me
detyra té biznesit sagé béhemi té pakujdesshém pér mbaijtjen e réndé-
sishme, té pérditshme té dokumenteve.

VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Mendoni pér sfida ose pengesa té cilat mund ta béjné té véshtiré gé ju t'i mbani

vecan dokumentet ¢do dité. Individualisht shkruajini mendimet tuaja mé poshté.

Hapi 2: Té pasurit e njé plani pér mbajtjen e dokumenteve do ta béjé mé té lehté pér t'u
administruar detyrén e mbaijtjes vecan c¢do dité té dokumenteve. Pér shembull, ju mund
té doni t'i rishikoni dokumentet tuaja né njé kohé té caktuar ¢do dité. Mund té béni edhe
njé plan pér té krijuar kujtues té pérditshém pér veten tuaj. Mendoni pér até gé do té
funksionojé mé miré pér ju dhe shkruajeni planin tuaj mé poshté.
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@ PERSIATNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Individualisht mendoni rreth asaj qé keni mésuar sot, dhe shqyrtoni se ¢faré do
té donte Zoti té bénit. Lexoni shkrimin e shenjté mé poshté dhe shkruani pérgjigje

pér pyetjet.

“Vendose fatin ténd tek Zoti, ki besim tek ai dhe ai ka pér té
vepruar” (Psalmeve 37:5).

Nisur nga ajo gé keni mésuar sot, ¢faré ndryshimi keni ndjesi té
béni gé té siguroheni se i veconi paraté e biznesit tuaj nga ato
vetjake?

Cfaré veprimi do té ndérmerrni kété javé pér ta véné né jeté
ndryshimin gé pércaktuat mé lart?
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ZOTOHUNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Lexojeni secilin prej zotimeve mé poshté me partnerin tuaj né veprim. Aftésia juaj pér té
pasur sukses né nisjen ose rritien e biznesit tuaj do té pérmirésohet jashtézakonisht kur
i mbani me zell zotimet tuaja javore. Premtoni se do t7 mbani zotimet tuaja dhe mé
pas nénshkruani mé poshte.

ZOTIMET E MIA

@  Uné do timbaj zotimet nga “Themeli Im" pér kété javé:
o Té zgjedh njé problem me té cilin po pérballem.
o Té zbatoj kéta hapa pér problemin tim: 1) Pércaktoj; 2) Studioj mundeésité;
3) Vendos dhe veproj.

o Tua tregoj familjes apo migve té mi até gé kam mésuar rreth zgjidhjes sé
problemeve.

®

Uné do t'i paguaj vetes njé rrogé dhe do t'i mbaj paraté e mia té biznesit
né njé llogari té vecanté nga paraté e mia vetjake.

Uné do té mbaj shénime vecan pér paraté e biznesit tim nga ato vetjake.

©
)

Uné do ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe do t'i mbaj zotimet.

(®  Unédo té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe do ta pér-
krah até.

Mbani mend se javén gé vjen do tju kérkohet té raportoni numrin e ditéve gé folét me
klientét tuaj, shkruat né fletoren e shénimeve té biznesit tuaj, shitét dhe shénuat hollési-
té financiare (shih tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té€ Mia” né fillim té librit).

Nénshkrimi im Nénshkrimi i partnerit né veprim

Béni njé lutje mbylljeje.
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BURIMET

MUNDESI UNIKE NE JETE, PJESA 1

Mark Beilit, i cili filloi njé biznes pér vizita turistike né stadium né kapitullin
2, i drejtohet motra e tij, Mishela, pasi ai ka gené né biznes pér gati njé vit.
Zgjidhni dy anétaré té grupit gé ta lexojné tekstin vijues.

Marku: Tungjatjeta, motér.

Mishela: Tungjatjeta, Mark. Duket se biznesi yt po shkon miré.
Marku: Po, ka gené ¢menduri!

Mishela: Kjo éshté e mrekullueshme! Dhe duket se vértet té pélgen.

Marku: Po, ndihem mjaft miré pér té. Duhet té bésh njé vizité ndonjé dité
dhe ta shohésh se si funksionon e gjitha.

Mishela: Duket e kéndshme! Mé béhet shumé qejfi pér ty. Meqgé ra fjala,
mezi po pres té filloj ndérmarrjen time.

Marku: Vértet? Ndodhi shpeit.

Mishela: Njé shoge e vjetér nga kolegji foli me mua. Ajo sapo fitoi njé
patenté pér njé produkt té ri fare dhe déshiron té mé futé mua dhe
aftésité e mia té marketingut né té. Ajo déshiron gé uné té jem ortakja e
biznesit té saj.

Marku: Duket paksa e rrezikshme, por me puné mjaft t& madhe mund ta
bésh. Sigurisht gé e ke talentin pér té.

Mishela: E po, ka njé problem. Aktualisht duhet té blej pjesé né ortakéri.
Marku: Sa do té té kushtojé kjo?

Mishela: 25 000 dollaré pér 50 pérgind té kompanisé.

Marku: Ua, duket disi e shtrenjté. A mendon se mund ta paguash kété?

Mishela: Kjo éshté né té vérteté njé nga arsyet qé erdha kétu té flas me
ty. Nuk kam gené né gjendje té marr hua nga banka, prandaj po shpreso-
ja se mund té mé ndihmoje ti.

Marku: Duket se vértet beson né kété gjé.
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Mishela: Besoj. Mjaft sa té |1é punén time.

Marku: Ti e di gé do té doja té té ndihmoja. Por po pérgatitem ta zgjeroj
veté biznesin tim kété vit dhe nuk do té jeté gjé e liré. Kam nevojé vértet
té sigurohem gé veté shpenzimet e mia do té mbulohen.

MUNDESI UNIKE NE JETE, PJESA 2

Zgjidhni dy anétaré té grupit gé ta lexojné tekstin vijues.
Marku: Rik, kam njé problem pér té cilin kam nevojé té flas me ty.

Riku: Prit ta mendoj: ke njé milion njeréz duke pritur né radhé pér grupin
ténd turistik té ardhshém né stadium.

Marku: Pak a shumé. Biznesi im po shpérthen dhe kam me té vérteté
nevojé té investoj mé shumé né té.

Riku: Duket se ke gené i miré né ruajtjen e disa prej fitimeve té tua. Té
nevojitet mé shumé se aqg?

Marku: Né té vérteté, kursimet e mia duhet ta mbulojné até.
Riku: Pra, cili éshté problemi?

Marku: Motra ime do té fillojé njé biznes té ri me njé nga shoget e saj. |
duhen para gé té blejé pjesé té tij. Po kérkon gati té njéjtén sasi parash gé
i kam te kursimet.

Riku: Cilat kursime? Né llogariné e biznesit ténd apo né llogariné ténde
vetjake?

Marku: E po, biznesi im éshté, prandaj cili éshté ndryshimi? Domethéné
dua té shgetésohem vetém pér njé llogari.

Riku: Nevojitet té kesh llogari té ndryshme gé té mos pérdorésh paraté e
biznesit ténd pér shpenzime vetjake. Kam paré njeréz gé kané pasur
ngatérresa ngagé pérpigen té kené vetém njé llogari. Té mbash llogari té
vecanta, do té té ndihmojé t'i mbash paraté e tua té organizuara.

Marku: Atéheré si t'i coj paraté nga llogaria e biznesit tim né llogariné
time vetjake?

Riku: Eshté biznesi yt gjé e cila té bén ty pronarin. Por ti gjithashtu bén
téré punén, gjé e cila té bén ty njé punonjés. Si pronar biznesi, ti duhet té
paguash punonijésit e tu, gjé gé né kété rast je ti. Paraté shkojné né
llogariné ténde vetjake. Madje mund edhe ta bésh veten “Punonjési mé i
Miré i Muajit”.
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Marku: Ide e miré, do té béj njé pllaké.

Riku: Shih, nése do té punoje pér diké tjetér — té themi, njé restorant
- dhe motra jote do té kishte nevojé pér hua, a do té merrje para nga
kasa dhe t'ia jepje asaj?

Marku: Sigurisht gé jo! Do té ishte vjedhje.

Riku: E njéjta gjé. Nuk do té vjedhésh nga veté biznesi yt. Té vetmet para
gé mund t'ia japésh borxh pjesétaréve té familjes jané paraté gé jané té
tuat. Po i paguan vetes rrogé, apo jo?

Marku: Vetém marr ¢faré kam nevojé.

Riku: Pra nuk éshté njé sasi e caktuar. Mund ta kuptosh se si pérzierja e
llogarive mund té jeté problem.

Marku: Mundem tani.

Riku: Paraté né llogariné e biznesit ténd nuk jané pér ty gé t'i pérdorésh
pér shpenzime vetjake. Té nevojitet njé llogari bankare e vecanté vetjake
ku té depozitosh rrogén ténde. Mbaje rrogén ténde té ulét derisa biznesi
té shkojé ag miré sa mund t'i japésh vetes njé rritje rroge. Gjithcka né
llogariné ténde vetjake éshté e jotja pér ta shpenzuar si té duash.

Marku: Faleminderit. Kjo ka gené e dobishme. Kam nevojé té organizo-
hem mé miré pérpara se té mund té mendoj edhe pér té ndihmuar
motrén time.

Riku: E po, gjendje e véshtiré. Ajo ka nevojé pér ndihmén ténde.

Marku: Dhe dua ta ndihmoj. E meriton njé mundési.

MUNDESI UNIKE NE JETE, PJESA 3
Zgjidhni dy anétaré té grupit gé ta lexojné tekstin vijues.
Marku: Jam vértet i gézuar gé ti erdhe tek uné pér kété, Mishel.
Mishela: Vértet?

Marku: Po, mé ka béré té mendoj pér veté biznesin tim dhe se si ka
nevojé té strukturohet mé miré. E kuptova se mé nevojitet t'i mbaj vecan
llogariné time vetjake dhe llogariné e biznesit tim. Dhe kam nevojé t'i
paguaj rrogé vetes. Duhet té mendosh vértet pér kété kur té fillosh
biznesin ténd.

Mishela: A do té thoté kjo gé ti do té jesh né gjendje té mé ndihmosh?
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Marku: E po, nuk mund té marr para nga biznesi im gé té t'i jap ty si hua.
Nuk do té jem né gjendje ta rrit biznesin tim sivjet nése do ta béja kété.
Por gruaja ime dhe uné u hodhém njé sy financave tona vetjake dhe
mendojmé se mund té mbledhim sé bashku 5 000 dollaré. Kjo do té té
ndihmojé dhe do té té japé pak mbéshtetje me bankén.

Mishela: Je vélla i miré dhe e di se kjo éshté njé sakrificé e madhe pér ty.

Marku: Gjithashtu kam ca ide té tjera gé mund té té ndihmojné ta
mbledhésh edhe pjesén tjetér té parave.

Mishela: Faleminderit, Mark. Je ndihmé e madhe.

Marku: Mé béhet gejfi gé té ndihmova.



CELESI | PERGJIGJEVE

E héné, 2.1X

@ Biznesi mori 400 para pér té hapur brava makinash. @ U ble ushqim pér familien me 300 para.

E marté, 3.1X

@ Biznesi pagoi 60 para pér karburant. @ Biznesi mori 300 para pér té pérshtatur bravat me celésa té rinj.

E mérkuré, 4.1X

@ U paguan 50 para si tarifé shkollimi pér fémijét. @ Pagoi pér veten njé pagesé pér rrogén prej 1 200 parash.
@ U paguan 120 para pér té dhjetén.

E enjte, 5.IX

@ U paguan 800 para pér gira vetjake. € Biznesi mori 350 para pér té hapur brava shtépish.

E premte, 6.1X

(0 Biznesi mori 200 para pér té pérshtatur bravat me celésa té rinj. € Biznesi pagoi 150 para pér materiale dhe

furnizime.
.. (® Biznesi mori 500 para pér té hapur brava makinash. €8 Bleu rroba pér fémijét me 50 para. @ Biznesi pagoi 40
E shtung, 7.1X para pér karburant.
TE ARDHURAT BRUTO DHE SHPENZIMET E DEKLARATA E TE ARDHURAVE TE
BIZNESIT TE TRENTONIT: 2.IX-7.1X BIZNESIT TE TRENTONIT (2.1X-7.1X)
Data | Pérshkrimi Shpen- | Té Ardhurat | Bilanci Té Ardhurat Bruto
zimet | Bruto Hapja e bravave té makinave
Bilandi i Llogarisé sé Biznesit 1000 o® 200
2IX | Hapja e bravave t& makinave © 400 | 1400 Pgrshtatja e bravave me gelé-
3.IX | Karburant @ -60 1340 satérinj OO 500
3.IX Ziﬁ;’mq& ebravave me gelésa té 300 | 1640 Hapja e bravave té shtépive © 350
41X | Rroga @ ~1200 240 Té ardhurat bruto té biznesit gjithsej 1 750
S5.IX | Hapja e bravave té shtépive © 350 | 790 Shpenzimet
GIX Zi'jscgtaga ebravave me gelésa té 200! 990 Karburant ©® 100
7IX | Materiale dhe furnizime © ~150 840  Rroga ® _ 1200
7.IX | Hapja e bravave té makinave ® 500 | 1340 Materiale dhe furnizime © 150
7IX | Karburant @ -40 1300 Shpenzimet e biznesit gjithsej 1 450
: -- Fitimi (ose humbja) e biznesit
Shpenzimet dhe Té Ardhurat Bruto
..p . -1450 1750 (Té Ardhurat Bruto - Shpenzimet =) 500
Gjithsej —
DEKLARATA E TE ARDHURAVE VETJAKE
TE ARDHURAT DHE SHPENZIMET TE TRENTONIT (2.1X-7.IX)
VETJAKE TE TRENTONIT: 2.IX-7.1X Té Ardhurat
Data | Pérshkrimi Shpenzimet | Té Ardhurat | Bilanci Rroga ® 1200
Bilanci i Llogarisé Vetjake 1000 76 ardhurat vetjake gjithsej 1 200
Ushgimi & -300 700 .
Shpenzimet
Tarifat e shkollimit @ -50 650 Ushairi 200
Rroga © 1200 | 1850 shaimi @ —
Edhjeta @ 20 1730 Tarifat e shkollimit © 50
Qiraja © -800 930  Edhjeta @ 120
Veshjet ® -50 &80  Qiraja ® 800
Veshjet ® 50
Shpenzimet vetjake gjithsej 1 320
Fitimi (ose humbja) vetjak/e
Shpenzimet dhe té Ardhurat Giithsej 1320 1200 (Té Ardhurat - Shpenzimet =) 120
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SHENIME
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RAPORTONI—Koha Maksimale: 25 Minuta

Béni njé lutje hapjeje.

ZOTIMET E JAVES SE KALUAR

@® Timbaj zotimet e béra te “Themeli Im".

T'i paguaj vetes njé rrogé dhe t'i mbaj paraté e mia té biznesit né njé
llogari té vecanté nga paraté e mia vetjake.

© Té mbaj shénime vecan pér paraté e biznesit tim nga ato vetjake

@ Ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe ta mbaj zotimin.

@ Té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe ta pérkrah até.

HAPI 1: VLERESONI ME PARTNERIN NE VEPRIM (5 minuta)

Pérdorni pak minuta pér té vlerésuar pérpjekjet tuaja gé t'i mbani zotimet tuaja gjaté késaj
jave. Pérdorni tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia" né fillim té késaj fletoreje pune. Mé
pas tregojani vlerésimin tuaj partnerit ose partneres suaj dhe diskutoni me té pyetjen mé
poshté.

Diskutoni: Cfaré sfidash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja gjaté késaj jave?

18 mbledlhjes sé grupit (€ gdo jove.

LEGIENDA

tuoj né veprim.
mund te vazhdoni & pérmiresohent tekso ushiroheni pér formimin e

Ketyre zakoneve té rendesishme

Zotimet lighur
me“Persiatjert”
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HAPI 2: RAPORTOJINI GRUPIT (8 minuta)

Pas vlerésimit té pérpjekjeve tuaja, mblidhuni sérish si grup dhe raportojini rezultatet
tuaja. Béjeni me radhé né grup dhe secili té thoté nése e vlerésoi veten me ngjyrén e
kuge, té verdhé ose té gjelbér pér secilin nga zotimet e javés sé kaluar. Gjithashtu thoni
numrin e ditéve gé e ushtruat ciléndo prej aftésive kyc té biznesit, si¢ u raportua né
tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia".

HAPI 3: TREGOJINI PERVOJAT TUAJA (10 minuta)

Tani tregoni si grup gjérat gé mésuat nga pérpjekja pér t'i mbajtur zotimet tuaja gjaté javés.

Diskutoni: o (faré pérvojash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja té béra te
“Themeli Im"?
o (Cfaré mésuat nga mbajtja vecan e dokumenteve pér paraté e
biznesit tuaj nga ato vetjake?

HAPI 4: ZGJIDHNI PARTNERE NE VEPRIM (2 minuta)

Zgjidhni njé partner né veprim nga grupi pér javén gé vien. Pérgjithésisht, partnerét né
veprim jané té sé njéjtés gjini dhe nuk jané pjesétaré té njé familjeje.

Pérdorni disa minuta tani gé té takoheni me partnerin tuaj né veprim. Prezanto-
huni dhe diskutoni se si do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté javés.

Emri i partnerit né veprim Informacion kontakti

Shkruani se si dhe kur do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté késaj jave.

DIE HEN MAR MER ENJ PRE SHT
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THEMELI IM: BEHUNI NJE, SHERBENI SE BASHKU—
Koha Maksimale: 20 Minuta

Pérsiatni: Si mé shpéton mua né té vérteté humbja e vetvetes né
shérbimin ndaj té tjeréve?

Shikoni: “In the Lord's Way” ["Né Ményrén e Zotit"], né dispozicion te
srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin
e shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Simund ti hapé pragjet e giellit né jetén tuaj shérbimi ndaj
té tjeréve?

Lexoni: Disa njeréz mendojné se ata e meritojné até gé té tjerét e kang,
gjé e cila mund té shkaktojé méri. Té tjeré mendojné se kané té
drejtén pér té pasur gjéra gé nuk i kané fituar. Kéto dy kurthe i
verbojné njerézit gé té shohin njé té vérteté thelbésore: té gjitha
gjérat i pérkasin Peréndisé. Méria dhe e drejta pér ta pasur
dicka mposhten duke u pérgendruar te nevojat e té tjeréve.
Lexoni vargjet te Mosia 2:17, Mosia 4:26 dhe citimin nga Presi-
denti Gordon B. Hinkli.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Qéllimi i késaj veprimtarie éshté té planifikojé njé projekt shérbimi gé do té
kryhet si grup kété javeé.

Hapi 1: Si grup, mendoni pér diké gé ka nevojé pér ndihmé.

Hapi 2: Diskutoni pér talentet, kontaktet dhe burimet gé keni pér té dhéné.
Hapi 3: Béni njé plan pér t'i shérbyer atij personi. Pér shembull, ju mund:

o Té kryeni njé projekt shérbimi né komunitetin tuaj.

o Té pérgatitni historiné tuaj familjare duke pérdorur
broshurén Familja Ime: Histori gé na Bashkojné. Pastaj té

shkoni né tempull dhe té kryeni ordinancat e shenjta pér
pjesétarét e familjes gé kané vdekur.

o Ta ndihmoni diké né shtegun e tij ose té saj drejt mbésh-
tetjes te vetja.

MOSIA 2:17

“Kur jeni né shérbimin
e bashkégenieve tuaja,
Ju jeni vetém né
shérbimin e Peréndisé
tuaj.”

MOSIA 4:26

“Dhe tani, pér hirin . . .
e ruajtjes sé njé heqjeje
té mékateve tuaja nga
dita né dité, . . . uné do
té doja qgé ju tu jepni
nga pasuria juaj té
varférve, cdo njeri
sipas asaj qé ka, né
ményré gé té ushqehen
té uriturit, té vishen té
zhveshurit, té vizitohen
té sémureét dhe tu jepni
ndihmé atyre gofté
shpirtérisht, ashtu
edhe materialisht,
sipas nevojave té tyre.”

PRESIDENTI
GORDON B. HINKLI

“Kur ju jeni té bashku-
ar, fugia juaj éshté e
pakufishme. Ju mund
té arrini ¢farédo gjéje
qé déshironi té arrini.”
“Your Greatest
Challenge, Mother”,
Ensign, néntor 2000,
f. 97



Lexoni: Lexoni citimet nga Plaku Robert D. Hejls dhe Presidenti

Tomas S. Monson.

Zotohuni: Zotohuni gé t'i béni veprimet vijuese gjaté javés.

o Veproni sipas planit gé béri grupi juaj pér t'i shérbyer dikuijt.

o Tregojani familjes apo migve tuaj até gé keni mésuar sot

rreth shérbimit.

NE MENYREN E ZOTIT

Nése nuk jeni né gjendje ta shikoni materialin filmik, zgjidhni dy anétaré té grupit
gé ta lexojné tekstin vijues.

PRESIDENTI HENRI B. AJRING: Parimet
né themelin e programit té Kishés pér
mirégenien jané jo vetém pér njé kohé
apo njé vend. Ato jané pér té gjitha
kohét dhe té gjitha vendet. . ..

... Ményra se si duhet béré ajo, éshté
e garté. Ata gé kané grumbulluar mé
shumé, duhet ta pérulin veten pér t'i
ndihmuar njerézit nevojtaré. Ata qé
kané bollék, duhet té sakrifikojné
vullnetarisht njé pjesé té rehatisé,
kohés, aftésive dhe burimeve té tyre
pér té lehtésuar vuajtjen e njerézve
nevojtaré. Dhe ndihma duhet dhéné
né njé ményré gé e rrit fuginé e
marrésve pér t'u kujdesur pér veten e
tyre e mé pas té kujdesen pér té tjerét.
Nése béhet késhtu, né ményrén e
Zotit, dicka mbresélénése mund té
ndodhé. Edhe dhénési edhe marrési
bekohen.

(Pérshtatur nga njé fjalim i dhéné nga
Presidenti Ajring né pérkushtimin e
Qendrés sé Shérbimeve pér Mirégeni-
en né Shugérhauz té Jutés, gershor
2011, LDS.org)

PRESIDENTI DITER F. UHTDORF:
Véllezér e motra, secili prej nesh ka njé
pérgjegjési prej besélidhjeve gé té jeté
i ndjeshém ndaj nevojave té té tjeréve
dhe té shérbejé ashtu si¢ béri Shpé-
timtari - pér té ndinmuar, bekuar dhe
ngritur moralisht ata gé jané rreth
nesh.

Shpesh, pérgjigjja ndaj lutjes soné nuk
vijen kur jemi né gjunjé, por ndérsa
jemi né kémbé, duke i shérbyer Zotit
dhe duke u shérbyer atyre gé jané
rreth nesh. Veprimet vetémohuese té
shérbimit dhe pérkushtimit kullojné
shpirtrat tané, i hegin luspat nga syté
tané shpirtéroré dhe hapin pragjet e
giellit. Duke u béré pérgjigjja pér lutjen
e njé tjetri, ne shpesh gjejmé pérgji-
gjen pér lutjen toné.

(“Duke Pritur né Rrugén pér Damask’,
Ensign ose Liahona, maj 2011, f. 76)

PLAKU
ROBERT D. HEJLS

“Qéllimi i mbéshtetjes
materiale dhe shpirté-
rore te vetja éshté gé ta
sigurojmé veten
shpirtérisht dhe
materialisht, né
meényré qgé ti ndihmoj-
mé dhe té tjerét qé
Jjané né nevojé.”

“Té Vijmé né Vete:
Sakramenti, Tempulli
dhe Sakrifica e
Shérbimit”, Ensign ose
Liahona, maj 2012, f. 36

PRESIDENTI
TOMAS S. MONSON

“Kur punojmé sé
bashku né ményré
bashképunuese, . . . ne
mund té arrijmé
¢farédo gjéje. Kur
béjmé késhtu, ne
zhdukim dobésiné e
njé njeriu qé géndron i
vetém, dhe e zévendé-
sojmé me forcén e
shumé njerézve gé
shérbejné sé bashku.”

“Church Leaders Speak
Out on Gospel Values”,
Ensign, maj 1999, f. 118
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MESONI—Koha Maksimale: 60 Minuta

1. NDRYSHIMI MIDIS FITIMIT DHE QARKULLIMIT TE PARAVE NE DORE

Lexoni: Keni mésuar se suksesi i biznesit kérkon mbaijtje té pérditshme té doku-
menteve. Cdo heré gé biznesi juaj merr ose bén njé pagesé, nevojitet ta
regjistroni até. Gjithashtu keni mésuar se si té krijoni njé deklaraté té
ardhurash, e cila tregon njé pérmbledhje té fitimit (ose humbijes) té arritur
nga biznesi juaj pér njé periudhé té caktuar kohore. Fitimi pérkufizohet si
paraté e mbetura pér biznesin tuaj pasi higni shpenzimet tuaja nga té
ardhurat tuaja bruto.

Ndérkohé gé fitimi éshté njé njési matése e réndésishme, ai nuk éshté i
vetmi gé kérkon vémendjen tuaj si pronar biznesi. Qarkullimi i parave
né doré éshté njé njési matése gé pérgendrohet te periudha e futjes sé
parave né biznesin tuaj dhe e nxjerrjes prej tij ¢do dité. Qarkullim i
parave né doré éshté gjaku jetédhénés i biznesit tuaj. Kur biznesi
juaj ka né dispozicion para né doré, ju mund té ndigni mundési pér rritje,
mund té béni investime dhe té kurseni para pér situata té papritura ose
raste té ngutshme.

Deklarata juaj e té ardhurave mund té tregojé se si biznesi juaj éshté
fitimprurés, por do té falimentojé nése nuk ka para té mjaftueshme né
doré pér t'i paguar detyrimet e veta. Problemet e qarkullimit té
parave né doré jané njé prej shkageve kryesore té falimentimit
té bizneseve.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Punoni sé bashku si grup pér ta pérfunduar kété veprimtari. Zgjidhni dy anétaré té grupit
gé té bashkohen me ndérmjetésin.

Ndérmjetési: Sot do té flasim rreth garkullimit té parave né doré. Qarkullimi i parave né
doré i referohet kohés dhe sasisé sé parave né doré gé garkullojné brenda dhe jashté
biznesit tuaj. Mund té béhet i ndérlikuar. Do té shohim dy biznese dhe ményrén se si ata
e administrojné garkullimin e tyre té parave né doré. Teksa mésoni rreth secilit biznes,
nénvizoni pikat ky¢ gé mendoni se do ta ndikojné garkullimin e parave né doré té tyre.
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Pronari i Biznesit 1: Biznesi im po rritet shpejt, me shumé shitje. Ne i paguajmé furnizu-

esit tané shpejt gé té krijojmé njé marrédhénie té miré. Klientét tané na paguajné mé né
fund, késhtu gé faturat e papaguara té tyre jané si para né banké.

Pronari i Biznesit 2: Biznesi im po rritet me njé ritém té zakonshém. Shitjet tona luha-
ten; ka kohé té kéqija dhe kohé té mira. Ne pérpigemi fort t'i paguajmé furnizuesit tané
brenda tre ose katér javésh pasi i marrim faturat e tyre. Gjithashtu i gjurmojmé me kujdes
faturat tona té papaguara dhe punojmé gé t'i b&jmé klientét tané té na paguajné né kohé.

Ndérmjetési: Tani le té paragitim sfidat e té dy bizneseve dhe té diskutojmé si grup
ményrén se si do ta prisnim té vepronte secilin biznes. (Shénim: Mbarojeni leximin dhe
diskutimin e Sfidés A pérpara leximit dhe diskutimit té Sfidés B.)

Sfida A: Pér shkak té shitjeve té shtuara, biznesi duhet ta dyfishojé personelin e vet gjaté
katér muajve té ardhshém. Cili do té jeté mé i miré né plotésimin e késaj nevoje nga njé
kéndvéshtrim i garkullimit té parave né doré? Pérse?

Sfida B: Biznesi ka njé mundési té papritur pér t'u zgjeruar né njé treg premtues. Cili do té
jeté mé i miré né plotésimin e késaj nevoje nga njé kéndvéshtrim i garkullimit té parave né
doré? Pérse?

o Cili nga kéta biznese do té keté marrédhénie mé té forta me furnizuesit e vet?

o Ajané “faturat e papaguara” té njéjta me “paraté né banke"?

o Cili nga kéto biznese do té keté sukses mé té madh afatgjaté? Pérse?

2. TE KUPTUARIT E QARKULLIMIT TE PARAVE NE DORE

Lexoni: Ka dy lloje garkullimi té parave né doré:

Qarkullimi pozitiv i parave né doré ndodh kur sasia totale e parave né
doré gé po vijné né biznesin tuaj gjaté njé periudhe té caktuar kohe,
éshté mé e madhe se shuma totale e parave né doré gé largohet nga
biznesi juaj gjaté po asaj kohe. Kjo éshté gjéja qé déshironi: njé cikél
pozitiv té garkullimit té parave né doré.

Qarkullimi negativ i parave né doré ndodh kur sasia totale e parave né
doré gé po largohen nga biznesi juaj gjaté njé periudhe té caktuar kohe,
éshté mé e madhe se shuma e parave né doré gé po vijné né biznesin tua;
gjaté po asaj kohe. Kjo éshté njé gjendje e rrezikshme, e padéshiruar, té
cilén duhet ta shgyrtoni menjéheré me veprime gé prodhojné para né doré
sa mé shpejt gé éshté e mundur dhe i ulin kostot.
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Le té shqgyrtojmé tre shembuj té ndryshém pér té kuptuar véshtirésité e
garkullimit té parave né doré dhe ményrén se si njé pronar biznesi mund
t'i zgjidhé ato. Pérfytyroni gé njé biznes e fillon muajin me 300 dollaré né
doré. Biznesi zakonisht merr pagesa me para né doré prej 200 dollarésh
¢do té héné dhe 200 dollaré ¢do té mérkuré. Ai paguan 300 dollaré me
para né doré ¢do té premte. Shembulli A mé poshté tregon ciklin e
garkullimit té parave né doré pér kété biznes pér njé periudhé prej tri
javésh. Paraté hyjné né biznes dhe dalin prej biznesit né njé model té
parashikueshém.

Shembulli A: Qarkullimi ideal i parave né doré

Java 1 Java 2 Java 3

HYRJE TE PARAVE

200 200 200 200 200 200

NE DORE

DALJE TE PARAVE
NE DORE

300 300 300

500 700 400 600 800 500 700 9200

GJITHSEJ

S
—
-l
—
—
W
PARATE NE DORE @
D

H Ma M E P Sh D H Ma Mé E P Sh D H Ma Mé E P

Pér fat té keq, ¢do biznes pérjeton té papritura dhe probleme. Shem-
bulli B mé poshté tregon se ¢faré ndodh kur njé biznes nuk éshté i
pérgatitur pér njé garkullim negativ té parave né doré. Né kété rast dy
klienté nuk e paguajné faturén e tyre, duke shkaktuar 400 dollaré té
pambledhur nga paraté gé priteshin (gjithashtu i quajtur borxh i keq).
Pronari i biznesit po mbéshtetej te kéto para pér té paguar punonjé-
sit. Biznesit gjithashtu i ndodh njé shpenzim urgjent gé duhet té
paguhet menjéheré.

Shembulli B: Qarkullimi negativ i parave né doré - i papérgatitur

Dy klienté nuk pranojné

- té paguajné kété jave
' paguaj J a2

Java 1 Java 3

Sh

HYRJE TE PARAVE
NE DORE

200 200

NE DORE

DALJE TE PARAVE 300 200 300
\

PARATE NE DORE
GJITHSE)

500 700 400 400

Ma P Sh D H Ma Mé E P

H Ma Mé E P Sh D H

Shpenzim i

4 ngutshém

148

Sh



Shembulli C mé poshté tregon té njéjtat té papritura dhe probleme si

shembulli B. Por né kété rast, pronarja e biznesit éshté e pérgatitur.
Ajo mbéshtetet te linja e saj e kredisé pér ta mbajtur biznesin e vet né
funksionim. Ajo e ripaguan balancén e linjés sé saj té kredisé sa mé
shpejt gé mundet.

Shembulli C: Qarkullimi negativ i parave né doré - i pérgatitur

Dy klienté nuk pra- Marré me ané té linjés Shiyerja e kre-
nojné té paguajné o P disé bashké me
: kété jave interesin
Java 1
HYRJE TE PARAVE
NE DORE 200 200 300
DALJE TE PARAVE
NE DORE 300 200 300
PARATE NE DORE
GJITHSE) 500 700 400 400 200 200

H Ma Mé E P Sh D H Mal\Mé

Shpenzim i

Njé klient paguan
mé né fund

4 ngutshém

Diskutoni: Cfaré ju mésojné kéta shembuj rreth sfidave ose administrimit té
garkullimit té parave né doré?

Lexoni: Eshté e zakonshme gé pronarét e bizneseve té kené sfida té garkullimit té
parave né doré. Disa nga kéto sfida pérfshijné:
o Biznesi éshté shumé i ri, gjé gé e bén té véshtiré té marré ose té
paguajé me kredi.
o Mundésité pér rritje, té cilat mund ta pakésojné sasiné e parave né
doré gé i kané né dispozicion.
o Pasja e inventarit, gé kufizon paraté né doré pér pérdorim.

o Klientét qé paguajné me kredi, gjé gé vonon sasiné e parave né
doré té cilat hyjné né biznes.

o Shitja bizneseve té tjera qé paguajné me kredi, gjé e cila e vonon
sasiné e parave né doré gé hyjné né biznes.

o Shitje jo té njétrajtshme pér shkak té sezonalitetit ose faktoré-
ve té tjeré, gé mund té krijojné nivele té larta dhe té uléta né sasiné e
parave né doré gé keni.

o Shpenzime té papritura.

o Mospagesa nga klientét (borxh i keq).
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Diskutoni: Cfaré sfidash té mundshme parashikoni né garkullimin e parave né
doré té biznesit tuaj?

3. STRATEGJITE PER PERMIRESIMIN E QARKULLIMIT TE PARAVE NE DORE

Lexoni: Ka shumé gjéra gé mund t'i béni pér té krijuar njé cikél pozitiv té garkulli-
mit té parave né doré pér biznesin tuaj dhe pér t'u pérgatitur pér té
papriturat dhe problemet e mundshme. Pér shembull, ju mund té
hulumtoni kushtet e pagesés standarde né sektorin tuaj. Né disa sektoré,
shitésit mund té presin deri né 90 dité ose mé gjaté pérpara se t'u
kérkohet té béjné njé pagesé. Sektoré té tjeré shpesh kérkojné pagesé
brenda 30 ditésh. Kur i kuptoni kushtet e pagesés standarde pér sektorin
tuaj, atéheré ju mund té veproni gé té zhvilloni bisedime pér kushte mé
té favorshme pér veté biznesin tuaj.

VEPRIMTARI (15 minuta)

Hapi 1: Si grup rishikoni strategjité vijuese pér pérmirésimin e garkullimit té parave né

doré té biznesit tuaj. Ndaloni pas secilés pjesé pér té pércaktuar epérsité dhe mangésité

e kétyre strategjive.

TE PAGUHENI SHPEJT

(0]

e}

o

Ofrojuni zbritje klientéve gé paguajné herét.

Merrni parasysh té zbatoni njé pagesé shtesé pér pagimin me vonesé.

Ose mos ofroni pagim me kredi, ose pércaktoni kushte té rrepta pér pagimin me kredi.
Pranoni pagesa me karta krediti.

Léshojini menjéheré faturat.

Krijoni njé plan pér ndjekjen e ecurisé sé llogarive arkétuese (LI/A).

Ofrojuni klientéve pagesa automatike té faturave.

RUAJINI PARATE NE DORE

o

(@]

o

o

(@]

Ndigni njé mundési biznesi me pak kosto fikse.
Eliminoni shpenzimet e panevojshme.

Administroni dhe kontrolloni inventarin.

Prisni gé t'i paguani faturat deri pak dité pérpara afatit.

Zhvilloni bisedime me furnizuesit pér kushtet e pagesave té vonuara nése éshté e
nevojshme.



ADMINISTROJENI QARKULLIMIN

o Mbani njé rezervé parash né doré.

o Merrni njé hua ose njé linjé kredie pér té zgjidhur periudhat e garkullimit jo té njétrajt-
shém té parave né doré.
Hapi 2: Individualisht shkruani pérgjigjet pér pyetjet vijuese:

Cfaré veprimesh mund té ndérmerrni gé ta shpejtoni garkullimin e parave né doré gé po

vijné né biznesin tuaj?

Cfaré veprimesh mund té ndérmerrni gé ta ngadalésoni garkullimin e parave né doré gé
po largohen nga biznesi juaj?

Diskutoni: Né pérgjithési pronarét e bizneseve déshirojné té marrin ose té
mbledhin para né doré sa mé shpejt gé té jeté e mundur dhe ta
vonojné pagimin e parave né doré derisa t'u kérkohet ta béjné kéeté.
Né pamije té jashtme, ky parim mund té duket se éshté né kundér-
shtim me mésimin e Shpétimtarit gé “gjithcka . . . gé ju déshironi tju
béjné njerézit, ua béni edhe ju atyre” (Mateu 7:12). Si do t'i pajtonit
kéto parime si pronar biznesi?

Lexoni: Teksa punoni pér té krijuar njé cikél pozitiv té garkullimit té parave né
doré pér biznesin tuaj, éshté e réndésishme gé té veproni me integritet
moral. Béni pérpjekjen pér t'i kuptuar kushtet e pagesés pér sektorin tuaj.
Jini t& mencur né caktimin e strategjisé suaj té pagimit. Punoni gé té
krijoni kushte té favorshme pagimi pér biznesin tuaj. Pasi ta keni caktuar
strategjiné tuaj té pagesés, i komunikoni garté pritshmérité tuaja dhe
mbajini té gjitha zotimet tuaja.
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8: ADMINISTRIMI | QARKULLIMIT TE PARAVE TE BIZNESIT TIM

4. ADMINISTRIMI NE MENYRE AKTIVE | QARKULLIMIT TE PARAVE TE MIA
NE DORE

Lexoni: Nuk mjafton gqé heré pas here ta kontrolloni llogariné bankare té biznesit
tuaj dhe té shpresoni gé numrat té pérputhen. Ju nevojitet ta administro-
ni né ményré aktive garkullimin e parave né doré té biznesit tua;.

Si pronar i suksesshém biznesi ju duhet ta dini se sa para né doré ka
né dispozicion biznesi juaj né ¢do kohé. Mos u mbéshtetni te deklara-
tat bankare pér té administruar garkullimin e parave tuaja né doré. Bilanci
i llogarisé suaj shpesh nuk i pasgyron pagesat gé jané né proces e sipér,
té tilla si pagesat gé shkojné te furnizuesit ose pagesat gé vijné nga
klientét.

Ju nevojitet té krijoni dhe vazhdimisht té pérditésoni parashiki-
met tuaja té garkullimit té parave né doré. Si¢ u shpjegua mé lart,
garkullimi i parave né doré éshté koha dhe sasia e parave né doré gé
garkullon brenda dhe jashté biznesit tuaj gjaté njé periudhe té vecanté
kohe. Parashikimi juaj duhet té tregojé garkullimin tuaj té pritshém té
parave né doré pér disa muaj né vijim. Parashikimi juaj nuk mund té jeté
100 pérgind i sakté, por éshté thelbésor gé ju té krijoni vazhdimisht
vlerésime té kujdesshme pér té ardhurat bruto, shpenzimet e ndryshu-
eshme dhe shpenzimet tuaja fikse mujore.

Qarkullimi pozitiv i parave né doré nuk ndodh thjesht pér njé biznes. Ai
arrihet me puné té madhe dhe planifikim té kujdesshém. Nése e dini
gjendjen tuaj té tanishme té parave né doré dhe parashikimin e garkulli-
mit té ardhshém té parave né doré, ju mund té merrni vendime gé do ta
ndihmojné biznesin tuaj té keté sukses dhe té rritet. Pronarét e sukses-
shém té bizneseve mbajné njé rezervé parash né doré pér shpenzime té
papritura dhe shpesh béjné njé listé burimesh kredie bazuar te nevojat e
tyre té parashikuara té garkullimit té parave né doré.
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VEPRIMTARI (15 minuta)

Si grup lexoni me zé& té larté secilén situaté mé poshté. Diskutoni pyetjet pér situatén e
paré pérpara se té lexoni situatén pasuese.

Situata A: Pérfytyroni sikur keni filluar njé biznes gé shet né internet veshje fémijésh pér
Hallouin. Né gershor blini 300 veshje nga prodhuesit tuaj. Ju blini masa té ndryshme
veshjesh gé mendoni se do té shiten mé shumé. Kjo blerje i pérdor pothuajse té gjitha
paraté né doré té biznesit tuaj. Shitjet tuaja fillojné ngadalé né korrik dhe gusht, por ato
fillojné té rriten né shtator. Ju vini re se dy veshje shiten menjéheré dhe ju vazhdoni té
merrni kérkesa nga klientét pér to. Ndérkohé inventari juaj ka shumé veshje té tjera gé
nuk po shiten dhe aqg. Ju doni té blini mé shumé prej dy veshjeve mé té pélgyera, por deri
né kohén kur té keni grumbulluar mjaft para né doré sa pér té béré blerjen, e kuptoni se
veshjet nuk do té arrijné né kohén e duhur pér t'i shitur pérpara Hallouinit.

o (faré faktorésh luajtén rol né sfidat tuaja té garkullimit té parave né doré né kété
situaté?

o (Cfaré mund té bénit ndryshe vitin e ardhshém pér ta pérmirésuar garkullimin tuaj
té parave né doré dhe suksesin né térési té biznesit tuaj?

Situata B: Pérfytyroni sikur keni njé kompani gé mirémban mjediset pérreth godinave.
Shpesh ju projektoni dhe instaloni sisteme té reja té vaditjes. Kohét e fundit keni marré né
puné dy punonjés té rinj, gé do té thoté se tani mund té veproni me dy ekipe instalimi.
Qarkullimi juaj i parave né doré éshté i pakté, por ndiheni optimist rreth sasisé sé punés
sé re gé do té jeni né gjendje ta shtoni kété sezon me njé ekip té dyté.

Pasi i mbaroni disa puné, ju keni klienté té shumté gé nuk ju paguajné né kohé. Njé klient

ka hasur probleme financiare dhe po kérkon kohé shtesé gé tju paguajé. Klienti tjetér

éshté i pakénaqur me sistemin e tij té sapoinstaluar. Ai do gé ju té béni mé shumé puné

dhe thoté gé nuk do tju paguajé derisa té jeté térésisht i kénaqur. Tani ju jeni i shgetésu-

ar pér aftésiné tuaj gé t'i paguani punonjésit tuaj gjaté disa javéve té ardhshme.

o (faré faktorésh luajtén rol né sfidat tuaja té garkullimit té parave né doré né kété
situaté?

o Cfaré mund té béni ndryshe gé ta rritni kété puné ndérkohé gé mbani njé cikél
pozitiv té garkullimit té parave né doré?
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8: ADMINISTRIMI | QARKULLIMIT TE PARAVE TE BIZNESIT TIM

@ PERSIATNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Individualisht mendoni rreth asaj qé keni mésuar sot, dhe shqyrtoni se ¢faré do té donte
Zoti té bénit. Lexoni shkrimin e shenjté mé poshté dhe shkruani pérgjigje pér pyetjet.

“Dhe ajo punoi pér ta sipas besimit té tyre né Peréndi; prandaj, né
qofté se ata kishin besim té besonin se Peréndia mund té bénte gé
ato akrepa té tregonin udhén nga duhej té shkonin, vér re, ajo gjé
béhej; prandaj, ata patén kété mrekulli dhe gjithashtu shumé
mrekulli té tjera gé u béné nga fugia e Peréndisé, dité pér dité.

Megjithaté, sepse ato mrekulli u béné me mjete té thjeshta, ato u
tregonin atyre puné té mrekullueshme. Ata ishin pértacé dhe
harronin té ushtronin besimin dhe zellin e tyre, dhe atéheré ato
vepra té mrekullueshme pushonin, dhe ata nuk pérparonin né
udhétimin e tyre” (Alma 37:40-41).

Nisur nga ajo gé keni mésuar sot, ¢faré ndryshimi keni ndjesi té
béni gé té planifikoni dhe administroni garkullimin e parave né
doré?

Cfaré veprimi do té ndérmerrni kété javé pér ta véné né jeté
ndryshimin gé pércaktuat mé lart?
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ZOTOHUNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Lexojeni secilin prej zotimeve mé poshté me partnerin tuaj né veprim. Aftésia juaj pér té
pasur sukses né nisjen ose rritjen e biznesit tuaj do té pérmirésohet jashtézakonisht kur
i mbani me zell zotimet tuaja javore. Premtoni se do t7 mbani zotimet tuaja dhe mé
pas nénshkruani mé poshté.

ZOTIMET E MIA

@® Uné do ti mbaj zotimet nga “Themeli Im" pér kété javé:
o Té plotésoj projektin e shérbimit té grupit.
o T'ua tregoj até gé kam mésuar rreth shérbimit, familjes sime ose
migve té mi.

Uné do té shkruaj né fletoren e shénimeve té biznesit tim njé listé té
sfidave té mundshme té garkullimit té parave né doré gé mund t'i hasé
biznesi im.

(© Unédo té shkruaj né fletoren e shénimeve té biznesit tim njé plan pér té
trajtuar sfidat e mundshme té garkullimit té parave né doré me té cilat
mund té pérballet biznesi im.

©® Uné do ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe do ti mbaj zotimet.

(® Unédo té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe do ta pér-
krah até.

Mbani mend se javén qé vjen do tju kérkohet té raportoni numrin e ditéve gé folét me
klientét tuaj, qé shkruat né fletoren e shénimeve té biznesit tuaj, qé shitét dhe shénuat
hollésité financiare (shih tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia” né fillim té librit).

Nénshkrimi im Nénshkrimi i partnerit né veprim

Béni njé lutje mbylljeje.
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SHENIME
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RRITJA E BIZNESIT TIM

PARIMI NGA “THEMELI IM”

(@)

Kérkoni té Mésoni: Zgjidhni se Ku po Shkoni dhe Si
té Arrini Atje

PARIMET, AFTESITE DHE ZAKONET
E BIZNESIT

1.
2.
3.

Tri Ményra pér ta Rritur Biznesin Tim

Zgjerimi i Shérbimeve ose Produkteve té Mia
Zgjerimi i Tregut Tim té Synuar

Konkurrimi pér njé Pérgindje mé té Madhe
té Tregut

. Marrja e Pérfitimit Maksimal nga Mundésité

pér Rritje
Zhvillimi i njé Zakoni pér té Kontribuar te
Kursimet Vetjake

Eliminimi i Kostove té Panevojshme



9: RRITJA E BIZNESIT TIM

RAPORTONI—Koha Maksimale: 25 Minuta

Béni njé lutje hapjeje.

ZOTIMET E JAVES SE KALUAR

@T’i mbaj zotimet e béra te “Themeli Im”.

@) Té shkruaj né fletoren e shénimeve té biznesit tim njé listé té sfidave
té mundshme té garkullimit té parave né doré gé mund t'i hasé
biznesiim.

©Té shkruaj njé plan pér té trajtuar sfidat e mundshme té garkullimit
té parave né doré me té cilat mund té pérballet biznesi im

@ Ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe ta mbaj zotimin.

@ Té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe ta pérkrah até.

HAPI 1: VLERESONI ME PARTNERIN NE VEPRIM (5 minuta)

Pérdorni pak minuta pér té vlerésuar pérpjekjet tuaja gé t'i mbani zotimet tuaja gjaté késaj
jave. Pérdorni tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia" né fillim té késaj fletoreje pune. Mé
pas tregojani vlerésimin tuaj partnerit ose partneres suaj dhe diskutoni me té pyetjen mé
poshté.

Diskutoni: Cfaré sfidash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja gjaté késaj jave?

6j. Ju do t& keni mundesiné ta plotesoni até giate Aftésite Kyg pér
Biznes

QEbengdo  LEGJENDA ®

for

Ketyre zakoneve @ rendesishrme.

Zotimet idhur

Zotimet pér broshuren ‘Themeli I Zotimet pér Zhwilimin e Biznesi e Persiagen

Zotimet pér Funksionimin e Biznesit

shembun | Tk f pln 1 kot e bnest g

stpenzimesh

pergegies
dhe e kembengul
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HAPI 2: RAPORTOJINI GRUPIT (8 minuta)

Pas vlerésimit té pérpjekjeve tuaja, mblidhuni sérish si grup dhe raportojini rezultatet
tuaja. Béjeni me radhé né grup dhe secili té thoté nése e vlerésoi veten me ngjyrén e
kuge, té verdhé ose té gjelbér pér secilin nga zotimet e javés sé kaluar. Gjithashtu thoni
numrin e ditéve gé e ushtruat ciléndo prej aftésive kyc té biznesit, si¢ u raportua né
tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia".

HAPI 3: TREGOJINI PERVOJAT TUAJA (10 minuta)

Tani tregoni si grup gjérat gé mésuat nga pérpjekja pér t'i mbajtur zotimet tuaja gjaté javés.

Diskutoni: o Cfaré pérvojash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja té béra te
“Themeli Im"?
o (Cfaré mésuat nga shkrimii njé liste sfidash té mundshme té
garkullimit té parave né doré gé mund t'i hasé biznesi juaj? Cfaré
zgjidhje gjetét?

HAPI 4: ZGJIDHNI PARTNERE NE VEPRIM (2 minuta)

Zgjidhni njé partner né veprim nga grupi pér javén gé vjen. Pérgjithésisht, partnerét né
veprim jané té sé njéjtés gjini dhe nuk jané pjesétaré té njé familjeje.

Pérdorni disa minuta tani gé té takoheni me partnerin tuaj né veprim. Prezanto-
huni dhe diskutoni se si do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté javés.

Emri i partnerit né veprim Informacion kontakti

Shkruani se si dhe kur do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté késaj jave.

DIE HEN MAR MER ENJ PRE SHT
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%. THEMELI IM: KERKONI TE MESONI: ZGJIDHNI SE KU

PO SHKONI DHE SI TE ARRINI ATJE—

Koha Maksimale: 20 Minuta

Pérsiatni: Sina krijon mundési té mésuarit?

Shikoni: “Education for a Better Life”, ["Arsimim pér njé Jeté mé té Miré"],
né dispozicion te srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik?
Lexoni tekstin e shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Cfaré donte Plaku Jozef W. Sitati kur ishte 13 vje¢? Cfaré béri ai
rreth késaj?

Lexoni: Vargjet te Doktrina e Besélidhje 88:118-119 dhe citimin nga
Presidenti Gordon B. Hinkli

VEPRIMTARI - KRIJIMI | NJE “MISIONI TE JETES” (10 minuta)

Hapi 1: Lexoni citimin nga Presidenti Henri B. Ajring.

Zoti ka njé plan pér ju. Ai ju ka bekuar me dhurata dhe talente té veganta gé do
tju lejojné té béheni ¢do gjé gé Ai déshiron gé ju té béheni. Ju mund ta pér-
mbushni misionin tuaj kétu né toké nése jeni té zellshém né kérkimin gé ta
kuptoni vullnetin e Tij pér ju dhe t'i bindeni atij.

Hapi 2: Pérgjigjiuni pyetjeve mé poshté qgé té filloni té krijoni pérfytyrimin apo
“misionin e jetés” suaj. Nuk do té keni kohé ta pérfundoni kété tani, por té
paktén shkruani ideté kryesore. Ju mund ta pérpunoni dhe pérmirésoni “misio-
nin e jetés” suaj né té ardhmen.

MISIONI | JETES SIME

Ku dua té jem pas pesé vjetésh?

Pérse?

Cfaré aftésish, njohurish ose pérvojash mé nevojiten pér té arritur atje?

DOKTRINA E
BESELIDHJE
88:118-119

“Kérkoni me zell dhe i
meésoni njéri-tjetrit fjalé
urtésie; po, kérkoni nga
librat mé té miré fjalét
e urtésisé; kérkoni té
mésoni, madje me ané
té studimit dhe
gjithashtu me ané té
besimit. ... Ngrini njé
shtépi. .. mésimi.”

PRESIDENTI
GORDON B. HINKLI

“Ne kemi njé pérgjegjé-
si dhe njé sfidé pér té
Zéné vendet tona né
botén e biznesit,
shkencés, geverisé,
mjekésisé, arsimit dhe
¢do profesioni tjetér
me vleré e dobiprurés.
Ne kemi njé detyrim
pér ti stérvitur duart
dhe mendjet tona gé té
shquhen né punén e
botés pér bekimin e
gjithé njerézimit.”

“A City upon a Hill",
Ensign, korrik 1990, f. 5.



Zotohuni: Zotohuni gé t'i béni veprimet vijuese gjaté javés.
o Plotésoni veprimtarité “Krijimi i Synimeve” dhe “Gjetja e njé
Késhilluesi” mé poshté.

o Pérfundoni sé shkruari planin e “misionit té jetés” suaj dhe
diskutojeni até me familjen ose migté tuaj.

o Kérkojini dikujt té jeté késhilluesi juaj dhe caktoni njé kohé pér
t'u takuar.

VEPRIMTARI - KRIJIMI | SYNIMEVE (gjaté javés)

Hapi 1: Lexoni citimin nga Presidenti Hauard W. Hanter. Népérmjet punés drejt
synimeve, ne i shndérrojmé shpresat tona né veprim.

Synimet duhet:
1. Té jené specifike dhe té matshme.
2. Té shkruhen diku dhe té vendosen atje ku mund t'i shihni ¢do dité.
3. Té kené afate pér t'u pérmbushur.
4. Té kérkojné veprime té vecanta pér t'i pérmbushur.
5. Té rishikohen, raportohen dhe pérditésohen vazhdimisht.
Hapi 2: Né njé fleté té vecanté letre, shkruani dy ose tri synime gé do tju

ndihmojné té arrini “misionin e jetés” suaj. Ndigeni shembullin mé poshté.
Vendoseni letrén atje ku mund ta shihni ¢do dité.

HAPA TE VE- KUJT DO T'IA
: CANTE PERTA | RENDI RAPORTO])
? .

SYNIvI PERSE: ARRITUR KOHOR PERPARIMIN

SYNIMIN TIM?
SHEMBULL: Qétémund | 1.Téngrihem Uné doté bé | Unédotia
T8 lexo] té marr né orén 6:30 té njé vlerésim tregoj tabelén
nga Librii udhéhegje té | méngjesit. té pérparimit | time té
Mormonit pér pérditshme 2. Té lexoj pérpara tim ¢do naté pérparimit njé
30 minuta ¢do | N8a Frymae | se té ha méngjes. | Perpara se pjesétari té
dité. Shenjté. 3. Ta shénoj té shkoj né fa‘mlljes ¢do té

oo | shtrat. diel.
pérparimin tim né
tabelé.

PRESIDENTI
HENRI B. AJRING

“Pérgjérohuni qé
Shpirti tju tregojé até
qé Zoti déshiron gé té
béni. Planifikoni gé ta
béni kété. Premtojini
Atij se do té bindeni.
Veproni me vendosmé-
ri derisa ta keni béré
até qé Ai kérkoi. Dhe
pastaj lutuni . . . pér té
ditur se ¢faré mund té
béni [mé tef].”

“Veproni Gjithé Zell”,
Ensign ose Liahona, maj
2010, f. 63

PRESIDENTI
HAUARD W. HANTER

“Ky éshté njé ungjill i
pendimit dhe ne kemi
nevojé té pendohemi
dhe té zgjedhim té
veprojmé mé miré. Me
té vérteté, procesi i
pendimit, i bérjes sé
zotimeve dhe i vendos-
Jes sé synimeve duhet
té jeté i vazhdueshém.
... Jua rekomandoj
Kkété praktiké.”

“The Dauntless Spirit of
Resolution” (takim
shpirtéror né
universitetin “Brigam
Jang”, 5janar 1992),f. 2,
speeches.byu.edu
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VEPRIMTARI - GJETJA E NJE KESHILLUESI (gjaté javés)

Hapi 1: Lexoni citimin nga Plaku Robert D. Hejls.

Mund t’ju nevojitet dikush me shumé pérvojé pér t'iu pérgjigjur pyetjeve tuaja

- dikush gé e ka béré até gé doni té béni. Késhillues té tjeré mund té jené miqgté
ose pjesétarét e drejté té familjes. Kéta jané njeréz gé jané té gatshém té
shpenzojné kohé duke ju nxitur té béni ndryshime né jetén tuaj dhe duke ju
mbajtur pérgjegjés pér té pérparuar.

Hapi 2: Mendoni rreth llojit té ndihmés gé ju nevojitet. Shkruani njé listé té
njerézve gé mund té jené késhilluesit tuaj. Pérsiatni dhe lutuni pér listén tuaj me
emra.

Hapi 3: Pérgjigjiuni pyetjeve mé poshté gé té filloni njé marrédhénie késhillimi.
Pér ta ftuar diké gé té jeté késhilluesi juaj, ju thjesht mund té pyetni: “Po pérpi-
gem té béj njé ndryshim né jetén time. A do té ishit i gatshém té mé ndihmoni?”

KESHILLUESI IM

Ké do té donit té ishte késhilluesi juaj?

Kur do t'i kérkoni atij apo asaj pér té qené késhilluesi/ja juaj?

Kur mund té takoheni pér t'i treguar “misionin e jetés” suaj dhe synimet tuaja?

Sa shpesh do té donit té takoheshit me késhilluesin/en tuaj?

Hapi 4: Mbani mend se ju jeni pérgjegjés pér "misionin e jetés” suaj. Kur takoheni

me késhilluesin tuaj:

o Shqyrtoni pérparimin tuaj.

o Shagyrtoni pengesat né pérparimin tuaj dne até gé po béni pér t'i kapércyer
ato.

o Shqyrtoni vecanérisht até gé planifikoni té béni pérpara se té takoheni
me késhilluesin tuaj sérish.

PLAKU
ROBERT D. HEJLS

“Né vitet e mia té
moshés madhore, uné
kam kérkuar késhillé
nga prindérit e mi dhe
nga késhilltaré besniké
e té besuar. Njéri ishte
njé udhéhegés i
priftérisé; tjetri njé
mésues qé besoi tek
uné. ... Me lutje
zgjidhni késhillues gé
shqgetésohen singerisht
pér miréqgenien tuaj
shpirtérore.”

“Pérballja me Sfidat e
Botés sé Sotme”, Ensign
ose Liahona, néntor
2015, f. 46



EDUCATION FOR A BETTER LIFE [ARSIMIM PER NJE JETE ME TE MIRE]

Nése nuk jeni né gjendje ta shikoni materialin filmik, zgjidhni njé anétar té grupit
pér ta lexuar tekstin vijues.

PLAKU JOZEF W. SITATI: Né moshén
13-vjecare jetoja né njé pjesé tepér
rurale té Kenias. Njerézit kishin shumé
pak gjéra. Por ata gé dukej se mund t'i
kishin gjérat gé té tjerét i admironin,
ishin ata gé kishin arsimim té miré.
Arrita ta kuptoj se arsimi ishte celés

pér njé jeté mé té miré.

Vazhdonte té mé vinte mendimi gé té
shkoja e té flisja me drejtorin e njérés
prej shkollave gé déshiroja me té
vérteté ta frekuentoja. Mé nevojitej
bicikleta e babait pér ta béré kété
udhétim gé mé mori giysmé dite. Nuk
kisha dalé kurré prej fshatit tim. Nuk
dija se si té flisja anglisht shumé miré
dhe ky drejtor ishte njé burré i bardhé.
Kurré mé paré nuk kisha takuar apo
folur drejtpérdrejt me njé burré té
bardhé, késhtu gé ky ishte njé mendim
gé mé trembi.

Dicka brenda meje vazhdonte té mé
shtynte dhe té mé thoshte gé duhej ta
béja kété, késhtu gé u nisa pér ta
takuar drejtorin. Kur e véshtrova,
mund té shikoja se ai ge pothuaj i
befasuar ta shihte kété té ri té génd-
ronte si ushtar pérpara tij. Nga syté
dukej dashamirés dhe kjo mé dha
zemeér. | thashé se doja me té vérteté
té hyja né shkollén e tij dhe do té isha

shumé i lumtur nése do té mé pranon-
te. Pastaj ai tha: “E po, do té shohim
kur té dalin rezultatet e provimit”. |
thashé: “Faleminderit, zotéri". Né mé
pak se katér minuta dola nga zyra.

Ato katér minuta gé kalova né até zyré,
ishin ¢astet vendimtare né jetén time.
Isha i vetmi nxénés nga shkolla ime
fillore gé u pérzgjodh né njé nga
shkollat mé té mira né zonén toné.
Fakti gé ky burré i miré ma kishte
dhéné kété mundési, mé béri mirénjo-
hés dhe mé frymézoi gé té pérpigesha
té isha nxénési mé i miré né klasén
time.

Kjo hapi mundési té reja pér mua gé
té shkoja né njé tjetér shkollé té miré
dhe mé pas té pérgatitesha pér né
universitet. Arsimimi im béri t& mun-
dur gé ta gjeja bashkéshorten time né
universitet. Mé aftésoi gé té gjeja njé
puné né gytet. Ndérkohé gé jetonim
né Nairobi, ne u ndeshém me njé cift
misionarésh gé na ftuan né shtépiné e
tyre, ku ata kishin mbledhje me ata gé
ishin anétaré té Kishés. Po té mos
kisha gené né Nairobi né até kohé, nuk
do ta kisha gjetur kurré ungjillin. Fakti
gé isha né njé puné té sigurt, mé
mundésoi té shérbeja né Kishé.

Déshmoj se arsimi éshté njé celés pér
mbéshtetjen te vetja. Do té hapé
shumé rrugé gé ju té mund té jeni né
gjendje té siguroni pér veten tuaj
materialisht si edhe té béheni té
mbéshtetur te vetja shpirtérisht.
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@ MESONI—Koha Maksimale: 60 Minuta

1. TRI MENYRA PER TA RRITUR BIZNESIN TIM

Lexoni: Pasi biznesi juaj té keté arritur sukses té géndrueshém né dnhénien e njé
shérbimi ose produkti fitimprurés, ai mund té jeté gati pér mundési
rritjeje. Rritja e biznesit tuaj mund té keté gené pjesé e planit tuaj gé nga
fillimi ose mund té jeté njé e papritur e kéndshme, e shkaktuar nga puna
e madhe dhe kémbéngulja juaj. Shumica e pronaréve té bizneseve e rritin
biznesin e tyre né njé nga tri ményrat, si¢ tregohen mé poshté. Né kété
kapitull do ta shgyrtojmé secilén prej kétyre ményrave me hollési.

ZGJERIMI | SHERBIMEVE ZGJERIMI | TREGUT TUA) PEﬁ%TI\ngiRI\IAI\QIT:E;L\IIJ)IIE-IE

OSE PRODUKTEVE TUAJA TE SYNUAR TE TREGUT

= - ®
pEE 22 ©

2. ZGJERIMI | SHERBIMEVE OSE PRODUKTEVE TE MIA

Lexoni: Njé ményré e efektshme pér ta rritur biznesin tuaj éshté duke ofruar
shérbime ose produkte shtesé gé i plotésojné nevojat e klientéve gé
synoni. Shérbimet dhe produktet e reja krijojné prurje shtesé té té
ardhurave bruto gé ndihmojné pér té krijuar géndrueshméri pér biznesin
tuaj. Disa shembuj mund té pérfshijné ata gé tregohen mé poshté:

164



Njé biznes pér Njé hotel i vogél Njé kompani gé Njé furnitor siste-

ndérrim vaji shet  gé ofron edhe jep skime gira, mesh teknologjie
filtra ajri, fshi- méngjesin, shet shet bileta telefe-  informacioni shet
rése xhamash paketa pér pérvje- riku pér ski dhe mbéshtetje tekni-
makinash dhe toré gé pérfshijné siguron transport ke me pérparési
shérbim riparimi cokollata dhe pér klientét deri pér klientét.

pér ciflosje nga tréndafila. né vendin e rrésh-

gurét té xhamave gitjes me ski.

té pérparme té

makinave.

Vini re se secili prej shérbimeve ose produkteve shtesé né kéta shembuj éshté
njé zgjerim gé pérputhet me biznesin bazé.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Individualisht pérdorni tri minuta pér té shkémbyer ide dhe pér té shkruar sa mé
shumeé ide gé té jeté e mundur pér shérbime ose produkte shtesé pér biznesin tuaj. Jini
krijues dhe pérpiguni té mos e kufizoni té menduarit tuaj. Shkruani ¢do gjé gé ju vjen né

mendje.

1. 7.
2. 8.
3 9
4 10.
5 1.
6 12.

Hapi 2: Rishikojeni listén tuaj dhe garkoni triide gé e ndieni se jané mé premtueset pér ta
rritur biznesin tuaj.

Hapi 3: Bgjini disa anétaré té grupit té tregojné idené mé premtuese gé e garkuan pér
biznesin e tyre. Anétarét e grupit duhet té japin pérshtypje pér té ndértuar mbi secilén ide.
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3. ZGJERIMI | TREGUT QE SYNONI

Lexoni: Njé ményré tjetér pér ta ndihmuar rritjen e biznesit tuaj éshté duke e

zgjeruar madhésiné e tregut gé synoni. Kjo do t/ju lejojé té pérgendroheni
e té komunikoni me mé shumé klienté, gjé gé me shpresé do té ¢ojé drejt
mé shumé biznesi. Disa ményra se si mund ta zgjeroni tregun gé synoni,

tregohen mé poshté.

Hapni njé kanal té ri
shitjesh

Pérgendrohuni né
njé segment té ri
klientésh

Njé pronar i njé biznesi
botimesh krijon njé fage
té re interneti pér té shi-

Njé pronare biznesi pér
shitje té veshjeve pér gra
e zgjeron até duke shitur
produkte pér fémijé.

tur produkte né internet.

Zhvendosuni né njé
vendndodhje mé té
madhe ose mé té miré

Njé kompani giradhénieje
zhvendoset né njé vend-
ndodhje mé té madhe dhe
meé té spikatur buzé uijit.

Hapni njé vendndodh- Jepini lejen pér shit-
je té dyté jen e produktit tuaj
njé shitési tjetér

Jepini dikujt tjetér té
drejtén unike pér té
béré biznesin tuaj.

Njé mésues vallézimi hap Njé biznes pijesh me

njé studio té dyté né njé  gaz ia jep lejen njé rrjeti

qytet atypari. dyganesh ushgimore gé
ta shesé njé pije me
logon e tij.

Njé pronare e njé dygani
akulloresh e shet té drej-
tén pér ta véné né funksi-

onim biznesin e saj né njé
vendndodhije tjetér.

Diskutoni: o (faré faktorésh do té doni t'i hulumtoni dhe merrni parasysh

pérpara se té ndignit ndonjé prej kétyre mundésive?

o Sido taruani cilésiné e shérbimeve ose produkteve né biznesin

tuaj thelbésor, ndérkohé gé zgjeroheni?



VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Individualisht pércaktoni njé ményré se si mund ta zgjeroni tregun gé synoni.
Shkruajeni idené tuaj né hapésirén mé poshté.

Hapi 2: Ndahuni né grupe. Me partnerin tuaj diskutoni idené tuaj pér zgjerimin e tregut
gé synoni. Secili partner duhet té japé pérshtypje dobiprurése.

4. KONKURRIMI PER NJE PERQINDJE ME TE MADHE TE TREGUT

Lexoni: Ju gjithashtu mund ta rritni biznesin tuaj duke konkurruar pér njé pér-
gindje mé té madhe té tregut. Pronarét e bizneseve e béjné kété duke u
pérgendruar tek epérsité konkurruese dhe rritja e cilésisé sé shérbimeve
ose produkteve té tyre késhtu gé klientét do té kthehen te biznesi i tyre.
Pér shembull, pronari i njé kinemaje mund té investojé né karrige té
rehatshme dhe variante ushgimesh me cilési mé té miré, gé mund té
térheqin njeréz té cilét mund té frekuentonin kinema té tjera.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Mendoni pér njé biznes gé konkurron drejtpérsédrejti me biznesin tuaj. Ky biznes

mund té mos jeté pikérisht si i juaji, por u shérben nevojave té klientéve té njéjté. Shkruani
pikat kryesore shitése té shérbimit ose produktit té konkurruesit tuaj.

Hapi 2: Shkruani se si shérbimi ose produkti juaj do té duhet té pérmirésohet, me géllim
gé t'i nxité klientét té blejné te ju.

Hapi 3: Ndahuni né grupe. Hamendésoni gé partneri juaj éshté njé klient i mundshém.
Flisni me té rreth idesé ose ideve gé shkruat pér hapin 2. Béni pyetje pér té pércaktuar
nése ai ose ajo interesohet pér idené ose ideté tuaja.
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5. PERFITIMI MAKSIMAL NGA MUNDESITE E RRITJES

Lexoni: Sapo keni mésuar pér tri ményra se si ta rritni njé biznes. Nése doni ta
rritni biznesin tuaj, ju keni nevojé té kérkoni né ményré aktive mundési té
rritjes potenciale. Pronarét e suksesshém té bizneseve mésojné duke
kryer veprim (shih DeB 58:26-28). Ata ushtrojné urtési kur marrin para-
sysh mundési té reja pér ta zgjeruar biznesin e tyre duke i vlerésuar me
kujdes burimet shtesé dhe sfidat e mundshme. Sidogofté, ata nuk kané
friké té eksperimentojné dhe té béjné gabime. Ata i shohin gabimet si
mundési pér ta pérshpejtuar té mésuarit, gjé gé mund t'i béjé mé té forté
dhe t'i cojé mé prané synimeve té tyre. Ata kané guximin ta zhvendosin
fokusin e biznesit té tyre, nése &shté e nevojshme, pér t'i plotésuar
nevojat e ndryshueshme té klientéve.

Diskutoni: Pérfytyroni njé pronar biznesi gé bén vijat e vendeve té parkimit.
Ai vendos gé mund té fitojé mé shumé puné pér biznesin duke e
zhvendosur pérgendrimin e biznesit té vet. Pasi flet me klientét e tij,
méson se do té ishin té gatshém té paguanin mé shumé nése
biznesi i tij do t'i mbulonte shenjat e vjetra dhe do té instalonte
parakolpa parkimi dhe pengesa horizontale kundér shpejtésise.
Ai e ka analizuar kété me hollési dhe beson se ka kuptim financia-
risht, prandaj vendos t'i ndjeké kéto mundési té reja.
o (Cfaré mundésish ose pengesash keni véné re gé mund tju
béjné ta ndryshoni pérgendrimin e biznesit tuaj?
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6. ZHVILLIMI | NJE ZAKONI PER TE KONTRIBUAR TE KURSIMET VETJAKE

Lexoni: Aftésia juaj pér ta rritur biznesin tuaj mund té ndihmohet shumé nése keni
kursime vetjake prej té cilave té merrni para. Njé zakon gé i dallon pronarét
e bizneseve té suksesshme, éshté gé ata kursejné vazhdimisht para. Ne
jemi késhilluar té paguajmé té dhjetat dhe ofertat tona fillimisht. Mé pas
duhet té paguajmé veten toné duke e kursyer njé pjesé té parave tona.

Kursimi i parave jep fonde pér urgjenca dhe nevoja té papritura. Ai
gjithashtu siguron page té mendjes, lehtési ndryshimi me vendimet pér
jetén dhe burime pér mundésité si rritja e njé biznesi. Ndérkohé gé ka
shumé ményra pér té kursyer para, ajo gé éshté jashtézakonisht e
réndésishme éshté gé té kurseni para ¢do javé.

Teknologjia mund tju ndihmojé té kurseni para. Mund té caktoni njé zbritje
automatike nga pagesa juaj ose njé transferim automatik nga njé llogari
rriedhése né njé llogari kursimesh. Zbritjet ose transferimet automatike
mund té ndihmojné pér ta béré kursimin té lehté. Disa ményra té tjera
praktike pér té kursyer para pérfshijné:

o Krijimin e njé fondi pér urgjenca.

o Kryerjen e njé buxheti.

o Punén drejt njé synimi afatshkurtér pér kursime.

o Depozitimin e té ardhurave té shumta njéherésh, té tilla si paraté e
kthyera nga taksat, paraté e dhuruara pér ditélindje, shpérblimet nga
puna dhe paraté e trashéguara.

o Krijimin e llogarive té kursimeve pér misione, arsimim, dalje né pension,
mundési biznesi ose synime té tjera vetjake.

o Kursimin e parave né doré ose té kusureve té vogla.

Diskutoni: Cilat metoda kané funksionuar mé miré pér t’ju ndihmuar gé té
kurseni vazhdimisht?

7. ELIMINIMI | KOSTOVE TE PANEVO)JSHME

Lexoni: Pér té ruajtur njé kufi té shéndetshém fitimi, pronarét e bizneseve shpesh
duhet té mésojné té veprojné me burime relativisht té pakta. Pronarét e
suksesshém té bizneseve jané kursimtaré dhe vendimmarrés né pércakti-
min e kostove gé jané té vlefshme dhe atyre gé nuk jané. Nganjéheré, ata
ndérmarrin veprime té guximshme duke u zotuar té eliminojné pérgindje
té caktuara té kostove té tyre dhe mé pas duke gjetur ményra krijuese,
prapéseprapé realiste, pér té arritur kursime. Disa ményra té zakonshme
se si pronarét e bizneseve i administrojné me efektshméri kostot, trego-

hen mé poshté.
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Jini mendjemprehté: Pérdorini bashké me té tjeré ose
pérdorini sérish pajisjet dhe mjetet furnizuese; jini té gat-

shém té blini pajisje té pérdorura né vend té té rejave.

Pér shembull, njé dyqan i dizenjimit grafik ishte pérzgjedhés né
blerjen e mobilieve té pérdorura té zyreés, té cilat i plotésonin
nevojat e tij.

Ruajtja e pérgendrimit: Pérdoreni kohén me efektshméri
duke u pérgendruar te pérparésité dhe projektet gé pro-
dhojné té ardhurat mé té médha bruto.

Pér shembull, njé kompani inxhinierie u specializua duke u
pérgendruar te tri shérbimet mé fitimprurése.

Pérdorni teknologjiné: Pérdorni teknologjiné gé ta rritni
prodhimtaring, ta nxitni komunikimin dhe t'i ulni kostot.

@

Pér shembull, pér ti pakésuar shpenzimet e udhétimit, njé
biznes pér zhvillimin e programeve kompjuterike pérdori shérbi-
me me kosto té ulét té konferencave pamore dhe telefonike né
internet.

Pérdorni fuqiné blerése: Krahasoni ¢mimet pérreth ose
merrni vlerésime kostoje nga burime té shumta, zhvilloni
bisedime pér shpenzimet gé té merrni ¢mimin mé té miré té
mundshém, ose blini me shumicé.

®

Pér shembull, njé biznes qé pérpunon lékurén, kérkoi vierésime
té kostos nga njé mori furnizuesish t€ mundshém té lekures.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Nga lista mé sipér ose duke pérdorur veté ideté tuaja, individualisht pércaktoni dy
ményra se si mund t'i ulni kostot e biznesit tuaj. Shkruajini ideté tuaja mé poshté.

Hapi 2: Si grup tregoni pér njé ményré té efektshme se si i keni pakésuar kostot pér
biznesin tuaj ose ményra se si i keni paré pronaré té tjeré té bizneseve gé t'i pakésojné
kostot e tyre me efektshméri.
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PERSIATNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Individualisht mendoni rreth asaj qé keni mésuar sot, dhe shqyrtoni se ¢faré do té
donte Zoti té bénit. Lexoni citimin mé poshté dhe shkruani pérgjigje pér pyetjet.

“Burrat dhe graté gé e kthejné jetén e tyre te Peréndia, do té
zbulojné se Ai mund té béjé shumé mé tepér me jetén e tyre sesa
mund té béjné ata veté. Ai do t'i thellojé gézimet e tyre, do t'u
zgjerojé shikimin, do t'u zhdérvjelltésojé mendjet, do t'i forcojé
muskujt e tyre, do t'i lartésojé shpirtrat e tyre, do t'i shuméfishojé
bekimet e tyre, do t'i rrité mundésité e tyre, do t'i ngushéllojé
shpirtrat e tyre, do té sigurojé miq dhe do té mbushé me page”
(Ezra Taft Benson, “Jesus Christ - Gifts and Expectations”, Ensign,
dhjetor 1988, f. 4).

Nisur nga ajo gé keni mésuar sot, ¢cfaré ndryshimi keni ndjesi té
béni gé té ndihmoni pér ta rritur biznesin tuaj?

Cfaré veprimi do té ndérmerrni kété javé pér ta véné né jeté
ndryshimin gé pércaktuat mé lart?
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172

ZOTOHUNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Lexojeni secilin prej zotimeve mé poshté me partnerin tuaj né veprim. Aftésia juaj pér té
pasur sukses né nisjen ose rritien e biznesit tuaj do té pérmirésohet jashtézakonisht kur
i mbani me zell zotimet tuaja javore. Premtoni se do t7 mbani zotimet tuaja dhe mé
pas nénshkruani mé poshte.

ZOTIMET E MIA

®

Uné do t'i mbaj zotimet nga “Themeli Im” pér kété javé:
o Té plotésoj veprimtarité “krijimi i synimeve” dhe “gjetja e njé késhilluesi".
o Té pérfundoj sé shkruari planin e “misionit té jetés” sime dhe ta diskutoj
até me familjen time ose miqté e mi.

o Tikérkoj dikujt té jeté késhilluesi im dhe té caktoj njé kohé pér t'u takuar.

Uné do té shkruaj njé plan né fletoren e shénimeve té biznesit tim duke
dhéné me hollési ményrat se si synoj ta rrit biznesin tim kur té jeté koha e
duhur.

Uné do té shkruaj njé plan né fletoren e shénimeve té biznesit tim duke
dhéné me hollési ményrat se si mund t'i pakésoj shpenzimet e biznesit
tim.

©

Uné do ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe do t'i mbaj zotimet.

®

Uné do té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe do ta pér-
krah até.

Mbani mend se javén gé vjen do tju kérkohet té raportoni numrin e ditéve gé folét me

klientét tuaj, qé shkruat né fletoren e shénimeve té biznesit tuaj, gé shitét dhe shénuat

hollésité financiare (shih tabelén “Vierésimi i Pérpjekjeve té Mia” né fillim té librit).

Nénshkrimi im Nénshkrimi i partnerit né veprim

Béni njé lutje mbylljeje.
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RAPORTONI—Koha Maksimale: 25 Minuta

Béni njé lutje hapjeje.

ZOTIMET E JAVES SE KALUAR

@ Ti mbaj zotimet e béra te “Themeli Im’".

B) Té shkruaj njé plan né fletoren e shénimeve té biznesit tim duke
dhéné me hollési ményrat se si synoj ta rrit biznesin tim kur té jeté
koha e duhur.

(© Té shkruaj njé plan né fletoren e shénimeve té biznesit tim duke
dhéné me hollési ményrat se si mund t'i pakésoj shpenzimet e
biznesit tim.

@Ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe ta mbaj zotimin.

@Té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe ta pérkrah até.

HAPI 1: VLERESONI ME PARTNERIN NE VEPRIM (5 minuta)

Pérdorni pak minuta pér té vlerésuar pérpjekjet tuaja gé t'i mbani zotimet tuaja gjaté késaj
jave. Pérdorni tabelén “Vierésimi i Pérpjekjeve té Mia" né fillim té késaj fletoreje pune. Mé
pas tregojani vlerésimin tuaj partnerit ose partneres suaj dhe diskutoni me té pyetjen mé
poshté.

Diskutoni: Cfaré sfidash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja gjaté késaj jave?

Kjo tabelé do t Judote gjate Aftésité Kyg pér
t& mbledhjes sé grupit té cdo jove. Biznes

Erpjekjen tuc] per 1 mbajlur 200mel G2 bénj do  LEGJENDA @ parpieke Vinmale P
veprim. s

Ketyre zakoneve té rendésishrme.

Zotimet pér broshurén “Themel I Zotimet per Zhwillmin e Biznesit Zotimet pér Funksionimin e Biznesit

bindur shpenzimesh

e e Sfde me Kapese Letrash

aime me @ pakien pese.

.
.
.
.
e sicn B e .
.

o|o|of[o|e o (e fofe|e|e|e
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HAPI 2: RAPORTOJINI GRUPIT (8 minuta)

Pas vlerésimit té pérpjekjeve tuaja, mblidhuni sérish si grup dhe raportojini rezultatet
tuaja. Béjeni me radhé né grup dhe secili té thoté nése e vlerésoi veten me ngjyrén e
kuge, té verdhé ose té gjelbér pér secilin nga zotimet e javés sé kaluar. Gjithashtu thoni
numrin e ditéve gé e ushtruat ciléndo prej aftésive kyc té biznesit, si¢ u raportua né
tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia".

HAPI 3: TREGOJINI PERVOJAT TUAJA (10 minuta)

Tani tregoni si grup gjérat gé mésuat nga pérpjekja pér t'i mbajtur zotimet tuaja gjaté javés.

Diskutoni: o (faré pérvojash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja té béra te
“Themeli Im"?

o Cfaré mésuat nga krijimi i njé plani pér ta rritur biznesin tuaj?

o (Cfaré mésuat nga krijimi i njé plani pér t'i shkurtuar kostot e
biznesit tuaj?

HAPI 4: ZGJIDHNI PARTNERE NE VEPRIM (2 minuta)

Zgjidhni njé partner né veprim nga grupi pér javén gé vien. Pérgjithésisht, partnerét né
veprim jané té sé njéjtés gjini dhe nuk jané pjesétaré té njé familjeje.

Pérdorni disa minuta tani gé té takoheni me partnerin tuaj né veprim. Prezanto-
huni dhe diskutoni se si do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté javés.

Emri i partnerit né veprim Informacion kontakti

Shkruani se si dhe kur do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté késaj jave.

DIE HEN MAR MER ENJ PRE SHT
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THEMELI IM: TREGONI INTEGRITET MORAL-—
Koha Maksimale: 20 Minuta

Pérsiatni: Pérseido Zoti ata gé kané “integritet té zemrés"?
Shikoni: “What Shall a Man Give in Exchange for His Soul?” ["Cfaré do té
Japé njé Njeri si Shkémbim té Shpirtit té Vet?"], né dispozicion te
srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin e

shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Cfaré do té thoté té kesh integritet moral? Cilat jané disa ményra
té vogla né té cilat njerézit i japin shpirtrat e tyre pér té marré
gjéra né kété jeté?

Lexoni: Vargjet te Nenet e Besimit 1:13 dhe Jobit 27:5

VEPRIMTARI (5 minuta)

Né ményré té pavarur, vlerésojeni veten né fushat e méposhtme.

VENDOSNI NJE NUMER PERPARA CDO THENIEJE PER TE TREGUAR SE SA
SHPESH VEPRONI NE KETE MENYRE.
1 =kurré, 2 = nganjéheré, 3 = shpesh, 4 = gjithnjé

_ 1.I'mbaj premtimet, zotimet dhe besélidhjet e mia.

_2.Jam térésisht i vérteté né gjérat gé them dhe né shénimet gé mbaj.

_ 3.Nuke teproj gé t'i béj gjérat té& duken mé té mira se ¢jané.

4 Ekthej até gé marr hua dhe nuk marr gjéra qé nuk mé pérkasin.

__ 5. Jam térésisht besnik ndaj bashkéshortit/es tim/sime né fjalét dhe veprimet e mia.
6. Nuk mashtroj kurré, edhe kur e di gé nuk do mé kapin.

__ 7.Kur gjej dicka gé nuk éshté e imja, ia kthej té zotit.

8. I shlyej paraté gé marr borxh.

Diskutoni: Lexonite Mosia 4:28 dhe citimin nga Plaku Jozef B. Uirthlin.
Pérse éshté pagimi i njé borxhi apo huaje biznesi apo studento-
re (e tillé si njé hua nga FQA-ja) ¢éshtje e integritetit moral
vetjak?

Zotohuni: Zotohuni gé t'i béni veprimet vijuese gjaté javés.

o Pérmirésohuni né njé nga teté aspektet gé i vlerésuat né
veprimtariné me sipér.

o Tregojani familjes apo migve tuaj até gé keni mésuar sot rreth
integritetit.
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NENET E BESIMIT
1:13.

“Ne besojmé né genien
té ndershém.”

JOBIT 27:5

“Deri né regétimat e
fundit nuk do té heq
doré nga ndershméria
ime.”

MOSIA 4:28

“Dhe uné do té doja qé
Ju té mbanit mend se
kushdo mes jush, gé
merr hua nga fqinji i tij
duhet tia kthejé gjéné
qé ai ka marré hua,
sipas asaj qé bini
dakort, pérndryshe do
té béni mékat; dhe
ndoshta do té shkakto-
ni qé fqinji té béjé
meékat gjithashtu.”



CFARE DO TE JAPE NJERIU SI SHKEMBIM TE SHPIRTIT TE VET?

Nése nuk jeni né gjendje ta shikoni materialin filmik, zgjidhni njé anétar té grupit

pér ta lexuar tekstin vijues.

J p
'l CINEMAS

PLAKU ROBERT C. GEI: Shpétimtari njé
heré u béri dishepujve té Tij pyetjen né
vijim: “Cfaré do té japé njeriu si shkém-
bim té shpirtit té vet?” [Mateu 16:26.]

Kjo &shté njé pyetje gé im até mé
meésoi ta mendoja me maturi vite mé
paré. Ndérsa po rritesha, prindérit e
mi mé caktuan puné té pérditshme
pérreth shtépisé dhe mé paguanin njé
shumé té vogél té hollash pér até
puné. Shpesh ato para, pak mé shumé
se 50 gindarka né javé, i pérdorja pér
té shkuar né kinema. Atéheré njé
bileté filmi kushtonte 25 gindarka pér
njé 11-vjecar. Mé mbeteshin 25
gindarka pér t'u shpenzuar me émbél-
sira, gé kushtonin 5 gindarka copa. Njé
film me pesé émbélsiral Mé miré se

kag nuk béhe;j.

Cdo gjé shkoi miré derisa mbusha 12
vjec. Njé pasdite duke géndruar né
radhé&, mora vesh se ¢mimi i biletés
pér njé 12-vjecar ishte 35 gindarka
dhe kjo do té thoshte dy émbélsira mé
pak. Jo shumé i pérgatitur pér ta béré
até sakrificé, uné arsyetova me vete:
“Ti dukesh njélloj si njé javé mé paré”.
Mé pas hipa lart dhe kérkova njé bileté
prej 25 gindarkash. Sportelisti nuk mé
pa fare me sy hetues dhe uné bleva
pesé émbélsirat e mia té zakonshme
né vend gé té blija tri.

Mé voné, i ngazéllyer nga arritja ime,
nxitova né shtépi pér t'i treguar tim eti
pér suksesin tim té madh. Kur po i
tregoja hollésité, ai nuk tha asgjé. Kur
mbarova, ai thjesht mé pa dhe tha:
“Bir, a do té shisje shpirtin pér njé
monedhé peségindarkéshe?” Fjalét e
tij mé therén né zemrén time 12-vjeca-
re. Eshté njé mésim gé nuk e kam
harruar kurré.

(“Cfaré do té Japé Njeriu si Shkémbim
té Shpirtit té Vet?”, Ensign ose Liaho-
na, néntor 2012, f. 34)

PLAKU
JOZEF B. UIRTHLIN

“Integritet moral do té
thoté té béjmé gjithmo-
né até qé éshté e drejté
dhe e miré, pavarésisht
nga pasojat e drejtpér-
drejta. Do té thoté té
Jemi té drejté nga veté
thellésia e shpirtit toné,
Jo vetém né veprimet
tona por, mé e réndé-
sishmja, né mendimet
tona dhe né zemrat
tona. . .. Pak génjesh-
tra, pak mashtrim ose
marrja e njé pérfitimi té
vogeél té padrejté, nuk
Jané té pranueshme pér
zotin. ... Shpérblimi i
pérkryer i integritetit
moral éshté shogérimi i
vazhdueshém i Frymés
sé Shenjté, . . . [i cili do
té] na udhérréfejé né
glithcka gé béjmeé.”
“Personal Integrity”,
Ensign, maj 1990, f. 30,
32,33
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10: FINANCIMI | BIZNESIT TIM

MESONI—Koha Maksimale: 60 Minuta

1. AKAM PARA NE DORE PER TE SIGURUAR RRITJE?

Lexoni:

Ne kemi mésuar se pronarét e suksesshém té bizneseve veprojné gé té
krijojné njé cikél pozitiv té garkullimit té parave né doré. Népérmijet
planifikimit té kujdesshém dhe kémbénguljes, ata kané para té mjaftuesh-
me né doré gé ta mbajné dhe rritin biznesin e tyre. Ata e diné gjendjen e
tyre té tanishme té parave né doré dhe heré pas here i pérditésojné
parashikimet e tyre pér garkullimin e parave né doré. Ata “shiko[jné], gé
té gjitha . . . gjéra[t] té jené béré né urtési dhe rregull” (Mosia 4:27).

Pérve¢ késaj, shumé pronaré biznesi kérkojné financim gé té ndjekin
mundési rritjeje si ato pér té cilat mésuam né kapitullin 9. Nése vendosni té
kérkoni financim pér biznesin tuaj, fillimisht do té keni nevojé pér njé
kuptim té hollésishém té garkullimit té parave né doré nga biznesijuaj,
vecanérisht té parave né doré gé biznesi juaj i pérdor tani dhe éshté
planifikuar t'i pérdoré. Eshté thelbésore pér ju gé té siguroheni se biznesi
juaj ka para té mjaftueshme né doré gé t'i kryejé veprimet, té pérballet me

ndonjé situaté té papritur dhe té rritet né pérputhje me synimet tuaja.

2. A ESHTE E MIRE APO E KEQE MARRJA BORXH E PARAVE?

Lexoni:

Borxhi vetjak dhe borxhi i biznesit jané té ndryshém. Huamarrjet vetjake
pérdoren shpesh pér té shpenzuar mé shumé nga sa kemi aftésiné pér té
paguar. Huamarrjet pér biznesin duhet té pérdoren pér té prodhuar mé
shumé nga sa kemi aftésiné pér té prodhuar. Udhéhegésit e Kishés na
kané késhilluar gé ta shmangim borxhin vetjak. Si¢ tha Plaku Xhozef B.
Uirthlin: “Disa borxhe - té tilla si pér njé shtépi té thjeshté, shpenzimet
pér arsimim, ndoshta pér njé makiné té paré gé nevojitet - mund té jené
té nevojshme. Por ne kurré nuk duhet té hyjmé né skllavéri financiare
népérmjet borxhit té konsumatorit pa i peshuar me kujdes kostot”
(“Earthly Debts, Heavenly Debts”, Ensign ose Liahona, maj 2004, f. 47).

Diskutoni: Mendoni pér diké gé e njihni, i cili ka marré para borxh pér pérdorim
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Lexoni: Ne duhet té jemi té kujdesshém kur marrim parasysh borxhin e biznesit.

Por kur pérdoret me urtési, “borxhi i biznesit té shéndoshé éshté njé nga
elementet e rritjes” (Mésime té Presidentéve té Kishés: Ezra Taft Benson
[2014], f. 289).

Pothuajse ¢do biznes kérkon kapital ose para shtesé gé té rritet. Pronarét
e bizneseve zakonisht marrin kapital shtesé népérmjet kursimeve té veta
ose népérmijet financimit me borxh apo financimit me ané té pjesés sé
kapitalit té pronarit. Financimi me borxh do té thoté té marrésh hua
pér biznesin dhe mé pas ta ripaguash me interes. Financimi me pjesén
e kapitalit té pronarit nga biznesi do té thoté té marrésh para né
shkémbim té pronésisé sé pjesshme té kompanisé.

Me raste pronarét e bizneseve marrin grante geveritare ose para nga
burime té tjera. Kéto fonde zakonisht nuk duhet té ripaguhen.

3. VARIANTET E FINANCIMIT TE BIZNESIT TIM

Lexoni: Pronarét e suksesshém té bizneseve jané té matur dhe krijues né

mbledhjen e fondeve gé u nevojiten pér ta rritur biznesin e tyre. Ka
shumé ményra se si t'i fitoni fondet gé ju nevojiten. Kjo pjesé i ndan ato
né tri kategori. Kategoria 1 flet pér fondet gé shpesh pérdoren té parat, té
tilla si kursimet tuaja vetjake. Kategoria 2 shgyrton burime té ndryshme té
financimit me borxh. Kategoria 3 pérmbledh variante mé pak té zakon-
shme financimi gé mund té gjejné zbatim te disa pronaré biznesi.

Kategoria 1: Burime té Zakonshme Financimi

Lexoni: Shumica e pronaréve té bizneseve fillimisht e financojné rritjen e biznesit

té tyre duke u mbéshtetur te veté kursimet e tyre, duke i pérveshur
méngét (duke e béré punén veté dhe duke mos u mbéshtetur te ndihmé
nga jashté) dhe duke marré kredi ose para investimi nga pjesétaré té
familjes ose miq té ngushté. Kéto mundési i lejojné té marrin vendime té
shpejta dhe té jené té ndryshueshém né administrimin e rritjes sé
biznesit té tyre.
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10: FINANCIMI | BIZNESIT TIM

VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Si grup lexoni me zé té larté pérshkrimet, epérsité dhe mangésité e llojeve té
méposhtme té financimit.

BURIME TE ZAKONSHME FINANCIMI

BURIMI PERSHKRIMI EPERSITE MANGESITE
Kursimet e Pronari pérdor kursime Pronari ruan Sakrificé dhe
pronarit vetjake si kredi ndaj kontroll té rrezik vetjak e

biznesit ose pér té biznesit familjar
investuar ne te.
Leje pérdorimi té Fonde me
lehté dhe té mundeési té
menjéhershme pamjaftueshme
Pérgatitje
minimale
dokumentesh
Méngépérveshje | Pronari e bén té gjithé Pronari ruan Rritje mé e
punén veté né vend qé kontroll té ngadalté
Pakéson nevojén mundshme
pér para né doré aftésie
Zotim té larté
ndaj cilésisé
Familja dhe miqté | Pjesétaré té familjes Besnikéri dhe Mundési pér
dhe mig i japin borxh pérkrahje marrédhénie té
para biznesit ose Ndryshueshmeéri tensionuara
investojné né té.
me normat dhe Mundési pér
kushtet financiare ndérhyrije té
padéshiruar né
biznes

Hapi 2: A keni pérvoja té méparshme me ndonjé prej kétyre burimeve té financimit? Nése

po, a keni ndonjé ide? Nése jo, ¢cfaré mendimesh ose shgetésimesh keni?
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Kategoria 2: Burime Financimi nga Borxhi

Lexoni: Pérveg pérdorimit té burimeve vetjake té financimit, shumé pronaré

biznesi kérkojné fonde népérmjet marrjes sé huas ose financimit nga

borxhi. Pyetjet vijuese mund té ndihmojné pér ta udhérréfyer vendimin
pér té marré borxh:

o

o

A po marr hua pér ta rritur biznesin tim, jo pér arsye vetjake?

A po marr borxh pér té mbéshtetur njé biznes gé nuk do té jeté
fitimprurés?

A éshté koha e duhur pér ta marré pérsipér kété rrezik?

A ndihem rehat me kushtet e kredisé gé do té marr?

A po marr borxh sasiné e duhur?

A do té jem né gjendje ta ripaguaj borxhin dhe t'i mbaj veprimet e
biznesit né rrezik minimal pér garkullimin pozitiv té parave né doré?

Diskutoni: Pérfytyroni sikur po shqyrtoni marrjen borxh té parave pér biznesin

tuaj. Si grup diskutoni se si secila nga pyetjet paraprirése do tju
ndihmonte né kété vendim.

Lexoni: Kartat e kreditit jané burimi mé i zakonshém i financimit nga borxhi, por

ato kané shkallé té larta interesi. Njé linjé kredie éshté njé mundési e

ndryshueshme gé i lejon pronarét e bizneseve pér té administruar

ngritjet dhe uljet e nevojave té garkullimit té parave té tyre né doré. Huaté

bankare, huaté mikrofinanciare dhe huadhénia nga njéri tek tjetri jané

gjithashtu né dispozicion dhe ofrojné shumé epérsi, por ato zakonisht
kérkojné njé proces té rrepté aplikimi.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Si grup lexoni mé poshté secilin prej pérshkrimeve pér burimet e financimit té

borxhit. Mé pas shqgyrtoni informacionin gé i krahason dhe i ballafagon kéto burime té
financimit nga borxhi.
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10: FINANCIMI | BIZNESIT TIM

BURIMET E FINANCIMIT NGA BORXHI: ANET E FORTA DHE TE DOBETA

. . HUA HUA HUADHENIE NGA
KARTE KREDITI LINJE KREDIE ..
BANKARE MIKROFINANCIARE NJERI TEK TJETRI
Pronari bén Njé institucion Njé banké Njé organizaté i jep Individét i japin hua
blerje me njé financiar bén njé i jep hua hua njé sasi té vogél njé pronari biznesi
karté krediti huadhénie té pronarit me parash njé biznesi gé& | me té cilin nuk kané
dhe pritet ta ndryshueshme gé pritshmériné | nuk éshté né gjendje | lidhje, népérmjet
ripaguajé me e lejon njé pronar e pagesave té marré njé hua njé shérbimi né
interes sasiné e | té marré hua né té caktuara té | nga banka. Kéto hua | internet.
marré borxh. ményré té pérséritur | kapitalit me jané né dispozicion
pér nevojat interes. pothuajse né ¢do
afatshkurtra té vend.
garkullimit té parave
né doré té biznesit.
LEGJENDA P - angeForte = Mesatare B - Ané e Dobét

KOLATERALI DHE DEKLARATAT
FINANCIARE

Karté krediti
(nuk kérkohet)

Linjé kredie

Hua bankare
(kérkohet)

Hua mikrofinance

SHPEJTESIA NE MARRJEN E FONDEVE

Karté krediti
(i merr shpejt fondet)

Linjé kredie

(kérkon mé shumé kohé pér t'i marré fondet)

Hua bankare

(kérkon mé shumé kohé pér timarré fondet)

Hua mikrofinance

(kérkon mé shumé kohé pér timarré fondet)

Huadhénie e drejtpérdrejté né internet

(kérkon mé shumé kohé pér ti marré fondet)

KERKOHET AFTESI E MIRE PAGIMI E
KREDISE

Karté krediti
(nuk kérkohet me domosdo)

Linjé kredie

Hua bankare
(kérkohet)

Hua mikrofinance

Huadhénie e drejtpérdrejté né
internet

NORMA E INTERESIT
Karté krediti
(norma relativisht té larta)
Linjé kredie (norma relati-
visht té uléta e té ndryshueshme)
Hua bankare (norma relati-
visht té uléta e té pandryshueshme)

Hua mikrofinance

Huadhénie e drejtpérdrejté né
internet

Huadhénie e drejtpérdrejté
né internet

MADHESIA E HUASE

Karté krediti
(shumeé relativisht e vogél)

Linjé kredie

Hua bankare
(shumeé relativisht e madhe)
Hua mikrofinance
(shumeé relativisht e vogél)

Huadhénie e drejtpérdrejté né internet
(shumeé relativisht e vogél)
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Hapi 2: Si grup lexoni me z€& té larté secilén situaté mé poshté. Pércaktoni se cili variant

financimi me borxh mendoni se éshté mé i miri dhe arsyet pér zgjedhjen tuaj. Jepni
pérgjigje pér secilén situaté pérpara se té lexoni situatén pasuese.

Situata A: Malikut i duhen 2 000 dollaré menjéheré gé té blejé materiale pér biznesin e tjj
té zbukurimeve pér festa. Pér shkak té sezonalitetit té biznesit té tij dhe aftésisé sé tij pér
té béré shitje té menjéhershme, ai ka besim se mund t'i kthejé kéto para brenda 30
ditésh.

Situata B: Nina ka njé biznes gé prodhon shkallé sipas kérkesave té klientéve. Ajo ka gené
né biznes pér 18 muaj dhe ka nevojé pér 35 000 dollaré pér té bleré njé torno mé té miré.
Ajo ka histori té miré krediti, por ka pak kolateral.

Situata C: Saki ka nevojé pér 10 000 dollaré gé té financojé njé lojé gé po krijon. Ajo sapo
e filloi biznesin e saj, nuk ka deklarata financiare té méparshme dhe parashikon se do té
duhet ca kohé pér t'i ripaguar ato para.

Hapi 3: Individualisht shkruani njé pérgjigje pér njé prej pyetjeve vijuese:
Cilin burim té financimit nga borxhi do té donit ta hulumtonit mé tej pér biznesin tuaj?

Nése nuk mendoni se biznesi juaj do té keté nevojé pér financim nga borxhi né té ardh-
men e afért, pér cilin burim té financimit nga borxhi do té doni té mésoni mé shumé?

Kategoria 3: Burime jo té Shpeshta Financimi

Lexoni: Me raste pronarét e bizneseve jané né gjiendje té kérkojné variante té
tjera financimi, si¢ tregohet né tabelén mé poshté. Kéto variante ndry-
shojné né varési té sektorit dhe llojit t& mundshém té biznesit. Ato nuk
jané té zakonshme pér shumicén e pronaréve té bizneseve té vogla.
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VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Si grup lexoni me zé té larté pérshkrimet, epérsité dhe mangésité e llojeve té
méposhtme té financimit.

BURIME JO TE SHPESHTA TE FINANCIMIT

BURIMI

PERSHKRIMI

EPERSITE

MANGESITE

Financim nga
shumeé njeréz

Njé numér i madh
njerézish i kontribuojné
sasi té vogla parash
népérmjet internetit
njé biznesi té cilin e
pérkrahin.

Mundési pér té
mbledhur fonde té
shumta me shpejtési
Krijon interesin e
klientit

Teston kérkesén e
mundshme pér
produktin

Shumeé bizneseve u
mungon ndjekja e
mjaftueshme nga
“turma”

Rrezik gé té kopjohet
ideja e biznesit tuaj

Investues engjéll

Njé ose mé shumé
individé té pasur
investojné né njé biznes
gé ka potencial pér
rritje té madhe.

Huamarrési merr
fonde dhe krijon
lidhje biznesi
Investuesi shérben si
késhilltar me pérvojé

Mundési pér
piképamje té
ndryshme dhe
ndérhyrje né biznes
Shtytje pér té dhéné
rezultate

Kapital pér
ndérmarrje

Njé kompani financiare
investon njé sasi té
madhe parash dhe pret
rritje biznesi dhe shitje
pérfundimtare nga
biznesi.

Fonde té médha e
lejojné biznesin té
rritet me shpejtési
Nxit besueshméri
dhe ofron mundési
pér té térhequr mé
shumé klienté dhe
investues mé té
médhen;

Pronari sakrifikon njé
pjesé té kontrollit té
biznesit

Pérgendrim i madh
te rritja dhe mé né
fund shitjen e
biznesit

Shtytje pér té dhéné
rezultate

Pérgatités ose

Njé organizaté i siguron

Nxit besueshmeéri

Mundési pér té mos

pérshpejtues njé biznesi vend pune, Pakéson shpenzimet i dhéné vleré té
infrastrukturé, udhézim dhe nevojén pér mjaftueshme
dhe lidhje biznesi. para né doré pronarit té biznesit
Siguron pérvojé, Mundési pér
udhézim dhe pronarin qé té heqée
pérkrahje doré nga njé pjesé e
madhe e kapitalit né
biznes
Granti Qeveria i jep fonde njé Ekspozim dhe Kérkon kohé pér té
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biznesi pér njé géllim té
caktuar.

besueshméri gé
térheq investues,
klienté dhe huadhé-
nés té tjeré

Fondet nuk duhet té
ripaguhen

marré fonde
| veshtiré pér cilési



Hapi 2: Individualisht pérgjigjiuni pyetjes vijuese:

Cilin burim té financimit jo té shpeshté, nése ka ndonjé, do té donit ta hulumtonit mé tej
pér biznesin tuaj? Pérse?

4. HULUMTIMI | VARIANTEVE TE FINANCIMIT

Lexoni: Gjetja e burimeve mé té mira té financimit pér biznesin tuaj kérkon
pérpjekje té vazhdueshme. Burimet e financimit ndryshojné shumé né
varési té vendndodhijes, prandaj éshté e réndésishme té flisni me njeréz
té ciléve u besoni né rrjetin tuaj vetjak dhe komunitar. Ka té ngjaré gé
burime né internet, né geveri dhe komunitet do t’ju ndihmojné né kérki-
min tuaj.

Diskutoni: o Cilat organizata vendore ose kombétare mund té japin udhézim
ose burime pér financimin e biznesit?

o Cilat burime né internet mund té japin udhézim pér financimin
e biznesit?

VEPRIMTARI (5 minuta)

Individualisht merrni parasysh dhe mé pas shkruani pérgjigje pér pyetjet vijuese:

o Cilat burime né internet do té shqyrtoni kété javé gé té mésoni mé shumeé pér
variante té mundshme financimi? Nése nuk e dini se cilat burime né internet té
pérdorni, cilat tema pér financimin do té doni té hulumtoni dhe té kuptoni mé miré?

o Me ké do té flisni kété javé nga rrjeti juaj vetjak apo komunitar gé té mésoni mé
shumeé pér variante financimi?
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10: FINANCIMI | BIZNESIT TIM

5. INTEGRITETI MORAL NE MARREDHENIET FINANCIARE

Lexoni: Neniitrembédhjeté i besimit thoté gé ne besojmé né té genit té nder-
shém. Marrédhéniet financiare bazohen mbi mirébesimin dhe integritetin
moral vetjak. Veprimi me integritet moral do té thoté gé ne i pérmbushim
marréveshjet tona dhe shmangim ¢do praktiké mashtruese.

Nése marrim borxh para, ne duhet té sigurohemi gé t'i kthejmé. Si¢ na e
kujton Zoti te Doktrina e Besélidhje: “Né qofté se merr borxh nga fginji yt,
duhet t'ia rikthesh até gé i ke marré” (DeB 136:25).

Nése gjejmé para pér biznesin toné népérmjet njé huaje, nga investuesit
ose pérmes njé granti, ne duhet t'i pérdorim ato para pér géllimin gé u
dhané, jo pér ndonjé géllim tjetér. Kur individét ose organizatat i japin
para biznesit toné, ata duhet té jené né gjendje té mirébesojné se ne do
ta nderojmé marréveshjen toné.

Ne jemi késhilluar té géndrojmé larg prej marréveshjeve financiare gé nuk
i kuptojmé, gé jané tepér té mira pér té gené té vérteta, gé paragitin
konflikte interesi ose gé na vendosin né situata té debatueshme nga ana
etike apo situata té paligjshme.

Diskutoni: Cfaré keni mésuar rreth té pasurit integritet moral né ¢éshtje
financiare dhe né shmangien e praktikave mashtruese?

VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Individualisht shkruani se si mund té tregoni integritet moral ndérkohé gé merrni
dhe pérdorni para nga njeréz té tjeré gé ta rritni biznesin tuaj.

Hapi 2: Si grup tregoni disa ide gé i shkruat né hapin 1.
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@ PERSIATNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Individualisht mendoni rreth asaj qé keni mésuar sot, dhe shqyrtoni se ¢faré do té
donte Zoti té bénit. Lexoni shkrimin e shenjté mé poshté dhe shkruani pérgjigje pér

pyetjet.

“Mos ki friké, sepse uné jam me ty, mos e humb, sepse uné jam
Peréndia yt. Uné té forcoj dhe njékohésisht té ndihmoj dhe té mbaj
me dorén e djathté té drejtésisé sime” (Isaia 41:10).

Nisur nga ajo gé keni mésuar sot, ¢faré ndryshimi, nése po, keni
ndjesi té béni gé tju ndihmojé té gjeni financim pér biznesin tuaj?

Cfaré veprimi do té ndérmerrni kété javé pér ta véné né jeté
ndryshimin gé pércaktuat mé lart?
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10: FINANCIMI | BIZNESIT TIM

188

ZOTOHUNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Lexojeni secilin prej zotimeve mé poshté me partnerin tuaj né veprim. Aftésia juaj pér té
pasur sukses né nisjen ose rritjen e biznesit tuaj do té pérmirésohet jashtézakonisht kur
i mbani me zell zotimet tuaja javore. Premtoni se do t7 mbani zotimet tuaja dhe mé
pas nénshkruani meé poshté.

ZOTIMET E MIA

@ Uné do t'i mbaj zotimet nga “Themeli Im" pér kété javé:
o Té pérmirésoj njé nga ményrat gé e pérzgjodha pér té treguar
integritet moral.

o Tua tregoj até gé kam mésuar rreth integritetit moral familjes sime
ose migve té mi.

Uné do té flas me personin ose personat gé i kam pércaktuar nga rrjeti im
vetjak apo i komunitetit, gé té mésoj mé shumeé rreth varianteve té finan-
cimit pér biznesin tim.

© Unédo té rishikoj burimet ose temat né internet qé i kam pércaktuar, gé
té mésoj mé shumeé rreth varianteve té mundshme té financimit pér
biznesin tim.

O Unédo ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe do t'i mbaj zotimet.

(® Uné do té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe do ta pér-
krah até.

Mbani mend se javén qé vjen do tju kérkohet té raportoni numrin e ditéve gé folét me
klientét tuaj, shkruat né fletoren e shénimeve té biznesit tuaj, shitét dhe shénuat hollési-
té financiare (shih tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia” né fillim té librit).

Nénshkrimi im Nénshkrimi i partnerit né veprim

Béni njé lutje mbylljeje.






11: PERMIRESIMI | VAZHDUESHEM | BIZNESIT TIM

RAPORTONI—Koha Maksimale: 25 Minuta

Béni njé lutje hapjeje.

ZOTIMET E JAVES SE KALUAR

@ Timbaj zotimet e béra te "Themeli Im".

Té flas me personin ose personat gé i pércaktova nga rrjeti im vetjak
apo komunitar gé té mésoj mé shumeé rreth varianteve té mund-
shme té financimit pér biznesin tim.

© Té rishikoj burimet ose temat né internet gé i pércaktova, gé té
mésoj mé shumeé rreth varianteve té mundshme té financimit pér
biznesin tim.

@ Ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe ta mbaj zotimin.

@ Té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe ta pérkrah até.

HAPI 1: VLERESONI ME PARTNERIN NE VEPRIM (5 minuta)

Pérdorni pak minuta pér té vlerésuar pérpjekjet tuaja gé t'i mbani zotimet tuaja gjaté késaj
jave. Pérdorni tabelén “Vierésimi i Pérpjekjeve té Mia" né fillim té késaj fletoreje pune. Mé
pas tregojani vlerésimin tuaj partnerit ose partneres suaj dhe diskutoni me té pyetjen mé
poshté.

Diskutoni: Cfaré sfidash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja gjaté késaj jave?

pjesés “Raporton” té mbledbes sé grupit té cdo jve.

UDHEZIME: 3 LEGIENDA
Jave. e veprim. per

y
3 f e @ Pirpjekje e Rengesishme.
Ketyre zakoneve té rendesishme

Zotmet g rashrén Themes Zotimet pr s B ZoimesprFomsonminc S| 2

“Persiatjen”

Shembull oo e

Wbt te vega e
e po

i gepon kit o o o @ o @

® o @ |emarpsensneside LY

B
oo e

Javas. oo e

Javato | Tewegolmegrietmol | @ @ @ [0

java 11 DY
, Sadheedetio)
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HAPI 2: RAPORTOJINI GRUPIT (8 minuta)

Pas vlerésimit té pérpjekjeve tuaja, mblidhuni sérish si grup dhe raportojini rezultatet
tuaja. Béjeni me radhé né grup dhe secili té thoté nése e vlerésoi veten me ngjyrén e
kuge, té verdhé ose té gjelbér pér secilin nga zotimet e javés sé kaluar. Gjithashtu thoni
numrin e ditéve gé e ushtruat ciléndo prej aftésive kyc té biznesit, si¢ u raportua né
tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia".

HAPI 3: TREGOJINI PERVOJAT TUAJA (10 minuta)

Tani tregoni si grup gjérat gé mésuat nga pérpjekja pér t'i mbajtur zotimet tuaja gjaté

javés.

Diskutoni: o Cfaré pérvojash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja té béra te
‘Themeli Im"?
o (Cfaré mésuat nga hulumtimi i varianteve té mundshme té financi-
mit pér biznesin tuaj?

HAPI 4: ZGJIDHNI PARTNERE NE VEPRIM (2 minuta)

Zgjidhni njé partner né veprim nga grupi pér javén gé vien. Pérgjithésisht, partnerét né
veprim jané té sé njéjtés gjini dhe nuk jané pjesétaré té njé familjeje.

Pérdorni disa minuta tani gé té takoheni me partnerin tuaj né veprim. Prezantohuni dhe
diskutoni se si do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté javes.

Emri i partnerit né veprim Informacion kontakti

Shkruani se si dhe kur do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté késaj jave.

DIE HEN MAR MER ENJ PRE SHT
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THEMELI IM: KOMUNIKONI: BENI KERKESA
1) DHE DEGJONI—Koha Maksimale: 20 Minuta

Pérsiatni: Kur iu éshté pérgjigjur Ati Qiellor lutjeve té mia? DOKTRINA E

BESELIDHJE 8:2
Shikoni: “Creating Lift,” ["Krijimi i Forcés Ngritése”], né dispozicion te
“Uné do té té them né

mendjen ténde dhe né
zemrén ténde, me ané

Diskutoni: Si mund ti dallojmé pérgjigiet ndaj lutjeve tona? Pérse éshté te Frymes sé Shenjte,

srs.lds.org/videos. (Nuk keni material filmik? Lexoni tekstin
e shkruar né fund té késaj pjese.)

dégjimi njé pjesé thelbésore e lutjes? qé do € vijé mbity dhe
qé do té banojé né
Lexoni: Vargjet te Doktrina e Besélidhje 8:2 dhe citimin nga Presidenti zemreén ténde.”
Raséll M. Nelson.
Diskutoni: Pérse éshté té dégjuarit njé aftési thelbésore? Si mund té na PRESIDENTI
ndihmojé né punén toné té dégjuarit me kujdes? RASELL M. NELSON
“Shpirti juaj do té

VEPRIMTARI (5 minuta) bekohet teksa mésoni

té dégjoni, mé pas tek
dégjoni pér t€ mésuar
nga fémijét, prindérit,

Hapi 1: Si grup, lexoni hapat né kutiné mé poshté dhe shkurtimisht diskutoni se
si ata mund tju béjné dégjues mé té miré.

shoket, fqinjét dhe
0 udhéheqgésit e Kishés,
KINI MENDJEN gjithcka prej té cilave
do ta zgjerojé aftésiné
o Pérgendrohuni te fjalét e pér té dégjuar késhilla
@ folésit dhe te gjuha e tij e nea lart”
trupit. @ g '
PYETNI o Mos e ndérpritni. VLERESOJENI “Listen to Learn”,
o Pyetni: “A e kuptova?” o Mos lexoni ose té dérgoni o Véshtrojeni folésin. Ensign, maj 1991, 1. 24
o Dégjoni dhe prisni mesazhe né telefonin tuaj. BRSO 2l 1
pergjigje. shkurtra si “po” ose
“miré”.
g o Falénderojeni folésin.
SHQYRTONI

o Thoni: “Pra, ju po thoni .. ."
o Dhe pastaj pérsériteni até gé dégjuat.

Hapi 2: Kérkojini njérit ose dy prej anétaréve té grupit t'u tregojné té tjeréve
rreth njé sfide apo pyetjeje gé kané. Cdokush tjetér duhet té pérpiget té dégjojé,
duke i ndjekur hapat mé lart.

Hapi 3: Kur té mbaroni, pyetini anétarét e grupit gé folén se si u ndien kur grupi
U pérpogq vértet té dégjonte.
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Lexoni: Lexoni citimet nga Presidenti Henri B. Ajring dhe

Plaku Robert D. Hejls.

Zotohuni: Zotohuni gé t'i béni veprimet vijuese gjaté javés.

o Lutuniindividualisht dhe si familje cdo méngjes e ¢cdo

mbrémje. Shpenzoni kohé pas ¢do lutjeje gé té dégjoni plot

nderim pér udhérréfim.

o Tregojani familjes apo migve tuaj até gé keni mésuar sot rreth

komunikimit.

KRIJIMI | FORCES NGRITESE

Nése nuk jeni né gjendje ta shikoni materialin filmik, zgjidhni njé anétar té grupit
pér ta lexuar tekstin vijues.

PRESIDENTI DITER F. UHTDORF: Me
géllim gé njé aeroplan té ngrihet nga
toka, duhet krijuar njé forcé ngritése.
Né aerodinamiké, forca ngritése
krijohet kur ajri kalon te krahét e njé
aeroplani né ményré té tillé gé trysnia
nga poshté krahéve té jeté meé e
madhe se trysnia sipér krahéve. Kur
forca ngritése e tejkalon térhegjen
poshté té gravitetit, aeroplani ngrinet
nga toka dhe arrin té fluturojé.

Né ményré té ngjashme, ne mund ta
krijojmé forcén ngritése né jetén toné
shpirtérore. Kur forca gé na shtyn drejt
giellit, éshté mé e madhe sesa tundi-
met dhe ankthi gé na térhegin poshté,
ne mund té ngjitemi dhe té fluturojmé
né mbretériné e Shpirtit.

Edhe pse ka shumé parime té ungjillit
gé na ndihmojné té arrijmé forcén
ngritése, do té mé pélgente té pérgen-
drohesha te njéra né vecanti.

Lutjal

Lutja éshté njé nga parimet e ungjillit
gé siguron forcé ngritése. Lutja ka
fuginé té na ngrejé nga shgetésimet
tona tokésore. Lutja mund té na ngrejé
pérmes reve té déshpérimit ose
errésirés pér te njé horizont i ndrit-
shém e i kthjellét.

Njé nga bekimet e privilegjet dhe
mundésité mé té médha gé kemi si
fémijé té Atit toné Qiellor, &shté se ne
mund té komunikojmé me Té népér-
mjet lutjes. Mund t'i flasim Atij pér
pérvojat tona jetésore, sfidat dhe
bekimet. Ne mund ta dégjojmé e té
marrim udhérréfim giellor nga Shpirti i
Shenjté né ¢do kohé e né ¢do vend.

(Shih Dieter F. Uchtdorf, “Prayer and
the Blue Horizon”, Ensign ose Liahona,
gershor 2009, f. 5-6)

PRESIDENTI
HENRI B. AJRING

“Ati yné Qiellor i dégjon
lutjet e fémijéve té Tij
népér toké, qé luten
pér ushgim pér té
ngréné, pér rroba pér
té mbuluar trupat e
tyre dhe pér dinjitetin
qé do té rridhte nga té
genét né gjendje pér té
siguruar pér vete.”

“Mundési pér té Béré
Miré", Ensign ose
Liahona, maj 2011, f. 22

PLAKU
ROBERT D. HEJLS

“Ne duhet té kérkojmé
ndihmé nga Ati yné
Qiellor dhe té kérkojmé
forcé pérmes Shlyerjes
sé Birit té Tij, Jezu
Krishtit. Né té dyja, si
né gjérat materiale,
ashtu dhe ato shpirté-
rore, marrja e késaj
ndihme hyjnore na
mundéson té béhemi
kujdestaré té matur
pér vete dhe pér té
tjeré.”

“Té Béhemi Kujdestaré
té Matur, Materialisht
dhe Shpirtérisht”, Ensign
ose Liahona, maj 20009,
f.7-8
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11: PERMIRESIMI | VAZHDUESHEM | BIZNESIT TIM

MESONI—Koha Maksimale: 65 Minuta

1. NJE VIZION I BIZNESIT TIM

Lexoni: Pronaré té suksesshém biznesesh mendojné dhe e komunikojné se cfaré
do té béhet biznesi i tyre. Ata pércaktojné njé vizion pér biznesin e tyre.
Njé vizion éshté njé figuré e njé gjendjeje té déshiruar té sé ardhmes. Te
Perla me Vleré té Madhe lexojmé se Zoti “i krijo[i] té gjitha gjérat . ..
shpirtérisht, pérpara se ato té ishin né ményré té natyrshme mbi fagen e
tokés” (Moisiu 3:5). Né ményré té ngjashme, pronarét e bizneseve krijojné
mendérisht té ardhmen e biznesit gé kané si géllim ta ndértojné fizikisht.

Krijimi i njé vizioni éshté shenjé e udhéhegjes. Kjo e vérteté gjen zbatim
drejtpérsédrejti te biznesi juaj. Vizioni juaj do t'i drejtojé veprimet tuaja
dhe do tju ndihmojé ju dhe njerézit me té cilét punoni, gé t'i pérgendroni
energjiné dhe pérpjekjet tuaja.

Nuk mjafton té krijoni njé vizion dhe mé pas té shpresoni gé biznesi juaj
do té dalé me sukses. Do té jeté e nevojshme té punoni shumé dhe té
jeni kémbéngulés gé ta béni realitet vizionin tuaj.

Majtas: Skica e Presidentit Gordon B. Hinkli pér zhvillimin e
tempujve té vegjél, 1997. Djathtas: Njé tempull i vogél i pérfunduar
né Kolonia Haurez, Meksiké, pérkushtuar né vitin 1999.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Hapi 1: Vizatoni njé figuré té asaj se si do té duket biznesi juaj kur ta keni arritur suksesin
e ardhshém gé parashikoni. Jini sa mé té hollésishém gé mundeni. Ndihuni té liré gé té
shtoni fjalé ose fraza pérshkruese né figurén tuaj.
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Vizioni im pér biznesin tim

Hapi 2: B&jini disa anétaré té grupit ta tregojné dhe shpjegojné figurén e tyre.

Hapi 3: Renditni pikat kulmore gé duhet té arrijé biznesi juaj pér té béré realitet vizionin
gé krijuat né hapin 1. Nése éshté e mundur, jepni me péraférsi se kur do t'i arrini kéto
pika kulmore.

O

o
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2. STANDARDIZIMI | BIZNESIT TIM

Lexoni: Njé biznes nuk duhet té varet térésisht nga pronari ose pronarja e tij.
Pronarét e suksesshém té bizneseve krijojné manuale veprimi dhe i
dokumentojné rrjedhat e punés sé tyre pér té treguar se si té kryhet puna
standarde e biznesit té tyre. Kéto burime nxitin cilési dhe géndrueshméri
né proceset e biznesit. Ato jané té dobishme pér té trajnuar punonjés té
rinj dhe pér té ruajtur praktikat mé té mira mes punonjésve té tanishém.
Ato duhet té rishikohen e pérditésohen shpesh.

Krijimi i njé manuali veprimesh dhe dokumentimi i rrjedhave tuaja té
punés pér detyra té vecanta do té caktojné pritshméri, do t'i ndihmojné
punonjésit té arrijné synime té pérbashkéta dhe do té sigurojné géndru-
eshméri. Ky dokumentim bén té mundur gé dikush ta kryejé njé detyré
kur njé punonjés, i cili normalisht e kryen até, éshté i sémuré, shkon me
pushime, ka njé rast té ngutshém apo largohet nga biznesi. Me rrjedha té
hollésishme té punés né pérdorim, ju mund té punoni pér pérmirésimin e
biznesit tuaj né vend gé thjesht té punoni pér biznesin tuaj.

Krijimi i manualit té veprimeve dhe dokumentimi i rrjedhave tuaja té
punés gjithashtu do tju ndihmojné nése jeni punonjési i vetém i biznesit
tuaj. Procesi i dokumentimit do tju ndihmojé ta strukturoni dhe standar-
dizoni biznesin tuaj. Kjo do ta ndihmojé biznesin tuaj gé té jeté mé |
organizuar. Rrjedhat e dokumentuara té punés gjithashtu shérbejné si
burim njohurie pér tju ndihmuar té kujtoni detyrat gé mund té kryhen
rrallé.

Diskutoni: o Sipronar biznesi, pérse éshté e réndésishme gé ju té krijoni njé
manual veprimesh dhe t'i dokumentoni rrjedhat e punés pér
detyra té vecanta?

o Cilat detyra ose procese té biznesit duhet té dokumentoni, me
géllim gé puna té mund té kryhet né ményré té géndrueshme?

VEPRIMTARI (5 minuta)

Zgjidhni njé detyré té réndésishme té biznesit gé e kryeni rregullisht. Kjo detyré mund té
jeté dicka e thjeshté, si krijimi i njé fature ose marrja e njé pagese. Shkruajeni detyrén dhe
mé pas shkruani udhézime hap pas hapi pér ményrén se si ta plotésoni até. Ky ushtrim
8shté hapi i paré pér krijimin e njé manuali veprimesh pér biznesin tuaj.



Shembull: Béni njé depozitim

1. Hapni llogariné

2. Shkruani datén e depozitimit

3. Shkruani emrin e personit ose té biznesit gé po bén depozitimin
4. Shkruani shumén e depozitimit

5. Shkruani llogariné pér depozitimin

6. Klikoni Ruayj

Detyra:

Udhézimet hap pas hapi:
1.

2.

3.

3. SIGURIMI QE BIZNESI IM ESHTE NE PAJTIM ME LIGJET
DHE RREGULLORET

Lexoni: Pronarét e bizneseve jané pérgjegjés pér té siguruar qé bizneset e tyre
veprojné né pajtim me té gjitha ligjet dhe rregulloret. Ligjet dhe rregullo-
ret ndryshojné sipas sektorit dhe vendndodhjes, prandaj éshté e réndé-
sishme gé ¢do pronar biznesi té mendojé pér kérkesat e tij ose té saj
ligiore dhe rregullatore né: 1) nivel vendor, 2) nivel shtetéror ose krahinor,
3) nivel kombétar dhe 4) nivel ndérkombétar.
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VEPRIMTARI (15 minuta)

Hapi 1: Qéllimi i késaj veprimtarie éshté té pércaktojé dhe diskutojé kérkesat ligjore pér té
cilat mund té mos jeni té vetédijshém. Si grup lexoni me zé té larté listén e kategorive
ligiore dhe rregullatore né kolonén e majté mé poshté. Mé pas mendoni pér secilén
kérkesé ligjore ose gé mendoni se gjen zbatim pér biznesin tuaj. Nése i dini hollésité pér
kutiné gé shénuat, pérfshijini kéto né kolonén “Shénime”. Nése rreshti nuk gjen zbatim
pér biznesin tuaj, kaloni né rreshtin tjetér.

KERKESAT LIGJORE PER BIZNESIN TIM

Shtetéroré ose

Shembuj Vendoré L Kombétaré | Ndérkombétare | Shénime
Krahinoré

Struktura e | Korporaté;

biznesit partneritet

Sigurimi dhe | 1< dnenat

; financiare;

privatesiae | . -

.y informacioni
té dhénave .
vetjak

Rroga minimale;
mbrojtja e punés

Punésimi sé femijéve;

dhe krahu - Jeve

. .. pérshtatje pér

i punés S s
njerézit me aftési
té kufizuara

Rregullat e Largimi i mbgtjeve;

Lo parandalimi i

mjedisit : o
ndotjeve té ajrit

Rregullat ngje.t b Igtrave me

. . vleré; ligiet kundér

financiare
trusteve

Rregullat e r’:g[g?i :}g: renia;

shéndetit marr'Janr r%é e

dhe té nartjairy!

sisurisé |éndéve té

8 démshme

Sigurimi i detyri-

Kérkesat e meve; sigurimi i

sigurimeve kompensimit té
punonjésve

Prona E drejta e autorit;

intelektuale | patenta

Licenca e biznesit;
leja e tregtimit té
ushgimeve

Licencat dhe
lejet

Hapi 2: Si grup diskutoni disa burime vendore dhe krahinore gé mund t'i ndihmojné
pronarét e bizneseve pér té kuptuar detyrimet e tyre ligjore dhe rregullatore.

Hapi 3: Pérzgjidhni disa tema nga tabela mé lart gé do t'i hulumtoni kété javé pér bizne-
sin tuaj.




4. INVESTIMI TE PUNONJESIT

Lexoni: Shtimiinjé punonjési té ri né biznesin tuaj éshté njé vendim i réndési-
shém gé kérkon njé proces té organizuar marrjeje né puné dhe shgyrtim
plot lutje. Pronarét e suksesshém té bizneseve shkruajné pérshkrime té
hollésishme té punés pér té udhézuar né vendimet e tyre té marrjes né
puné. Njé pérshkrim pune e informon kandidatin pér kérkesat e punés
dhe e ndihmon punédhénésin gé té komunikojé aftésité, njohuriné dhe
ZOtésité gé do t'i nevojiten punonjésit té ri.

VEPRIMTARI (5 minuta)

Individualisht shkruajini pérgjigjet tuaja pér pyetjet vijuese. Kjo veprimtari do tju ndihmojé
té shkémbeni ide gé mund t'i pérdorni né njé pérshkrim té ardhshém pune.

Hapi 1: Merrni parasysh marrjen né puné té punonjésit tuaj té paré (ose té ardhshém).
Cfaré nevojash do té plotésojé ky punonjés?

Hapi 2: Cfaré aftésish, njohurish ose zotésish do té nevojitet té keté ky punonjés?

Diskutoni: Pérse éshté e réndésishme qé té jeni sistematik dhe plot lutje kur
merrni Né puné njé punonjés?

Lexoni: Pér té krijuar njé biznes té suksesshém éshté thelbésore gé ju t'i udhé-
higni dhe fugizoni punonjésit tuaj. Njé udhéhegés éshté dikush gé i nxit
njerézit e tjeré gé ta ndjekin até. Udhéhegja nuk rriedh nga njé titull ose
pozité; ajo fitohet népérmjet aftésisé pér ta bindur, nxitur dhe udhézuar
grupin drejt njé synimi té déshiruar. T'i fugizoni punonijésit tuaj, do té
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thoté gé ju u jepni atyre mundési pér t'i demonstruar e zhvilluar aftésité
dhe interesat e tyre. Pronarét e mencgur té bizneseve i ndihmojné puno-
njésit e tyre gé ta pérputhin rritjen e tyre vetjake me rritjen e biznesit.

Diskutoni: Si mund t'i fugizoni punonjésit tuaj té tanishém dhe té ardhshém?

Lexoni: Sipronar biznesi, ju mund té paragitni udhéhegje népérmjet ményrés se
si i punésoni dhe i administroni punonjésit tuaj. Kjo pjesé pérshkruan tri
parime udhézuese.

Parimi i paré éshté té punésoni ngadalé dhe té higni nga puna me té
shpejté. PEr shembull, le té pérfytyrojmé sikur Viviana éshté pronare e
njé biznesi té kujdesit shéndetésor né shtépi. Ajo e pérdor me kujdes
kohén pér té marré né puné kandidatin mé té miré bazuar né pérshkri-
min e hollésishém té punés. Ajo gjithashtu ndérmerr veprim té menjéher-
shém pér ta hequr nga puna njé punonjés gé demonstron se ai nuk
8shté mjaft i pérshtatshém pér rolin ose biznesin. Né té dyja rastet,
Viviana merr vendime qgé do té kené pérfitim afatgjaté pér punonjésit e
saj dhe pér biznesin e saj.

Njé parim i dyté udhézues éshté gé té siguroni trajnimin e duhur. Pér
shembull, le té pérfytyrojmé sikur njé inxhinier mekanik, i quajtur Nejt,
éshté pronari i biznesit té vet. Nejti e ndihmon punonjésin e tij, Majllsin, té
krijojé njé plan té zhvillimit vetjak dhe siguron mundési pér trajnim. Me
aftésité dhe trajnimin e tij té ri, Majllsi éshté shpejt né gjendje té adminis-
trojé disa projekte té réndésishme pér biznesin. Si shkémbim, Nejti ka mé
shumé kohé gé té pérgendrohet né rritjen e biznesit.

Njé parim i treté udhézues éshté té inspektoni mé shumé dhe té
hamendésoni mé pak. Ky parim nuk sugjeron gé ju duhet té kontrolloni
¢do gjé gé béjné punonijésit tuaj. Pérkundrazi, do té thoté gé ju duhet té
jeni té vetédijshém pér punén gé po béjné dhe ményrén se si mund t'i
ndihmoni ata. Pér shembull, le té pérfytyrojmé sikur Cezari éshté pronar i
njé biznesi té dizenjimit grafik. Ai zhvillon marrédhénie té ngushta pune
me punonijésit e tij dhe pérkushton kohé gé té béjé pyetje, té dégjojé, té
udhézojé dhe té géndrojé prané punés gé béjné ata.

Diskutoni: Si mund tju ndihmojné kéto parime né biznesin tuaj?
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5. CAKTIMI | SYNIMEVE DHE MATJA E SUKSESIT TE BIZNESIT TIM

Lexoni: Synimet jané hapa gé na ndihmojné ta béjmé realitet vizionin toné. Ne
mund té punojmé pér ta arritur vizionin toné nése e ndajmé né synime té
vogla, pjesé-pjesé, pér t'u pérmbushur me kalimin e kohés. Synimet e
efektshme kané tiparet vijuese:

o Specifike: pérfshini njé pérshkrim té hollésishém té asaj gé do té
arrihet.

o Té matshme: pérfshini njé matés ose tregues pér té matur
pérparimin.

o Té arritshme: caktoni synime gé jané realiste dhe té realizueshme.

o Domethénése: caktoni synime gé jané té réndésishme dhe japin
nxitje.

o Me afat té pércaktuar: pérfshini datén kur synimi do té arrihet.

Si pronar biznesi mendoni pér vizionin tuaj afatgjaté dhe ndajeni né
synime mé té vogla gé mund té arrihen népérmjet pérgendrimit dhe
kémbénguljes.

VEPRIMTARI (10 minuta)

Kjo veprimtari do t'ju ndihmojé té mésoni se si té krijoni synime pér ta arritur vizionin tuaj.

Hapi 1: Mendoni rreth asaj se si doni té duket biznesi juaj pas tre vjetésh. Mé pas krijoni
synime mé té vogla gé do tju ndihmojné ta realizoni vizionin tuaj. Rishikoni shembullin mé
poshté gé té shihni se si mund té funksionojé kjo.

3 vjet: Brenda 3 viteve, ne do té kemi veté zyrén toné me té paktén 5 punonjés.
Ne do té fitojmé té paktén 1 milion té ardhura bruto vjetore.

1 vit: Brenda 1 viti do té kem punésuar punonjésin tim té paré dhe do
té kemi fituar 250 000 té ardhura bruto vjetore.

90 dité: Brenda 90 ditéve do té kem béré 40 shitje dhe do
té kem fituar 75 000 té ardhura bruto.

30 dité: Brenda 30 ditéve do té kem béré 10 shitje
dhe do té kem fituar 20 000 té ardhura bruto.

Kété javeé: Kété javé do té béj 50 tele-
fonata pér shitje dhe do té béj 3 shitje.
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11: PERMIRESIMI | VAZHDUESHEM | BIZNESIT TIM

Hapi 2: Tani krijoni veté vizionin tuaj. Fillojeni kudo ku ndiheni mé miré né krijimin e
synimeve tuaja. Mbani mend té pérdorni parimet e SYNIMEVE TE EFEKTSHME.

3 vjet:

1 vit:

90 dité:

30 dité:

Kété javé:

Lexoni: Teksa punoni drejt realizimit té vizionit tuaj, sigurohuni gé té ruani sjelljet
e pérditshme té méposhtme:

o Jinii pandryshueshém duke punuar me synimet tuaja ¢do dité.
o Gjurmojeni pérparimin tuaj me hollési.

o Jini té ndryshueshém né pérshtatjen e synimeve tuaja kur éshté e
duhur.
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@ PERSIATNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Individualisht mendoni rreth asaj qé keni mésuar sot, dhe shqyrtoni se ¢faré do té
donte Zoti té bénit. Lexoni citimin mé poshté dhe shkruani pérgjigje pér pyetjet.

“Besimi éshté pér té ardhmen. Besimi ndérton mbi té shkuarén,
por kurré nuk déshiron té géndrojé atje. Besimi mirébeson se
Peréndia ka gjéra té madhérishme né ruajtje pér secilin prej nesh”
(Jeffrey R. Holland, “The Best Is Yet to Be”, Ensign ose Liahona, janar
2010, f. 27).

Nisur nga ajo gé keni mésuar sot, ¢faré ndryshimi keni ndjesi té
béni gé tju ndihmojé pér ta rritur biznesin tuaj?

Cfaré veprimi do té ndérmerrni kété javé pér ta véné né jeté
ndryshimin gé pércaktuat mé lart?

203



204

PARAQITJA E BIZNESIT TIM

Lexoni: Javén gé vjen do tju kérkohet té jepni njé paragitje peséminutéshe pér

biznesin tuaj. Planifikuesi juaj i Biznesit Vetjak duhet té jeté njé burim i
miré pér tju ndihmuar té pérgatiteni.

Hamendésoni se po ia béni kété paraqgitje njé grupi investuesish té
mundshém. Ju mund té vendosni se si ta organizoni dhe béni paragitjen
tuaj, por éshté e nevojshme té pérfshini zérat vijues:

o Nevojén e paplotésuar té klienté- o Planin tuaj pér té fituar klienté

ve pér té cilén do t'u flisni o Burimet gé do tju nevojiten

o Shérbimin ose produktin gé do o Provat gé biznesijuaj mund té
té ofroni jeté fitimprurés

o Epérsiné tuaj konkurruese o Hapat e ardhshém pér

o Klientét gé synoni biznesin tuaj

Pérgatitni njé paragitje profesionale, me cilési té larté dhe ushtrojeni até
gé té siguroni se mbetet brenda pesé minutave. Vishuni me veshje
biznesi pér té béré paraqgitjen tuaj.

Javén e ardhshme éshté mbledhja joné e fundit, e planifikuar si grup. Pas
paragitjeve té bizneseve tona, ne do té pérdorim kohé pér té reflektuar
dhe festuar. Planifikoni gé kjo mbledhje do té zgjaté 2,5 oré. Anétarét e
grupit mund té sjellin ushgime té lehta pér t'i ngréné pas paragitjeve.

Shénim pér ndérmjetésin: Ju nxiteni té ftoni dy ose tre profesionisté
biznesesh nga kunji ose komuniteti gé té bashkohen me grupin javén e
ardhshme dhe té japin pérshtypje pér paragitjet e bizneseve. Ju dhe kéta
profesionisté do té plotésoni formularé pér t'ia dhéné paragitésit menjé-
heré mé pas. Qéllimi i kétyre formularéve nuk éshté té vlerésojé aftésité
paraqgitése, por pérkundrazi duhet té japin ide pér zhvillimin ose pérmiré-
simin e elementeve té ndryshém té biznesit té njé personi. Pérpara
mbledhjes sé javés sé ardhshme, béni kopje té Formularit té Pérshtypjeve
pér Paraqgitjen mé poshté. Do tju nevojitet té béni tre ose katér kopje pér

secilin anétar té grupit.



Lexojeni secilin prej zotimeve mé poshté me partnerin tuaj né veprim. Aftésia juaj pér té
pasur sukses né nisjen ose rritjen e biznesit tuaj do té pérmirésohet jashtézakonisht kur
i mbani me zell zotimet tuaja javore. Premtoni se do ti mbani zotimet tuaja dhe mé
pas nénshkruani mé poshté.

ZOTIMET E MIA

®

Uné do t'i mbaj zotimet nga “Themeli Im” pér kété jave:
o Té lutem individualisht dhe si familje cdo méngjes e ¢cdo mbrémie.

o Tua tregoj familjes apo migve té mi até gé kam mésuar rreth
komunikimit.

®

Uné do té hulumtoj kérkesat ligjore dhe rregullatore pér biznesin tim.

Uné do té pérgatit njé paragitje pér biznesin tim dhe do té ushtrohem pér
dhénien e saj.

© ©

Uné do ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe do t'i mbaj zotimet.

®

Uné do té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe do ta pérkrah até.

Mbani mend se javén gé vjen do tju kérkohet té raportoni numrin e ditéve gé folét me
klientét tuaj, qé shkruat né fletoren e shénimeve té biznesit tuaj, gé shitét dhe shénuat
hollésité financiare (shih tabelén “Vierésimi i Pérpjekjeve té Mia” né fillim té librit).

Nénshkrimi im Nénshkrimi i partnerit né veprim

Béni njé lutje mbylljeje.

205



11: PERMIRESIMI | VAZHDUESHEM | BIZNESIT TIM

SHENIME
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PARAQITJA E BIZNESIT TIM

PARIMI NGA “THEMELI IM”

(0]

Merrini Ordinancat e Tempullit

PARIMET, AFTESITE DHE ZAKONET

E

1.
2.

oo

BIZNESIT
Vazhdimi i Grupit Tim té Mbéshtetjes te Vetja
Shtegu Im drejt Mbéshtetjes te Vetja

Paraqitja e Biznesit Tim



12: PARAQITJA E BIZNESIT TIM

RAPORTONI—Koha Maksimale: 15 Minuta

Béni njé lutje hapjeje.

Ngaqé duam té kemi kohé qé té reflektojmé pér 12 javét e shkuara té
kétij kursi, pér té diskutuar se si té ecim pérpara dhe t'u japim té gjithé
anétaréve té grupit kohé pér té béré paraqitjet e bizneseve té tyre, plani-
fikoni qé kjo mbledhje do té zgjaté 2,5 oré.

ZOTIMET E JAVES SE KALUAR

@ Timbaj zotimet e béra te “Themeli Im”.
Té béj kérkime pér kérkesat ligjore dhe rregulluese pér biznesin tim.

© Té pérgatit njé paraqgitje pér biznesin tim dhe té ushtrohem pér
dhénien e saj.

@ Ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe t'i mbaj zotimet.

® Té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe ta pérkrah até.

HAPI 1: VLERESONI ME PARTNERIN NE VEPRIM (5 minuta)

Pérdorni pak minuta pér té vlerésuar pérpjekjet tuaja gé t'i mbani zotimet tuaja gjaté késaj
jave. Pérdorni tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia" né fillim té késaj fletoreje pune. Mé
pas tregojani vlerésimin tuaj partnerit ose partneres suaj dhe diskutoni me té pyetjen mé
poshté.

Diskutoni: Cfaré sfidash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja gjaté késaj jave?

Aftésite Kyg pér

Zotimet per broshurén “Themel I Zotimet per Zhwilimin e Biznesit

Shembul | 5

AR
o|o|o|o|o|o]olo]o|e|o|e]|s
o o|ofo|o|o]olo|e|e|o|e]|e
elolo|o|o|o]e|o]e|e|o|e]e

3
L I B B I I I N T R B B )
o olofo|o|o|ofo]o|e|o|e]e| ]
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HAPI 2: RAPORTOJINI GRUPIT (8 minuta)

Pas vlerésimit té pérpjekjeve tuaja, mblidhuni sérish si grup dhe raportojini rezultatet
tuaja. Béjeni me radhé né grup dhe secili té thoté nése e vlerésoi veten me ngjyrén e
kuge, té verdhé ose té gjelbér pér secilin nga zotimet e javés sé kaluar. Gjithashtu thoni
numrin e ditéve gé e ushtruat ciléndo prej aftésive kyc té biznesit, si¢ u raportua né
tabelén “Vlerésimi i Pérpjekjeve té Mia".

HAPI 3: TREGOJINI PERVOJAT TUAJA (10 minuta)

Tani tregoni si grup gjérat gé mésuat nga pérpjekja pér t'i mbajtur zotimet tuaja gjaté javés.

Diskutoni: o (faré pérvojash patét pér mbajtjen e zotimeve tuaja té béra te
“Themeli Im"?
o (Cfaré mésuat nga hulumtimi i kérkesave ligjore dhe rregullatore
pér biznesin tuaj?

HAPI 4: ZGJIDHNI PARTNERE NE VEPRIM (2 minuta)

Zgjidhni njé partner né veprim nga grupi pér javén gé vien. Pérgjithésisht, partnerét né
veprim jané té sé njéjtés gjini dhe nuk jané pjesétaré té njé familjeje.
Pérdorni disa minuta tani gé té takoheni me partnerin tuaj né veprim. Prezanto-

huni dhe diskutoni se si do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté javés.

Edhe pse kjo éshté java e fundit e grupit, ju duhet té keni njé partner né
veprim gé t'ju ndihmojé lidhur me zotimin tuaj té javés 12.

Emri i partnerit né veprim Informacion kontakti

Shkruani se si dhe kur do ta kontaktoni njéri-tjetrin gjaté késaj jave.

DIE HEN MAR MER ENJ PRE SHT
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Pérsiatni: Cilat jané disa nga gjérat gé kané mé shumé réndési pér ju?

Shikoni: “Doing What Matters Most” ["Bérja e Asaj gé Ka mé Shumé
Réndési"], né dispozicion te srs.lds.org/videos. (Nuk keni materi-
al filmik? Lexoni tekstin e shkruar né fund té késaj pjese.)

Diskutoni: Cfaré gjérash té paréndésishme po na pengojné té pérparojmé?
Si mund té na ndihmojné ordinancat e ungjillit?

Lexoni: Lexoni citimin nga Presidenti Bojd K. Paker.

Diskutoni: Ndérsa kérkojmé mbéshtetje te vetja, pse éshté e réndésishme
té jemi té denjé pér né tempull?

VEPRIMTARI (5 minuta)

Hapi 1: Me njé partner, lexoni citimin nga Plaku Kuentin L. Kuk dhe fragmentet e
shkrimeve té shenjta. Mendoni rreth bekimeve té premtuara pér ata qé adhuroj-
né né tempull.

“Né ordinancat e saj, fugia e peréndishmérisé manifestohet” (DeB 84:20).

“Dhe qé ata té mund té rriten né ty e té marrin plotési té Frymés sé Shenjté dhe té
organizohen sipas ligjeve té tua e té pérgatiten pér té fituar ¢do gjé té nevojshme”
(DeB 109:15).

“Dhe kur njerézit e tu té béjné shkelje, ndonjéri prej tyre, ata me té shpejté té mund té
pendohen e té kthehen tek ty dhe té gjejné hir né syté e tu e té rivendosen né bekimet
qé ti i ke shuguruar té derdhen mbi ata gé do té té nderojné ty né shtépiné ténde”
(DeB 109:21).

“Dhe ne té kérkojmé, Até | Shenjté, qé shérbétorét e tu té mund té largohen nga kjo
shtépi té armatosur me fuginé ténde dhe qé emri yt té mund té jeté mbi ta e lavdia jote
té jeté pérreth tyre dhe engjéjt e tu té ngarkohen me pérgjegjési pér ta” (DeB 109:22).

“Ne t& kérkojmé, Até i Shenjté, . . . gé asnjé armé e formuar kundér tyre nuk do té
pérparojé” (DeB 109:24-25).

Hapi 2: Pérsiatni individualisht: “Cfaré duhet té ndryshoj né jetén time gé té

marr pjesé né ordinancat e tempullit mé shpesh?” Shkruajini ideté tuaja né
hapésirén mé poshté.

PRESIDENTIT
BOJD K. PAKER

“Zoti do té na bekojé
ndérsa marrim pjesé
né punén e ordinanca-
ve té shenjta té
tempujve. . .. Ne do té
bekohemi né té gjitha
punét tona. Ne do té
kemi té drejtén e
ndikimit té Zotit né
interesin toné edhe né
¢éshtjet tona shpirtéro-
re ashtu edhe né ato
materiale.”

The Holy Temple
(1980), f. 182

PLAKUN
KUENTIN L. KUK

“Ne do té bénim miré
ta studionim seksionin
e 109-té té Doktrinés e
Besélidhjeve dhe ta
ndignim paralajméri-
min e Presidentit
[Hauard W.] Hanter
pér ta vendos[ur]
tempullin e Zotit si
simbolin e madheéri-
shém té anétarésisé
[soné]’”

“Shikojeni Veten Tuaj né
Tempull”, Ensign ose
Liahona, maj 2016, f. 99;
duke cituar Mésime té
Presidentéve té Kishés:
Hauard W. Hanter
(2015),f. 178-179



Zotohuni: Zotohuni gé t'i béni veprimet vijuese gjaté javés.

o Nése keni njé rekomandim tempulli, vendosni njé daté pér té

marré pjesé né tempull.

o Nése nuk keni njé rekomandim tempulli, takohuni me pesh-

kopin tuaj ose presidentin e degés pér té diskutuar ményrén
se simund té pérgatiteni pér t'i marré ordinancat tuaja té

tempullit.

o Tregojani familjes apo migve tuaj até gé keni mésuar sot rreth

ordinancave té tempullit.

BERJA E ASA) QE KA ME SHUME RENDESI

Nése nuk jeni né gjendje ta shikoni materialin filmik, zgjidhni njé anétar té grupit
pér ta lexuar tekstin vijues.

TREGIMTARI: Njé avion u rrézua né

Florida né njé naté té errét né dhjetor.

U vrané mbi 100 njeréz. Ai ishte 32
kilometra larg zonés sé sigurisé.

PRESIDENTI DITER F. UHTDORF: Pas
aksidentit, hetuesit u pérpogén té
pércaktonin shkakun. Rrota e pérpar-
me né fakt ishte shtriré sic duhej.
Aeroplani ishte né kushte mekanike té
pérkryera. Cdo gjé funksiononte si¢
duhej - gjithcka pérveg njé gjéje: njé
llambe té vetme drite té djegur.
Llamba e vogél - me vleré rreth 20
cent - nisi zinxhirin e ngjarjeve gé sé
fundi coi né vdekjen tragjike té mé
tepér se 100 vetéve.

Sigurisht, llamba e drités gé nuk
ndizej, nuk e shkaktoi aksidentin; ai
ndodhi sepse ekuipazhi u pérgendrua
te dicka gé dukej se kishte réndési né
até cast, duke harruar até gé kishte
réndésiné mé té madhe.

Prirja pér t'u pérgendruar te gjérat e
paréndésishme né kurriz té atyre té
thellave u ndodh jo vetém pilotéve por
gjithkujt. Té gjithé jemi né rrezik. . .. A
jepen mendimet dhe zemrat tuaja pas
atyre gjérave jetéshkurtra, fluturake gé
kané réndési vetém pér ¢astin, apo
pas gjérave gé kané mé shumé
réndési?

(“Jemi Duke Béré njé Puné té Madhe
dhe nuk Mund té Zbresim”, Ensign ose
Liahona, maj 2009, . 59, 60)
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12: PARAQITJA E BIZNESIT TIM

MESONI|—Koha Maksimale: 105 Minuta

1. VAZHDIMI NE GRUPIN TIM TE MBESHTETJES TE VETJA

Lexoni: Pas plotésimit té kursit Nisja dhe Rritja e Biznesit Tim pér Mbéshtetjen te
Vetja, disa grupe zgjedhin té vazhdojné té takohen sé bashku, por jo aq
shpesh. Ata gjejné vleré né té mésuarit vazhdimisht sé bashku, mbéshtet-
jen e njéri-tjetrit né rritjen e bizneseve té tyre dhe né punén pér t'i
kapércyer sfidat.

Nése zgjidhni ta vazhdoni mbledhjen, zgjidhni njé udhéhegés grupi dhe
krijoni njé plan mbledhjeje. Ndérmjetési i tanishém nuk ka nevojé té jeté
udhéheqgésii grupit. Udhéheqgési komunikon me grupin dhe punon pér té
siguruar gé mbledhjet organizohen miré dhe jané dobiprurése pér ¢do
anétar. Udhéhegési duhet té planifikojé tema dhe té krijojé njé rend pér
secilén mbledhje nisur nga ideté prej grupit. Rendi i mbledhjes mund té
pérfshijé veprimtari té tilla si dégjimi i njé folési té ftuar, diskutimi i njé libri
gé lidhet me biznesin, té cilin anétarét e klasés e kané lexuar gé mé paré,
0se puné sé bashku pér té zhvilluar aftési biznesi.

Disa grupe gjithashtu organizojné mesazhe sms si grup gé té mund té
komunikojné rregullisht. Ata ofrojné nxitje; shkémbejné artikuj, materiale
filmike dhe pérmbajtje té tjera; dhe kontakte e burime té rekomanduara
biznesi. Pér té lehtésuar pérvoja shtesé té krijimit té lidhjeve, ju mund té
doni té bashkérendoni me specialistin e kunjit pér mbéshtetjen te vetja
gé té organizoni njé mbledhje pér anétaré té grupit tuaj dhe té tjeré né
kunj gé e kané pérfunduar kursin.

Diskutoni: A do té déshironit té vazhdoni té mblidheni si grup? Nése po,
diskutoni se si do té donit té mbeteshit né kontakt pér ta pérkrahur
njéri-tjetrin né rritjen e bizneseve tuaja.
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2. SHTEGU IM DREJT MBESHTETJES TE VETJA

Lexoni: Gjaté 12 javéve té kaluara, ju keni krijuar zakone té reja dhe jeni béré mé

i/e mbéshtetur te vetja. Zoti déshiron gé ju té vazhdoni té ndértoni mbi

kéto aftési dhe té zhvilloni aftési té reja. Ndérsa luteni dhe mbani vesh,

Fryma e Shenjté mund t’ju ndihmojé té dini se cilat gjéra né jetén tuaj

kané nevojé té pérmirésohen.

Diskutoni: Cfaré ndryshimesh keni paré né jetén tuaj gjaté 12 javéve té kaluara,

ndérkohé gé keni frekuentuar mbledhje té grupit, keni mbajtur
zotime dhe keni punuar gé té bénheni mé té mbéshtetur te vetja?

Lexoni: Ka shumé ményra se si mund té vazhdoni té punoni pér t'u béré mé té

mbéshtetur te vetja. Ju mund:

e}

Té studioni dhe vazhdoni t'i jetoni 12 parimet dhe zakonet e mbéshtet-
jes te vetja nga “Themeli Im”.

Té vazhdoni t'i ndihmoni anétarét e grupit tuaj.

T'u tregoni pér até gé keni mésuar dhe déshminé tuaj pér mbéshtetjen
te vetja té tjeréve né kishé dhe né komunitetin tuaj.

Té jeni ndérmjetés pér njé grup té ri té mbéshtetjes te vetja.

Té ndértoni mbi aftésité tuaja duke marré pjesé né njé nga grupet e
tjera té mbéshtetjes te vetja.

Té studioni parimet doktrinore t& mbéshtetjes te vetja mé poshté.

PARIMET DOKTRINORE TE MBESHTETJES TE VETJA

MBESHTETJA TE VETJA | QELLIMI | ZOTIT ESHTE QE TE | MATERIALJA DHE
ESHTE NJE URDHERIM | SIGUROJE PER SHENJTORET E | SHPIRTERORJA JANE

TI) DHE Al E KA TE GJITHE NJE

PUSHTETIN PER TA BERE KETE
Doktrina e Besélidhje Doktrina e Besélidhje 104:15; Doktrina e Besélidhje
78:13-14; Moisiu 2:27-28 | Gjoni 10:10; Mateu 28:18; 29:34; Alma 34:20-25

Kolosianéve 2:6-10
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12: PARAQITJA E BIZNESIT TIM

Diskutoni: o Cfaré mund té béni gé té vazhdoni pérparimin pérgjaté shtegut
tuaj té mbéshtetjes te vetja?
o Cfaré mund té béni gé té jeni pérkrahési kryesor i mbéshtetjes te

vetja brenda kunijit dhe bashkésisé suaj?

VEPRIMTARI (5 minuta)

Individualisht shkruani pérgjigjen tuaj pér pyetjen vijuese: Cfaré veprimesh mund té
ndérmarr né javét e ardhshme pér ta ndihmuar veten time dhe familjen time gé té
béhemi mé té mbéshtetur te vetja?

Lexoni: Teksa vazhdoni né shtegun tuaj té mbéshtetjes te vetja, mbani mend
késhillén vijuese nga Plaku Marvin J. Ashton: “Zoti kujdeset mjaftueshém
Pér ne sa té na japé drejtim pér té shérbyer dhe mundésiné pér ta
zhvilluar mbéshtetjen te vetja. Parimet e Tij jané té géndrueshme dhe
kurré nuk ndryshojné” (“Give with Wisdom That They May Receive with

Dignity”, Ensign, néntor 1981, f. 91).

Profeti Nefi késhilloi: “Dhe tani, véllez&rit e mi té dashur, pasi ju té keni
hyré né kété shteg . . ., uné do tju pyesja nése gjithcka éshté béré? Vinire,
uné ju them juve, Jo; pasi ju nuk keni arritur deri kétu pérve¢se me ané té
fjalés sé Krishtit, me besim té patundur né té, duke u mbéshtetur téré-
sisht né meritat e atij gé éshté i fugishém té shpétojé. . . . Ju duhet té
shkoni pérpara me njé vendosmeéri né Krisht” (2 Nefi 31:19-20).

3. PARAQITJA E BIZNESIT TIM

Shénim pér ndérmjetésin: Nése nuk e keni béré kété tashme,
prezantojini té ftuarit gé do té japin pérshtypje gjaté paragitjeve.

Lexoni: Njé nga aftésité tona kyc té biznesit éshté shitja. Pronarét e suksesshém
té bizneseve flasin me klienté té mundshém ¢do dité - né ményré forma-
le si dhe joformale - pér té dérguar mesazhe biznesi, pér té marré
pérshtypje dhe mé sé fundi pér té krijuar shitje. Sot do t'u béjmé paragitje
biznesesh anétaréve té grupit toné dhe té ftuarve gé jané kétu me ne.
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Qéllimi i paraqitjes sé biznesit tuaj éshté gé ta komunikoni garté vlerén gé
ofron biznesi juaj. Ndérmjetési, té ftuarit dhe anétarét e grupit nuk duhet

té vlerésojné aftésité tuaja té paraqitjes, por pérkundrazi duhet té japin
ide pér zhvillimin ose pérmirésimin e elementeve té ndryshme té biznesit
tuaj. Né té ardhmen ka té ngjaré gé ju do té keni mundési shtesé pér ta
reklamuar biznesin tuaj teksa shitni, krijoni marrédhénie, rekrutoni
partneré ose investues, apo kérkoni financim.

Paraqitja juaj duhet té pérfshijé informacion rreth:

o Nevojés sé klientéve té cilén do ta trajtojé biznesi juaj.
o Shérbimit ose produktit gé do té ofroni.

o Epérsisé suaj konkurruese.

o Klientéve gé i synoni.

o Planit tuaj pér t'i fituar klientét gé synoni.

o Burimeve gé do tju nevojiten pér biznesin tuaj.

o Provave gé biznesijuaj mund té jeté fitimprurés.

o Hapave pasues gé do té ndérmerrni pér ta cuar pérpara biznesin tuaj.

VEPRIMTARI (60-90 minuta né varési té numrit té paraqitjeve)

Paragitjet duhet té jepen né pérputhje me udhézimet vijuese.

PERPARA PARAQITJEVE

% Caktoni njé njeri gé té maté kohén.
GJATE CDO PARAQITJEJE
Paraqgitja duhet té jeté pesé minuta ose mé pak.

Ndérmjetési dhe té ftuarit plotésojné njé formular té pérshtypjeve pér paragitjen
(shih pjesén “Zotohuni” né kapitullin 12).

®©0e

PAS CDO PARAQITJEJE

Ndérmijetési dhe té ftuarit pérdorin pesé minuta pér té béré pyetje dhe pér té
dhéné pérshtypje. Nése ka kohé, gjithashtu mund té marrin pjesé anétarét e

grupit.

Ndérmijetési dhe té ftuarit ia japin paraqitésit formularét e pérshtypjeve.

© 0
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12: PARAQITJA E BIZNESIT TIM

PERSIATNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Individualisht mendoni rreth asaj qé keni mésuar sot, dhe shqyrtoni se ¢faré do té
donte Zoti té bénit. Lexoni shkrimin e shenjté mé poshté dhe shkruani pérgjigje pér

pyetjet.

“Dhe éshté géllimi im pér té siguruar pér shenjtorét e mi, sepse
gjithé gjérat jané té miat.

Por duhet té béhet sipas ményrés sime; dhe vini re kjo éshté
meényra gé uné, Zoti, kam shpallur pér té siguruar pér shenjtorét e

mi, qé té varférit do té lartésohen, né até gé té pasurit do té
pérulen.

Sepse toka éshté plot dhe ka mjaft edhe pér té kursyer; po, uné i
pérgatita té gjitha gjérat dhe u kam dhéné fémijéve té njerézve gé
té jené veprues pér veten e tyre” (DeB 104:15-17).

Nisur nga ajo gé keni mésuar sot, ¢faré ndryshimi keni ndjesi té
béni gé ta coni mé tej biznesin tuaj né té ardhmen e afért?

Cfaré veprimi do té ndérmerrni kété javé pér ta véné né jeté
ndryshimin gé pércaktuat mé lart?
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ZOTOHUNI—Koha Maksimale: 5 Minuta

Lexojeni secilin prej zotimeve mé poshté me partnerin tuaj né veprim. Aftésia juaj pér té
pasur sukses né nisjen ose rritjen e biznesit tuaj do té pérmirésohet jashtézakonisht kur
i mbani me zell zotimet tuaja javore. Premtoni se do t7 mbani zotimet tuaja dhe mé
pas nénshkruani mé poshté.

ZOTIMET E MIA

@ Uné do t'i mbaj zotimet nga “Themeli Im" pér kété javé:
o Nése kam rekomandim tempulli, té caktoj njé daté pér té frekuentuar
tempullin.

o Nése nuk kam rekomandim tempulli, té takohem me peshkopin ose
presidentin tim té degés pér té diskutuar ményrén se si mund té pérgati-
tem pér t'i marré ordinancat e mia té tempullit.

o Tua tregoj familjes sime apo migve té mi até gé kam mésuar rreth
ordinancave té tempullit.

®

Uné do té shkruaj né fletoren e shénimeve té biznesit tim njé listé té ideve
pér ta cuar pérpara biznesin tim gjaté javés sé ardhshme.

Uné do ta pérpunoj Planifikuesin tim té Biznesit Vetjak bazuar né pér-
shtypjet e marra pér paragitjen time.

Uné do ta rishikoj fagen time “Pérsiatni” dhe do t'i mbaj zotimet.

@ e O

Uné do té vihem né kontakt me partnerin tim né veprim dhe do ta pér-
krah até.

Nénshkrimi im Nénshkrimi i partnerit né veprim
Béni njé lutje mbylljeje.

Pas lutjes ju mund té doni té béni njé fotografi si grup dhe té hani dicka
té lehté pér té kremtuar pérvojat e grupit me kursin.
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12: PARAQITJA E BIZNESIT TIM

218

FORMULARI | PERSHTYPJEVE PER PARAQITJEN

Emri i Paraqitésit: Emri i Rishikuesit:

Udhézime: Ju lutemiplotésoni katér kutité mé poshté ndérkohé gé personi bén
paraqitjen e tij ose té saj. Jepiani formularin personit menjéheré pas paragitjes.

Tiparet mé premtuese té idesé sé Shgetésime té mundshme rreth idesé
biznesit sé biznesit
Ide pér pérmirésim Kontaktet e rekomanduara




LETER PERFUNDIMI

Uné, , kam marré pjesé né njé grup pér mbéshtetjen te

vetja té quajtur “Nisja dhe Rritja e Biznesit Tim”, té siguruar nga Kisha e Jezu Krishtit e
Shenjtoréve té Ditéve t& Mévonshme dhe kam pérmbushur kérkesat e nevojshme pér
plotésim si vijon:

Mora pjesé né sé paku 10 mbledhje nga 12 té tilla.

Pérfundova sé paku 10 parime nga 12 té tilla dhe ua mésova ato familjes sime
ose migve té mi.

| plotésova zotimet e mia javore té biznesit pér sé paku 10 javé nga 12 té tilla.
Fola me klienté t& mundshém pér sé paku 10 javé nga 12 té tilla.

Shkrova né fletoren e shénimeve té biznesit tim pér sé paku 10 javé nga 12 té
tilla.

| béra njé paragitje biznesi grupit tim gjaté javés sé 12-té.

Emri i pjesémarrésit Nénshkrimi i pjesémarrésit Data

Uné vértetoj se ky/kjo pjesémarrés/e i ka plotésuar kérkesat e renditura mé lart.

Emri i ndérmjetésit té grupit Nénshkrimi i ndérmjetésit té grupit Data

Shénim: Né njé daté té mévonshme mund té |éshohet njé certifikaté e Kolegjit
SHDM pér Biznesin nga komiteti i mbéshtetjes te vetja i kunjit ose distriktit.

F

1

A DO TA VAZHDONI SHTEGUN TUA]
DREJT MBESHTETJES TE VETJA?

“Prandaj, ¢faré lloj njerézish duhet té jeni? Né té
vérteté, uné ju them juve, madje si¢ jam uné.”

3 Nefi 27:27
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12: PARAQITJA E BIZNESIT TIM

SHENIME
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13: SHTOJCA

KONCEPT BIZNESI (KAPITULLI 2)

Pasionet dhe aftésité qé kam:

Pasionet e mia:

+ Sportet

* Historia

o Leximi

« Udhétimet

Aftésité e mia:

* Tregimi i historive

* Bérja e kérkimeve

« Té shkruarit

* Flanifikimi

KLIENTI (KAPITUJT 4-5)

Nevojat apo problemet e klienté-
ve qé do té zgjidh:

Sportdashésit déshirojné ta
diné se ¢faré ndodh jashté
fushés sé sportit.

Ata déshirojné té dégjojné his-
toriqé nuk i kané dégjuar kurré.

PLANIFIKUESI | BIZNESIT VETJAK
PER MARK BEILIN

Provat se shérbimi ose produkti
im éshté i ndryshém ose mé i
miré (epérsité konkurruese):

Uné kam té drejté hyrjeje né
stadium (kam punuar pér 22
viet né stadium)).

Kam persona kontakti né
stadium.

Kam pérjetuar shumé prej his-
torive dhe mund té gjej histori
té tjera.

Klienti im:

Burra dhe gra 30 deri 60 vjeg
Sportdashés té paepur bejsbolli
Vendas, turisté dhe udhétaré

Njeréz qé kané para pér t'i shpenzuar pér njé pérvojé me cilési té larté

Si do t'i gjej dhe do t'i mbaj klientét e mi?
Gjej: Mbaj:

* Fage interneti pér biznese * Zgjerim né vendndodhje té reja

* Fage interneti me pérshtypje udhétimi * Anketa pér té mésuar parapélgimet

* Forume té sportdashésve * Pérvoja ndérvepruese

« Broshura g
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FINANCIARE (KAPITULLI 3)

Burimet e nevojshme pér biznesin tim:

Pér té siguruar njé shérbim ose produkt (kostot e
ndryshueshme):

* Fagesa pér té pasur té drejté
hyrjeje né stadium

* Fagat pér udhérréfyesit e udhéti-
mit turistik

Llogaritja e Kufirit té Fitimit Bruto (pér njé muaj)

Té Ardhurat Bruto nga
Shitjet

( 96 000 -

Kostot e Ndryshueshme

56000 )

96 000

Té Ardhurat Bruto nga Shitjet

42%

Kufiri i Fitimit Bruto %

Pérdoreni kété vieré pér
té plotésuar pjesén

- Ushgime té lehta e poshte
* FPamflete
Pér ta mbajtur né funksionim biznesin (kostot fikse): | Llogaritja e Kufirit té Fitimit Neto (pér njé muaj)
* Fage Interneti Té Ardhurat Bruto Kostot e ‘
nga Shitjet Ndryshueshme Kostot Fikse
* Shérvime sigurie ( 96000 - 56000 - 24000 ) —
= o

* Sigurimet

* Qiraja

- Shérbimet komunale

« Reklamimi

96 000

Té Ardhurat Bruto nga Shitjet

Kufiri i Fitimit Neto %

Pérdoreni kété vieré pér
té plotésuar pjesén

mé poshté
Prova qé biznesi im éshté me fitim:
96 000
® Té ardhurat bruto nga shitjet (pér njé muaj):
56 000
Kostot e ndryshueshme (pér njé muaj):
42
© Kufiri i fitimit bruto: %
24 000
® Kostot fikse (pér njé muaj):
17
® Kufiri i fitimit neto: %
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13: SHTOJCA

PLANIFIKUESI | BIZNESIT VETJAK

KONCEPT BIZNESI (KAPITULLI 2

Pasionet dhe aftésité qé kam:

Pasionet e mia:

)

Aftésité e mia:

Nevojat apo problemet e klienté-
ve gé do té zgjidh:

Provat se shérbimi ose produkti
im éshté i ndryshém ose mé i
miré (epérsité konkurruese):

KLIENTI (KAPITUJT 4-5)

Klienti im:

Si do t'i gjej dhe do t'i mbaj klientét e mi?

Gjej:

Mbaj:
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FINANCIARE (KAPITULLI 3)

Burimet e nevojshme pér biznesin
tim:

Pér té siguruar njé shérbim ose produkt (kostot e
ndryshueshme):

Pér ta mbajtur né funksionim biznesin (kostot
fikse):

Llogaritja e Kufirit té Fitimit Bruto (pér njé muaj)

Té Ardhurat Bruto nga
Shitjet Kostot e Ndryshueshme

Kufiri i Fitimit Bruto %
Té Ardhurat Bruto nga Shitjet Pérdoreni kété vieré pér
té plotésuar pjesén
mé poshté

Llogaritja e Kufirit té Fitimit Neto (pér njé muaj)

Té Ardhurat Bruto Kostot e
nga Shitjet Ndryshueshme Kostot Fikse

Kufiri i Fitimit Neto %
Té Ardhurat Bruto nga Shitjet Pérdoren kété vieré pér
té plotésuar pjesén
mé poshté

Prova gé biznesi im éshté me fitim:

® Té ardhurat bruto nga shitjet (pér njé muaj):

Kostot e ndryshueshme (pér njé muaj):

© Kufiri i fitimit bruto: %

® Kostot fikse (pér njé muaj):

® Kufirii fitimit neto: %

225



13: SHTOJCA

PLANIFIKUESI | BIZNESIT VETJAK

KONCEPT BIZNESI (KAPITULLI 2

Pasionet dhe aftésité qé kam:

Pasionet e mia:

)

Aftésité e mia:

Nevojat apo problemet e klienté-
ve gé do té zgjidh:

Provat se shérbimi ose produkti
im éshté i ndryshém ose mé i
miré (epérsité konkurruese):

KLIENTI (KAPITUJT 4-5)

Klienti im:

Si do t'i gjej dhe do t'i mbaj klientét e mi?

Gjej:

Mbaj:
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FINANCIARE (KAPITULLI 3)

Burimet e nevojshme pér biznesin
tim:

Pér té siguruar njé shérbim ose produkt (kostot e
ndryshueshme):

Pér ta mbajtur né funksionim biznesin (kostot
fikse):

Llogaritja e Kufirit té Fitimit Bruto (pér njé muaj)

Té Ardhurat Bruto nga
Shitjet Kostot e Ndryshueshme

Kufiri i Fitimit Bruto %
Té Ardhurat Bruto nga Shitjet Pérdoreni kété vieré pér
té plotésuar pjesén
mé poshté

Llogaritja e Kufirit té Fitimit Neto (pér njé muaj)

Té Ardhurat Bruto Kostot e
nga Shitjet Ndryshueshme Kostot Fikse

Kufiri i Fitimit Neto %
Té Ardhurat Bruto nga Shitjet Pérdoren kété vieré pér
té plotésuar pjesén
mé poshté

Prova gé biznesi im éshté me fitim:

® Té ardhurat bruto nga shitjet (pér njé muaj):

Kostot e ndryshueshme (pér njé muaj):

© Kufiri i fitimit bruto: %

® Kostot fikse (pér njé muaj):

® Kufirii fitimit neto: %
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LISTA E TERMAVE

aktivi Njé artikull, i prekshém ose i paprekshém, gé njé biznes e zotéron ose
kontrollon dhe gé do té sigurojé njé pérfitim té ardhshém. Vlera e aktiveve gjithsej
té njé biznesi pérmblidhet né njé fleté bilanci.

amortizim Njé metodé kontabiliteti e pérdorur pér ta pakésuar vlerén e njé aktivi
gjaté jetés sé tij prodhuese. Pakésimet i korrespondojné paksa prishjes sé pritur
té aktivit pér shkak té vjetrimit ose démtimit.

ardhura [té] bruto Paraté gé njé biznes i merr nga konsumatorét pér shitjen e
shérbimeve ose produkteve.

ardhura [té] nga interesi Paraté gé fitohen nga huadhénia e parave pér njée
periudhé té pércaktuar kohore.

ardhura [té] (pér njé biznes) Paraté gé mbeten pasi shpenzimet jané zbritur
nga té ardhurat bruto. Té ardhurat gjithashtu quhen fitimi neto ose vija fundore.
ardhura [té] (pér njé individ ose familje) Paraté gé merr ose fiton individi

ose familja.

bilanc i parave né doré Shuma e parave tashmé né dispozicion né njé llogari.
biznes themelor Veprimtaria kryesore gé u krijua pér ta kryer njé biznes. Njé
biznes duhet té veprojé vazhdimisht pér t'u pérmirésuar dhe pér té arritur pérso-
suri né kété veprimtari.

borxh Para gé merren hua dhe gé i jané detyrim njé njeriu ose organizate tjetér.
borxh i keq Njé borxh gé e péson njé biznes kur njé klient, i cili ka marré hua nga
njé biznes, nuk arrin t'ia paguajé paraté gé i ka borxh. Shumén gé ia kané borxh,
biznesi e shénon té humbur si njé borxh té pakthyeshém ose té keq.

burim Gjithcka gé pérdoret pér ta ndihmuar punén e njé biznesi.

cast kulmor Njé ngjarje gé shénon dhe mat pérparimin e njé biznesi.

déftesé Dokumentim gé bén té ditur se njé biznes ka marré para si shkémbim
pér shérbime ose produkte.

deklaraté e qarkullimit té parave né doré Njé deklaraté financiare qé pér-
mbledh hyrjet dhe daljet e parave né doré bazuar né veprimtarité administruese,
investuese dhe financuese té biznesit.

deklaraté fitimi dhe humbjeje (FeH) Njé deklaraté financiare gé pérmbledh té
ardhurat bruto dhe shpenzimet gjaté njé periudhe té caktuar kohe dhe deklaron
nése njé biznes ka arritur fitim ose humbje. Gjithashtu quhet njé deklaraté té
ardhurash.



deklaraté té ardhurash Njé deklaraté financiare gé pérmbledh té ardhurat
bruto dhe shpenzimet gjaté njé periudhe té caktuar kohe dhe deklaron nése njé
biznes ka arritur fitim ose humbje. Gjithashtu quhet deklarate e fitimit dhe humb-
jes (FeH).

drejté [e] e posagme E drejté gé e lejon njé biznes té kryejé dhe té shesé shér-
bime ose prodhime té caktuara né njé vendndodhje té vecanté.

efektshmeéri Arritja e njé rezultati té déshiruar pa humbje té koté kohe, energjie,
materialesh apo parash.

epérsi konkurruese Njé giendje ose rrethané gé e lejon njé biznes té veprojé
me mé shumé efektshmeéri, té ofrojé cilési mé té larté ose té sigurojé pérfitime
mé té médha sesa bizneset e tjera. Njé epérsi konkurruese e aftéson njé biznes
gé té fitojé dhe té ruajé meé shumé klienté.

faturé Njé dokument pagese sipas z€rave nga njé biznes, i cili rendit shérbimet
ose produktet e dhéna.

financim nga shumé njeréz Njé metodé financimi né té cilén njé numér i madh
njerézish e pérkrahin njé biznes duke kontribuar sasi té vogla parash népérmijet
internetit.

fitim Njé rritje financiare né té cilén e ardhura bruto minus shpenzimet éshté
vleré pozitive.

fitim bruto Diferenca midis kostove té ndryshueshme dhe té ardhurave bruto
nga shitjet. Fitimi bruto éshté i réndésishém ngaqgé pasqyron fitimprurjen thelbé-
sore té njé biznesi. Fitimi bruto tregohet né njé deklaraté té ardhurash.

fitim neto Diferenca midis té ardhurave bruto nga shitjet dhe té gjithé kostove
(té kostove té ndryshueshme si edhe kostove fikse). Quhet edhe si e ardhur neto
ose rezultati pérfundimtar. Fitimi neto tregohet né njé deklaraté té ardhurash.
fleté bilanci Njé deklaraté financiare gé pérmbledh aktivet dhe pasivet e njé
biznesi, si edhe pjesén e kapitalit té pronarit, gjaté njé periudhe té pércaktuar
kohore. Né fletén e bilancit, aktivet e biznesit do té jené té barabarta me shumén
gjithsej té pasiveve té tij plus pjesén e kapitalit té pronarit.

furnizues Njé biznes gé i shet shérbime ose produkte njé biznesi tjetér.

grant Fonde té dhéna pér njé géllim té caktuar gé zakonisht nuk kané nevojé

té ripaguhen.

hua mikrofinance Njé sasi relativisht e vogél parash e dhéné hua nga njé
organizaté pér njé biznes gé nuk ka mundési pér shérbime tradicionale bankare.
huadhénie nga njéri tek tjetri Njé metodé huadhénieje né té cilén individét i
japin hua njé pronari biznesi me té cilin nuk kané lidhje, népérmjet njé shérbimi
né internet.

humbje Njé pakésim financiar né té cilén e ardhura bruto minus shpenzimet
éshté njé vleré negative.
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llogari arkétuese (LI/A) Para gé biznesit ia kané borxh klientét pér shérbime
ose prodhime gé klientét i kané bleré me kredi.

llogari té pagueshme (LI/P) Para gé njé biznes ua ka borxh furnizuesve té tij
pér shérbime ose prodhime gé biznesi i ka bleré me kredi.

investitor engjéll Njé investues i pasur gé i siguron para dhe késhillim njé
biznesi té ri né shkémbim té njé pronésie té pjesshme té biznesit.

interes Paraté gé paguhen pér fonde té marra borxh (ose gé merren pér fonde
té dhéna hua).

inventar Njé pérmbledhje e té gjitha produkteve ose materialeve té zotéruara gé
njé biznes mund t'i shesé ose pérdoré.

kanal shitjesh Njé mjet népérmjet té cilit njé biznes ua shet klientéve shérbimet
ose produktet e veta.

kapital Aktivet e biznesit, té tilla si paraté né doré, pajisje ose prona, té pérdorura
pér té prodhuar shérbime ose produkte.

kapital sipérmarrjeje Njé shumé e madhe parash gé njé kompani financiare e
investon né njé biznes, me pritshmériné pér rritje té madhe biznesi dhe njé shitje
pérfundimtare shumé fitimprurése té biznesit.

kérkesé Sasia e njé shérbimi ose produkti gé klientét jané té gatshém ose né
gjendje ta blejné pér njé ¢mim té caktuar.

késhillues Njé késhilltar i besuar dhe me pérvojé gé udhézon dhe nxit njé njeri
me mé pak pérvojé.

klient Njé njeri ose organizaté gé blen shérbime ose produkte nga njé biznes.
kosto Sasia e parave gé shpenzon njé biznes pér té prodhuar dicka ose pér té
dhéné njé shérbim.

kosto fikse Njé shpenzim gé e bén njé biznes pavarésisht nga sa prodhon ose
shet. Shembuj té kostove fikse mund té pérfshijné girané, pagesat e sigurimeve
dhe rrogat administrative.

kosto té ndryshueshme Njé shpenzim biznesi gé ndryshon né varési té sa shet
ose prodhon biznesi. Njé kosto e ndryshueshme mund té jeté sasia e parave té
shpenzuara pér |éndé té para ose punén pér njé produkt.

kredit Njé marréveshje midis njé huadhénési dhe njé huamarrési gé e aftéson
njé huamarrés pér té bleré shérbime ose produkte tani dhe pér ta ripaguar
huadhénésin né njé daté té ardhshme.

kritere pagese Kushtet pér té cilat kané réné dakord klientét dhe shitésit gé té
pérfundojné njé shitje.

kufiri i fitimit bruto Pérgindja e parave gé i kané mbetur njé biznes pasi kostot
e tij té ndryshueshme higen nga té ardhurat bruto té shitjeve (dhe pérpara se té
higen kostot fikse té tij). Kufiri i fitimit bruto éshté i réndésishém, sepse e lejon njé
biznes gé té krahasohet me biznese té tjera té ngjashme.



kufiri i fitimit neto Pérgindja e parave gé njé biznes i mban pasi kostot e
ndryshueshme si edhe kostot fikse higen nga té ardhurat e tij bruto nga shitjet.
Kufiri i fitimit neto éshté i réndésishém, sepse e lejon njé biznes gé té krahasohet
me biznese té tjera té ngjashme.

licencé Leja zyrtare ose ligjore pér té béré ose pérdorur dicka.

linjé kredie Njé hua e siguruar gé e lejon njé biznes té marré hua para sipas
nevojés deri né njé sasi té pércaktuar, zakonisht pér géllime afatshkurtra.
manual veprimesh Njé dokument gé pérmban udhézime hap pas hapi, duke
pérshkruar ményrén se si kryhen veprimtarité e veganta té biznesit.
mbéshtetja te vetja Aftésia, zotimi dhe pérpjekja pér té siguruar nevojat shpir-
térore dhe materiale té jetés pér vete dhe familjen.

media shogérore Mjete interneti gé pérdoren pér té komunikuar me klientét,
pér t'i pérfshiré dhe dégjuar ata.

méngépérveshje Procesii njé personi gé ngre njé biznes duke e béré

punén vete.

optimizim i motorit té kérkimit (SEO [OMK]) Procesi i pérmirésimit té pozici-
onit té njé fageje interneti né rezultatin e kérkimit né internet pér té térnequr mé
shumeé klienté té mundshém né até fage interneti.

parashikim i qarkullimit té parave né doré Njé parashikim i parave té marra
dhe té paguara gjaté njé periudhe té pércaktuar kohore.

partner Njé organizaté ose person né aleancé me njé biznes pér té pérkrahur
marrédhéniet e atij biznesi.

partner né veprim Njé anétar/e i grupit gé pérkrah dhe mban pérgjegjés njé
anétar/e tjetér té grupit pér té mbajtur zotimet e tij ose té saj javore.

pasiv Borxhi ose pjesa gé e ka detyrim njé biznes. Kostoja e pasiveve gjithsej té
njé biznesi tregohet né njé fleté bilanci.

patenté Njé e drejté e regjistruar nga njé biznes me gevering, e cila i pérjashton
palét e tjera nga bérja, pérdorimi ose shitja e shpikjes sé biznesit.

pérfshij Té bésh té marré pjesé aktivisht ose té nxitésh pjesémarrje prej njé
njeriu ose pale tjetér.

pérshpejtues Njé organizaté gé i jep para, vend zyre, késhillim ose ndonjé
pérkrahje tjetér njé biznesi té ri gjaté njé periudhe té pércaktuar kohe. Si shkém-
bim, pérshpejtuesi merr njé pérgindje té vogél pronésie né biznesin e ri.
pérshtypje Informacion i dobishém, i dhéné gé té sigurojé kéndvéshtrim dhe té
nxité pérmirésim.

pjesa e kapitalit té pronarit Viera e pronésisé. Né shumé raste, pjesa e kapita-
lit té pronarit éshté vlera monetare e pronésisé pasi zbriten té gjitha pasivet nga
té gjitha aktivet né dispozicion.
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pjesa e kapitalit té pronarit Viera gé mbetet pasi higen pasivet gjithsej té
biznesit nga aktivet gjithsej té tij. Vlera e pjesés sé kapitalit té pronarit pérmbli-
dhet né njé fleté bilanci.

planifikues i biznesit vetjak Njé model gé pérdoret pér té organizuar vazhdi-
misht hollésité dhe pér té vlerésuar sa praktike éshté mundésia e njé biznesi.

praktika mé e miré Njé ményré pér té béré dicka gé konsiderohet si metoda
mé e efektshme pér njé biznes ose sektor té caktuar.

proné intelektuale Ide ose shpikje pronésia e té cilave éshté mbrojtur ligjérisht.

garkullim i parave né doré Njé ményré matjeje e sasisé sé parave gé futet né
njé biznes dhe del prej tij gjaté njé periudhe té pércaktuar kohe.

regjistér té ardhurash bruto dhe shpenzimesh Njé formular financiar i
pérdorur pér té shénuar transaksionet e té ardhurave bruto dhe shpenzimeve.

rregullore Njé rregull ose ligj i vendosur nga njé organizaté geveritare.

rrjedhé pune Njé radhé hapash ose detyrash té pérséritura gé kryhen vazhdi-
misht pér té arritur njé rezultat té déshiruar. Gjithashtu quhet njé proces biznesi.
rrjet Njé grup njerézish ose organizatash té ndérlidhura.

rrogé Njé pagesé e rregullt e béré nga njé biznes pér njé punonjés, tradiciona-
lisht e bazuar né numrin e oréve gé punoi.

sezonalitet Njé model i rregullt dhe i parashikueshém né té cilin veprimtaria e
biznesit lekundet né varési té stinés apo té kohes sé vitit.

shérbime komunale Shérbimet publike té tilla si energjia elektrike, gazi dhe uji.
shités me pakicé Njé biznes gé u shet drejtpérsédrejti konsumatoréve.

shités me shumicé Njé biznes gé u shet sasi té médha produktesh shitésve

me pakicé.

shpenzim Para gé njé biznes i shpenzon pér té siguruar shérbime ose produkte.
shpenzim interesi Kostoja e krijuar pér marrjen borxh té parave.

shpenzime ve¢ rrogés pér njé punonjés Shpenzime té paguara nga punédhé-
nési gé lidhen me njé punonjés, té tilla si taksat, pagesa e sigurimit ose pérfitime
té tjera veg rrogeés.

shpérndarés Njé biznes gé u furnizon bizneseve té tjera produkte gé lidhen me
bizneset e tyre.

strukturé biznesi Njé subjekt juridik i njohur, i pérzgjedhur nga njé biznes, i tillé
Si biznes me pronar té vetém, partneritet ose korporaté.

treg Njeréz ose organizata gé kané aftésiné té blejné shérbime ose produkte.
vizion Njé pamje e njé gjendjeje té ardhme té déshiruar.
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KUTIA E MJETEVE TE SUKSESIT TE BIZNESIT
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o Mbani urdhérimet
O Jetoni té denjé pér Frymén e Shenjté

O Paguajeni té dhjetén sé pari

PARIMET PER STRATEG]JITE E BIZNESIT

o Zgjidhni njé nevojé té paplotésuar

o Béjeni té dallueshém biznesin tuaj

o Niseni me pak; mendoni pér shumé

o Blini me ¢mim té ulét; shitni me ¢mim mé
té larté

o Blini me shumicé

o Pérdorni furnizues té shumté

o Zhvilloni diskutime pér kushte pozitive té
bérjes sé pagesave

PARIMET PER ADMINISTRIMIN FINANCIAR

o Mbani dokumentacion té miré

o Veqojini paraté dhe dokumentet e biznesit
tuaj nga ato vetjake

O Paguajini rrogé vetes

o Administrojeni garkullimin e parave né
doré duke u pérfshiré aktivisht

o Jini té mencur dhe kini integritet moral né
financimin e biznesit tua;

THELBESORET

o Kurseni ¢do javé
o Mésoni dité pér dité

o Jini kmbéngulés

PARIMET PER MARREDHENIET

o Kénagini klientét tuaj

o Mbajini té gjitha premtimet gé béni,
pavarésisht se sa té vogla jané

o Mésoni té thoni “jo”

o Punésoni ngadalé; higni nga puna shpejt

o Siguroni trajnimin e duhur

O Inspektoni mé shumé, hamendésoni
mé pak

PARIMET PER PERMIRESIMET

O Rritini shitjet; pakésojini kostot

o Punoni pér biznesin tuaj, jo thjesht né
biznesin tuaj

o Caktoni synime domethénése té biznesit

o Pérdoreni kohén me menquri

o Pérmirésojeni vazhdimisht biznesin tuaj
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